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Reazziona cumple un año consolidando un modelo integral
para acelerar la transición energética

reazziona transición energética modelo integral
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La compañía consolida un ecosistema de soluciones energéticas, formación especializada y
acompañamiento profesional, con una previsión de facturación superior a los 25 millones de euros
en 2026.

Reazziona, la compañía perteneciente a Visalia especializada en soluciones integrales para la
transición energética celebra su primer aniversario consolidando un modelo de negocio que combina
innovación, conocimiento y acompañamiento profesional. Tras doce meses de actividad, la
compañía prevé cerrar 2026 con una facturación superior a los 25 millones de euros .

En un contexto de transformación del sector energético, Reazziona ha consolidado un modelo que
integra soluciones, asesoramiento y formación para acompañar a empresas y profesionales en la
transición energética. Desde su creación, la compañía ha apostado por acercar la transición
energética a empresas y profesionales mediante un modelo que integra soluciones tecnológicas,
conocimiento especializado y servicios de valor añadido.

"Desde el primer día quisimos ser un aliado para empresas y profesionales, combinando soluciones,
conocimiento y acompañamiento. El crecimiento alcanzado en este primer año confirma que ese
modelo responde a una necesidad real del mercado", señala David Busquets , CEO de Reazziona.

Un crecimiento respaldado por los resultados
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La evolución de la compañía durante su primer año refleja la consolidación de este modelo. Si en
enero la facturación mensual se situaba en torno a los 230.000 euros , la previsión para el segundo
semestre supera los 2,9 millones de euros mensuales , multiplicando por más de doce su volumen
de negocio en apenas seis meses y situando la previsión anual por encima de los 25 millones de
euros . Este crecimiento también se refleja en el volumen de energía gestionada por la compañía, que
ya supera los 400 GWh anuales activos y prevé rebasar los 500 GWh durante los próximos meses.
Una evolución que consolida la capacidad de Reazziona para seguir ampliando su presencia en el
mercado energético y acompañar a un número creciente de empresas y profesionales en sus
proyectos de transición energética.

Este crecimiento ha ido acompañado de la ampliación de la oferta de servicios y del fortalecimiento
de su red de colaboradores , consolidando a Reazziona como un socio estratégico para empresas y
profesionales del sector energético.

Su propuesta de valor abarca soluciones de generación distribuida, almacenamiento energético,
eficiencia energética, comunidades solares y movilidad eléctrica, además de servicios de
asesoramiento técnico, apoyo comercial, financiación y acompañamiento durante todo el desarrollo
de los proyectos.

La formación, un pilar estratégico

Uno de los principales hitos alcanzados durante este primer año ha sido el lanzamiento de Reazziona
Academy , la primera escuela especializada en energía impulsada por una comercializadora
energética en España.

Reazziona Academy, ofrece formación práctica impartida por expertos en áreas como autoconsumo,
comunidades solares, movilidad eléctrica y eficiencia energética, contribuyendo a la
profesionalización del sector y al desarrollo del talento en un momento clave para la transición
energética.

Mirando al futuro

Tras este primer año, Reazziona continuará ampliando su presencia en el mercado, incorporando
nuevas soluciones y reforzando su apuesta por la innovación y la formación. Como parte de Visalia,
seguirá impulsando un modelo que combina tecnología, conocimiento y acompañamiento para
contribuir a acelerar la transición energética.
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