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El sector renovable atraviesa una etapa de transformación sin precedentes. En los últimos años,
España y Europa han experimentado una fuerte expansión de la energía solar fotovoltaica,
consolidándola como una de las principales fuentes de generación limpia. Sin embargo, esta rápida
penetración ha venido acompañada en algunos países de una creciente volatilidad de precios y la
aparición cada vez más frecuente de precios negativos en el mercado eléctrico.

Entre otros factores, el exceso de oferta fotovoltaica en determinadas horas del día, especialmente
durante las de máxima irradiación solar, ha reducido la competitividad de los proyectos puramente
solares. A esto se suma la dificultad para cerrar PPAs a largo plazo, en un contexto de incertidumbre
donde los precios de la energía cambian de forma imprevisible.

Ante esta nueva realidad, la hibridación de tecnologías renovables, combinando solar, eólica y
almacenamiento, surge como una respuesta estratégica para mantener la rentabilidad, estabilidad y
sostenibilidad del sector.

¿Qué entendemos por hibridación en renovables?

La hibridación consiste en combinar distintas fuentes de generación renovable y almacenamiento en
un mismo proyecto o punto de conexión. Las configuraciones más habituales son: solar fotovoltaica
+ eólica, solar fotovoltaica + baterías o solar fotovoltaica + eólica + baterías.
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La hibridación ajusta la generación a las curvas de consumo, suaviza la volatilidad y contribuye a frenar la
tendencia de precios negativos.

Imagen de uno de los proyectos híbridos.
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Esta integración permite diversificar el perfil de generación, equilibrando los momentos de
producción de energía. Cuando el sol disminuye, puede haber viento, y cuando ambos recursos
escasean, el almacenamiento permite seguir suministrando electricidad. En definitiva, la hibridación
convierte a las plantas renovables en activos más gestionables, flexibles y alineados con la demanda
real del sistema eléctrico.

Las principales ventajas de la hibridación

Uno de los principales beneficios de la hibridación es la posibilidad de ofrecer productos energéticos
más atractivos y estables para los clientes . Un PPA híbrido cubre mejor las necesidades de
consumo, reduce los riesgos asociados a la variabilidad de una sola fuente y permite fijar precios
más competitivos a largo plazo.

Además, la integración de almacenamiento y diferentes tecnologías abre la puerta a participar en
mercados auxiliares organizados por los operadores del mercado eléctrico , donde los generadores
pueden ser remunerados por reducir o aumentar potencia según las necesidades del sistema. Esto
contribuye no solo a la estabilidad del sistema, sino también a una mayor eficiencia en el uso de los
recursos.

La gestión de energía mediante baterías también introduce la posibilidad de arbitraje intradía que
hasta ahora era limitada en la generación renovable. Al poder almacenar energía en horas de baja
rentabilidad y venderla en momentos de mayor precio, se optimizan los ingresos y se alinea la oferta
con la evolución de la demanda horaria.

Otro de los retos que la hibridación ayuda a superar son las limitaciones de red . En regiones con alta
concentración renovable no siempre es posible inyectar toda la energía producida. Incorporar
baterías permite evitar pérdidas al almacenar la energía y liberarla posteriormente, cuando la red
dispone de capacidad de evacuación. Se trata, en definitiva, de una medida defensiva que mejora el
rendimiento global de los activos.

Por último, la hibridación prepara al sector para participar en el futuro mercado de capacidad , ya
operativo en países como Francia o Italia y en proceso de desarrollo en España. Este nuevo entorno
permitirá a empresas como BNZ obtener ingresos adicionales por una gestión más eficiente de sus
activos, reforzando así la sostenibilidad económica de los proyectos.

Cómo la hibridación ayuda a mitigar la volatilidad y los precios negativos

Uno de los grandes retos del sector renovable es la sobregeneración simultánea de energía , que
hunde los precios en determinadas franjas horarias. Las plantas híbridas, al ser más flexibles,
reducen esa presión sobre el sistema : pueden almacenar energía o generar desde distintas fuentes,
ajustando su aportación según la demanda.

De esta manera, la hibridación ajusta la generación a las curvas de consumo , suaviza la volatilidad y
contribuye a frenar la tendencia de precios negativos , favoreciendo un mercado más estable,
eficiente y sostenible a largo plazo.
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En BNZ entendemos que la hibridación es una pieza clave para la transición energética europea , por
ello la compañía ha iniciado una firme apuesta por integrar baterías y energía eólica en su cartera
fotovoltaica.

Hacia un futuro renovable más inteligente y sostenible

La hibridación ya no es un desafío técnico ni una innovación puntual: es una necesidad estructural
para que el sector renovable siga avanzando. Permite maximizar ingresos, diversificar riesgos y
mitigar la volatilidad , al tiempo que impulsa un mercado más equilibrado y sostenible.

El futuro de las energías limpias pasa por integrar tecnologías complementarias y dotarlas de
flexibilidad. En BNZ creemos firmemente que este es el camino para garantizar la competitividad, la
seguridad del sistema y una transición energética sólida y duradera.

Rodrigo López es director de Revenues en BNZ.
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