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Proveedores

Los fabricantes del sector eléctrico blindan su expansion
global mediante compras y alianzas estratégicas

Los fabricantes del sector eléctrico han blindado su expansion global mediante importantes compras y
alianzas estratégicas.

https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/proveedores/205236/fabricantes-sector-electrico-blindan...
Lola Sanchez Miércoles, 20 mayo 2026

Los fabricantes del sector de material eléctrico siguen posicionandose como referentes
internacionales gracias a multiples operaciones y acuerdos de gran calado.

Muestra de ello son las compras de ABB en mantenimiento predictivo y electrénica de potencia, el
impulso de Vertiv y Eaton en infraestructuras para inteligencia artificial, o los nuevos pactos
tecnoldgicos de Fermax , Siemens, Rittal y Aiko .

ABB refuerza sus servicios

Durante los ultimos seis meses, ABB ha anunciado dos adquisiciones destacadas: la empresa
tecnoldgica britanica IPEC y el negocio de electrénica de potencia en Espafa de Siemens Gamesa .

Especializada en la deteccion temprana de fallos en equipos eléctricos, la operacion con IPEC ha
contribuido a ampliar la cartera de ABB en mantenimiento predictivo y a fortalecer su
posicionamiento en sectores criticos como centros de datos, servicios publicos, sanidad y
aeropuertos.

En cuanto a la compra del negocio de electrénica de potencia de Gamesa Electric en Espania, el
fabricante ha incorporado una gama de soluciones de conversion de energia que incluye
convertidores edlicos para generadores de inducciéon doblemente alimentados (DFIG), sistemas
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industriales de almacenamiento de energia en baterias (BESS) y convertidores solares para
instalaciones fotovoltaicas a escala utility .

Fruto de esta transaccion, ABB ha integrado dos plantas de produccién, ubicadas en Madrid y
Valencia, y alrededor de 400 empleados con presencia adicional en India, China, Estados Unidos y
Australia. Del mismo modo, la multinacional ha firmado un acuerdo de suministro y servicio
vinculado a esta actividad.

Vertiv: STL, BMarko Structures y GreenScale

Otro actor protagonista en el sector del material eléctrico ha sido Vertiv, que ha impulsado su oferta
de infraestructura prefabricada para centros de datos de inteligencia artificial (I1A) y sus servicios de
refrigeracion liquida.

El fabricante ha anunciado recientemente la compra de Strategic Thermal Labs (STL) , empresa
enfocada en tecnologias avanzadas de refrigeracion liquida, con el objetivo de reforzar sus
capacidades en entornos de alta densidad vinculados a la IA y la computacién de alto rendimiento
(HPC).

Esta unificacion supone un paso mas dentro de su plan para fortalecer su capacidad de ingenieria en
uno de los puntos mas criticos de la infraestructura: la interfaz entre el servidor y los sistemas de
refrigeracion .

En un contexto de creciente demanda impulsada por la IA 'y la presion sobre la capa de la
infraestructura, Vertiv también ha adquirido BMarko Structures . A través de esta accion, la
organizacion pretende consolidar su capacidad de suministro, aumentar la ingenieria y la fabricacién
interna, y mejorar la entrega de soluciones prefabricadas y escalables.

Por otro lado, Vertiv ha sellado una colaboracion estratégica con GreenScale, desarrollador de
campus de centros de datos a hiperescala, para proporcionar plataformas de data centers integradas
en fabrica y disefiadas para soportar cargas de trabajo de inteligencia artificial de proxima
generacion en Europa.

Eaton y Fermax dan pasos firmes

Siguiendo con las adquisiciones, Eaton ha completado la compra del negocio de Boyd Thermal para
consolidar su presencia en el mercado de los centros de datos. Mediante este movimiento, valorado
en 9.500 millones de ddlares, la companiia prevé aumentar su cartera tecnoldgica y evolucionar hacia
arquitecturas que fusionen energia y refrigeracion liquida para dar respuesta a las nuevas exigencias
del mercado.

Por su parte, Fermax ha dado la bienvenida al fondo de inversiéon Ardian como nuevo socio
mayoritario, culminando asi el periodo bajo la gestion de MCH Private Equity y Eurazeo. Entre los
objetivos de esta operacidn, se encuentran la expansion internacional de la firmay el refuerzo de su
posicionamiento tecnolégico.
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Con el apoyo de MCH Private Equity y Eurazeo, la empresa ha afianzado su cobertura comercial en
Oriente Medio y el Sudeste Asiatico, y ha incrementado su cuota en plazas como Espafia, Francia,
Portugal y Polonia. En este ultimo pais, su estrategia se ha visto potenciada con la adquisicion de S-
Labs, marca enfocada en el disefio y desarrollo de soluciones IoT aplicadas al sector energético (
Smart Energy ).

Siemens, Rittal y Aiko

Como parte de su compromiso con la innovacion, Siemens y Nvidia han maximizado su colaboracion
para contribuir a lo que ambas compaiiias definen como “el sistema operativo de la inteligencia
artificial industrial”. Concretamente, la alianza busca llevar soluciones industriales y fisicas basadas
en IA al disefio, ingenieria, fabricacién, produccién, operaciones y cadenas de suministro.

Dentro del negocio de los centros de datos, V-Valley y Rittal han rubricado un contrato de distribucion
para Iberia, reafirmando su responsabilidad para incentivar un ecosistema mas competitivo y
preparado. Este pacto pretende cubrir con mayor profundidad las necesidades de entornos que
demandan maxima robustez, continuidad operativa y modularidad.

Respecto a la industria fotovoltaica, Aiko y Maxeon han alcanzado un acuerdo global de licencia de
patentes que permite a Aiko utilizar la tecnologia de contacto posterior ( Back Contact, BC) de
Maxeon en mercados fuera de Estados Unidos. Asimismo, ambas empresas han acordado poner fin
a los procedimientos legales existentes entre ellas.

Desde una perspectiva sectorial, esta operacion supone una sefial de madurez del mercado solary
de la creciente relevancia de los acuerdos de licencia como herramienta para equilibrar competencia,
innovacion y proteccién tecnoldgica.




