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Colliers, empresa de servi-

cios profesionales y gestión 

de inversiones, ha irmado 

un acuerdo para la adquisi-

ción de Ayesa Engineering 

a A&M Capital Europe y la 

familia Manzanares, por un 

importe de 600 millones de 

euros. Se espera que la tran-

sacción se cierre en el se-

gundo trimestre del año, 

una vez recibidas las auto-

rizaciones por parte de las 

autoridades pertinentes.

Colliers es una multina-

cional canadiense que coti-

za en el Nasdaq y el Toronto 

Stock Exchange y registra 

una facturación global de 

5.500 millones de dólares 

(4.641 millones de euros). 

La operación refuerza de 

forma decisiva su división 

de ingeniería, que se conso-

lidará como un actor global 

de primer nivel al situarse 

entre las 30 mayores inge-

nierías del mundo.

Con la incorporación de 

Ayesa Engineering, la com-

pañía ampliará su presencia 

a Europa, Latinoamérica, 

Oriente Medio y el sur de 

Asia, que se suma a sus 

mercados tradicionales de 

Estados Unidos, Canadá y 

Australia.

Colliers Engineering pa-

sará así a tener operacio-

nes en 23 países y cerca 

de 14.000 profesionales, al 

tiempo que fortalecerá su 

actividad en los ámbitos de 

transporte e infraestructu-

ras, agua y medio ambiente, 

ediicación y energía.

Fundada en 1966, Aye-

sa Engineering cuenta con 

más de 3.200 profesionales 

repartidos en 21 países, que 

prestan servicios integrales 

que abarcan todo el ciclo de 

vida de los activos. 

“Con la adquisición de 

Ayesa damos un nuevo paso 

clave en nuestra trayectoria 

de más de 30 años de crea-

ción de valor para nuestros 

accionistas”, indicó ayer Jay 

Hennick, presidente y con-

sejero delegado global de 

Colliers. 

José Luis Manzanares, 

CEO de Ayesa, señaló que 

“para la familia este paso 

forma parte de la evolución 

natural de un proyecto cuya 

esencia siempre ha sido cre-

cer, transformarse y aspirar 

a más. La compañía segui-

rá avanzando con la misma 

ambición y solidez que la 

han caracterizado desde 

sus inicios hace 60 años. 

Colliers es el socio natural 

para Ayesa, por su conian-

za en nuestra estrategia y 

en nuestro equipo, y por el 

respeto demostrado hacia 

nuestra historia en España 

y en Sevilla, relejado en su 

compromiso con el mante-

nimiento de nuestra pre-

sencia en la región. Ayesa 

afronta esta nueva etapa 

con ilusión y con una clara 

vocación de crecimiento a 

largo plazo”.

La canadiense 
Colliers adquiere 
Ayesa Engineering

Espera que la compra, por 600 millones, 
se cierre en el segundo trimestre
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Ecoener da un paso más 

en su plan de expansión 

internacional. Según infor-

mó ayer en un comunicado, 

la irma española de ener-

gías renovables acaba de ini-

ciar la operación comercial 

de las plantas fotovoltaicas 

denominadas Tamarindo 

1 y 2, en Colombia, encla-

ves que suman una capa-

cidad máxima conjunta de 

23,8 MWp (megavatio pico). 

Con esta nueva conexión, la 

compañía cifra en 680 los 

megavatios (MW) en fun-

cionamiento, lo que supo-

ne un crecimiento del 60% 

respecto a 2024. 

“Colombia es un merca-

do relevante en el plan de 

crecimiento de Ecoener con 

87,5 MW ya operativos, a los 

que se sumarán los 27,2 MWp 

de la planta fotovoltaica de 

Puerto Wilches, actualmente 

en construcción. Además, 

cuenta con un pipeline en 

desarrollo de 104 MW”, ex-

puso ayer la compañía.

Ecoener arranca 
la operación de dos 
plantas en Colombia 
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La Comisión Nacional de los 

Mercados y la Competencia 

(CNMC) ha multado con 20,5 

millones a diversas iliales 

de Repsol del área de venta 

de carburantes “por su po-

lítica comercial de estrecha-

miento de márgenes abusivo 

en perjuicio de estaciones 

de servicio independientes 

y que compiten con las de 

Repsol”. Además, le prohí-

be contratar con la Admi-

nistración pública durante 

seis meses.

La compañía rechazó 

ayer las acusaciones y re-

currirá dicha sanción que 

afecta a descuentos que hizo 

durante la crisis energéti-

ca derivada de la guerra de 

Ucrania, cuando el precio de 

los carburantes se disparó 

(llegaron a estar por encima 

de los dos euros por litro) y 

le supuso un coste de 450 

millones, según sus cálculos. 

En ese periodo, el Gobierno 

añadió un descuento de 20 

céntimos, parte del cual lo 

pagaba el Estado y otra par-

te las propias comercializa-

doras de carburantes. “Es 

la primera vez en la historia 

del derecho de la competen-

cia nacional y comunitaria 

que la CNMC sanciona a una 

compañía por aplicar des-

cuentos”, argumentó Repsol.

Durante el periodo san-

cionado, Repsol tenía una 

“posición de dominio” en el 

mercado mayorista de com-

bustibles de automoción a 

estaciones de servicio a esca-

la nacional, dijo la CNMC en 

un comunicado. El derecho 

de la competencia exige que 

las empresas en posición de 

dominio sean “especialmente 

responsables de no restringir 

la competencia”, añadió el or-

ganismo. Este añadió que “el 

estrechamiento de márgenes 

comerciales es una conducta 

prohibida para las empresas 

en posición de dominio por el 

artículo 2 de la Ley de Defen-

sa de la Competencia (LDC) y 

el artículo 102 del Tratado de 

Funcionamiento de la Unión 

Europea (TFUE)”.

En este caso, ha afecta-

do a la venta de gasóleo A 

(diésel) a estaciones de 

servi cio rivales, que luego 

suministran este combusti-

ble a clientes profesionales. 

A inales de 2022, la CNMC 

inspeccionó las sedes de 

varios operadores de hidro-

carburos tras recibir varias 

denuncias de asociaciones 

del sector. En diciembre de 

2023, inició un expediente 

sancionador contra Repsol 

por un posible abuso de su 

posición de dominio en el 

mercado. Las inspecciones 

también se hicieron sobre 

Moeve –entonces Cepsa–, 

y BP, las otras dos petrole-

ras integradas con posición 

de dominio. Sin embargo, la 

sanción ahora se limita a la 

energética más grande.

Repsol reaccionó con du-

reza contra el supervisor: 

“Repsol rechaza de forma 

tajante la sanción anunciada 

por la CNMC. La decisión se 

apoya en un relato parcial 

y descontextualizado, con 

errores de método y de de-

recho, que ignora el contexto 

Competencia multa a Repsol  
con 20,5 millones y le prohíbe 
contratar con el sector público 

La CNMC penaliza 
su política de 
precios durante  
la crisis energética 
por la guerra  
en Ucrania

Airma que el grupo 
intentó expulsar  
a sus competidores

excepcional de 2022, y no 

acredita ni posición de domi-

nio ni efecto de exclusión en 

el mercado. Repsol actuó con 

transparencia y en beneicio 

de los consumidores en el 

peor momento de la crisis 

inflacionaria”. “La CNMC 

reconoce que no hubo már-

genes negativos ni salidas 

del mercado por parte de los 

competidores analizados”, 

añadió Repsol, que lamentó: 

“La CNMC está más preocu-

pada por los resultados de 

esos competidores que por 

los ahorros que los descuen-

tos supusieron para clientes 

y consumidores”.

Posición de dominio
La CNMC acreditó que varias 

sociedades del grupo Repsol 

desplegaron una estrategia 

incompatible con su posi-

ción de dominio para ganar 

volumen a sus competido-

res, “y revertir así la pérdi-

da de ventas y de cuota de 

mercado que sufrían des-

de 2019, que consistió en 

incrementar de forma ge-

neralizada aguas arriba el 

precio de venta mayorista 

de combustibles a las esta-

ciones de servicio indepen-

dientes”. Al mismo tiempo, 

la empresa también habría 

aplicado “aguas abajo en las 

gasolineras de la red de Rep-

sol para los clientes profesio-

nales que repostasen diésel 

una campaña de descuentos 

adicionales al descuento de 

5 céntimos por litro que la 

empresa podía establecer 

como alternativa a la pres-

Estación de servicio de Repsol en Madrid. JUAN BARBOSA

La energética 
defiende que la 
sanción se basa en 
un relato parcial y 
descontextualizado

tación patrimonial de carác-

ter público exigida por el Go-

bierno”, dijo la CNMC.

Todo ello derivó en una 

“práctica de estrechamiento 

de márgenes”, entre abril y 

diciembre de 2022, que coin-

cidió con subidas en el pre-

cio de los carburantes por 

la invasión de Ucrania por 

Rusia. Estas afectaron espe-

cialmente al gasóleo A, cuyo 

precio, durante seis meses 

de 2022, superó por primera 

vez al de la gasolina en Espa-

ña, destacó la CNMC.

Así, determinadas esta-

ciones independientes “re-

dujeron drásticamente su 

volumen de ventas de com-

bustible diésel a profesio-

nales, mientras que Repsol 

incrementaba sus ventas y 

su cuota de mercado”, indicó 

el organismo. La conducta es 

“especialmente grave”, aña-

dió, porque los rivales eran 

estaciones de servicio de 

bajo coste, que “contribuían 

a dinamizar el mercado en 

zonas de alta demanda”.

Contra la resolución, que 

Repsol tilda de “arbitraria”, 

podrá interponerse recurso 

contencioso-administrativo 

ante la Audiencia Nacional 

en el plazo de dos meses a 

partir del día siguiente a su 

notiicación. La empresa ya 

ha avanzado que la recurrirá. 

“No deine con rigor el mer-

cado mayorista español de 

aprovisionamiento de gasó-

leo A”. “Todo lo contrario, la 

CNMC inla artiicialmente 

la cuota de mercado, mez-

clando productos y clientes”.
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