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adquirir su competidor aus-
triaco Gantner. En aquella 
operación, Salto Systems ya 
se valoró en 800 millones de 
euros y su precio actual se ha 
multiplicado por alrededor 
de dos veces. 

Los ingresos de Salto Sys-
tems, fundada en 2001, se si-
túan por encima de los 460 
millones de euros, con un 
ebitda en el entorno de los 95 
millones. En 2013, la empresa 
con sede en Oyarzun (Gui-
púzcoa) apenas tenía ventas 
por 80 millones de euros. 
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A.Fernández. Madrid 
El grupo de trabajo temporal 
y servicios profesionales 
Randstad Iberia facturó 535 
millones de euros en el se-
gundo trimestre, un 11% más, 
impulsado por España, que 
abarca el grueso de los ingre-
sos, con un crecimiento del 
12% por la buena marcha de 
las contrataciones y el em-
pleo. El negocio en Portugal 
avanzó un 5% en el trimestre. 

El impulso de Randstad en 
España, que ha acelerado en-
tre abril y junio –en el primer 
trimestre facturó un 10% 

más–, ha permitido a la re-
gión de Iberia aumentar el al-
za de los ingresos respecto al 
primer trimestre, cuando su-
bieron un 9%. 

De este modo, Randstad 
Iberia se consolida como la fi-
lial que más crece de la multi-
nacional neerlandesa duran-
te los últimos trimestres y du-
plica casi a Italia, segunda del 
ránking, que facturó un 6% 
más entre abril y junio. 

Randstad Iberia tuvo un 
resultado operativo ajustado 
de 31 millones de euros en el 
periodo, frente a los 29 millo-

nes del año anterior. Su mar-
gen operativo bajó del 5,9% al 
5,7%, solo superado por la fi-
lial italiana (5,9%). 

En el primer semestre, 
Randstad Iberia facturó 1.021 
millones, un 10% más, con un 
beneficio operativo ajustado 
de 56 millones, frente a los 55 
millones del año anterior. 

La multinacional neerlan-
desa facturó 5.897 millones 
de euros en el segundo tri-
mestre, un 2% más,  y el bene-
ficio neto subió un 79%, hasta 
84 millones. Randstad se dis-
paró ayer en Bolsa un 13,9%.

Randstad Iberia eleva un 11% 
su facturación en el trimestre

Iratxe Bernal. Bilbao 
El grupo industrial y tecnoló-
gico vasco Dominion cerró el 
primer semestre de 2026 con 
un beneficio neto atribuible 
de 7,1 millones de euros. Este 
dato es 3,2 veces mayor que el 
obtenido en el mismo perío-
do del año pasado “en térmi-
nos comparables o a períme-
tro constante”, matizó la 
compañía, que se encuentra 
en pleno proceso de “simpli-
ficación estratégica”. 

El ebitda alcanzó los 63,2 
millones de euros (con un 
margen del 12,8% sobre ven-

tas) y la facturación, los 494,1 
millones de euros, un 0,5% 
más. La aportación de sus dos 
principales divisiones a estos 
resultados es prácticamente 
idéntica. 

Global Dominion Environ-
ment (GDE), dedicada a la 
economía circular y la transi-
ción energética, sumó 221,2 
millones (un 5% más), apoya-
da en la recurrencia de la acti-
vidad y nuevos contratos de 
soluciones de descarboniza-
ción. Por su parte, Global Do-
minion Tech-Energy (GDT), 
especializada en el manteni-

miento de redes energéticas y 
de telecomunicaciones, regis-
tró unas ventas de 221,5 mi-
llones (un incremento del 
10%), gracias a la electrifica-
ción y contratos de redes 
eléctricas, entre los que des-
taca el firmado con Endesa en 
España para seis años. 

Los 51,4 millones restantes 
corresponden a GDT Proyec-
tos, centrada en el diseño y 
construcción de infraestruc-
turas. Esta última mantiene 
una cartera de 369 millones  
“sin cancelaciones pese a la 
incertidumbre ”.

Dominion triplica beneficio y 
logra 500 millones de negocio

Inflexion, Kutxabank y fortunas 
vascas compran el 33% de Salto
VALORAN LA COMPAÑÍA EN MÁS DE 1.500 MILLONES/  Las familias Urrutia, Galíndez y Poza acompañan al fondo 
británico para relevar a Peninsula y Sofina en el accionariado. Alantra, junto a Indar, y Florac reinvierten.

Pepe Bravo. Madrid 
Salto Systems, grupo español 
líder mundial en cerradura 
electrónica y sistemas inteli-
gentes de control de acceso, 
firmó ayer la operación con la 
que reorganiza su accionaria-
do y mediante la que ha dado 
entrada en su capital a un gru-
po de inversores liderado por 
la gestora británica de private 
equity Inflexion, que releva a 
Peninsula Capital y Sofina en 
el capital del grupo.  

Alantra y Florac, por su 
parte, reinvierten y seguirán 
vinculados a la empresa en la 
nueva etapa. 

Junto a Inflexion, también 
participan en la operación 
Asúa Inversiones (sociedad 
de inversión de la familia 
Urrutia), Berunberri (familia 
Galíndez) y Key Wolf (José 
Eulalio Poza). La valoración 
de Salto Systems en la opera-
ción supera los 1.500 millones 
de euros, según indican fuen-
tes del mercado. 

Kutxabank, a través del 
vehículo de inversión Indar 
Kartera, coinvierte junto a 
Alantra y será accionista indi-
recto de la compañía. Entre 
todos los inversores financie-
ros suman el 33% del capital. 

Los fundadores de Salto 
Systems, liderados por el pre-
sidente, José Antonio Itarte, 
mantendrán el 67% del capi-
tal. Otros directivos clave en 
la trayectoria de la empresa 
son Javier Roquero o Marc 
Hendels, así como Marc Gó-
mez, actual CEO. 

El proceso de venta 
ha estado liderado 
por los fundadores, 
sin contar con 
bancos de inversión

Metrovacesa  
gana 17,8 
millones y 
dispara un 
138% ingresos 
R.A. Madrid 
Metrovacesa cerró el primer 
semestre del año con unos in-
gresos de 315,8 millones, un 
138% más, y un beneficio de 
17,8 millones frente a unas 
pérdidas de 15,5 millones del 
mismo periodo de 2025.   

El crecimiento de los ingre-
sos se debe tanto a la actividad 
de promoción como a la de 
ventas de suelo. En los seis 
primeros meses del año en-
tregó 809 viviendas por 277,6 
millones, frente a las 423 uni-
dades entregadas por 131 mi-
llones del mismo periodo de 
2025, y vendió suelos por 38,2 
millones de euros. La rentabi-
lidad mejoró en el periodo, 
con un margen bruto del 
27,2%, 5,2 puntos porcentua-
les más, mientras que el bene-
ficio bruto de explotación 
(ebitda) alcanzó los 49,2 mi-
llones de euros, un 809% más. 

Metrovacesa cerró el se-
mestre con una generación de 
caja operativa de 128,9 millo-
nes, mientras que la deuda 
neta alcanzó los 309 millones 
tras el pago de un dividendo 
de 137 millones en mayo. 

Al cierre del semestre, Me-
trovacesa contaba con una 
cartera de preventas superior 
a los 1.000 millones y 2.893 vi-
viendas vendidas pendientes 
de entrega, de manera que ya 
tiene vendido el 94% de las 
entregas del año 2026, el 79% 
de las entregas de 2027 y el 
40% del año 2028. 

La compañía tiene además 
5.259 unidades en comerciali-
zación que le permitirán unos 
ingresos potenciales de 2.000 
millones de euros.

Los fundadores  
y los directivos del 
grupo mantendrán  
el control con  
el 67% del capital

La operación está sujeta a 
las autorizaciones regulato-
rias pertinentes y no lleva 
aparejada la emisión de nue-
vas acciones ni una amplia-
ción de capital. 

El acuerdo se ha concreta-
do después de que, a comien-
zos de año, los anteriores in-
versores financieros activa-
sen un proceso competitivo 
para explorar su salida del ca-
pital de la empresa y materia-
lizar las plusvalías que les ha 
generado el acelerado creci-
miento del grupo. 

El grupo de inversores lide-
rado por Inflexion finalmente 

se ha impuesto en la subasta a 
Lukas Asset Management, el 
family office de los herederos 
de Theo Albrecht (uno de los 
fundadores de Aldi); Corpo-
ración Financiera Alba, el hól-
ding inversor de la familia 
March; o Temasek, el hólding 
estatal de Singapur. 

La puja, de hecho, generó 
un enorme interés, pues tam-
bién atrajo a CVC, KKR o 
EQT, entre otros. Lo hizo pe-
se a que Salto no contrató a 
ningún banco de inversión 
para organizar el proceso, si-
no que este fue liderado por el 
presidente del grupo, con Ga-

rrigues como asesor para los 
aspectos legales. 

Grandes plusvalías 
Alantra, presente en Salto 
desde 2013, reinvierte a través 
de su cuarto fondo de capital 
riesgo, que releva al fondo 
tres, y un vehículo de coinver-
sión liderado por Indar 
(Kutxabank). El otro inversor 
financiero que reinvierte, es el 
family office francés Florac 
(familia Meyer). 

Peninsula y Sofina, los ac-
cionistas que salen, habían 
entrado en Salto en la amplia-
ción de capital de 2020 para 

Salto factura  
unos 460 millones  
de euros, con un 
ebitda en el entorno 
de los 95 millones

Salto Systems es líder mundial 
en cerradura electrónica  
y sistemas inteligentes  
de control de acceso.
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