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L.a renovables buscan formulas
para gestionar sus 1ngresos

renovable ha dejado atras definitivamente la etapa de exuberancia. Los da-

tos de 2025 confirman algo que el sector intufa desde hace tiempo: el PPA
ya no es una solucion universal ni un producto estandarizado capaz de sostener
por si solo el crecimiento renovable en sistemas eléctricos cada vez mas satu-
rados. La transicion energética entra en una fase mas adulta, mas compleja'y
también mas exigente desde el punto de vista econémico y técnico.

E | mercado europeo de los contratos bilaterales de compraventa de energia

La caida del volumen contratado y del nimero de acuerdos no debe interpretar-
se como un fracaso del modelo, sino como una sefial de ajuste. La elevada pe-
netracion de renovables, especialmente de solar fotovoltaica, ha erosionado de
forma estructural el valor de la energia producida en las horas centrales del dia.
Los factores de captura en mercados clave como Espafia y Alemania se han de-
teriorado hasta niveles impensables hace apenas tres afios, revelando una rea-
lidad incomoda: producir mas energia limpia no garantiza
mayores ingresos si el sistema no es capaz de absorberla

|
y valorarla adecuadamente.

Espana mantiene su o o
El llamado “Big Repricing” que identifica Pexapark no es una

liderazgo en los contratos anomalia coyuntural, sino la consecuencia de un sistema
. eléctrico que ha avanzado mas rapido en generacién que
bilaterales a largo plazo en flexibilidad. Los precios negativos, lejos de ser una rare-
za, se han consolidado como un elemento estructural que
obliga a replantear el reparto de riesgos entre promotores
y compradores. El PPA pay-as-produced, tal y como se ha
conocido hasta ahora, muestra limites evidentes.

pero sufre las tensiones
del mercado

|
En este contexto, Espafia mantiene su liderazgo en volu-

men, pero no es ajena a estas tensiones. El elevado stock
de PPAs firmados convive con una creciente dificultad para cerrar nuevos acuer-
dos en condiciones que satisfagan a ambas partes. Los precios por debajo de
los 35 euros por megavatio hora son dificiles de sostener para nuevos proyec-
tos sin introducir mecanismos adicionales de gestion del perfil horario o mitiga-
cion del riesgo de precios negativos. La experiencia espafiola ilustra bien el dile-
ma europeo: éxito en despliegue renovable, pero fragilidad en la monetizacion.

Las previsiones para 2026 apuntan a una intensificacion de estas dindmicas. La
entrada de nueva capacidad renovable seguird superando al despliegue efecti-
vo de almacenamiento, redes y herramientas de flexibilidad. La capacidad de las
eléctricas para gestionar balance, optimizar carteras y estructurar contratos com-
plejos las sitia como intermediarios naturales en un sistema eléctrico domina-
do por la volatilidad y la asimetria horaria de precios. La flexibilidad emerge asi
como el verdadero eje sobre el que girara el mercado.




