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Empresas & Finanzas

ﬁa integracion
vertical nos da
muchas ventajas en
escenarios de
hibridacién”

Zandio destacé que el almacena-
miento debe entenderse dentro de
un ecosistema energético mas am-
plio, en el que convergen tecnolo-
gias como las renovables, el hidro-
geno verde o los centros de datos.
En ese sentido, defendi6 la impor-
tancia de la integracion vertical y
de contar con capacidades tanto en
hardware como en software para
maximizar el valor de los activos.
El directivo subray6 ademés que
el futuro de las baterias depende-
ra en gran medida de su capacidad
para adaptarse a nuevas necesida-
des del sistema eléctrico. “Lo im-
portante es que los equipos que se

EI tecndlogo viene
a dar soluciones y a
reducir la
incertidumbre sobre
las baterias”

Hernando Ros centré su interven-
cion en los aspectos tecnologicos
del almacenamiento. A su juicio, el
mercado no debe fijarse tinicamen-
te en el coste de las baterias, sino
también en pardmetros como la
precision operativa, la capacidad
de respuesta y el rendimiento real
de los sistemas; todos ellos, ele-
mentos que confieren certidumbre
al financiador. “La precision en la
medida del estado de cargay su ca-
libracién continua generan certi-
dumbre operativa y bancable; sin
esa exactitud, un BESS puede de-
jar de ser un activo despachable y
convertirse en un riesgo tecnologi-
co inasumible”, declaré.

may muchisimas
estructuras de
contratacion
posibles y muy
pocos precedentes’

Zaforteza puso el foco en la com-
plejidad creciente del mercado. Se-
gun explico, el almacenamiento
abre la puerta a una enorme varie-
dad de estructuras contractuales,
pero todavia existe poca experien-
cia y escaso consenso sobre cuales
seran los modelos dominantes.

El representante de Pexapark se-
falé que tanto promotores como
consumidores e inversores estdn
aprendiendo a operar en este nue-
vo entorno.

“Lo que encontramos en el mer-
cado es una falta de consenso bru-
tal”, afirmd el Regional Lead PPA
& BESS transactions - Southern

Evolucion de los PPAs y su impacto en el despliegue del almacenamiento

Javier Zandio
Sales Director para Espafia y
Portugal de Envision Energy

instalen hoy estén preparados pa-
ra adaptarse a lo que se necesite
manana”, afirmo, en referencia a
servicios como la hibridacién o la
estabilidad de red.

Andrés Hernando Ros
CTO Iberia de Huawei Digital
Power

También apunté que tecnologias
como el grid forming o el black
start irin ganando relevancia a me-
dida que penetren las tecnologias
renovables y el sisteme eléctrico
sea mas exigente.

Pepe Zaforteza

Regional Lead PPA & BESS
transactions — Southern Europe
de Pexapark

Europe. No obstante, considero que
esa complejidad es también una se-
nal positiva porque refleja la apa-
ricion de nuevas oportunidades de
creacion de valor.
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Las baterias marcaran
la nueva generacion de
contratos de energia

El sector anticipa contratos mas complejos y nuevas vias
de financiacion, pero requiere de avances regulatorios

Sergio Guinaldo MADRID

Por sus condiciones, Espana posee
un enorme potencial para el des-
pliegue de baterias; una tecnologia
cada vez més econoémica que per-
mitird desplazar la generacion re-
novable hacia horas con mayor de-
manda, aplanar la curva de precios
y asegurar ingresos a tecnologias
como la fotovoltaica, las cuales atra-
viesan actualmente una fuerte ca-
nibalizacién de precios. Del mismo
modo, contribuira a estabilizar un
sistema cada vez mas dominado
por renovables y susceptible de in-
terrupciones de suministro, me-
diante una mayor flexibilidad. Sin
embargo, su implementacion no
esta exenta de retos tecnologicos,
regulatorios y economicos.

En ese sentido, elEconomista.es

ha organizado un observatorio con
expertos del sector energético pa-
ra analizar como los contratos de
compraventa de energia a largo pla-
zo (PPA) van a verse afectados por
la irrupci6n de las baterias.

Los ocho expertos invitados al
observatorio coincidieron en sefia-
lar el enorme potencial con el que
cuenta el pais en el ambito de las
baterias. Pero para ello, es necesa-
rio avanzar en diversas cuestiones,
como el marco regulatorio, la ban-
cabilidad o la introduccion de ele-
mentos novedosos en los PPA pa-
ra satisfacer las necesidades de los
clientes en un mercado que cada
vez incorpora mas activos hasta
ahora inexistentes.

Este elemento innovador incor-
pora un mayor grado de sofistica-
ci6n en los contratos, trasladando

al gestor de la energia un elemen-
to de complejidad que hasta ahora
no poseian los PPA, y que admite
multitud de nuevas formulas has-
ta ahora no vistas.

Del mismo modo, la poca expe-
riencia del mercado espafol sobre
baterias introduce al financiador
un elemento de incertidumbre, ya
que desconoce cOMOo se van a com-
portar los activos a lo largo del tiem-
po o cémo deben traducirse los ries-
gos financieros entre las diferentes
partes que conforman el acuerdo.

En este nuevo escenario, la expe-
riencia en la gestion de la energia,
la especializacion sobre este nuevo
nicho de mercado y el conocimien-
to adquirido tanto en el mercado
ibérico como en otros en donde las
baterias tienen més recorrido a sus
espaldas marcarén la diferencia.



El Economista

Fecha: miércoles, 03 de junio de 2026

Fecha Publicacion: miércoles, 03 de junio de 2026
Péagina: 12, 13

N° documentos: 2

Recorte en color % de ocupacién: 181,14  Valor: 29002,61€ Periodicidad: Diaria Tirada: 11.304 Audiencia: 33.019 Difusion: 6.131

Evolucion de los PPAs y su impacto en el despliegue del almacenamiento Empresas & Finanzas

ITEI PPA rigido cada
vez interesa menos
al consumidor, pero
también al productor
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“El cambio
tecnologico esta
siendo brutal y la
sefal de inversion va
a venir via PPA”

Ostos sefald que el desarrollo del
almacenamiento obliga a combinar
una vision de largo plazo con la ra-
pidez a la que evolucionan las tec-
nologias. A su juicio, uno delos prin-
cipales retos pasa por encontrar se-
fnales de inversion adecuadas para
proyectos que estaran operativos
durante décadas, algo que, en gran
medida, deberd apoyarse en con-

FTenemos queir
hacia caminos mas
ambiciosos, pero de
manera
acompasada”

Orozco destaco que el mercado cor-
porativo sigue mostrando una ele-
vada demanda de PPAs tradiciona-
les, aunque empieza a avanzar ha-
cia estructuras mds sofisticadas li-
gadas al almacenamiento y a la
flexibilidad.

En su opinion, el interés existe,
pero el sector todavia se encuentra
en una fase de maduracién en la
que conviven modelos tradiciona-

tratos de largo plazo como los PPAs,
Unos PPAs que, segtin el experto de
LevenlTen Energy, evolucionaran
hacia una nueva generacion de con-
tratos mas sofisticados.

Ostos coincidi6 en que la bateria
no debe verse como una herramien-
ta defensiva frente a la fotovoltai-
ca, sino como una cobertura natu-
ral que permite maximizar el valor
de la generacion renovable. Ade-
mas, recordd que la evolucion de
los costes esté acercando cada vez
mas la posibilidad de disponer de
energia renovable 24/7 a precios
competitivos. “Tenemos que en-
contrar la manera de transaccionar
estas tecnologias”, afirmo.

les y nuevas formulas de contrata-
cién. En este contexto, considerd
fundamental encontrar un equili-
brio entre innovacién, flexibilidad
yviabilidad financiera para que es-
tas soluciones puedan extenderse
de forma generalizada.

La representante de Schneider
Electric puso el foco en los debates
regulatorios vinculados a las garan-
tias de origen y al hourly matching,
cuestiones que, a su juicio, marca-
ran buena parte de la evolucién fu-
tura del mercado. “La regulacién
debe evolucionar al mismo ritmo
que el mercado”, sefial6, defendien-
do una transicion gradual sin ge-
nerar incertidumbre en la contra-
tacién de energia renovable.

Placido Ostos
Director European Energy
Analytics de LevelTen Energy

Livia Orozco

Private Equity & Sustainabe
Finance Senior Manager de
Schneider Electric

de la energia”

Urbano incidio en los efectos que
la creciente penetracion renovable
estd teniendo sobre el mercado eléc-
trico. A su juicio, los precios cap-
turados por las tecnologias reno-
vables se estan viendo cada vez mas
afectados por la canibalizacién y
ello obliga a replantear tanto los
modelos de negocio como los es-
quemas de contratacion.

Para el responsable de Bruc, el re-
to pasa por encontrar un reparto
equilibrado entre riesgo y valor. “Hay
que entender qué riesgo se esta trans-
firiendo y cudnto vale realmente ese
riesgo”, senald. También defendio
que los productores tendran que

FEI almacenamiento
puede reducir costes
del sistema eléctrico
y beneficiar al
consumidor final”

Zabala ofreci6 una visién centrada
en la evolucién del sistema eléctri-
co y en el papel que el almacena-
miento esta [lamado a desempenar
en los proximos afios. A su juicio,
el exceso de generacion renovable
en determinadas horas del diayla
falta de una demanda suficiente-
mente flexible estin generando un
desequilibrio que las baterias pue-
den aprovechar y ayudar a corre-
gir de forma répida.

El directivo de Alantra sostuvo
que el principal desafio ya no es tec-
nologico, sino financiero. “La par-
te de los PPAs va a ser el cataliza-
dor para que los financiadores en-
tren en esta tecnologia”, afirmé.

"Podemos afiadir la
bateria a nuestro
portafolio para dar
soluciones a
nuestros clientes”

Burguete destacé la rapida evolu-
cion del mercado en apenas un afio,
y defendié que el almacenamiento
ha dejado de ser una tecnologia ex-
perimental para convertirse en un
producto comercial plenamente in-
tegrado en las estrategias de desa-
rrollo renovable. En este sentido, re-
cord6 que Zelestra fule una de las pri-
meras compaiias en cerrar un PPA
hibrido con baterias en Espaia.

En su opinién, la bateria no debe
entenderse como un “arma defensi-
va para la solar” frente a los precios
negativos, sino “un producto més
que podemos ofrecer a nuestros clien-
tes”, afirmé.

Javier Urbano
Energy Management Director at
Bruc

asumir un papel mas activo en la
gestion de sus activos para maximi-
zar rendimientos, y que deberin
transmitir de forma clara las ganan-
cias de esta linea de negocio.

Chema Zabala
Managing Director de Alantra
Energy Transition

También sefial6 que el almacena-
miento puede contribuir a reducir
costes asociados a restricciones téc-
nicas y servicios de ajuste, facili-
tando una mayor integracion de las
renovables en el sistema.

Jaime Burguete
CEO of Spain & Chief Global
Development Officer de Zelestra

También destaco que el sector es-
ta avanzando hacia una nueva gene-
racién de contratos energéticos mas
sofisticados, en los que las baterias
tendrén un papel central.



