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licencia de la CNMC supone “mu-
cho más que un hito regulatorio en 
España” y representa “un momen-
to decisivo” en la evolución de la 
compañía como Next-Gen IPP.  

Según explicó, la empresa ha 
construido durante años una pla-
taforma internacional de genera-
ción renovable y ahora pretende 

Rubén Esteller MADRID.  

Sonnedix ha recibido la autoriza-
ción de la Comisión Nacional de los 
Mercados y la Competencia (CNMC) 
para poder operar como comercia-
lizadora de electricidad en España, 
un movimiento con el que la com-
pañía renovable da un paso más en 
su integración vertical y entra direc-
tamente en el mercado final de clien-
tes empresariales e industriales. 

La licencia permite a la empresa 
comercializar y suministrar electri-
cidad dentro del marco regulatorio 
español, así como optimizar su car-
tera de activos renovables y de al-
macenamiento. La compañía sos-
tiene que esta autorización le faci-
litará desarrollar soluciones ener-
géticas más competitivas y flexibles 
para clientes corporativos, combi-
nando generación, almacenamien-
to y suministro eléctrico. 

España se convierte así en el pri-
mer mercado en el que Sonnedix 
despliega su modelo denominado 
Next-Gen IPP plenamente integra-
do. La estrategia de la compañía pa-
sa por dejar de operar únicamente 
como productor independiente de 
energía renovable para avanzar ha-
cia una plataforma capaz de vender 
directamente electricidad a clientes 
finales y estructurar ofertas adapta-
das a sus necesidades de consumo. 

Despacho de generación 
El siguiente paso de la estrategia co-
mercial de Sonnedix en España se 
centrará en la gestión eficiente de 
la energía mediante un despacho 
propio de generación, con el obje-
tivo de reforzar su capacidad ope-
rativa y capturar valor en distintas 
fases de la cadena energética, una 
estrategia que gana importancia en 
estos momentos por el incremento 
de horas a precios cero o negativos 
de la energía. 

El consejero delegado de Sonne-
dix, Axel Thiemann, aseguró que la 

Sonnedix entra en la comercialización de 
electricidad tras el permiso de la CNMC
Se trata del primer mercado en el que la compañía da el paso de ir al cliente final

Una planta fotovoltaica de Sonnedix. EE

convertirse en “una empresa ener-
gética verdaderamente integra-
da” que combine generación, al-
macenamiento y suministro pa-
ra atender directamente a los 
clientes. 

Por su parte, Gregorio Morales, 
Chief Commercial Officer de Son-
nedix, afirmó que la autorización 

supone “un importante impulso” 
para la actividad comercial de la 
empresa y le permite ofrecer en Es-
paña una propuesta integral de 
energía renovable “desde la gene-
ración hasta el suministro”. Tam-
bién defendió que la licencia sitúa 
a la compañía en una posición más 
competitiva para responder a las 
necesidades de clientes corporati-
vos e industriales. 

Sonnedix cuenta con una cartera 
global de 12 GW de capacidad to-
tal, de los que más de 4 GW están 
en operación, más de 1 GW en cons-
trucción y alrededor de 6 GW en de-
sarrollo. La compañía está presen-
te en Chile, Francia, Alemania, Ita-
lia, Japón, Polonia, Portugal, Espa-
ña y Reino Unido. 

El movimiento refuerza la ten-
dencia de los operadores renova-
bles a integrar más eslabones de la 
cadena eléctrica en un contexto de 
mayor volatilidad de precios, cre-
ciente interés de la industria por 
contratos de suministro verde y ne-
cesidad de fórmulas que combinen  
renovables, almacenamiento y ges-
tión activa de la energía.

Unef distingue  
a los ‘Creadores 
de Futuro’  
UNEF ha entregado sus pre-
mios ‘Creadores de Futuro’ 
2026 para reconocer a perso-
nas e instituciones compro-
metidas con una transición 
energética sostenible. Los 
galardonados son Alipio Gar-
cía, Luis Calderón, Roberto 
Baños, Eduardo Fernández, 
Daniel Pérez y Luis Merino. 
La asociación destaca el pa-
pel de municipios, adminis-
traciones, empresas públicas 
y medios especializados.

Á. C. Álvarez VALENCIA.  

Las negociaciones para el nuevo con-
venio de la factoría de Ford en Al-
mussafes (Valencia) se han encon-
trado con el que parece el gran es-
collo para llegar a un acuerdo: la su-
bida salarial. La multinacional 
americana insiste en la contención 

Ford rechaza ligar los sueldos al IPC en el convenio de Almussafes
La marca considera “muy 
por encima de la realidad” 
la propuesta sindical

en los sueldos y ha rechazado las 
propuestas sindicales para que vuel-
va a ligar su aumento a la evolución 
del IPC anual. En el acuerdo vigen-
te hasta ahora y que finaliza en di-
ciembre se había pactado desvincu-
lar la retribución de la inflación pa-
ra asegurar la llegada de modelos 
eléctricos y evitar el cierre que su-
frió la planta alemana de Saarlouis, 
con la que competía. 

La dirección de la planta españo-
la considera que la propuesta pre-
sentada por el sindicato mayorita-

rio, UGT, “se sitúa muy por encima 
de la realidad”, según ha transmi-
tido en el último encuentro que se 
celebró ayer. Tras confirmar la lle-
gada del nuevo Bronco en 2028, 
Ford alega la situación actual en el 
sector del automóvil como argu-
mento para rechazar el documento 
trasladado por UGT, con quien ha 
pactado históricamente el marco la-
boral en la planta valenciana. 

El sindicato mayoritario fijó en 
una reciente asamblea los puntos 
fundamentales de esa propuesta pa-

ra un convenio planteado al menos 
para cuatro años. La principal es re-
cuperar la subida salarial con el IPC, 
más un 1% o un 1,5% anual para el 
nuevo acuerdo laboral. Además, 
también asumió reclamar una cláu-
sula retroactiva y una garantía glo-
bal de una subida de hasta un 20% 
en estos años para recuperar la pér-
dida de poder adquisitivo de la plan-
tilla en estos últimos años. 

La subida salarial también es uno 
de los pilares que plantea el otro sin-
dicato STM, que en su caso eleva el 

porcentaje a añadir entre el 2% y el 
4% para recuperar lo dejado de in-
gresar desde 2023. 

Tras años de ERTE encadenados 
y con mil trabajadores de los 4.150 
trabajadores sin acudir diariamen-
te a la planta, el fabricante también 
insiste en nuevas medidas de flexi-
bilidad. Según UGT, la compañía 
las reclama para “asegurar el éxito 
del lanzamiento” del nuevo Bronco 
híbrido y poder atender “una posi-
ble demanda al alza” en los prime-
ros meses del nuevo coche.

Stellantis, Wayve 
y Uber lanzarán  
un robotaxi para 
enfretarse a Tesla
El objetivo es desplegar 
servicios comerciales en 
Europa y Norteamérica

D. E. G. MADRID.  

Stellantis, Wayve y Uber entran 
a la competencia contra Tesla. 
Las tres compañías han anun-
ciado este miércoles una alianza 
estratégica para explorar el de-
sarrollo y despliegue a gran es-
cala de robotaxis de nivel 4, ca-
paces de operar sin conductor a 
nivel global.  

La colaboración combinará 
las plataformas preparadas pa-
ra conducción autónoma de Ste-
llantis, la tecnología de inteli-
gencia artificial desarrollada 
por Wayve y la red global de 
movilidad de Uber con el obje-
tivo de impulsar una nueva ge-

neración de vehículos totalmen-
te autónomos. 

Europa y Norteamérica 
La iniciativa conjunta de Stellan-
tis, Wayve y Uber busca reunir 
los tres elementos considerados 
clave para la comercialización de 
la conducción autónoma: el vehí-
culo, la tecnología y la platafor-
ma de movilidad. 

Las empresas trabajarán con-
juntamente en la integración, prue-
bas, validación y despliegue de vehí-
culos autónomos con el objetivo 
de poner en marcha servicios co-
merciales de robotaxi en ciudades 
de Europa, Norteamérica y otros 
mercados. La iniciativa busca ga-
rantizar operaciones seguras, fia-
bles y escalables que permitan ace-
lerar la adopción de la conducción 
autónoma en entornos urbanos.

El proyecto reúne los 
vehículos con la IA y la 
plataforma de 
movilidad de Uber
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