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al de los competidores y una mayor 
capacidad de innovación. 

Efectivamente los pliegos del con-
curso señalan que se considerará 
temeraria cualquier oferta que sea 
más del 5% inferior a la media arit-
mética, excluyendo aquellas que su-
peren en más del 5% la media. Te-
niendo en cuenta este criterio, la 
proposición de la ganadora es un 
55% inferior. El procedimiento re-
coge que la empresa en cuestión ten-
drá cinco días para justificar las cir-
cunstancias que le permiten presen-
tar el precio. Si presenta la docu-

mentación y convence al organismo 
–a pesar de presentar una oferta 
anormalmente baja– Veolia sería 
dada por ganadora. 

Algunos operadores ya advertían 
el jueves que el concurso podría ter-
minar con una oleada de impugna-
ciones debido a la situación de po-
sible temeridad en la propuesta del 
conglomerado galo. 

Las propuestas técnicas 
La empresa francesa, que se presen-
ta a través de Sociedad General de 
Aguas de Barcelona, ya se situó co-
mo favorito para hacerse con el con-
trato tras la apertura del sobre B. La 
compañía obtuvo la máxima pun-
tuación técnica (49 puntos) y se ubi-
caba así por delante del resto de 
competidores. El resto de notas otor-
gadas por la AMB en la fase técni-
ca fueron: Gestagua y Saur (41,8 
puntos); la UTE formada por Fac-
sa-GS Inima Environment-Cons-
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Las ofertas a la baja de varios gru-
pos en el macrocontrato del agua 
licitado por el Área Metropolitana 
de Barcelona (AMB) despiertan 
dudas a la administración. La co-
nurbación ha pedido más informa-
ción a Veolia –que presentó la pro-
puesta más económica–, a la Unión 
de empresas temporal (UTE) en-
tre Gestagua y Saur y a la UTE en-
tre Facsa, GS Inima y Constructo-
ra de Calaf por una presunta te-
meridad en las propuestas econó-
micas formuladas. 

Según el acta de la Mesa de Con-
tratación a la que ha tenido acceso 
elEconomista.es, el AMB da cinco 
días a los oferentes para que justi-
fiquen los motivos de su propues-
ta. El contrato, de casi 1.078 mi-
llones de euros, obliga a la empre-
sa vencedora a acometer inversio-
nes por 168,8 millones en la 
infraestructura hidráulica de las 
ocho localidades incluidas en la ad-
judicación. Con su propuesta, la 
oferta económica de Veolia es de 
67,4 millones. Le siguen, a distan-
cia, la UTE entre Saur y Gestagua 
(92,6 millones); Facsa, GS Inima 
y Constructora de Calaf (119,5 mi-
llones); Aqualia y Aguas de Valen-
cia (126,5 millones); Sacyr (136,6 
millones) y la portuguesa Indaqua 
(139,3 millones). 

De este modo, la administración 
pide ahora que se expongan los mo-
tivos que les permiten licitar por un 
precio tan bajo, ya sea por el ahorro 
en la fabricación, la innovación en 
los procesos, las soluciones técnicas 
adoptadas o si existe alguna poten-
cial ayuda de Estado. 

Entre los argumentos que exhibe 
Veolia para defender la propuesta 
están su amplia presencia en la co-
nurbación de Barcelona (ya sirve a 
cinco de los ocho municipios del 
contrato), su mayor tamaño frente 

El AMB ve “posible temeridad” en la oferta 
de Veolia en el ‘macrocontrato’ del agua
Pide al operador francés y a otros dos candidatos que justifiquen los bajos precios

Molins de Rei, uno de los municipios afectados por el contrato. EE 

tructora del Calaf (41,2 puntos); la 
alianza empresarial entre FCC Aqua-
lia y Aguas de Valencia (45,3 pun-
tos); la UTE entre Indaqua e Hidro-
gestión (41,2 puntos) y, por último, 
Sacyr Agua (37,6 puntos). 

Entre otros aspectos, se valoró el 
plan de explotación de servicios, la 
estructura organizativa del perso-
nal y las mejoras ambientales como 
el ahorro del consumo de agua y el 
ahorro energético. 

La concesión pública licitada por 
el Área Metropolitana de Barcelo-
na pretende abastecer de recursos 
hídricos a las poblaciones de Sant 
Cugat del Vallès, Cervelló, Corbera 
de Llobregat, la Palma de Cervelló, 
Tiana, Sant Andreu de la Barca, Mo-
lins de Rei y Ripollet. Algunos, co-
mo Cervelló, Corbera y la Palma de 
Cervelló son de los municipios que 
más agua malbaratan debido al de-
ficiente estado de sus infraestruc-
turas de agua.

Máis Enerxía se 
une a RDG para 
bajar la luz a los 
vecinos eólicos
Premiarán con una 
rebaja del 80% en el 
término de energía

R. Esteller MADRID.  

La comercializadora Máis Ener-
xía se ha incorporado al progra-
ma Mondigo Beneficia, impul-
sado por Recursos de Galicia 
(RDG), que permitirá a los veci-
nos próximos al parque eólico 
obtener un descuento del 80% 
sobre el coste de la energía con-
sumida en su factura eléctrica. 

El acuerdo garantiza que los 
beneficiarios puedan elegir, al 
menos, entre contratar el sumi-
nistro con Máis Enerxía o con 

RDG Comercializadora. El con-
venio permanece abierto a la en-
trada de otros operadores eléc-
tricos, con el objetivo de ampliar 
las opciones disponibles para los 
consumidores. 

La iniciativa se dirige a las per-
sonas que residan en un radio de 
hasta 1,8 kilómetros del parque 
de Mondigo, ubicado en los mu-
nicipios lucenses de Barreiros, 
Ribadeo y Trabada. Los usuarios 
seleccionados recibirán una bo-
nificación directa equivalente al 
80% del importe correspondien-
te al término de energía, es de-
cir, a la electricidad efectivamen-
te consumida, aunque no sobre 
el conjunto de conceptos inclui-
dos en el recibo. El coste de las 
rebajas será asumido por RDG 
Xeración, propietaria de la ins-
talación. Los descuentos se acu-
mularán desde el momento en 
que se presentó cada solicitud.
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KILÓMETROS 
Es el radio en el que podrán 
beneficiarse de los descuentos 
del 80% en el término de energía

J. Marqués MADRID.  

Almirall acelera la transformación 
de su modelo de negocio hacia la 
dermatología especializada. La far-
macéutica catalana cerró el primer 
semestre de 2026 con un crecimien-
to del 7,5% en las ventas netas, has-
ta los 602,7 millones de euros, mien-

Almirall rentabiliza el despegue de sus biológicos y gana un 49% más
Ebglyss, su fármaco para 
la dermatitis, dispara  
sus ventas un 88% 

tras elevó el ebitda hasta 150,7 mi-
llones, con un margen del 25%, im-
pulsada por la fuerte expansión de 
sus medicamentos biológicos, que 
se consolidan como el principal mo-
tor de rentabilidad del grupo. La 
compañía mantiene además sus pre-
visiones para el conjunto del ejerci-
cio respaldada por la creciente adop-
ción de estos tratamientos durante 
la segunda mitad del año. 

El gran protagonista de las cuen-
tas vuelve a ser Ebglyss, su trata-
miento para dermatitis atópica, cu-

yas ventas casi se duplicaron en Eu-
ropa. El medicamento generó 84,5 
millones de euros, un 88,2% más 
que un año antes, gracias a la am-
pliación de su comercialización en 
los principales mercados europeos.  

Junto a Ebglyss, Ilumetri, indica-
do para psoriasis, mantiene un só-
lido crecimiento de doble dígito. El 
biológico alcanzó unas ventas de 
125,2 millones de euros, un 10,5% 
más, y Almirall sostiene que el me-
dicamento continúa encaminado a 
superar los 300 millones de euros 

de ventas pico, apoyado en nuevos 
resultados clínicos. 

Cartera de alto valor añadido 
El semestre también refleja una me-
jora de la rentabilidad operativa. En 
las cuentas individuales remitidas a 
la CNMV, la cifra de negocios au-
mentó hasta 470 millones de euros 
y el resultado neto se elevó hasta 40,9 
millones, un 49% más respecto al 
primer semestre del año anterior. 

La mejora del margen bruto 
hasta el 64,6% refleja este cam-

bio de modelo en un semestre en 
el que la compañía culminó ade-
más la desinversión de la franqui-
cia Actithiol. 

Almirall avanzó a fase II un an-
ticuerpo monoclonal para hidra-
denitis supurativa y prevé iniciar 
otros dos ensayos en los próximos 
meses. También anunció ayer un 
acuerdo estratégico con Certest Bio-
tec. Esta alianza supone la entra-
da en el desarrollo de terapias ba-
sadas en ARN mensajero para der-
matología.

Pueden ser tenidas 
como temerarias 
las ofertas que sean 
un 5% inferiores  
a la media 
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