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Instalación de Neoelectra. EE 

C. Reche MADRID.  

La venta de activos de Neoelectra, el 
principal cogenerador independien-
te de España de biomasa y purines, 
sigue despertando interesados. El gi-
gante francés Engie se ha sumado a 
la puja abierta por el administrador 
concursal de la empresa, RSM Spain, 
y ha realizado una oferta no vincu-
lante por parte de la empresa de co-
generación que actualmente se en-
cuentra en insolvencia. 

La firma que lidera la ejecutiva Lo-
reto Ordóñez en España se ha deci-
dido finalmente a sumar a su perí-
metro las plantas de cogeneración 
de la empresa controlada por el fon-
do de capital privado ProA Capital. 
Y es que el grupo galo ya sonó como 
interesado hace más de tres años, 
cuando el banco de inversión Opti-
ma Corporate armó una subasta en 
un proceso que aspiraba a aflorar 
una valoración de 200 millones de 
euros por la compañía. 

Se desconoce el alcance de la ofer-
ta y sus términos, si bien Engie ya ha 

informado de su acuerdo con el ad-
ministrador concursal a la Comisión 
Nacional del Mercado de la Compe-
tencia (CNMC), pues la transacción 
supera determinados umbrales que 
requieren notificar al regulador. Un 
portavoz de Engie no quiso añadir 
más información tras ser consulta-
do por este periódico. “Se estudian 
casi de manera continuada opciones 
de M&A por diferentes negocios y la 
apuesta por crecer en España es cla-
ra”, dijo. 

El concurso de acreedores de Neoe-
lectra, que se tutela desde el Juzga-
do Mercantil Número 11 de Barce-
lona, responde a la imposibilidad de 
implantar un plan de reestructura-

ción en los últimos meses. La com-
pañía española ha sufrido durante 
este tiempo por la inactividad del Mi-
nisterio para la Transición Ecológi-
ca pese a las peticiones de miembros 
de la industria, como Acogen (Aso-
ciación Española de Cogeneración), 
de cambiar el marco regulatorio. 

Con 215 MW de capacidad insta-
lada y 16 plantas de cogeneración, 
la venta de Neoelectra se estructura 
por partes, y ha confirmado ya el in-
terés Syngas, grupo formado por las 
mercantiles ARC Equipamientos y 
Servicios SL y Lo Terol Empresarial 
SL, y Nippon Gases, empresa japo-
nesa que pertenece al grupo cotiza-
do Nippon Sanso Holdings Corpo-
ration. 

Con todo, el proceso no está ce-
rrado y todavía quedan semanas 
hasta conocer quién se adjudicará 
finalmente las plantas de la com-
pañía. En el mercado apuntan a 
otros interesados de perfil indus-
trial y financiero que se interesa-
ron en el pasado por la empresa y 
podrían volver a pujar por ella.

La operación ha sido 
notificada a la  
Comisión Nacional 
del Mercado de la 
Competencia

Engie se une a la puja por las plantas 
de cogeneración de Neoelectra
Presenta una oferta por la compañía que trata de salir de la insolvencia. 
Nippon Gases presentó también una propuesta hace semanas

C. Reche MADRID.  

El mundo del software empresa-
rial ha cogido temperatura en es-
te 2026. MN Program, firma es-
pañola especializada en desarro-
llo y comercialización de software 
de gestión especialmente enfoca-
do en el sector legal, está dando 
los primeros pasos para protago-
nizar una operación corporativa. 
La empresa participada por su fun-
dador, Gerardo Rodríguez Darri-
ba (70%), y el fondo español Queka 
Real Partners (20%), se ha hecho 
con los servicios de PwC para ex-
plorar una desinversión total o par-
cial, según fuentes consultadas por 
elEconomista.es. 

La potencial transacción, bau-
tizada como el proyecto Pantín, 
está peinando ahora el mercado 
con el reparto de materiales pre-
parativos. Aunque no hay calen-
dario definido para estructurar el 
proceso ni un cuaderno de venta, 
sí se ha enviado un teaser con los 
números vitales de la firma y se 
espera que la llegada de un nuevo 
accionista se firme este mismo año, 
añaden las mismas voces consul-
tadas. Ni PwC ni Queka Real Part-
ners hicieron comentarios. 

Con más de 20 años de historia, 
100 empleados y 9.300 clientes, 
MN Program sale al mercado con 
unos ingresos recurrentes anua-
les (ARR, por sus siglas en inglés) 
de 10,7 millones de euros. Su re-
sultado bruto de explotación (ebit-
da) ajustado es de 6,4 millones de 
euros. Cuenta además con 30.000 
usuarios activos en su plataforma. 

El proceso apunta a despertar 
el interés de inversores de corte fi-
nanciero. En este grupo sobresa-
len fondos de capital privado na-
cionales e internacionales que se 

han mostrado muy activos en el 
mercado nacional en busca de 
oportunidades, como PSG, Keen-
sight, Oakley Capital o Seaya. 

La tesis de inversión en esta 
compañía se justifica en que tie-
ne un producto distintivo “alta-
mente escalable, diseñado para 
facilitar la digitalización y gestión 
de las pymes”, según la última me-
moria de sostenibilidad de la com-
pañía. Al margen del sector legal, 
la empresa presta también servi-
cios de software a negocios liga-
dos a ciencias de la salud, aseso-
rías, centros de formación o estu-
dios de arquitectura. 

Queda por ver la valoración de 
la compañía. Analizando las mé-
tricas de la empresa y los múlti-
plos que se pagan en el sector, la 
valoración final de MN Program 
podría situarse por encima de los 
60 millones de euros, apuntan en 
el mercado. También es una in-

cógnita en este momento qué por-
centaje de la empresa tomará el 
futuro comprador, dado que los 
actuales accionistas están abier-
tos tanto a desprenderse de una 
minoría como de una mayoría 
(incluso la venta del 100% de la 
empresa, incluyendo el 8% de au-
tocartera). La operación apunta 
a ser el primer exit de Queka Re-
al Partners, fondo nacional con 
348 millones de euros bajo ges-
tión y seis años de historia, en 
este 2026. La gestora fundada 
por Patrick Gandarias, Fernan-
do Elío, Nicolás Maraver, Enri-
que Martinavarro e Iñigo Resus-
ta, invirtió en 2021, tomando una 
participación minoritaria.

MN Program, del fondo 
Queka, ficha a PwC para 
encontrar comprador
La empresa contempla 
tanto una desinversión 
total como mayoritaria  
o minoritaria

390 

MILLONES DE EUROS 
Activos gestionados por el fondo 
español Queka Real Partners, 
que tiene ocho participadas

C. Huguet BARCELONA.  

El conglomerado japonés Marube-
ni cierra la compra de Factorener-
gia. La organización nipona, que ca-
nalizará la operación a través de su 
participada SmartestEnergy, paga-
rá 204 millones de euros a los ac-
cionistas de la eléctrica para que-

Marubeni paga 204 millones para comprar el 85% de Factorenergia
Emili Rousaud, fundador, 
se queda con el 15% y 
como consejero delegado

darse con el 85% del capital. Mien-
tras, Emili Rousaud, fundador y pre-
sidente de la energética, mantendrá 
el 15% de los títulos restantes. 

Marubeni sella así la operación 
avanzada en enero por elEconomis-
ta.es. Con la compra, el grupo asiá-
tico dará entrada a la firma Smar-
testEnergy a la Península Ibérica, 
que ya tiene presencia en Reino Uni-
do, Estados Unidos y Australia. No 
obstante, Factorenergia mantendrá 
la marca actual y Rousaud -que se 
incorporará al consejo de la empre-

sa británica- seguirá como CEO de 
la firma española. 

“La adquisición de Factorenergia 
constituye un paso clave en la ex-
pansión de esta división y contribu-
ye al cumplimiento de la estrategia 
de gestión a medio plazo GC2027 
de Marubeni Corporation y a sus 
objetivos de crecimiento”, dice la 
empresa en un comunicado. 

Tras obtener el visto bueno de las 
autoridades de competencia de la 
Unión Europea, un portavoz del con-
glomerado nipón explicaba a este 

medio que SmartestEnergy preten-
día entrar en España “como parte 
de su estrategia de crecimiento glo-
bal”. Así, la eléctrica catalana, que 
hace años que sondeaba la salida de 
los fondos de inversión de su capi-
tal, fue la oportunidad escogida. 

La inversión de Marubeni supo-
ne el adiós de OPB Private Equity, 
que tenía el 50%, y JZ Power Servi-
ces, que sumaba el 25%. El propio 
Rousaud, que ostentaba todavía el 
25% de los títulos, aprovecha para 
hacer caja y desprenderse de un 

10%. Las fuentes consultadas, eso 
sí, señalan desencuentros entre los 
fondos y el ejecutivo durante el pro-
ceso de venta. 

“Esta operación marca un impor-
tante nuevo capítulo de crecimien-
to y ambición internacional para 
Factorenergia”, destaca Rousaud. 
En 2024, la comercializadora recor-
tó un 25% el beneficio neto atribui-
do hasta los 30 millones de euros 
mientras que la cifra de negocio ba-
jó un 9% hasta los 588 millones de 
euros.
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