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Scale Green Energy, filial de Ena-
gás, ha puesto en marcha el proyec-
to COnet2 Sea, una iniciativa con la 
que busca ganar posiciones en el de-
sarrollo de infraestructuras para la 
descarbonización industrial median-
te el transporte de dióxido de car-
bono (CO2) licuado. 

El proyecto contempla una inver-
sión total de 99,3 millones de euros 
y prevé la construcción de un bu-
que de nueva generación con capa-
cidad para 20.000 metros cúbicos, 
diseñado para conectar la captura 

Enagás invertirá 94 millones para transportar CO2 por mar
usuarios soluciones logísticas efi-
cientes, adaptadas a sus necesida-
des, que faciliten su descarboniza-
ción y el acceso a financiación pú-
blica. 

En este sentido, la compañía fir-
mó el pasado mes de marzo un Me-
morando de Entendimiento (MoU) 
con el Gobierno Vasco, a través del 
Ente Vasco de la Energía (EVE), y 
las empresas industriales Petronor, 
Heidelberg Materials, Calcinor y Te-
rresis Centro de Magnesitas Nava-
rras, además de contar con la cola-
boración de Nortegas, para el desa-
rrollo conjunto y coordinado del 
Hub COnet2 Norte, un proyecto in-
tegral en el norte de España que di-
señará la cadena de valor comple-
ta de captura, transporte, distribu-
ción, uso y almacenamiento de CO2 
(CCUS).

El proyecto cuenta con 25 
millones de euros 
procedentes del Fondo de 
Innovación de la UE

de CO2 con su transporte y alma-
cenamiento definitivo. 

COnet2 Sea recibió en noviem-
bre de 2025 el respaldo de la Comi-
sión Europea al ser seleccionado, 
en el marco del Fondo de Innova-
ción, como uno de los seis proyec-
tos estratégicos de descarboniza-
ción industrial elegidos en España. 
Posteriormente, en marzo de 2026, 
la firma del Grant Agreement con 
la Agencia Ejecutiva Europea de Cli-
ma, Infraestructuras y Medio Am-
biente (CINEA) marcó el arranque 
formal del proyecto a escala comu-
nitaria. 

Así, del total de la inversión pre-
vista, 25,4 millones de euros cuen-
tan con financiación pública euro-
pea, lo que refuerza el carácter estra-
tégico de una infraestructura que la 
compañía vincula directamente al 

despliegue de nuevas soluciones lo-
gísticas para la gestión del carbono.  

La iniciativa forma parte de la es-
trategia de la compañía para desa-
rrollar cadenas logísticas integra-
das de descarbonización, una de las 
piezas que empiezan a ganar prota-
gonismo en Europa para reducir 
emisiones en sectores industriales 
de difícil abatimiento. En este caso, 
el objetivo es disponer de una solu-
ción flexible que permita enlazar 

Scale Green Energy 
prevé que el buque 
del proyecto COnet2 
Sea entre en 
operación en 2031

distintos puntos de captura con em-
plazamientos de almacenamiento 
de CO2 ya autorizados y operativos. 
Scale Green Energy prevé que el bu-
que entre en operación el próximo 
año 2031. 

Avances en CO2 
Más allá del proyecto COnet2 Sea, 
Enagás anunció recientemente el 
lanzamiento de una manifestación 
de interés no vinculante para la ca-
dena logística del CO2, con el obje-
tivo de “conocer y actualizar el in-
terés de los principales agentes del 
sector”, explicó su consejero dele-
gado, Arturo Gonzalo. 

Esta call for interest permitirá 
contrastar y ajustar las soluciones 
por hubs que Enagás está desarro-
llando en España, para así definir y 
ofrecer a los emisores y potenciales 

da vez más profunda. Esa expansión 
se está apoyando en estructuras de 
costes más bajas, en una política co-
mercial agresiva y en una presencia 
local creciente en regiones como 
Oriente Medio, Asia o África. 

“El reto para los fabricantes de 
equipos originales chinos no es el 
coste, sino la credibilidad. Para afian-
zarse en Europa, necesitan volumen 
de producción. Sin embargo, los pro-
motores, los prestamistas y los res-
ponsables políticos siguen mostrán-
dose reticentes”, comenta Andrea 
Scassola, vicepresidente de investi-
gación eólica de Rystad Energy. 

Ganar en escala 
En este escenario Acciona no solo 
vislumbra el ‘Airbus eólico’ como una 
operación táctica para ganar en cos-
tes o cuota de mercado, sino también 
como una respuesta a una compe-
tencia china que gana tamaño, me-
jora márgenes y acelera su expan-
sión exterior de un sector “crítico”. 

“Somos líderes del mercado euro-
peo, pero desde una perspectiva glo-
bal, nuestros competidores chinos 
tienen 25 GW. Tienen la determina-
ción política de que, para ellos, el do-
minio global de la tecnología limpia 
no es solo una cuestión económica, 
sino también de asuntos exteriores 
y de influencia. El terreno de juego 
está desnivelado y nosotros en Eu-
ropa no deberíamos ser ingenuos, 
perder autonomía estratégica y tec-
nológica para nuestro futuro. Nece-
sitamos escala para competir global-
mente”, argumentó José Luis Blan-
co, director ejecutivo de Nordex.

Acciona defiende la 
propuesta en clave 
de autonomía 
estratégica y 
tecnológica
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Acciona, propietaria del 47,1% del 
capital de Nordex, puso la semana 
pasada sobre la mesa la creación de 
un gran campeón europeo de fabri-
cantes de aerogeneradores, un ‘Air-
bus eólico’ —aunque sin presencia 
de fondos públicos—, como respues-
ta al avance de los grupos chinos. La 
idea que defendió José Manuel En-
trecanales, presidente y CEO del gru-
po, es que la eólica ya no puede tra-
tarse solo como un negocio indus-
trial más, sino como una tecnología 
estratégica para Europa por su peso 
en el futuro suministro eléctrico, por 
su componente digital y por la de-
pendencia que genera a través del 
software, el mantenimiento y las ac-
tualizaciones de los equipos. 

“Creo que podemos hacer esto jun-
tos. Creo que esto va de la escala pa-
ra tener más posibilidades de com-
petir globalmente”, afirmó Entreca-
nales, citando incluso a los principa-
les fabricantes occidentales que 
podrían formar parte de una opera-
ción de este tipo: Vestas, Nordex, Sie-
mens Gamesa, Enercon y GE Ver-
nova. Y dejó claro que, si se dieran 
las condiciones adecuadas, apoyaría 
una integración de este alcance. “Mi 
voto como accionista sería favora-
ble”, afirmó. Precisamente, la dane-
sa Vestas reconoció días atrás su pre-
disposición a participar en el acuer-
do “si surgen oportunidades”.  

Liderazgo emergente chino 
El planteamiento llega en un mo-
mento de presión competitiva en au-
mento. Según Wood Mackenzie, la 

El campeón eólico europeo quedaría lejos 
de la producción de los fabricantes chinos
En 2025, la industria china produjo el cuádruple que las empresas occidentales

industria eólica mundial instaló 176 
gigavatios (GW) en 2025, un 45% 
más que el año anterior, con China 
como principal motor del crecimien-
to. El país superó por primera vez 
los 100 GW en un solo año y sus fa-
bricantes ocuparon los seis prime-
ros puestos del ranking mundial. Los 
europeos solo lograron ocupar la sép-
tima y décima plaza. Además, las ins-
talaciones internacionales de fabri-
cantes chinos alcanzaron 8,5 GW en 
22 mercados, más del triple que en 
2024, con especial fuerza en merca-
dos emergentes. 

La suma de la producción de 2025 

por los cinco grupos occidentales si-
tuaría a este ‘Airbus eólico’ a la ca-
beza mundial (39 GW), superando 
a los dos primeros productores, Gold-
wind y Envision, con 29 y 22 GW. 

“Los fabricantes chinos y occiden-
tales están teniendo éxito gracias a 
estrategias fundamentalmente dife-
rentes: una basada en la escala y la 
expansión, la otra en la selectividad 
y la rentabilidad. Para los fabrican-
tes de equipos originales occidenta-
les, esto implicará cada vez más la 
introducción de nuevas variantes de 
turbinas antes de que finalice la dé-
cada, basadas en plataformas exis-

tentes, para impulsar la reducción 
de costes”, señala Endri Lico, ana-
lista principal de Wood Mackenzie. 

Rystad Energy apunta en la mis-
ma dirección. Su análisis sostiene 

que los fabricantes chinos están en-
trando en una nueva fase de recupe-
ración de márgenes gracias a la de-
manda interna, al repunte de pre-
cios y a una internacionalización ca-

Las cinco empresas 
incluidas en la 
ecuación 
produjeron 35 GW 
de capacidad

China domina la producción de aerogeneradores

Capacidad producida en 2025, en megavatios (MW)

Fuente: Wood Mackenzie.
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En negrita las empresas que no son chinas.
*La estadounidesne GE Vernova es la única occidental no europea incluida en el 
planteamiento del 'campeón'.
**Salvo Suzlon, de origen indio, los 15 mayores fabricantes son chinos u occidentales.
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