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“La digitalización no es una meta, 
sino una carrera continua”

N
ova Cartografía im-
pulsa la digitalización 
de las infraestructuras 
mediante tecnologías 
avanzadas. Hablamos 

con su CEO, Gabriel Donaire.

¿De qué manera la integración de 
tecnología de vanguardia, como el 
láser escáner y el uso de drones, se 
ha convertido en su principal ven-
taja competitiva?

Nuestra ventaja no está solo en la 
tecnología, sino en la metodología 
con que la explotamos. En infraes-
tructura ferroviaria, para clientes 
como ADIF o INECO, la precisión y 
la velocidad lo son todo. El láser es-
cáner y los drones permiten levantar 
la realidad con precisión milimétrica 
sin interrumpir la circulación y con 
mínimo personal en vía: más segu-
ridad, menos plazos y menos riesgo. 
Lo que antes exigía semanas hoy se 
resuelve en días. 

El modelado BIM es ya un están-
dar en la construcción. ¿Cómo 
ayuda Nova Cartografía a sus 
clientes a transformar datos 
brutos en información de alto 
valor?

Una nube de puntos es un dato 
en bruto sin interpretar; el valor 
está en el proceso posterior. Con 
nuestro flujo de Scan to BIM la 
convertimos en modelos inteligen-
tes y consultables, con el nivel de 
detalle (LOD) que cada proyecto 
necesita, porque un exceso tam-
bién es sobrecoste. Nuestro de-
partamento de BIM adapta cada 
entrega a los lujos de trabajo del 
cliente. No entregamos planos, 
sino información para tomar de-
cisiones.

¿Qué nuevos horizontes opera-
tivos ha abierto el láser escáner 
como herramienta de captura 
para la empresa?

del modelo son tareas muy inten-
sivas; ahí la IA y la automatiza-
ción marcan la diferencia. Desde 
nuestro departamento de I+D+i 
estamos trabajando con un doble 
objetivo: reducir plazos y mejorar 
la consistencia y la calidad de las  
entregas. Automatizar las tareas 
repetitivas nos permite liberar a 
nuestros técnicos para lo que de 
verdad aporta valor: la interpre-
tación, el control de calidad y la 
toma de decisiones.

¿Qué planes se han ijado para que 
Nova Cartografía marque el ritmo 
de la innovación en el sector?

Nos ha permitido abordar tra-
bajos inviables con topografía 
convencional. Tras la DANA esca-
neamos con láser las estructuras 
dañadas que cruzan el Barranco 
del Poyo, en un proyecto orienta-
do a recuperar la movilidad de la 
zona: documentar activos daña-
dos y de difícil acceso fue clave 
para evaluar y planiicar la inter-
vención. El horizonte va más allá: 
gemelos digitales, monitorización 
de deformaciones, control de obra 
y conservación del patrimonio. El 
escáner es ya la puerta a la ges-
tión digital del ciclo de vida de la 
infraestructura.

¿Cuál es el próximo gran desa-
fío tecnológico que están explo-
rando?

El gran salto está en la inteli-
gencia artiicial aplicada a nues-
tros procesos. El tratamiento de 
la nube de puntos y la generación 

Nuestro plan se sostiene en 
tres pilares: la inversión sosteni-
da en I+D+i, motor que traslada 
la innovación a cada proyecto; 
el talento, porque la experiencia 
en Scan to BIM es escasa y difícil 
de reemplazar; y el crecimiento, 
vía alianzas con fabricantes líde-
res y expansión fuera de Espa-
ña. La digitalización no es una 
meta, sino una carrera continua: 
no queremos seguir el ritmo del 
sector, sino ayudar a marcarlo.

Gabriel Donaire Salas  CEO de Nova Cartografía

novacartograia.com

www.linkedin.com/company/ 
grupo-nova-cartographia/

EXCELENCIA EMPRESARIAL Remitido

en Argelia en sectores como la 
agroindustria, la alimentación, las 
infraestructuras o los servicios”. 

En este sentido, la vicepresiden-
ta primera y ministra de Transición 
Ecológica, Sara Aagesen, mantuvo 
un encuentro empresarial previo 
para poder conocer los proyectos de 

las empresas españolas y sus inte-
reses, con la asistencia de Sisener 
Sigma, Técnicas Reunidas, Aqualia 
(FCC), Sacyr Agua, CAF, GB Foods, 
Vicky Foods, Equatorial Coca Cola 
Bottling Company, Indra y Airbus, 
además de las energéticas previa-
mente mencionadas. 

“Estoy convencido de que en es-
te nuevo impulso que estamos dan-
do a las relaciones entre Argelia y 
España, nuestro sector privado, 
nuestras empresas, van a jugar un 
papel fundamental que, desde lue-
go, por parte del Gobierno de Espa-
ña queremos acompañar y alentar”, 
resaltó la vicepresidenta. Por su par-
te, Tebune aseguró que las empre-
sas españolas son “bienvenidas”, y 
confió en que sepan “sacar prove-
cho” de las oportunidades que ofre-
ce su país. 

Encuentro luso-marroquí 
En paralelo, la ministra de Transi-
ción Energética de Marruecos, Lei-
la Benali, visitó Lisboa para reunir-
se con su homóloga portuguesa, la 
ministra de Ambiente y Energía de 
Portugal, Maria da Graça Carvalho. 

Durante el encuentro abordaron 
asuntos relacionados con minera-
les críticos, energías renovables e 
interconexiones. Precisamente so-
bre esta última cuestión, ambos paí-
ses acordaron retomar el proyecto 
de interconexión submarina entre 
el norte de Marruecos y el sur de 
Portugal, paralizado desde 2022, 
sin descartar una posible participa-
ción española. 

Pedro Sánchez junto al presidente argelino, Abdelmayud Tebune. EP

Sergio Guinaldo MADRID.  

El presidente del Gobierno, Pedro 
Sánchez, acordó junto con el presi-
dente de Argelia, Abdelmayid Te-
bune, la celebración de una cumbre 
bilateral el próximo mes de octubre, 
en el marco de la nueva etapa de la 
relación entre ambos países, efec-
tuada durante la visita del jefe del 
Ejecutivo al país norteafricano. Asi-
mismo, ambos dirigentes apalabra-
ron la intención de incrementar el 
flujo de gas que llega al sur de Eu-
ropa, tanto a través del gasoducto 
Medgaz como vía Gas Natural Li-
cuado (GNL), si bien tendrán que 
ser las empresas del sector quienes 
concreten las condiciones. Para ello, 
Sánchez acudió al país acompaña-
do de representantes de Repsol, Mo-
eve y Enagás. 

La intención, explicaron desde Mon-
cloa, es incrementar en un 10% la lle-
gada de gas a través del gasoducto 
Medgaz y duplicar los envíos de GNL 
que hace actualmente Argelia. 

No obstante, y tal y como indicó 
Sánchez, “la relación económica va 
mucho más allá de la energética”, 
por lo que la voluntad pasa por “se-
guir impulsando la presencia y la 
inversión” de empresas españolas 

Sánchez sella con Argelia más gas a través 
de acuerdos para las grandes energéticas
Deberán ser las compañías españolas quienes concreten las condiciones contractuales

El BME Growth 
decide suspender 
la cotización  
a Holaluz
Carles Huguet BARCELONA. 

La apertura de un expediente de 
inhabilitación a Holaluz por par-
te del Gobierno ha provocado que 
el BME haya decidido suspender 
la cotización de la eléctrica. La 
firma, que cotiza en el BME 
Growth, está en el foco del Mi-
nisterio de Transición Ecológica 
y Reto Demográfico tras una de-
nuncia de Iberdrola a la CNMC 
por el impago de los peajes. 

A través de un comunicado, el 
director de Supervisión del BME 
Growth, informó de su decisión 
“por concurrir circunstancias que 
pudieran perturbar el normal de-
sarrollo de las operaciones sobre 
los citados valores”. 

El movimiento del gestor del 
mercado llega después de que el 
Ejecutivo decidiese el pasado 16 
de julio abrir un expediente de 
inhabilitación a la firma al con-
siderar que había incumplido las 
obligaciones que acarrea el su-
ministro eléctrico. Además, Tran-
sición Ecológica inició un proce-
dimiento para el traspaso de su 
cartera de clientes a una comer-
cializadora de referencia (Iberdro-
la, Endesa, Repsol o Naturgy). 

La empresa tiene diez días há-
biles desde el pasado 16 de julio 
para presentar las alegaciones.
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