
“socio, competidor y rival sisté-
mico”. El presidente socialista eli-
gió quedarse solo con el primer 
término en su visita del mes pa-
sado. “España ve a China como 
socio de la UE”, afirmó entonces.

La relación, sin embargo, es 
ampliamente desigual. Mientras 
el papel de China como sumi-
nistrador no deja de crecer, las 
exsiguen estancadas, y suponen 
en torno al 2% del total, lo que 
convierte a China en el undéci-
mo destino de las mercancías es-
pañolas. El año pasado, España 
compró a China bienes por va-
lor de 50.250 millones, y China 
hizo lo propio con productos es-
pañoles por 7.972 millones. Eso 
se traduce en un déficit comer-
cial gigantesco, de más de 42.000 
millones, que se ha doblado en 
apenas seis años, y una tasa de 
cobertura —el porcentaje de 
importaciones que se cubren 
con las exportaciones— de solo 
el 15,9%, su nivel más bajo des-
de 2010.

Ese desequilibrio no se da de 
forma tan acentuada en el resto 
de relaciones comerciales de re-

Más de 9.000 kilómetros separan 
Madrid de Pekín en línea recta, 
pero cuando se trata de com-
prar en el extranjero, la primera 
opción de las empresas españo-
las no es la fronteriza Francia o 
la Alemania potencia industrial: 
China desbancó en el primer tri-
mestre del año a la mayor eco-
nomía del euro como principal 
proveedor de bienes de España, 
según los datos publicados por el 
Gobierno el martes. 

Las compras al gigante asiá-
tico superaron en ese periodo 
los 12.500 millones, tanto como 
a toda América junta. Pese a la 
pujanza de las multinacionales 
estadounidenses y la tradicional 
relación especial con los países 
hispanohablantes, la maquinaria 
exportadora de Xi Jinping fun-
ciona a pleno rendimiento. Y co-
pa cada vez más cuota de merca-
do: el 11,6% de las importaciones 
españolas viene de allí, ligera-
mente por encima del 11,4% de 
Alemania.

No es la primera vez que se 
da este fenómeno. Ya ocurrió en 
2022, cuando la escasez de micro-
chips paralizó la industria auto-
motriz, uno de los huevos de oro 
de la economía germana, y hun-
dió las matriculaciones en Espa-
ña a mínimos de nueve años. Pe-
ro a diferencia de ese paréntesis, 
que luego se corrigió, la tenden-
cia hacia una preponderancia 
china parece ahora camino de 
convertirse en estructural, por-
que viene apuntalada por su auge 
exportador, y no por problemas 
concretos de otros socios comer-
ciales de España. Y porque las ba-
rreras arancelarias impuestas 

por Estados Unidos han propi-
ciado que tanto la Comisión Eu-
ropea como el BCE adviertan de 
una posible reorientación hacia 
el continente de productos chi-
nos de bajo coste comercializa-
dos por plataformas como AliEx-
press, Temu y Shein.

Si se observa el último lustro, 
mientras Alemania se ha mante-
nido estable en el entorno del 11% 
de las importaciones españolas, 
China ha ido ganando peso poco 
a poco, con un salto notable en 
2025, cuando ya disputó de cer-
ca la primera plaza a Berlín. Esa 
inercia se mantiene, y la interco-
nexión de ambas economías se 
está impulsando también desde 
las altas esferas: la sintonía del 
presidente del Gobierno español, 
Pedro Sánchez, con su homólogo 
chino, Xi Jinping, es total, como 
se refleja en las cuatro visitas ofi-
ciales a China en los últimos tres 
años, más que ningún otro líder 
europeo.

Sánchez se ha desligado de la 
visión, algo más recelosa, de las 
autoridades comunitarias, que 
consideran a China oficialmente 

levancia. Con Alemania, el déficit 
español fue de algo más de 10.000 
millones. Y si se toman todas las 
exportaciones e importaciones 
de España, la tasa de cobertura 
en 2025 fue del 87,2%, lo que quie-
re decir que el sector exterior no 
es capaz de igualar con sus ven-
tas las compras a países foráneos. 
China no tiene ese problema: sus 
exportaciones cubren en un 146% 
sus importaciones, lo que resulta 
en un ingente superávit superior 
al billón de euros.

En un contexto de repunte de 
la inflación, las compras a China 
permiten a muchas empresas es-
pañolas ganar competitividad, 
porque adquieren productos a 
un coste menor que si lo hicie-
ran en otras latitudes. A los hoga-
res les facilita, asimismo, ahorrar 
en ciertas transacciones que im-
plican gastos importantes, como 
la compra de un coche, uno de 
los segmentos donde China más 
está creciendo gracias a sus mo-
delos eléctricos, en general más 
baratos que los europeos o esta-
dounidenses.

Para Raymond Torres, direc-
tor de Coyuntura de Funcas, esos 
beneficios conviven con ciertos 
perjuicios al tejido industrial es-
pañol. “El comercio con Alema-
nia se ha caracterizado por in-
tercambios en ambos sentidos. 
Exportamos algo menos de lo 
que importamos, pero es un 
comercio más equilibrado. En 
el caso del automóvil, el sector 
español de componentes se ha 
beneficiado del comercio con 
Alemania, igual que en de las 
aeronaves, donde nosotros pro-
ducimos determinadas piezas y 
ellos otras, lo que tiene un efec-
to de arrastre sobre el sistema 
productivo español. En el caso 
de China no es así. Son importa-
ciones de sustitución, ya sea de 
otros proveedores, como Alema-
nia, o de producción española”.

Esta mayor penetración chi-
na también entraña otros ries-
gos, como explica Alicia García 
Herrero, economista jefe en Na-
tixis e investigadora en Bruegel. 
“Nos vuelve hiperdependientes 
de China. Nos obliga a seguir-
les el paso, por eso es peligro-
so. También porque no es recí-
proco. China compite en terce-
ros mercados con nosotros, a los 
que entra igual que en España. 
Y por mucho que el país esté in-
novando con fuerza, concede 
muchos subsidios, sobre todo 
a empresas de automóviles, lo 
cual les ayuda a ganar cuota de 
mercado”.

En 2025, China vendió a Es-
paña bienes de equipo —ma-
quinaria, tecnología y otros—, 
equipos de oficina, productos 
textiles, químicos, automóviles, 
juguetes y calzado. Mientras que 
España, que en 1995 le vendía so-
bre todo maquinaria, ahora ex-
porta a China productos quími-
cos, minerales y cárnicos, sobre 
todo porcino,. Pekín acapara el 
42% de las exportaciones porci-
nas de España fuera de la UE, lo 
que justificó el temor del sector 
a que redujera sus compras en la 
reciente crisis por la peste porci-
na en Cataluña.

ÁLVARO SÁNCHEZ
Madrid

China desbanca a Alemania como 
el principal proveedor de España

Las compras al país 
asiático igualaron 
en el primer trimestre 
a las de toda América

Terminal logística de coches en Essen (Alemania), el día 7.  LEON KUEGELER (REUTERS)

minio. Esta es una de las asignatu-
ras pendientes. El pacto alcanza-
do en Escocia solo atañe a lo que 
Trump falsamente llamó “arance-
les recíprocos”. Pero él unas sema-
nas antes había elevado ya las ta-
sas aduaneras sobre el acero y el 
aluminio, en el 50%.

Frenos

Tampoco se habría incluido otro 
freno de gran relevancia que in-
cluía la posibilidad de suspen-
der el pacto ante las amenazas de 
Trump a la integridad territorial 
de la UE. No obstante, el jefe nego-
ciador de la delegación de la Euro-
cámara, el socialdemócrata Bernd 
Lange, señaló en X: “Hemos me-
jorado significativamente la pro-
puesta de la Comisión Europea al 
garantizar mayores salvaguardas 
para la economía de Europa“.

El legislador del grupo de los 
socialistas y demócratas ha expli-
cado que se ha introducido una 
fecha de vencimiento clara con 
una revisión completa del pacto 
antes de cualquier prórroga y sal-
vaguardas “si las empresas de la 
UE resultan perjudicadas”. Eso no 
sería automático, sino que queda 
en manos de la Comisión.

EE  UU empezó a aplicar el 
acuerdo a finales de julio, casi 
desde el comienzo. Así, aplicaba 
el arancel del 15% a casi todas las 
importaciones europeas (menos 
los productos de acero y aluminio, 
a lo que les sigue aplicando el 50%) 
y a otras entradas estratégicas no 
les cobra ninguna tasa aduanera 
o una más reducida.

No obstante, esta arquitectura 
saltó por los aires cuando el Tri-
bunal Supremo de EE UU declaró 
ilegales los aranceles masivos, es 
decir, los afectados por el acuer-
do de Turnberry. Para esquivar 
este fallo, la Casa Blanca recurrió 
a una norma temporal que man-
tiene ese 15% a la espera de que 
el Congreso apruebe una norma 
definitiva. Las obligaciones que 
asumió la UE tenían una parte 
que exigía cambios legales y otra 
que no —los compromisos de in-
versiones y compra de materias 
primas y combustibles—. Y ha si-
do esta última la que se ha ido de-
morando.  A los tiempos más pau-
sados que requiere el Parlamento 
Europeo, se sumaron las amena-
zas de Trump. Su actitud provo-
có el frenazo de la tramitación del 
acuerdo en la Eurocámara duran-
te un par de meses. Y eso ha ido 
provocando sucesivos retrasos en 
la negociación final.

llegará con la intervención del 
presidente del Consejo Euro-
peo, António Costa, ante el Se-
nado mexicano. Será la prime-
ra vez que un dirigente de las 
instituciones de la UE lo haga.
La lógica tras estas afirmacio-
nes es similar a la que desarrolló 
el primer ministro canadiense, 
Marc Carney, en Davos a comien-
zos de este año: potencias media-
nas, como pueden serlo la UE o 
México, construyendo alianzas 
que sirvan para reducir el ries-
go que suponen las potencias he-
gemónicas como China y EE UU. EL PAÍSFuente: Ministerio de Economía

Evolución de la cuota de mercado sobre las
importaciones españolas de China y Alemania
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