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Amazon suma  
en España 100 
proyectos de 
energía renovable
Sergio Guinaldo MADRID.  

Amazon refuerza su apuesta por 
España como uno de sus princi-
pales polos de inversión en ener-
gía renovable. La compañía ha 
alcanzado los 100 proyectos en 
el país tras incorporar siete nue-
vas instalaciones en 2025, con-
solidando así a España como el 
segundo mercado a nivel mun-
dial en número de iniciativas de 
energía limpia, solo por detrás 
de Estados Unidos. 

Este nuevo hito se enmarca 
dentro de la estrategia global del 
grupo para alcanzar las cero emi-
siones netas en 2040, apoyándo-
se en el despliegue masivo de ge-
neración renovable para abaste-
cer sus operaciones logísticas y 
tecnológicas. 

Los siete nuevos proyectos 
anunciados corresponden a ins-
talaciones solares ubicadas en 
Andalucía y Aragón, con una ca-
pacidad superior a los 130 MW. 

En total, Amazon cuenta en 
España con 100 proyectos, dis-
tribuidos entre 68 plantas sola-
res y eólicas a gran escala y 32 
instalaciones solares en sus pro-
pios edificios. En conjunto, su-
man una capacidad de más de 
3,8 GW.

Velto compra  
en Francia su 
segundo parque 
eólico a Q Energy 
Sergio Guinaldo MADRID.  

En menos de un mes, Velto Re-
newables ha completado la ad-
quisición de dos activos eólicos 
situados en Francia a Q Energy, 
en el marco de la asociación acor-
dada hace justo un año. Ayer, la 
firma de renovables comunicó la 
compra del parque eólico L’Es-
cur, asumiendo la plena propie-
dad de este activo eólico terres-
tre de 11 MW situado en Murat-
sur-Vèbre, en el departamento 
francés de Tarn. 

Este activo se suma al parque 
eólico Haut Chemin 2, de 26,2 
MW, situado en Biesles, Haute-
Marne, Francia, cuya compra se 
anunció a principios de mes. Am-
bos suman 37,2 MW de potencia. 

“La adquisición de L’Escur con-
solida la presencia de Velto Re-
newables como productor inde-
pendiente de energía (IPP) en 
Francia, al tratarse del quinto 
proyecto desarrollado en el país 
en colaboración con Q Energy”, 
comentó al respecto Lucas de Ha-
ro, CEO de Velto.

Rubén Esteller HOUSTON.  

Naturgy y Kuwait han llegado a un 
acuerdo para la refinanciación de 
una deuda de 1.300 millones de dó-
lares de su filial Global Power Ge-
neration, en una operación inter-
nacional con la que la energética 
reorganiza la financiación vincula-

Naturgy y Kuwait acuerdan refinanciar 1.300 millones
La deuda de su filial GPG 
corresponde a activos  
en Latinoamérica

da a sus activos de generación en 
Latinoamérica. 

La entidad también desempeñó 
los roles de bookrunner, manda-
ted lead arranger, proveedor de 
coberturas y agente de la financia-
ción dentro de un sindicato forma-
do por 14 prestamistas internacio-
nales. La transacción refuerza el 
posicionamiento de BBVA en el 
asesoramiento de deuda para gran-
des corporaciones y patrocinado-
res financieros en operaciones ener-
géticas transfronterizas. 

En paralelo, el despacho Weil ha 
asesorado a un consorcio de hasta 
17 bancos comerciales en la estruc-
turación de esta financiación con dos 
tramos, por hasta 1.129 millones de 
dólares y otra por 3.000 millones de 
pesos mexicanos (145 millones de 
euros), en total 1.300 millones con-
cedida a Global Power Generation 
y sus filiales. Los fondos obtenidos 
se han destinado a refinanciar la deu-
da existente asociada a los activos 
de generación eléctrica que la com-
pañía posee en América Latina. 

La operación se ha estructurado 
sobre el denominado Restricted Pe-
rimeter de GPG, que agrupa 3,2 GW 
de activos operativos de un total de 
5 GW de capacidad instalada global 
de la compañía. Ese perímetro in-
cluye cuatro centrales de ciclo com-
binado y un activo eólico en Méxi-
co; un ciclo combinado y una insta-
lación de regasificación en Puerto 
Rico; dos plantas de fuel oil en Re-
pública Dominicana; una central hi-
droeléctrica en Costa Rica; y cuatro 
activos hidroeléctricos en Panamá.

Iberdrola obtiene  
700 millones para 
conectar Escocia 
con Inglaterra
También acordó la venta 
del negocio de medición 
británico a IMServ

Sergio Guinaldo MADRID.  

Iberdrola ha obtenido una finan-
ciación de 600 millones de libras 
esterlinas –alrededor de 700 mi-
llones de euros– del National 
Wealth Fund para impulsar Eas-
tern Green Link 4 (EGL4), una 
nueva interconexión submarina 
entre Escocia e Inglaterra llama-
da a reforzar la seguridad de su-
ministro, reducir cuellos de bo-
tella en la red y facilitar la elec-
trificación del sistema británico. 

El proyecto conectará Fife, en 
Escocia, con Norfolk, en Ingla-
terra, a lo largo de 530 kilóme-
tros, y permitirá suministrar elec-
tricidad a 1,5 millones de hoga-
res británicos. 

No es la primera vez que am-
bas partes colaboran. En mayo 
de 2025, el mismo fondo ya con-
cedió otros 600 millones de li-
bras para respaldar siete proyec-
tos de transporte eléctrico. 

Venta de SP Dataserve 
En la misma jornada, la eléctri-
ca anunció el acuerdo con 
IMServ, empresa participada ín-
tegramente por la firma especia-
lizada en capital riesgo, Bluewa-
ter, para la venta de SP Dataser-
ve, su filial británica dedicada a 
la medición para clientes no do-
mésticos. SP Dataserve prestó en 
2025 cerca de 36.800 servicios 
para unos 22.000 clientes em-
presariales en el Reino Unido.

700 

MILLONES DE EUROS 
Es la financiación que Iberdrola 
recibirá para desarrollar los 530 
kilómetros de interconexión

El CEO de Alsa, Francisco Iglesias, 
toma el mando de la matriz Mobico

Víctor de Elena MADRID.  

El grupo británico Mobico, matriz 
de la empresa de autobuses Alsa, ha 
nombrado al consejero delegado de 
ésta, Francisco Iglesias, como nue-
vo primer ejecutivo del grupo, en un 
movimiento que refuerza el peso de 
la filial española en plena reordena-
ción del negocio. El directivo asumi-
rá el cargo el próximo 1 de abril y se 
incorporará al consejo de adminis-
tración de la compañía británica. 

El relevo se produce en un mo-
mento de transición para Mobico, 
que arrastra pérdidas en los últimos 
ejercicios y ha puesto en marcha un 
plan de simplificación, reducción de 
costes y desinversiones para estabi-
lizar su situación financiera. En es-
te contexto, la aportación de Alsa ha 
sido determinante: la filial españo-
la ha sostenido los resultados ope-
rativos del grupo y concentra bue-
na parte de su rentabilidad. 

Iglesias, que ejercía como direc-
tor de operaciones del grupo desde 
febrero de 2025, compatibilizará 
sus nuevas funciones con la super-
visión de Alsa, apoyado en su actual 
equipo directivo. Su nombramien-
to consolida una estrategia ya ini-
ciada por la compañía, que pasa por 
trasladar el modelo operativo de la 
división española al resto de nego-
cios, especialmente en Reino Uni-
do y Alemania. 

El actual presidente ejecutivo, Phil 
White, continuará en funciones has-
ta el 30 de septiembre de 2026, cuan-
do volverá a su rol de presidente no 
ejecutivo. Durante este periodo, tra-
bajará junto a Iglesias en el traspa-
so de responsabilidades. 

El ascenso del directivo español 
llega tras varios meses de ajustes en 
el grupo. Mobico cerró 2025 con pér-
didas de 336 millones de euros, afec-
tado por saneamientos vinculados 
a la venta de su negocio de autobu-

El nombramiento premia el buen hacer de la filial española y busca 
replicar el éxito de Alsa para sacar a la matriz británica de sus pérdidas

ses escolares en Estados Unidos y a 
provisiones por contratos deficita-
rios, especialmente en Alemania. La 
compañía ha renegociado parte de 
estos contratos ferroviarios para re-

ducir riesgos y acotar su impacto en 
las cuentas. 

En paralelo, el grupo ha avanza-
do en la integración de su negocio 
de autocares en Reino Unido den-
tro de la estructura de Alsa, una de 
las principales palancas de eficien-
cia. Esta reorganización responde al 
objetivo de replicar las prácticas de 
gestión que han permitido a la filial 
española mantener márgenes ope-
rativos elevados en un entorno de 
fuerte competencia. Iglesias se in-
corporó a Alsa en 1991 y asumió la 
dirección general en 2016. 

RELEVO EN EL GIGANTE DEL AUTOBÚS

Francisco Iglesias, CEO de Mobico y Alsa. EE

Alsa logró ingresos 
récord de 1.738 
millones y sostiene 
a Mobico, que 
perdió 336 millones
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