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CM Computer contrata  
a AZ Capital para su venta
EN PLENO ‘BOOM’ DE LA DEFENSA/  El fabricante español de los ordenadores militares 
que utilizan la NASA o Rheinmetall explora la entrada de inversores en su capital.

Pepe Bravo. Madrid 
El fabricante español de orde-
nadores militares CM Com-
puter ha contratado los servi-
cios de AZ Capital en calidad 
de asesor financiero para ex-
plorar todas las alternativas 
disponibles destinadas a ace-
lerar su crecimiento, entre las 
que figura la entrada de nue-
vos inversores en su capital, 
según coinciden varias fuen-
tes del mercado consultadas 
por EXPANSIÓN.  

El mandato concedido por 
CM Computer al banco de 
negocios español se produce 
en un contexto económico y 
geopolítico favorable para to-
das las empresas que operan 
en el sector de la Defensa co-
mo consecuencia del incre-
mento del gasto militar im-
pulsado por la OTAN.  

La eventual operación cor-
porativa, en cualquier caso, se 
encuentra todavía en una eta-
pa inicial, aunque ya se ha 
contactado con algunos de los 
principales fondos de capital 
riesgo que operan en España 
para tantear su interés en CM 
Computer, según explican las 
fuentes consultadas.  

Tamaño 
La información preliminar 
que se ha trasladado a los in-
versores acerca del negocio 
de CM Computer apunta que 
la compañía tiene en torno a 
10 millones de euros de factu-
ración anual, con un ebitda 
que se sitúa en el entorno de 
los 5 millones de euros.  

CM Computer 
ingresa alrededor de 
10 millones anuales, 
con un ebitda de 
unos 5 millones

C.D. Madrid 
La compañía española de De-
fensa y tecnología Oesía ha 
aprovechado su participa-
ción en la feria World Defen-
se Show (WDS), que se cele-
bra estos días en Riad, para 
firmar un principio de acuer-
do (memorando de entendi-
miento, MoU) con la tecnoló-
gica turca Space & Defense 
Technologies (SDT) para  
una colaboración estratégica 
en Defensa y Seguridad. 

Con este pacto se da el pri-
mer paso para que las dos 
compañías desarrollen, fabri-

quen y comercialicen pro-
ductos y sistemas de Defensa. 

Oesía y SDT consideran 
que los ámbitos en los que 
existen unas mayores siner-
gias son en guerra electróni-
ca, sobre todo en lo relaciona-
do con la optrónica, así como 
en sistemas de simulación y 
de entrenamiento embebido. 

Asimismo, ven margen de 
crecimiento en vehículos aé-
reos no tripulados (UAV o 
drones), en concreto en solu-
ciones de navegación, y siste-
mas antidron basados en in-
frarrojos. Otro campo de coo-
peración serán los subsiste-
mas de misiles. 

Oesía aportará conoci-
mientos en visión inteligente, 
simulación, comunicación 
táctica y navegación para 
drones, mientras que SDT 
aportará con sus sistemas de 
entrenamiento y simulación 
y subsistemas de misiles.

Oesía y la turca SDT cooperarán 
en drones y sistemas de misiles 

Oesía y SDT analizan 
desarrollar, fabricar y 
comercializar juntos 
productos y 
sistemas de Defensa 

La empresa ya ha 
contactado a alguno 
de los principales 
fondos que operan 
en España

Sus ordenadores se 
instalan en tanques, 
aviones de combate, 
barcos o drones, 
entre otros

Ordenador de CM Computer.

La compañía, fundada en 
1987 y con sede en Sevilla, 
produce ordenadores milita-
res para tanques, barcos, avio-
nes, drones y otros sistemas 
militares. Sus dispositivos es-
tán preparados para soportar 
vibraciones, temperaturas ex-
tremas, polvo, humedad o in-
terferencias eléctricas con to-
tal fiabilidad.  

Se trata, en definitiva, de 
una empresa especializada en 
el diseño, fabricación e inte-
gración de hardware electró-
nico de uso militar e indus-
trial. Desarrolla los módulos 
electrónicos (COTS) y los 
chasis donde se integran 

(ATR) los ordenadores, que 
funcionan en entornos extre-
mos. Sus ordenadores, por 
tanto, actúan como el cerebro 
de los equipos de Defensa, co-
nectando y gestionando sen-
sores, cámaras, comunicacio-
nes y sistemas de control. 

Grandes clientes 
En la cartera de clientes de 
CM Computer figuran gran-
des corporaciones internacio-
nales como la NASA, Lockhe-
ed Martin, Airbus, General 
Dynamics, Navantia, Boeing, 
BAE Systems, Erzia, Thales, 
Northrop Grumman, o Rhe-
inmetall, entre otros.  

Según las últimas cuentas 
depositadas en el Registro 
Mercantil, correspondientes 
a 2024, el 100% del acciona-
riado pertenece a la familia 
fundadora. Ese año, la empre-
sa facturó 7,6 millones de eu-
ros, un 38% más que un año 
antes, y registró un ebitda de 
alrededor de 4 millones, lo 
que representa un crecimien-
to del 25% con respecto al 
ejercicio precedente.  

Es previsible que los resul-
tados correspondientes a 
2025 hayan sido superiores 
teniendo en cuenta las mayo-
res dotaciones presupuesta-
rias para Defensa.

Escribano y GMV 
se alían en proyectos 
por 7.800 millones
Carlos Drake. Madrid 
Dos de las principales empre-
sas en el segundo escalón del 
sector de la Defensa en Espa-
ña, Escribano Mechanical & 
Engineering (EM&E) y 
GMV, han firmado un acuer-
do para colaborar en algunos 
de los grandes contratos adju-
dicados en el sector durante 
los últimos tiempos. 

Ambas compañías han se-
llado una alianza estratégica 
con el objetivo de unir sus ca-
pacidades tecnológicas e in-
dustriales en el marco de los 
programas especiales de mo-
dernización (PEM) lanzados 
por el Gobierno español. 

Tanto la empresa propie-
dad de la familia Escribano 
como el grupo familiar GMV, 
fundado por Juan José Martí-
nez, cooperarán en los pro-
gramas de desarrollo y pro-
ducción de los obuses auto-
propulsados (ATP) de cade-
nas y ruedas, que se han adju-
dicado a una UTE entre Indra 
y EM&E por un importe con-
junto total de 7.240 millones 
de euros. Indra y EM&E tam-
bién se adjudicaron prefinan-
ciación para el despliegue de 
estos contratos por cerca de 
3.000 millones de euros. 

Fuerte polémica 
Este es el contrato con mayor 
cuantía de los que se adjudi-
caron en la última oleada de 
de los PEM y está siendo obje-
to de una fuerte polémica. 
Santa Bárbara Sistemas, pro-
piedad de General Dynamics, 
ha recurrido la concesión a la 
UTE Indra-EM&E de este 
proyecto, ya que considera 
que su tecnología es la que 

más encaja con las necesida-
des actuales del Ejército espa-
ñol. 

Por otro lado, la alianza es-
tratégica entre Escribano y 
GMV también contempla co-
laborar en el programa del 
lanzacohetes Silam (Sistema 
Lanzacohetes de Alta Movili-
dad), que cuenta con un pre-
supuesto de casi 580 millones. 

Este es otro de los contratos 
en Defensa que más está dan-
do que hablar en los últimos 
tiempos, ya que EM&E se lo 
había adjudicado junto con la 
israelí Elbit, que quedó des-
cartada por el veto del Go-
bierno a los grupos israelíes. 

EM&E, con el fin de seguir 
adelante con el proyecto, pre-
sentó recientemente una al-
ternativa nacional junto con 
Expal, propiedad de la alema-
na Rheinmetall. 

Además de en los ATP y en 
el Silam, EM&E colaborarán 
también en futuros proyectos 
de sistemas de armas y muni-
ciones, en el marco del objeti-
vo de que los programas de 
Defensa ejerzan un efecto 
tractor sobre el ecosistema in-
dustrial en España.

Cooperarán en  
los programas  
de los obuses ATP 
y también en el 
lanzacohetes Silam

Prosolia obtiene 380 millones 
para financiar su crecimiento
J.B. Valencia 
Prosolia Energy, productora 
de energías renovables, ha ce-
rrado 380 millones de euros 
en financiación para apoyar el 
desarrollo de su cartera, que 
incluye activos de energía fo-
tovoltaica, eólica y almacena-
miento con baterías. Actual-
mente, tiene unos 600 mega-
vatios operativos entre pro-
yectos de utility scale –gran-
des plantas– y generación dis-
tribuida, y prevé conectar este 
año 350 más. Su proyección 
es llegar a tres gigavatios en 
cuatro o cinco años. 

 
El paquete incluye tres  

transacciones. La primera es 
una línea de financiación tipo 
warehouse de 150 millones  pa-
ra respaldar una cartera de 
hasta 600 MW de activos re-
novables de utility scale y ge-
neración distribuida, multi-
tecnología (incluido BESS) y 

en siete países. Esta línea ha 
sido proporcionada por ABN 
Amro, SMBC y Santander. 

La segunda es una transac-
ción de 94 millones con Gold-
man Sachs como underwriter 
para financiar diversos pro-
yectos industriales de auto-
consumo. Destaca uno de los 
mayores proyectos de mar-
quesinas fotovoltaicas híbri-
das en Francia. 

La tercera, casi 135 millo-
nes con SMBC, es para su re-
ciente adquisición de 229 me-
gavatios de proyectos operati-
vos a EDP Renováveis.

Se articula en tres 
tramos, y participan 
Santander, SMBC, 
ABN Amro y 
Goldman Sachs

Los obuses tienen un 
presupuesto de 
7.240 millones y el 
lanzacohetes 
alcanza 580 millones
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