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Juan Esteba Poveda SEVILLA.  

Cox cerró 2025 con un beneficio 
neto de 69 millones de euros, un 
16% más que en 2024, y sus in-
gresos crecieron un 62% intera-
nual hasta los 1.140 millones de 
euros. El ebitda mejora un 23%, y 
llega a 225 millones. Cifras que 
van a ser superadas ampliamente 
en volumen en próximos ejerci-
cios, cuando se complete la inte-
gración de los activos de Iberdro-
la México, con los que se alcanza-
rían –si se considera el perímetro 
pro forma– los 2.551 millones de 
euros en ingresos y 786 millones 
de euros de ebitda, multiplicando 
por dos y por tres respectivamen-
te las cifras de 2025. 

La utility con sede en Sevilla des-
taca el fuerte rendimiento de la di-
visión de Servicios (Service Co.), 
que aportó 830 millones, dupli-
cando la cifra de 2024 gracias a 
nuevos contratos en ingeniería y 
líneas de transmisión.  

La compañía, además, registra 
un backlog (contratos firmados 
pendientes de ejecución) récord: 
creció un 43% frente a 2024, has-
ta los 3.189 millones de euros, una 
cartera que proporciona previsi-
bilidad al negocio. Se ha cuadri-
plicado (319%) desde 2023, cuan-
do se situaba en los 769 millones. 

Internacional 
También se pone foco en la con-
solidación de las seis áreas estra-
tégicas: México, Arco Central (Pa-
namá, Guatemala, Colombia y 
Ecuador), Brasil, Chile, España y 
AME (África y Oriente Medio). “La 
compañía se posiciona con un ro-
busto balance de cara a su plan de 
inversiones 2026-2028”, de 7.000 
millones de euros. 

“Los resultados anuales confir-
man la solidez del modelo de Cox: 
cerramos el ejercicio con ingresos, 
ebitda, beneficio neto y backlog 
récord, manteniendo una estricta 
disciplina financiera”, subraya En-
rique Riquelme, presidente ejecu-
tivo de Cox. “En este contexto, la 
operación en México es un hito: 
refuerza nuestra presencia en un 
mercado clave y acelera nuestra 
hoja de ruta internacional, apor-
tando escala, nuevas oportunida-
des y mayor visibilidad de activi-
dad futura”, incide. 

La operación -dice Cox- avanza 
conforme al calendario previsto y 
cuenta ya con las autorizaciones 
regulatorias, así como con una fi-
nanciación asegurada por 2.650 
millones de dólares con bancos, 
que se completará a través de 
equity, con un importe de 850 mi-

llones de dólares, de los cuales Cox 
aportará entre 300 y 350 millones 
de dólares a través de fondos dis-
ponibles; mientras que entre 500 
y 550 millones de dólares se arti-
cularán a través de capital híbri-
do procedentes de uno o dos in-
versores de primer nivel. La ope-
ración se prevé cerrar en marzo de 
este 2026. 

Paralelamente a esta operación 
la compañía se ha reforzado con 
dos activos solares en Panamá (24 
MW), la ampliación de la planta 
desaladora de Agadir (Marruecos), 
y una nueva concesión de agua en 
Angola con una capacidad de 
100.000 m³/día, en Ecuador y en 
marzo se inició la construcción de 
la concesión de la línea de trans-
misión de 104 km en Brasil.

Cox supera los 1.140 
millones de ingresos antes 
de digerir Iberdrola México
La compañía de Enrique 
Riquelme doblará su 
facturación tras la 
integración de los activos

3.189 

MILLONES DE DOLARES 
En contratos ya firmados dan 
previsibilidad al negocio para  
los próximos años de expansión

Viscofan pulveriza récords: gana 160 millones 
y supera los 1.250 millones en facturación
J. Romera MADRID.  

Viscofan ha cerrado un ejercicio his-
tórico. La cifra de ventas se elevó a 
1.252 millones de euros, lo que su-
pone un incremento del 4% respec-
to al año anterior y de hasta un 6,1% 
en términos comparables, impulsa-
do por el fuerte crecimiento de los 
volúmenes. El ebitda (resultado bru-
to operativo) de la compañía au-
mentó un 1,6%, hasta 290 millones 

de euros, y el margen se situó en el 
23,2%, lo que supone medio punto 
porcentual por debajo de 2024 de-
bido al impacto por la variación de 
las divisas y por la inflación de las 
pieles de colágeno en Europa. En 
términos comparables, el margen 
del ebitda sobre ventas se mantuvo 
en 2025 estable en el 23,7%. La mul-
tinacional, especializada en la pro-
ducción de envolturas cárnicas, ha 
logrado asimismo un resultado ne-

to de 159,9 millones, un 1,8% su-
perior al año anterior. La deuda ban-
caria neta a diciembre de 2025 se 
sitúa en 206,1 millones de euros, 
superior a los 146,9 millones de di-
ciembre de 2024 debido al aumen-
to en la remuneración al accionista 
y la recompra de acciones. La em-
presa ha propuesto una remunera-
ción estimada al accionista con car-
go a los resultados de 2025 de 3,25 
euros por acción- 

Amrest aumenta un 35% su 
resultado y gana 18,2 millones
Javier Romera MADRID.  

El Grupo AmRest, operador de 
restauración multimarca propie-
tario de cadenas como La Taglia-
tella, mantuvo en 2025 su trayec-
toria de crecimiento al alcanzar 
unos ingresos consolidados de 
2.558,1 millones de euros, lo que 
supone un incremento del 2,4% 
respecto al año anterior, sin te-
ner en cuenta los negocios des-

consolidados a lo largo del año. 
El beneficio neto anual ascendió 
a 18,2 millones de euros, frente 
a los 13,5 millones de euros re-
gistrados en 2024, un 34,8% más. 
El ejercicio 2025 estuvo marca-
do, según explica la compañía, 
por un crecimiento moderado en 
Europa, una inflación a la baja y 
una persistente incertidumbre 
geopolítica, con diferencias sig-
nificativas entre países”. 
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Stellantis registra pérdidas en 2025
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Fuente: Datos de la empresa. * En unidades.

Diego Estebanez García MADRID.  

Stellantis anota números rojos. La 
crisis que vive la industria ha provo-
cado pérdidas en el segundo fabri-
cante europeo por 22.332 millones 
de euros el año pasado, la primera 
vez que registra cifras negativas anua-
les el grupo dueño de 15 marcas his-
tóricas desde su creación en 2021 
con la fusión de Fiat-Chrysler (FCA) 
y Grupo PSA. 

Detrás del hundimiento, como ya 
lo había anunciado con anterioridad, 
se encuentra el giro estratégico que 
el grupo ha hecho con la cancelación 
de varios proyectos de vehículos eléc-
tricos. Unos movimientos que final-
mente le han costado 25.400 millo-
nes de euros sumando amortizacio-
nes. Con ello, Stellantis también re-
gistró pérdidas en el segundo semestre 
del ejercicio pasado por 20.076 mi-
llones de euros. 

“Nuestros resultados para el año 
2025 reflejan el coste de sobreesti-
mar el ritmo de la transición energé-
tica y la necesidad de reestructurar 
nuestro negocio en torno a la liber-
tad de nuestros clientes para elegir 
entre toda la gama de tecnologías 
eléctricas, híbridas y de combustión 
interna”, señaló Antonio Filosa, quien 

asumió el cargo de CEO en junio del 
año pasado. 

Cambios estratégicos 
Filosa, un histórico de FCA, ha esta-
do acometiendo cambios estratégi-
cos en el grupo automovilístico, por 
un lado, reordenando la cúpula di-
rectiva de la empresa y, por otro, re-
escribiendo la hoja de ruta que dejó 
su antecesor, Carlos Tavares, con el 
ambicioso plan Dare Forward 2030, 
que preveía una electrificación com-
pleta hacia el final de la década. 

Stellantis, al igual que otros fa-
bricantes de automóviles, ha dado 
un golpe de timón ante el lento avan-
ce de la electrificación en Europa, 
los cambios en las políticas públi-
cas en EEUU hacia los coches eléc-
tricos y el potente crecimiento de 
las marcas chinas en los mercados 
occidentales. 

Stellantis se enfrenta, además, a 
una tormenta perfecta por dos fren-
tes. Por un lado, el conseguir mode-
los asequibles, eléctricos y competi-
tivos en Europa para poder compe-
tir con la llegada de nuevas marcas 
de Oriente, y, por otro, el hacer fren-
te a la política arancelaria en EEUU. 

El grupo que comercializa marcas 
de volumen, además de pagar tarifas 
en las importaciones de algunos mo-
delos europeos, cuenta con instala-
ciones productivas al sur y al norte de 
la frontera estadounidense, por lo que 
sus componentes atraviesan las adua-
nas varias veces antes de que el vehí-
culo se ponga a la venta al público. 
Por ello, Stellantis contabilizó un car-
go arancelario de 1.200 millones de 
euros el año pasado. Una cifra que se 
elevará a los 1.600 millones este año. 

La compañía espera que este año 
el giro en su ruta estratégica respec-
to a los proyectos de electrificación 
pague dividendos. Stellantis prevé 
un aumento porcentual de un dígi-
to medio en los ingresos netos, un 
margen operativo ajustado (AOI) de 
un dígito bajo y una mejora en la ge-
neración de flujo de caja libre indus-
trial interanual. También se espera 
una mejora secuencial entre el pri-
mer y el segundo semestre del año.

Stellantis espera  
un cargo de 1.600 
millones de euros 
en 2026 por la 
política arancelaria

El giro en la electrificación lleva a 
Stellantis a perder 22.300 millones
El grupo multinacional anota un cargo por la cancelación de proyectos 
vinculados al coche eléctrico y amortizaciones de 25.400 millones en 2025
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