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Veolia busca replicar en España su 
negocio de residuos en Reino Unido
ENERGÍA A PARTIR DE BASURA/  El grupo francés pujará por el contrato de más de 800 millones de Madrid 
para renovar la planta que gestiona actualmente e insta a las comunidades a que liciten más encargos.

Artur Zanón. Leeds (Inglaterra) 
A dos horas en tren al norte de 
Londres, decenas camiones 
entran cada día con unas 500 
toneladas de residuos. De to-
dos ellos, apenas se puede re-
ciclar un 3% y el resto termina 
incinerándose para obtener 
energía. 

Esta actividad de valoriza-
ción se desarrolla en una plan-
ta en la ciudad inglesa de Le-
eds (536.000 habitantes), le-
vantada con una estructura 
que combina vidrio, madera y 
hierro. Allí se genera la elec-
tricidad equivalente al consu-
mo de 20.000 habitantes. Las 
emisiones, monitorizadas en 
todo momento, se pueden 
consultar públicamente. 

Para Veolia no se trata de 
unas instalaciones más, sino 
que son uno de sus referentes 
de integración urbana y efi-
ciencia que le sirven como re-
ferencia para pedir a las admi-
nistraciones en España (la 
competencia es autonómica) 
que liciten nuevas plantas de 
valorización, como sucede ac-
tualmente con la de Valde-
mingómez (Madrid), cuyo 
plazo de presentación de ofer-
tas acaba la próxima semana.  

Veolia, en alianza con Valo-
riza, buscará renovar el con-
trato y se espera que también 
pujen FCC y Urbaser. En jue-
go está un negocio de más de 
800 millones de euros por 
quince años de concesión. 

La multinacional anunció 
el pasado 22 de junio una in-
versión de 1.000 millones de 

euros hasta 2030 para impul-
sar los negocios de agua, ener-
gía y residuos en España. De 
los 3.000 millones de ingresos 
del año pasado en el país (el 
cuarto por importancia entre 
los mercados donde opera), el 
grupo espera llegar a los 3.700 
millones a finales de esta dé-
cada. Y si los residuos y la 
energía suponen ahora en tor-
no a la cuarta parte de la factu-
ración, ambos segmentos de-
berían sumar un tercio del to-
tal en 2030. 

Ello dependerá de la mate-
rialización de oportunidades. 
Por un lado, figuran las adqui-
siciones de empresas media-
nas (con una facturación en la 
órbita de los 30 millones de 
euros) para complementar la 
actividad actual del grupo, 
aunque ninguna operación 
está próxima a su cierre. 

El otro es la adjudicación de 
contratos de valorización lici-
tados por las administracio-
nes. “Existen dos problemas: 
depositar la basura en verte-
deros sigue siendo más eco-
nómico que valorizar y la opo-
sición vecinal”, resume el di-
rector general en España de 
Veolia, Daniel Tugues. 

Tasa por vertedero 
La industria considera que la 
solución al primer punto lle-
gará con el incremento de la 
tasa a la basura depositada en 
vertedero, ahora de cinco eu-
ros por tonelada. A ello se aña-
dirán las multas que en el fu-
turo debería imponer Bruse-

Londres 
multa con 33 
millones al 
socio inglés 
de Telefónica
A. Z. Londres 
Ofcom, el regulador británico 
del sector de las telecomuni-
caciones, ha multado a Virgin 
Media con 28 millones de li-
bras (33 millones de euros) 
por dificultar a sus clientes el 
cambio de operador. Este es 
el socio de telefonía y fibra en 
Reino Unido de O2, filial de 
móviles de Telefónica, y am-
bos integran VMO2. La san-
ción –récord– ha recaído ex-
clusivamente a la filial inglesa 
de la norteamericana Liberty 
Media. 

La investigación de Ofcom 
desveló que Virgin Media 
presentó “fallos sistemáticos 
y repetidos” entre enero de 
2022 y septiembre de 2024 
que hicieron más complicado 
saltar a otro operador. 

“Los hechos son claros. 
Virgin Media dificultó a los 
clientes cancelar sus contra-
tos y tampoco cooperó com-
pletamente con nuestra in-
vestigación”, afirmó la res-
ponsable para conectividad 
de Ofcom, Natalie Black. 

El regulador comenzó sus 
actuaciones tras recibir múlti-
ples quejas de usuarios. La 
normativa obliga a los provee-
dores de este tipo de servicios  
a que no desincentiven a los 
clientes que quieren terminar 
sus contratos para irse a la 
competencia.  

Según Ofcom, entre las téc-
nicas usadas, y que sufrieron 
“millones” de usuarios, figu-
raban terminar de forma 
abrupta las llamadas, excesi-
vas transferencias entre agen-
tes comerciales y esperas de-
masiado prolongadas.

Miguel Á. Patiño. Madrid 
Velto Renewables, platafor-
ma de renovables con sede en 
España e impulsada por la 
entidad pública canadiense 
La Caisse (antigua Caisse de 
Dépôt et Placement du Qué-
bec, CDPQ) ha cerrado una 
refinanciación de más de 800 
millones de euros con un sin-
dicato de ocho entidades fi-
nancieras en las que están, 
entre otras, BBVA, Caixa-
Bank y Abanca.   

El megacrédito se destina-
rá a desarrollar una cartera de 
76 plantas solares fotovoltai-
cas en España, que suman 
una potencia total de 218 me-
gavatios. En el crédito, ade-

más de BBVA, CaixaBank y 
Abanca, participan Crédit 
Agricole (CA-CIB), Export 
Development Canada (EDC), 
BNP Paribas, ING y Deuts-
che Bank.  

Garrigues, Gómez-Acebo 
Se ha contado con el apoyo de 
un equipo de asesores espe-
cializados, entre ellos, Kenta 
Capital como coordinador fi-

nanciero; Garrigues como 
asesor legal de los prestamis-
tas; Gómez-Acebo & Pombo, 

Watson Farley & Williams y 
Ramón y Cajal como asesores 
legales de Velto Renewables; 

Enertis como asesor técnico; 
y Howden como asesor de se-
guros. La firma de renovables 
indicó que este proyecto de 
refinanciación abarca una 
cartera de activos que operan 
bajo el marco Recore (de ayu-
das administrativas, es decir, 
las antiguas primas renova-
bles).  

Con esta operación, Velto 
Renewables refuerza la soli-

dez financiera de una cartera 
de activos adquirida en 2020 
y consolida “una plataforma 
lista para seguir desarrollan-
do oportunidades de inver-
sión y creando valor en el sec-
tor de las energías renovables 
en Europa”. 

El consejero delegado de 
Velto Renewables, Lucas de 
Haro, señala que la operación 
de refinanciación está estruc-
turada “como parte de la es-
trategia 2026-2030 del gru-
po”. “Esta operación raciona-
liza la estructura de deuda, 
mientras Velto continúa opti-
mizando sus operaciones a 
largo plazo”, asegura el direc-
tivo.

Megacrédito de BBVA y Caixa a las renovables de Quebec
Los asesores  
han sido Kenta, 
Garrigues, Watson 
Farley, Enertis y 
Ramón y Cajal

Planta de valorización de residuos de Veolia en Leeds (Inglaterra).
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las por no cumplir metas, co-
mo sucedió en su momento 
con la depuración del agua. 

La falta de decisión para sa-
car a concurso nuevas instala-
ciones tiene en la oposición 
vecinal también uno de los 
principales argumentos. “Te-
nemos que responder con 
transparencia y haciendo ver 
que las alternativas son peo-
res, y explicando el empleo 
que se genera y mostrando la 
rebaja en el recibo de la cale-
facción”, apunta José Melo, 

director adjunto de Veolia en 
España, en relación a la expe-
riencia de la ciudad inglesa 
que quiere exportar a España. 

Veolia se adjudicó el con-
trato con el Ayuntamiento de 
Leeds en 2013 y la planta fun-
ciona desde 2016. Al consisto-
rio le permitirá un ahorro de 
200 millones de libras (320 
millones de euros) en los 25 
años de duración: es dinero 
que se dejará de pagar por no 
llevar a vertedero la basura. 
La tasa es muy superior a la 

En la millonaria 
operación también 
participan Abanca, 
BNP Paribas, ING  
y Deutsche Bank

Lucas de Haro es el primer ejecutivo de Velto Renewables.

que se paga en España. La “in-
volucración” de los vecinos y 
un “diseño urbano responsa-
ble” y sostenible han permiti-
do, según Veolia, “desafiar los 
estereotipos” sobre contami-
nación y que la aceptación sea 
“excepcional”. 

Muro verde 
Un par de ejemplos: el edifi-
cio, de 42 metros de altura, 
cuenta con un muro verde 
que reduce el impacto visual y 
dispone de un centro de visi-
tantes que explica qué es la 
gestión de residuos y la valori-
zación energética. 

España suma actualmente 
once plantas de valorización 
energética, de las cuales dos 
son gestionadas por Veolia 
(Mataró, en Barcelona, y la de 
Valdemingómez, cuya reno-
vación se ha licitado). 

El grupo, que en España dio 
un salto en 2022 con la com-
pra de Agbar, considera que el 
país requerirá al menos quin-
ce plantas de valorización 
más en la próxima década pa-
ra acercarse al objetivo de 
2035 de que no más del 10% 
de la basura termine llegando 
al vertedero, una cifra que 
ahora está ligeramente por 
encima del 50%. 

Según datos de la Confede-
ración Europea de Plantas de 
Valorización Energética, Es-
paña apenas suma el 2,6% de 
las instalaciones del continen-
te,frente al 23% de Francia, el 
18% de Alemania e incluso el 
7,2% de Italia.

DEL RESIDUO A LA ENERGÍA

 Veolia dispone de 67 
plantas de valorización en 
todo el mundo (35 en Francia) 
en las que trata once millones 
de toneladas al año.

 El grupo quiere crecer en 
España sobre todo en energía 
y residuos. Hacerlo en 
valorización dependerá de 
que se liciten concursos.
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