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Una estación de servicio de Moeve. EE

El plan de Moeve y Naturgy res-
ponde a la campaña lanzada por 
Repsol este pasado mes de enero 
para incrementar su base de clien-
tes, aunque en este caso la compa-
ñía ofrece 50 euros en saldo por pa-

sar a la tarifa Tranquilísima. 
En este caso, Repsol ofrece a sus 

clientes una tarifa en la que pagas 
por lo que consumes. Suba o no la 
luz, el precio por kWh será siempre 
el mismo durante 5 años y se com-

promete a que si recibes una oferta 
mejor, te la mejoran a través de su 
llamado Compromiso Ahorro. Y en 
caso de que no pudieran bajar el pre-
cio, aseguran que lo indicaran de for-
ma clara. 

Toda esta oleada de ofertas se pro-
duce además a las puertas de la apro-
bación de un nuevo reglamento co-
mercial sobre el que están protes-
tando las pequeñas comercializa-
doras de energía por la falta de plazo 
para su adaptación. La Asociación 
de Comercializadores Independien-
tes de Energía ha solicitado al Go-
bierno que el nuevo Real Decreto 
por el que se aprueba el Reglamen-
to General de Suministro y Contra-
tación de la comercialización de 
energía eléctrica incorpore un pe-
riodo transitorio de adaptación.

Rubén Esteller MADRID.  

Moeve y Naturgy plantan cara a Rep-
sol en su batalla por incrementar el 
número de clientes multienergía. 
Ambas compañías han lanzado una 
oferta que busca convencer a más 
clientes de las ventajas de su Plan 
Multienergy. De este modo, hasta 
el próximo 1 de marzo, ambas em-
presas regalarán 40 euros de saldo 
gow a cada nuevo usuario del Plan 
que combine el registro con una nue-
va contratación de luz o gas. 

A través del registro en la web ofi-
cial del Plan Multienergy (planmul-
tienergy.es), el conductor se conver-
tirá automáticamente en usuario de 
Moeve gow y, después, Naturgy se 
pondrá en contacto con él para la 
contratación de al menos una de sus 
tarifas de luz o gas. Unos 30 días 
más tarde, los 40 euros de saldo apa-
recerán en su nueva cuenta de Mo-
eve gow. 

La nueva campaña busca seguir 
impulsando el Plan Multienergy, 
una alianza que ya ha superado los 
100.000 clientes en poco más de seis 
meses. A través del Plan, los clien-
tes pueden combinar servicios de 
luz y gas con hasta 30 céntimos por 
litro de ahorro en repostajes y de 15 
céntimos por kilovatio-hora (kWh) 
en recargas eléctricas. 

Los 40 euros adquiridos, al igual 
que ocurre con el saldo que se ge-
nera a través del Plan, pueden can-
jearse tanto en los servicios contra-
tados de luz y gas con Naturgy co-
mo en futuros repostajes y recargas 
eléctricas en la red de más de 1.300 
estaciones de servicio de Moeve en 
España, combinando el ahorro en 
la movilidad y en el hogar. 

Además del Plan Multienergy, 
Moeve también ofrece la tarjeta Mas-
tercard Moeve gow, junto a Bankin-
ter, con la que se pueden conseguir 
diez céntimos más de ahorro en ca-
da repostaje, hasta los 40 céntimos 
por litro. 

Moeve y Naturgy recrudecen la batalla 
con Repsol por los clientes multienergía
Ofrecen 40 euros en saldo Gow para hacer frente a los 50 euros de la petrolera

Acuerdo con GreenYellow para 
descarbonizar los clientes industriales  

Moeve incorpora a GreenYellow como socio estratégico para refor-
zar su oferta de soluciones energéticas integrales y seguir impul-
sando la descarbonización de los clientes industriales. La energéti-
ca, que ya avanza en la descarbonización de sus propios Energy 
Parks y plantas químicas, complementa de esta manera su oferta 
consolidada para el sector industrial, al que provee desde hace 
años diferentes soluciones y servicios en el ámbito del gas natural 
y la electricidad.

El Tribunal de 
Cuentas critica  
el plan de tierras 
raras de la UE
El auditor recoge errores 
y recomendaciones para 
asegurar el suministro

Sergio Guinaldo MADRID.  

El Tribunal de Cuentas Europeo 
(TCE) ha criticado duramente 
los esfuerzos dedicados desde 
Bruselas al abastecimiento de 
materias primas fundamentales. 
En su papel de auditor externo, 
el organismo ha publicado un in-
forme con una serie de “consta-
taciones” de deberes mal hechos, 
acompañado de otro listado con 
recomendaciones para mejorar 
el suministro. 

“Para garantizar el suministro 
seguro de materias primas fun-
damentales, la UE se propone di-
versificar las importaciones, au-
mentar la producción nacional y 

gestionar los recursos de mane-
ra más sostenible, pero tiene di-
ficultades para superar los retos 
que plantea el logro de estos ob-
jetivos”, señala el informe. 

Entre los mayores errores, des-
taca la imprecisión con la que la 
UE ha actualizado sucesivamen-
te el listado de materias primas, 
la falta de justificación y vincu-
lación en los objetivos fijados pa-
ra los Estados miembros o la fal-
ta de seguimiento a los progra-
mas financiados. 

Sobre a los proyectos estraté-
gicos, el documento aprecia que 
muchos de los seleccionados ten-
drán dificultades para garanti-
zar el suministro a la UE de aquí 
a 2030, sobre todo los que se en-
cuentran en fase de desarrollo.

1.821 

MILLONES DE EUROS 
Es la financiación que la UE  
ha asignado a iniciativas de 
materias primas desde 2014

Rubén Esteller MADRID.  

El gigante chino Dajin Offshore y 
Zima Equity Investments han fir-
mado un Memorando de Entendi-
miento para desarrollar una plan-
ta de fabricación de cimentaciones 
para eólica marina en el Puerto de 
Gijón (El Musel). 

El objetivo declarado es abaste-
cer al mercado europeo de la eóli-
ca marina y, en paralelo, reforzar el 
papel del enclave asturiano como 
puerto de “marshalling” –el área 
logística donde se acopian, preen-
samblan y expiden grandes compo-
nentes– para proyectos offshore. 

La futura instalación se concibe 
como un activo industrial con vo-
cación exportadora y capacidad de 
crecimiento. “La nueva planta y el 
puerto de marshalling supondrán 
un importante impulso económico 

para Asturias y reforzarán su papel 
estratégico en la transición energé-
tica europea. La voluntad de las par-
tes es integrar a subcontratistas y 
proveedores locales en la cadena de 
suministro del proyecto”, afirmó 
Miquel Zorita, director de Desarro-
llo Corporativo de Zima. 

Por parte del fabricante chino, 
Artur Pielech, responsable de desa-
rrollo de negocio, subrayó que la 
alianza “refuerza la presencia in-
dustrial de Dajin en Europa” y “re-
fleja nuestro compromiso con el de-

sarrollo de contenido local, al tiem-
po que fortalece nuestra cadena de 
suministro global de cimentaciones 
offshore”. La compañía añadió que 
el diseño contempla una eventual 
ampliación para incorporar, en el 
futuro, tanto cimentaciones de fon-
do fijo como soluciones flotantes, 
orientadas a proyectos en aguas po-
co profundas y profundas, con una 
proyección posterior hacia el mer-
cado de Estados Unidos. 

El anuncio se enmarca en la es-
trategia de convertir El Musel en un 

polo industrial y logístico asociado 
a la eólica marina, en un momento 
en el que la cadena de suministro 
europea afronta tensiones de capa-
cidad y costes.  

La Autoridad Portuaria ya había 
tramitado en años recientes inicia-
tivas ligadas a la fabricación y en-
samblaje de componentes para eó-
lica marina. En el plano industrial, 
Dajin destaca su especialización en 
estructuras para parques eólicos 
marinos y su apuesta por fabricar 
componentes de gran tamaño.

La china Dajin y Zima fabricarán cimentaciones para eólica en Gijón
La intención es que la 
planta pueda exportar  
a Europa y EEUU
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