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Fragatas que construye ac-

tualmente Navantia

Es la familia de las F-110 para la 

Armada española

al detalle

En un contexto de rearme por los 
desafíos geoestratégicos a los que 
tiene que hacer frente la Unión 
Europea, la Real Marina Danesa 
ha anunciado un nuevo plan de 
adquisiciones navales, que inclu-
ye la compra de fragatas. Navan-
tia, que construye en Ferrol la fa-
milia de las F-110 para la Armada 
española, ha mantenido reunio-
nes en Copenhague con autorida-
des militares del país para brin-
dar su cooperación industrial y 
posicionarse como un posible so-
cio estratégico. El encuentro ha 
coincidido con la visita a la ca-
pital del país de la fragata de la 

Navantia brinda a Dinamarca cooperación 
industrial ante la futura compra de fragatas
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que se encuentra participando en 
el ejercicio OTAN Steadfast Dart 
26 en el mar Báltico. La propues-
ta de la empresa pública garanti-
za colaboración con la industria 
danesa, apoyo al ciclo de vida de 
los buques —con entrega a par-
tir del 2030— y formación con el 
apoyo de la Armada. El presiden-
te de Navantia, Ricardo Domín-
guez, al frente de una delegación 
de la compañía, recibió al con-
tralmirante Soren Kjeldsen, jefe 
de la Marina danesa, que visitó la 
fragata. Por parte de la Armada 
española, el segundo AJEMA, el 
almirante Gonzalo Sanz Alisedo; 

y el comandante de la F-105, Ga-
briel Pita da Veiga Subirats, re-
cibieron a los invitados. La Ma-
rina española explicó el modelo 
de cooperación con la empresa 
naval, desde la fase de deinición 
de requisitos de los buques hasta 
el apoyo al ciclo de vida.

«Navantia, con el apoyo de la 
Armada y el Gobierno español, 
está lista para actuar como un 
socio estratégico de largo plazo 
para la Defensa danesa. Pode-
mos proporcionar a Dinamar-
ca unas capacidades navales de 
última generación adaptadas a 
los actuales desafíos, con un mo-
delo de colaboración lexible y 

aportando capacidades que ga-
ranticen una rápida entrega. Na-
vantia es un socio iable y de lar-
go recorrido», subrayó el presi-
dente de la compañía, Ricardo  
Domínguez.

La empresa pública subra-
ya «su trayectoria acreditada 
en programas de colaboración 
y transferencia de tecnología y 
conocimiento con industrias lo-
cales de diferentes países, desde 
su primer programa para Aus-
tralia en el 2007, ofreciendo co-
laboración con empresas dane-
sas para maximizar el retorno 
industrial». También alude a su 
experiencia en la integración de 

distintos sistemas y en el apoyo 
al ciclo de vida de los buques.

La delegación de Navantia ha 
expuesto el programa F-110 para 
la Armada, actualmente en eje-
cución en Ferrol, que cumple los 
plazos previstos; y la fragata lige-
ra Alfa 4000, con especial aten-
ción a sus innovaciones tecnoló-
gicas, como el gemelo digital, y la 
sensorización, entre otros aspec-
tos, y a las capacidades industria-
les 5.0, «que permiten una mayor 
iabilidad y rapidez en el diseño 
y construcción de los buques».
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Con el parque Mondigo, que Re-
cursos de Galicia adquirió a Sinia 
Renovables —sociedad del Ban-
co Sabadell—, la empresa inaugu-
ra un nuevo modelo eólico en la 
comunidad. Es semipúblico —el 
30 % del capital de RDG lo con-
trola la Xunta, y el resto, 32 ir-
mas de distintos sectores—, da 
entrada en el accionariado de las 
instalaciones a los ayuntamien-
tos en los que se ubican los par-
ques, y aplica ventajas a sus ve-
cinos, principalmente a través de 
boniicaciones directas en sus re-
cibos de la luz. En el caso del re-
cinto que atraviesa los munici-
pios de Ribadeo, Trabada y Ba-
rreiros, alrededor de 500 hoga-
res que se encuentren a menos 
de 1,8 kilómetros de las instala-
ciones verán recortadas sus fac-
turas eléctricas en un 80 %. Es un 
modelo que RDG pretende repli-
car allí en donde cuente con ac-
tivos propios, y que la Xunta as-
pira a «contagiar» a los promo-
tores privados de la comunidad.

No obstante, esas cifras pueden 
variar entre las poblaciones pró-
ximas a cada parque o instalación 
que adquiera la compañía. La so-
ciedad maximizará los beneicios 
en el territorio, pero la línea ro-
ja que no podrá atravesar es «el 
umbral de viabilidad de los ac-
tivos», en palabras del conseje-
ro delegado, Emilio Bruquetas. 

Las instalaciones son diver-
sas, y ello marcará también có-
mo pueden repercutir los benei-
cios entre los vecinos de los dis-
tintos concellos. «Dependerá de 
muchos factores; por ejemplo, 

La nueva eólica gallega: los vecinos pagan 
menos de luz y participan en los parques
Recursos de Galicia se prepara para extender las ventajas de sus recintos a industrias y pymes
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El parque Mondigo es el primero de Recursos de Galicia, con 49 megavatios de potencia.

del recurso que hay en cada uno 
de los emplazamientos. «Cuanto 
más viento haya, más rentabili-
dad puede tener ese parque», por 
lo que se podría ampliar el ám-
bito del territorio por encima de 
los 1,8 kilómetros del de Mondi-
go, o recortarlo, si el recurso del 
que dispone el recinto es menor.

De igual manera, la densidad 
de población en los alrededores 
del parque será otro de los fac-
tores a analizar. Para los vecinos 
del Mondigo, RDG inanciará el 
80 % del consumo eléctrico de 
los vecinos beneiciarios, dejan-
do intacta la parte regulada de 
los recibos, sobre la que la em-
presa no puede intervenir. Aque-
llos que vivan en el radio inferior 
a 1,8 kilómetros del parque ten-
drán que presentar en una web 
que RDG ha creado especíica-
mente para ello sus facturas de 
los últimos 12 meses. «Les hemos 
dicho a los concellos que, si su-

bir los recibos a la web supone 
una barrera tecnológica, estare-
mos sobre el terreno para ayu-
darlos», aclaró.

Cambios en las formas

El nuevo modelo que aspira a 
abrirse paso en la eólica gallega 
implica también un cambio en las 
formas, con una mayor cercanía 
al territorio y un diálogo luido 
con los concellos. Se da la cir-
cunstancia de que los tres mu-
nicipios con afección del parque 
Mondigo están regidos por alcal-
des de distinto signo: PP, PSOE y 
BNG, a los que RDG ofreció to-
mar una participación del 10 % en 
el capital del parque. Un ofreci-
miento que se repetirá en los pró-
ximos activos que vaya incorpo-
rando a su patrimonio la empre-
sa. «Las inversiones en un parque 
son relevantes, y un 10 % de par-
ticipación nos parece que está en 
el entorno de lo que puede ser ra-

zonable para acompañar su vida 
operativa», explicó Emilio Bru-
quetas. Es otra forma de que los 
vecinos sean también dueños de 
las instalaciones que aprovechan 
sus recursos naturales, a través 
de sus Administraciones locales. 
«La comunicación con el entor-
no más inmediato de los parques, 
para nosotros, es vital», airmó el 
consejero delegado.

Otro de los cauces de comu-
nicación abiertos en esta nueva 
estrategia eólica es con las co-
mercializadoras de electricidad. 
Aquellas que quieran adherirse al 
bautizado como programa Mon-
digo podrán hacerlo para aplicar 
el descuento del 80 % en los re-
cibos de los vecinos. Algunas ir-
mas del sector —que asumirán 
coste cero, ya que será el parque 
el que inancie los descuentos— 
ya se han puesto en contacto con  
RDG. Como novedad, también 
entra en escena su comerciali-

zadora propia. Ya está inscrita 
en los registros pertinentes, y la 
previsión que manejan sus res-
ponsables es que en un plazo de 
unos tres meses esté plenamen-
te operativa.

Paralelamente, RDG ha comen-
zado a trabajar para hacer llegar 
los beneicios de estar cerca de un 
parque eólico no solo a los veci-
nos, sino también a las industrias. 
«Nuestra primera línea de traba-
jo es conocer al detalle la realidad 
industrial del entorno de Mondi-
go, y para eso hemos contactado 
ya con asociaciones de empresa-
rios», airmó Bruquetas. Además, 
también llevarán a cabo evalua-
ciones en el marco de la audito-
ría que está realizando la compa-
ñía en los polígonos y puertos ga-
llegos. «Nuestra idea es, con toda 
esa información, diseñar produc-
tos especíicos para que las indus-
trias se puedan beneiciar de es-
tabilidad y de competitividad en 
los precios», airmó el consejero 
delegado. El contexto actual del 
mercado eléctrico, marcado por 
una excesiva volatilidad, también 
determinará las propuestas que 
pueda realizar en forma de con-
tratos de suministro a largo a pla-
zo a precios competitivos.

Los cálculos de RDG apuntan 
a que puedan hacerse realidad el 
próximo año, estrenando las ven-
tajas directas de la nueva eólica 
gallega para industrias y pymes.

Para continuar extendiendo un 
modelo que prima que el 100 % 
de la energía que se produce en 
las plantas de RDG repercuta 
en Galicia, la empresa mantiene 
conversaciones con «todo tipo 
de promotores» para incorporar 
más instalaciones a su cartera.
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