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Empresas & Finanzas

Ikea crea una 
nueva dirección 
de Omnicanalidad 
para España
Remodela su estructura 
para coordinar venta 
física y ‘online’

elEconomista.es MADRID.  

Ikea España anunció ayer un 
cambio en su estructura organi-
zativa coincidiendo con el arran-
que del año fiscal y que incluye 
la creación del área de Omnica-
nalidad. La actualización, acla-
raba la multinacional sueca, bus-
ca dar respuesta a los nuevos re-
tos del retail y adaptarse a las ne-
cesidades del consumidor. 
Además, añadían, garantizará 
una mejora de los costes, permi-
tirá seguir bajando precios por 

un valor de 53 millones en 2027 
y simplificará la organización.  

Para dirigir este área de Om-
nicanalidad, la compañía ha nom-
brado a Alberto Fossati, un pro-
fesional con 30 años en la com-
pañía que asume el reto de diri-
gir una nueva dirección creada 
para derribar barreras entre ca-
nales y puntos de contacto. 
“Nuestros clientes también es-
peran que les ofrezcamos expe-
riencias personalizadas y sin fric-
ciones, ya sea en tienda, online 
o de forma remota”, afirmaba el 
CEO de Ikea España, Carl Aaby. 

Después de un año en el car-
go, Carl Aaby apuesta por una 
estructura directiva multidisci-
plinar que se completa con Lo-
rena Lourido, Carlos Cocheteux, 
Marina Dubakina, Virginia Ga-
rrido, Javier Martín, Laura Ga-
larreta, Alfonso Negrete y Noe-
lia Lorenzo.

53 

MILLONES DE EUROS 
Destinará la multinacional 
sueca a mantener precios bajos 
en España este ejercicio

Aleix Mercader BARCELONA. 

Wallbox paraliza la actividad en su 
fábrica de Texas (EEUU) y se lleva 
toda la producción a su planta de 
Barcelona. La empresa de cargado-
res para coches eléctricos ha toma-
do esta decisión para ganar en efi-
ciencia y abaratar costes, según ha 

avanzado el blog Ecotechers y ha 
confirmado elEconomista.es. 

La fábrica de Texas “continuará 
operativa y reforzará principalmen-
te su función como hub de servicio 
y logística para Norteamérica, man-
teniendo también otros equipos y 
funciones de la compañía en los 
EEUU”, han trasladado fuentes de 
Wallbox. 

En 2022, la empresa hizo una 
apuesta por fabricar in situ sus car-
gadores domésticos para el merca-
do estadounidense. Lo hizo con la 

idea de reducir los costes operati-
vos de producir en Europa para lue-
go exportar las soluciones de carga 
hasta el otro lado del Atlántico. 

Para ello, invirtió unos 70 millo-
nes de dólares en la construcción 
de unas instalaciones de unos 12.000 
metros en Arlington (Texas). El re-
pliegue en EEUU implicará el des-
pido de una decena de personas. 

El centro de la capital catalana, 
ubicado en la Zona Franca, entró 
en funcionamiento en 2020 con un 
potencial productivo de 750.000 

unidades al año. Como consecuen-
cia de esta centralización, la empre-
sa incorporará a más personal en 
estas instalaciones en función de la 
evolución del negocio. 

La compañía no espera que es-
te movimiento encarezca el coste 
de sus productos. Aunque el gru-
po tendrá que abonar los arance-
les pertinentes para vender sus 
puntos de carga en EEUU, en la ac-
tualidad ya debía pagar por expor-
tar sus materias primas hasta la fá-
brica de Arlington. 

Hace unos meses, la planta cata-
lana ya absorbió el montaje de los 
cargadores para el hogar ensambla-
dos hasta entonces en Canadá. 
Wallbox opera otras dos fábricas en 
Alemania y Marruecos. 

El pasado abril, Wallbox refinan-
ció más del 83% de su deuda con 
sus acreedores, fundamentalmen-
te grandes bancos. La deuda exis-
tente se estructuró en un préstamo 
marco de 57,6 millones de euros 
con una fecha de vencimiento en 
diciembre de 2030.

Wallbox abandona la producción en EEUU y se la lleva a Barcelona
La empresa paraliza la 
fabricación de cargadores 
en su planta de Texas

países, especialmente Portugal”, ex-
pone González. 

El directivo considera que esta in-
certidumbre puede influir en las de-
cisiones de localización de nuevos 
proyectos. “Los inversores pueden 
optar por Portugal, Italia o Francia, 
ya que las condiciones pueden ser 
más favorables”, afirma. 

González comparte la necesidad 
de evitar que proyectos sin suficien-
te madurez bloqueen capacidad eléc-
trica, pero defiende la utilización de 
instrumentos menos gravosos. “Si 
el objetivo es eliminar la especula-
ción, existen mecanismos más sen-
cillos”, señala, como la comproba-
ción de los hitos de inversión, el avan-
ce efectivo de las obras o la solven-
cia financiera de los promotores. 

“No se puede tratar igual a quien 
reserva capacidad sin desarrollar una 
inversión que a quien ya está cons-
truyendo y ha comprometido cien-
tos de millones de euros”, concluye.

Paco González CEO de Core Tech Capital y Quetta Data Centers

“Ningún promotor de ‘data center’ puede 
construir una eólica en el plazo dispuesto”

EE

Sergio Guinaldo MADRID.  

Crece la oposición al proyecto de 
Real Decreto presentado por el Go-
bierno para establecer criterios de 
sostenibilidad a los centros de da-
tos. Paco González, consejero dele-
gado de Core Tech Capital, advier-
te de que los requisitos planteados 
pueden comprometer inversiones 
ya en ejecución y reducir el atracti-
vo de España frente a otros merca-
dos europeos. 

González también dirige Quetta 
Data Centers, empresa conjunta en-
tre Core y Azora Capital. Esta ha co-
menzado recientemente las obras 
de un data center en Tres Cantos, 
Madrid, y ultima el desarrollo de 
otro en Molins de Rei, Barcelona. 
La plataforma prevé invertir 500 
millones de euros en el desarrollo 
de seis centros de datos en la Penín-
sula Ibérica, con una capacidad con-
junta de 60 MW. 

“Compartimos el objetivo de de-
sarrollar centros de datos eficientes 
y abastecidos con energía renova-
ble. La discrepancia está en los pla-
zos y en su aplicación a proyectos 
que ya están en marcha”, explica 
González a este medio. En este sen-
tido, sostiene que “no debería im-
ponerse a las inversiones en mar-
cha una situación sobrevenida que 
ponga en riesgo desembolsos mi-
llonarios”. 

Plazos excesivamente cortos 
El proyecto de RD, tramitado por 
la vía de urgencia y cuyo periodo de 
alegaciones concluye el 10 de sep-
tiembre, plantea que los centros de 
datos acrediten que al menos el 80% 
de su consumo eléctrico esté cubier-
to por nueva generación renovable 
que entren en servicio dentro de un 
intervalo máximo de 18 meses res-
pecto a la puesta en funcionamien-
to del centro de datos. Un calenda-
rio que, según el directivo, no se co-
rresponde con los plazos industria-

les y administrativos del sector 
energético. “Ningún promotor pue-
de fabricar y construir una instala-
ción eólica en el plazo dispuesto. La 
tramitación de una instalación eó-
lica puede durar hasta cinco años”, 
afirma. 

La correlación horaria plantea 
otro problema. Para poder garan-
tizarla, sería necesario combinar di-
ferentes tecnologías de generación 
y almacenamiento; un modelo que 
“exigiría una gran cantidad de ca-
pital adicional y elevaría el precio 
para el cliente final”, advierte Gon-

zález. Por ello, asegura que entre las 
alegaciones que presenten figurará 
una implantación gradual de las 
obligaciones. “Proponemos que la 
correlación no se mida hora a ho-
ra, sino en periodos más amplios, 
por ejemplo mensualmente. Así po-
dría compensarse la electricidad re-
novable producida en unas horas 
con la consumida en otras”. 

La preocupación de Quetta se cen-
tra especialmente en los proyectos 
que ya disponen de permisos de ac-
ceso y conexión, pero todavía no se 
han conectado a la red. El régimen 
transitorio les concede seis meses 
para acreditar el cumplimiento de 
las nuevas condiciones, bajo el ries-
go de perder dichos permisos. 

“Si no pudiéramos cumplir la nor-
ma, no podríamos abrir el centro 
de datos. Tendríamos que suspen-
der contratos con proveedores, pro-
visionar pérdidas millonarias y tras-
ladar o acelerar inversiones en otros 

Quetta ya construye 
un centro de datos 
en Madrid y ultima 
las obras de otro  
en Barcelona
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