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Brookfield fusiona Finlight
y Atrato para invertir 2.300
millones en autoconsumo

Pepe Bravo. Madrid

La gestora de capital riesgo e
infraestructuras canadiense
Brookfield ha fusionado sus
negocios espafol y britanico
de financiacion para el auto-
consumo eléctrico comercial,
industrial y residencial, Fin-
light y Atrato Onsite Energy,
respectivamente, para crear
el mayor grupo de su sector
en Europa.

La operacion se ha comple-
tado después de que Brook-
field lograse un acuerdo con
las familias Riberas y Benju-
mea para escindir Finlight del
perimetro de Powen, salien-
do del capital de esta ultimay
adquiriendo el 100% de la pri-
mera por alrededor de 150
millones de euros, como
avanzo EXPANSION el pasa-
do18dediciembre.

Lasociedad resultante de la
fusion de Finlight y Atrato,
que operara bajo la marca
Finlight y tendra su sede en
Reino Unido, esta participada
de forma mayoritaria por
Brookfield, mientras que Real
Asset Investment Manage-
ment (RAIM), que ya partici-
paba en Atrato junto al grupo
canadiense, permanecera en
minoriaen el accionariado.

El grupo resultante contara
con una capacidad instalada o
en construccion de aproxi-
madamente 700 megavatios
(MW), distribuidos en 815
plantas para clientes comer-
ciales e industriales, asi como
en 23.000 sistemas residen-
ciales de energia solar y bate-
rias en el Reino Unido, Espa-
fiay Portugal.

El negocio de Finlight con-
siste en ofrecer a empresas
rénting de instalaciones de
autoconsumo solar y contra-
tos de compra de electricidad
alargo plazo (PPA, por sus si-
glas en inglés) en el mismo
punto de consumo. La com-
paiia, adicionalmente, finan-
cia a particulares en la adqui-
sicion de instalaciones de
autoconsumo solar.

Grandes clientes
Entre sus clientes destacan
empresas como Amazon,
Bentley, Gestamp, Nissan,
Tesco o Valeo, ademds de mi-
les de propietarios de vivien-
das. Las instalaciones se sue-
len ubicar en las cubiertas o
en terrenos adyacentes a los
negocios de sus clientes.
Finlight les ofrece genera-
cion eléctrica on site, que su-
pone ahorros de entre el 20%
y el 25% al evitar los peajes de

Finlight es el mayor grupo europeo de generacién distribuida.
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La fusion se produce
tras acordar con
Riberas y Benjumea
la separacion de
Powen y Finlight

lared eléctrica. Esta solucion,
ademas, contribuye a elevar la
capacidad eléctrica sin nece-
sidad de reforzar la red, ya
que la energia se produce y
consume en el mismo sitio, y
otorga una mayor seguridad
de suministro.

El plan estratégico de Fin-
light prevé la inversion de
mas de 2.000 millones de li-
bras (algo mas de 2.300 millo-
nes de euros al cambio actual)
durante los proximos cinco
afios para elevar su capacidad
instalada por encima de los
2.000 MW en 2030. La hoja
de ruta, de hecho, prevé su-
mar 400 MW cada afio y en-
trar en nuevos mercados mas
alla del ibéricoy el britanico.

El crecimiento estara enfo-
cado en el desarrollo organico
de nuevos proyectos, inclu-
yendo baterias de almacena-
miento energético, aunque
también se explorara la even-
tual adquisicion de carteras
de activos independientes
que contribuyan a la consoli-
dacion de un mercado muy
fragmentado en la actualidad.

Finlight estara liderada por
Gurpreet Gujral como CEO,

La operacion supone
la integracion de sus
negocios espaiiol

y britanico de
autoconsumo solar

Mateo Andrada, como res-
ponsable de inversion (CIO),
y Miguel Angel Bermejo co-
mo director financiero (CFO),
al frente de un equipo de mas
de 80 profesionales con ofici-
nas en Reino Unido y Espaia.

El equipo mantendra el en-
foque actual, que busca ofre-
cer energia limpia y competi-
tiva generada localmente, eli-
minando costes asociados a la
red y peajes, a través de pro-
ductos que financian al 100%
la instalacién de sistemas so-
lares y de almacenamiento
que no requieren desembol-
sos iniciales por parte de los
clientes.

Apoyo a gobiernos

“Como plataforma lider en
generacion distribuida, Fin-
light contribuye significativa-
mente a optimizar la red eléc-
trica, reduciendo los proble-
mas de congestion y agilizan-
do los procesos de conexion,
algo indispensable para go-
biernos y reguladores”, co-
menta Ignacio Paz-Ares, so-
cio director y CIO adjunto de
la divisién de energia de
Brookfield.



