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H2B2, Hydra, 
Trinity, Plexus y 
Quside lanzan 
Guardiane-Q
El proyecto se 
desarrollará entre 2026 
y 2029 

C. R. MADRID.  

El consorcio Guardiane-Q ha 
iniciado formalmente sus acti-
vidades como proyecto de in-
vestigación industrial orienta-
do a diseñar y validar una ar-
quitectura de seguridad avan-
zada para infraestructuras 
críticas de almacenamiento sub-
terráneo de hidrógeno.  

Esta iniciativa, pionera en Es-
paña por su enfoque integral 
de seguridad, se desarrollará a 
lo largo de cuatro años, entre 
2026 y 2029. Guardiane-Q es-
tá formado por Trinity Energy 
Storage (entidad coordinado-
ra), H2B2 Electrolysis Techno-
logies, Hydra Space, Plexus 
Tech y Quside.  

El consorcio cuenta además 
con la colaboración científico-
técnica de una red de ocho en-
tidades y unidades especializa-
das. Entre ellas están CIEMAT, 
Centro Nacional del Hidróge-
no (CNH2), Centro Tecnológi-
co EURECAT, Centro Tecnoló-
gico IKERLAN y el Instituto 
Nacional de Técnica Aeroespa-
cial (INTA) 

Completan el listado la Uni-
versidad Politécnica de Madrid, 
Laboratorio de Mecánica de Ro-
cas de la Universidade da Co-
ruña  y Laboratorio Oficial Jo-
sé María de Madariaga.  

Apoyo a la industria 
La iniciativa Guardiane-Q cuen-
ta con un presupuesto total de 
7,04 millones de euros, de los 
cuales el CDTI aporta 5,47 mi-
llones, y se inscribe en la Mi-
sión 6 del Programa Misiones 
Ciencia e Innovación 2025, que 
financia proyectos orientados 
a la capacitación para la auto-
nomía estratégica en seguridad 
y defensa.  

Guardiane-Q surge en el con-
texto del Proyecto Aljarafe, una 
iniciativa de Trinity Energy Sto-
rage que busca transformar ya-
cimientos de gas natural ago-
tados en el primer almacena-
miento subterráneo de hidró-
geno verde de España.  

El proyecto Aljarafe ha sido 
incluido recientemente en la 
lista provisional de la planifi-
cación de la red europea de hi-
drógeno elaborada por la Eu-
ropean Network of Transmis-
sion System Operators for Gas, 
conocida por sus siglas como 
ENTSOG.  Se trata del paso pre-
vio para ser declarado Proyec-
to de Interés Común Europeo. 

C. R. MADRID.  

El Grupo Quirante, a través de una so-
ciedad de nueva creación, ha presen-
tado una oferta formal para adquirir 
la totalidad de la unidad productiva 
de Bodegas Gallego Laporte, que ha 
entrado recientemente en proceso con-
cursal voluntario. 

La propuesta realizada por la em-
presa y que ha sido remitida al Re-
gistro Público Concursal fue pre-
sentada ante el Juzgado de lo Mer-

Se trata de una nueva 
adquisición ‘rescate’ en 
medio de las turbulencias 
en el sector

Quirante lanza una oferta por el grupo Bodegas 
Gallego Laporte para sacarla del concurso

Otros grupos, como 
Bodegas Riojanas, 
han necesitado la 
llegada de un socio 
en preconcurso

cantil Número 10 de Madrid. La fir-
ma de servicios profesionales PKF 
Attest ha sido el administrador con-
cursal. 

Oportunidad 
La opción de venta de la unidad pro-
ductiva constituye una oportunidad 
para Bodegas Gallego Laporte World 
Wines, que lleva meses con su acti-
vidad suspendida. La firma ha sido 
incapaz de hacer frente a sus obli-
gaciones financieras y sus trabaja-
dores se encuentran en Expedien-
te de Regulación Temporal de Em-
pleo (ERTE) por causas organizati-
vas y productivas desde que se 
declaró el concurso. El caso de Ga-
llego Laporte World Wines no es un 

accidente aislado. El sector bode-
guero en España vive un 2026 aje-
treado en el que la caída del merca-
do por la crisis de consumo y el cam-
bio de hábitos de la población está 
causando estragos, agravada ade-
más por el golpe arancelario de Es-
tados Unidos. El consumo nacional 
sigue perdiendo fuerza y cae ya un 

4,2% interanual hasta enero de 2026, 
con 627.374 hectolitros menos con-
sumidos en apenas un año. 

La presión alcanza a compañías 
de referencia con marca consolida-
da y facturación relevante. Bodegas 
Torres negocia con la banca una 
deuda en torno a 70 millones de eu-
ros y González Byass renegocia un 
pasivo cercano a 150 millones. 

Pero hay más casos. En los últi-
mos meses ha recurrido también a 
esta opción Bodegas Navarro Ló-
pez.  

Otros grupos han necesitado la 
llegada de un nuevo socio en mitad 
de un preconcurso, como Bodegas 
Riojanas, que ha armado un plan 
de reestructuración.

La previsión más reciente de la 
empresa era para 2025, año en el 
que esperaba llegar a Portugal, por 
un lado, y alcanzar unas ventas con-
solidadas de 16 millones de euros. 

C. Reche MADRID.  

El sector cosmético vive un autén-
tico frenesí inversor. Lico Cosme-
tics, una compañía española de 
cosmética con un fuerte compo-
nente ‘tech’ y que fue creada hace 
más de cinco años para ofrecer tra-
tamientos que combinan la quími-
ca con elementos naturales, está 
sondeando el mercado en busca de 
un comprador para desprenderse 
de una participación mayoritaria, 
según coinciden distintas fuentes 
financieras consultadas por ‘elE-
conomista.es’. 

La empresa, que está participada 
por BeWater, el fondo fundado por 
Ramón Blanco, François Derbaix y 
Unai Ansejo, trabaja desde hace me-
ses con el banco de inversión Blue-
bull en busca de este relevo accio-
narial, añaden las mismas voces con-
sultadas. BeWater, Bluebull y Lico 
declinaron realizar comentarios tras 
ser consultados. 

El proceso arrancó sin que hayan 
trascendido interesados, si bien otras 
fuentes indican que se encuentra en 
un estado avanzado y podría crista-
lizar antes del mes de septiembre. 

El volumen de ventas de Lico Cos-
méticos SL, la mercantil matriz, su-
pera los ocho millones de euros, de 
acuerdo a las últimas cuentas dis-
ponibles en el Registro Mercantil en 
el año 2024.  Sería superior en la ac-
tualidad. 

Por su parte, el resultado bruto 
de explotación (ebitda) de la com-
pañía se situaría actualmente en tor-
no a entre cinco y seis millones de 
euros, según fuentes del mercado. 

Productos de Lico. EE

La firma de cosmética Lico, participada 
por el fondo BeWater, sale a la venta
Ficha al banco de inversión Bluebull para tratar de vender una mayoría accionarial

La compañía lleva 
meses en el 
mercado 
analizando distintas 
opciones

Esa cifra significaría haber crecido 
un 60% en un año, según la dijo la 
propia empresa en conversación con 
‘El Periódico’. Al margen de BeWa-
ter, que inyectó un millón de euros 
en la compañía hace cinco años pa-
ra hacerse con una minoría del 15%, 
Lico Cosmetics está participada en 
su mayoría por Estefanía Ferrer, co-
fundadora y rostro visible del pro-
yecto por su condición de conseje-
ra delegada desde la creación de la 
empresa. La venta de una mayoría 
accionarial de Lico coincide en un 
momento de boom inversor por es-

te tipo de compañías. Otra firma del 
sector, Aquarius Cosmetic, ha en-
trado recientemente en el radar de 
los fondos de capital privado y ha 
encargado a la ‘boutique’ de servi-
cios financieros Albia IMAP que or-
dene las muestras de interés. Según 
un informe de McKinsey, el sector 
de la dermatología y la cosmética 
crecerá en los próximos cuatro años 
a un ritmo del 5% por ejercicio, lo 
que justifica porque firmas como 
Acon, DeA, Magnum, Stellumy Tran-
sition Capital hayan protagonizado 
diferentes adquisiciones.
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