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Repsol aprovecha su buen estado 
de forma para reducir deuda y op-
timizar su balance. La compañía 
ha acordado recomprar 250 mi-
llones de euros de una emisión de 
bonos híbridos perpetuos. La ope-
ración permitirá amortizar el 8,3% 
del importe de los perpetuos in-
cluidos en su listado de renta fija 
y el 3,5% del capital pendiente del 
conjunto de los bonos recogidos 
en esa relación. Tras la liquidación 
y cancelación de los títulos, este 
último saldo pasaría de 7.200 a 
6.950 millones de euros. 

La recompra, instrumentada a 
través de Repsol International Fi-
nance y garantizada por Repsol, 
afecta a una emisión de junio de 
2020 con un cupón del 4,247%, el 
tercero más alto de los que constan 
en su web corporativa, pero no de-
masiado elevado respecto a otras 
emisiones en el mercado –por con-
textualizar, el bono español se si-
túa actualmente en el 4,09%–. Su 
importe en circulación se reducirá 
de 750 a 500 millones. La compa-
ñía comunicó el resultado definiti-
vo de la oferta el 9 de octubre y fijó 
la liquidación para el día 13. Los tí-
tulos adquiridos serán cancelados 
y no podrán volver a emitirse ni ven-
derse. 

Abundancia de solicitudes 
La oferta recibió solicitudes de ven-
ta por un importe estimado de 471 
millones de euros, cerca de 1,9 ve-
ces el máximo previsto (250 millo-
nes), lo que obligó a aplicar un pro-
rrateo con un factor del 53,0878%. 
Así, el precio de recompra se esta-
bleció en el 100,704% del nomi-
nal, lo que representa un desem-
bolso de 251,76 millones de euros, 

antes de intereses devengados y 
gastos. Además, al cupón vigente, 
la retirada de estos títulos permi-
tirá eliminar pagos anuales por 
unos 10,6 millones de euros. 

Según el memorando de la ofer-
ta, la operación perseguía gestio-
nar el capital híbrido del grupo y 
optimizar la estructura de su ba-
lance financiero, además de pro-
porcionar liquidez a los titulares 
participantes. 

Perpetuos o con vencimiento 
Tras este acuerdo, el importe de los 
perpetuos pasaría así de 3.000 a 
2.750 millones de euros. El resto 
de los perpetuos comprende una 
emisión de 750 millones de marzo 
de 2021, al 2,5%, y dos de Repsol 
Europe Finance de 2025: 750 mi-
llones en junio, al 4,5%, y otros 750 
millones en noviembre, al 4,197%. 

En cambio, los bonos con venci-
miento definido suman 4.200 mi-
llones. Los pagos más próximos co-
rresponden a 500 millones en di-
ciembre de 2026, con cupón del 
2,25%, y 750 millones en agosto de 
2027, al 0,25%. A continuación fi-
guran 650 millones en julio de 2029, 
al 0,375%; 750 millones en abril de 
2030, al 2,625%; y 100 millones en 
enero de 2031, al  5,375%. Com-
pletan el listado 600 millones con 
vencimiento en julio de 2033, al 
0,875%, y 850 millones en septiem-
bre de 2034, al 3,625%. Las emi-
siones de 2029 y 2033 están vincu-
ladas a objetivos de sostenibilidad 
y contemplan aumentos del cupón 
si se incumplen.  

La compañía presentará resulta-
dos el próximo 29 de noviembre.

Repsol recompra bonos por 
valor de 250 millones y 
amortiza un 3,5% de deuda
El acuerdo sobre el bono 
emitido en 2020 permite 
a la energética optimizar 
su balance financiero 

6.950 
MILLONES DE EUROS 
Es el saldo resultante tras la 
recompra, sumando los bonos 
perpetuos y los de vencimiento fijo
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Ignis ha completado la venta de una 
cartera de 656 megavatios (MW) 
de proyectos renovables en Italia al 
grupo flyRen, participado por el fon-
do británico Foresight Energy In-
frastructure Partners II. La opera-
ción comprende 28 proyectos en 

distintas fases de desarrollo, repar-
tidos por varias regiones del país, e 
incluye instalaciones fotovoltaicas, 
proyectos híbridos con baterías y 
activos eólicos. No se ha comunica-
do el importe de la transacción. 

La desinversión se enmarca en la 
estrategia de rotación de activos de 
Ignis y culmina varios años de de-
sarrollo, gestión territorial y trami-
tación administrativa y técnica de 
los proyectos. ValeCap ha actuado 
como asesor financiero del vende-
dor, mientras que Green Horse Le-

gal Advisory y DWF han prestado 
el asesoramiento legal. 

La compañía mantiene actividad 
de desarrollo en Italia, donde tra-
baja en nuevas oportunidades de 
generación y almacenamiento. A 
esta cartera se suma el desarrollo 
de proyectos de centros de datos de 
gran escala en diferentes localiza-
ciones, vinculados al crecimiento 
de la demanda eléctrica asociado a 
la digitalización de la economía. 

Ignis prevé ampliar su equipo y 
su actividad en el país durante los 

próximos años. Su objetivo es ex-
tender el negocio desde el desarro-
llo renovable hacia un modelo que 
combine generación, acceso a la red, 
almacenamiento y suministro de 
soluciones energéticas para gran-
des consumidores. 

“Hemos desarrollado una carte-
ra de proyectos de gran escala du-
rante varios años y esta transacción 
nos permite poner en valor ese tra-
bajo y, al mismo tiempo, seguir cre-
ciendo en el país”, ha señalado Ma-
falda Palacios, responsable de IG-

NIS en Italia. Palacios ha destaca-
do que la compañía considera el 
mercado italiano estratégico tanto 
para las renovables como para las 
nuevas infraestructuras energéti-
cas y los centros de datos. 

En este último segmento, Ignis 
acordó el pasado mes de julio con 
Apto el acceso y la conexión a la red, 
junto con el suministro de energía 
renovable, al nuevo campus de cen-
tros de datos que desarrolla en Fuen-
labrada mediante una inversión to-
tal de más de 2.000 millones.

Ignis vende a flyRen una cartera de proyectos renovables en Italia
La participada por el fondo 
Foresight se hará con 28 
proyectos en desarrollo

La CNMC abre expediente a Exolum 
por abusos de posición dominante

Sergio Guinaldo MADRID.  

La Comisión Nacional de los Mer-
cados y la Competencia (CNMC) ha 
abierto un expediente sancionador 
a Exolum Corporation por tres pre-
suntos abusos de posición domi-
nante en los servicios logísticos de 
transporte y almacenamiento de hi-
drocarburos líquidos, biocombus-
tibles y otros productos químicos. 
La investigación se centra en la po-
sible aplicación de precios excesi-
vos y en la negativa de acceso a sus 
instalaciones a un operador com-
petidor en el puerto de Tarragona. 

El organismo analiza si Exolum 
habría aprovechado su condición 
de principal operador de logística 
primaria de hidrocarburos líquidos 
en España para mantener elevados 
márgenes mediante incrementos de 
sus tarifas. También investiga si las 
restricciones de acceso habrían re-
forzado su posición de dominio en 
el entorno portuario de Tarragona, 
en detrimento de un competidor. 

Según la CNMC, las prácticas in-
vestigadas podrían haber provoca-
do incrementos sucesivos de los pre-
cios para los consumidores. Ade-
más, el operador afectado podría 
haber visto limitado su acceso a la 
única red de transporte de hidro-
carburos líquidos por oleoducto en 
España, con consecuencias sobre 
su capacidad para competir en los 
mercados posteriores de la cadena 
de suministro. 

Las conductas analizadas podrían 
ser contrarias a la Ley 15/2007 de 
Defensa de la Competencia (LDC). 
El expediente abarca tanto las con-
diciones económicas de los servi-
cios prestados por Exolum como las 
condiciones de acceso de terceros a 
sus infraestructuras de transporte 
y almacenamiento. 

Desde la compañía investigada 
muestran su disposición a colabo-

Competencia investiga si las actuaciones de la compañía logística 
derivaron en el aumento “excesivo” de precios de los carburantes

rar con la CNMC durante su trami-
tación. Sin embargo, consideran que 
los precios pactados con sus clien-
tes son “razonables y transparen-
tes”, y que su actuación se ajusta a 

la normativa de competencia y al 
marco regulatorio aplicable. 

“De hecho, la variación de precios 
de los principales servicios de Exo-
lum ha sido inferior a la inflación 
cada año durante los últimos 25 
años y se ha mantenido invariable 
durante la reciente crisis energéti-
ca”, añaden. 

En la misma localización (Tarra-
gona), la CNMC resolvió hace po-
co menos de un año que Exolum 
debía negociar el acceso de Euroe-
nergo a su red de oleoductos en Ta-
rragona.

BAJO LA LUPA DEL REGULADOR

Instalaciones de Exolum. EE

La compañía 
defiende que los 
precios que pactó 
son “razonables  
y transparentes”
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