
EMPRESAS  

Jueves 17 septiembre 202616 Expansión

BROOKFIELD La gestora ca-
nadiense de fondos ha compra-
do el grupo australiano Reliance 
Worldwide, que fabrica y sumi-
nistra productos y soluciones 
para fontanería y calefacción, 
por 2.900 millones de dólares 
(2.510 millones de euros) en 
efectivo.

Compra la 
australiana Reliance 

GRIFOLS El fabricante de hemoderivados ha cerrado un acuerdo 
de compra de energía renovable (PPA) con el grupo francés Engie 
para adquirir un total de 40 GWh anuales durante los próximos 10 
años (de 2027 a 2037), con el que Grifols cubrirá el 66% de su con-
sumo eléctrico en España. La electricidad suministrada a la compa-
ñía catalana procederá de nuevos activos solares fotovoltaicos y eó-
licos ubicados en territorio español. Grifols explicó ayer que el acuer-
do firmado con Engie le garantiza un suministro estable y predecible 
de electricidad renovable.

Contrato de compra de energía renovable  
con Engie por 40 GWh anuales

HOLAFLY Javier Cabrerizo ha sido nombrado CEO de Holafly, la 
firma de origen español de venta de eSIMs para conectividad móvil 
para viajeros en el extranjero. Cabrerizo cuenta con más de dos dé-
cadas de experiencia en empresas internacionales. Antes de  Hola-
fly, fue director ejecutivo de Prosegur Alarmas y tuvo puestos de alta 
dirección en Oracle y Unidad Editorial.  “Este nombramiento se pro-
duce tras una búsqueda de ejecutivos iniciada a principios de este 
año”, señaló ayer la firma cofundada por Pedro Maiquez y Lidia Hu. 
Holafly ha vendido más de 25 millones de eSIM en todo el mundo.

Javier Cabrerizo, nuevo consejero delegado 
del grupo de venta de eSIMs 

Los ingresos 
de PwC UK 
caen por vez 
primera en 
dos décadas

Expansión. Madrid 
Los ingresos de PwC en Rei-
no Unido cayeron el año pasa-
do por primera vez en al me-
nos dos décadas, golpeados 
por la prolongada recesión en 
su negocio de consultoría en 
Oriente Próximo, según Fi-
nancial Times.  

La firma anunció ayer que 
los ingresos totales del grupo 
británico, que incluye Oriente 
Próximo, disminuyeron un 
3%, hasta 6.200 millones de li-
bras (7.230 millones de eu-
ros), en los doce meses trans-
curridos hasta junio. La caída 
de ventas del 15% en Oriente 
Próximo ensombreció el au-
mento del 2% de los ingresos 
en Reino Unido.  

A pesar de esta caída, la re-
muneración media de los so-
cios aumentó hasta 935.000 
libras (algo más de un millón 
de euros), gracias a la reduc-
ción de plantilla y al recorte 
de gastos. El socio director de 
Reino Unido, Marco Amitra-
no, percibió 4,8 millones de li-
bras (5,5 millones de euros) 
frente a los 4,3 millones  (5 mi-
llones de euros) del año ante-
rior. Al mismo tiempo, PwC 
redujo su fuerza laboral en 
más de 4.000 personas (Rei-
no Unido y Oriente Medio), 
casi el 12% del total.  

Es el segundo año consecu-
tivo de caída de ventas en 
Oriente Próximo, afectado 
por la ralentización de los 
proyectos de consultoría en 
Arabia Saudí, anteriormente 
motor del crecimiento de la 
firma. PwC describió el ejer-
cicio como un “año desafian-
te” para su negocio en Oriente 
Próximo por “el impacto del 
conflicto regional, la mayor 
disrupción del mercado y las 
fluctuaciones monetarias”. 

Los ingresos de PwC ya se 
habían estancado en el ejerci-
cio previo. El crecimiento de 
las ventas se mantuvo entre el 
9% y el 16% anual entre 2022 
y 2024, beneficiándose del 
aumento de la demanda de 
consultores tras la pandemia.

OpenAI estudia una 
ronda que la valora en 
1,2 billones de dólares
CRECIMIENTO/ El creador de ChatGPT, que ha pospuesto  
su salida a Bolsa, necesita capital para entrenar su IA.

G.Steer. Financial Times 
OpenAI ha mantenido con-
versaciones preliminares con 
inversores para una ronda de 
financiación que le daría una 
valoración de 1,2 billones de 
dólares (1,04 billones de eu-
ros) antes de su OPV, mien-
tras busca sacar el máximo 
partido al éxito de su último 
modelo de IA.  

El creador de ChatGPT, 
que en marzo recaudó 
122.000 millones de dólares, 
alcanzando una valoración de 
852.000 millones, incluyendo 
el nuevo capital, ha manteni-
do conversaciones sobre una 
nueva ronda que elevaría su 
valor a unos 1,2 billones de dó-
lares, según personas familia-
rizadas. 

Las conversaciones se en-
cuentran en una etapa tem-
prana y la cifra podría cam-
biar en los próximos meses. 
La decisión de seguir adelante 
con la operación, así como su 
momento de ejecución, de-
pendería de cuándo opte 
OpenAI por salir a Bolsa, se-
gún una fuente, que añadió 
que las conversaciones las 
emprendieron los inversores, 
no la propia compañía. 

El CEO, Sam Altman, afir-
mó el sábado que es poco pro-
bable que el debut bursátil se 
produzca antes de 2027. Se-
ñaló, además, que ahora sería 
un “momento poco aconseja-
ble” para salir a Bolsa coinci-
diendo con la creciente preo-
cupación por los riesgos exis-
tenciales que plantea la IA. 

La empresa busca aprove-
char la renovada demanda de 
sus productos tras el lanza-
miento de sus modelos más 
recientes; GPT-5.6 en julio y 
Astra a principios de este mes. 
Dichos modelos han impulsa-
do el crecimiento de los ingre-
sos de la compañía tras un co-

Sam Altman, CEO de OpenAI.

mienzo de año relativamente 
lento, periodo durante el cual 
su rival Anthropic superó a 
OpenAI alcanzando una valo-
ración posterior a la inversión 
de 965.000 millones de dóla-
res, lo que llevó a los inverso-
res a cuestionar el rumbo y el 
precio de OpenAI. 

Aunque el creador de 
ChatGPT presentó de forma 
confidencial su folleto de sali-
da a Bolsa en junio, desde en-
tonces ha pospuesto el calen-
dario. Una ronda adicional de 
financiación privada daría a 
inversores habituales, como 
SoftBank y Thrive Capital, la 
oportunidad de aumentar su 
exposición en la empresa, 
aunque prolongaría la espera 

para obtener los grandes be-
neficios de la OPV 

OpenAI “necesita capital”, 
afirmó una de las fuentes, ha-
ciendo referencia a los miles 
de millones de dólares que la 
empresa ha consumido en los 
últimos años para entrenar 
sus modelos. Sus ingresos 
anualizados superaron los 
40.000 millones de dólares el 
mes pasado, tras un aumento 
del 20% posterior al lanza-
miento de GPT-5.6, según 
una fuente consultada. 

Anthropic prevé salir a Bol-
sa en octubre con una valora-
ción cercana a los 2 billones 
de dólares. 
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La decisión y el 
momento de hacer la 
ronda dependerá de 
cuándo opte OpenAI 
por salir a Bolsa

Su rival Anthropic 
prepara su OPV para 
octubre con una 
valoración de casi  
2 billones de dólares
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Frasers nombra  
a su CEO presidente 
del grupo Hugo Boss
A. Fernández. Madrid 
El grupo británico de distri-
bución Frasers Group refuer-
za su control sobre la empresa 
alemana de moda de alta ga-
ma Hugo Boss. Aunque la 
compañía del magnate Mike 
Ashley no consiguió superar 
el 50% del capital en la opa 
que lanzó por Hugo Boss en 
junio –posee cerca del 48%–, 
acaba de nombrar como nue-
vo presidente del consejo de 
supervisión del grupo de lujo 
al CEO de Frasers Group, Mi-
chael Murray, que además es 
yerno de Ashley. 

El nombramiento se pro-
duce dos días después de que 
el anterior presidente de Hu-
go Boss, Stephan Sturm, que 
llevaba poco más de un año en 
el cargo, anunciase su dimi-
sión ante la presión ejercida 
por el nuevo mayor accionista 
del grupo. 

Murray dijo que trabajará 
junto al resto del consejo de 
supervisión y el equipo direc-
tivo de Hugo Boss para relan-
zar el negocio y conseguir el 
máximo potencial de la ense-
ña de lujo. El CEO de Hugo 
Boss, Daniel Grieder, afirmó 

que tanto Murray como Fra-
sers comparten que la compa-
ñía de moda tiene un margen 
significativo para crecer y 
crear valor. 

Frasers, dueño de la cadena 
de artículos deportivos Sports 
Direct, de los almacenes 
House of Fraser y de las tien-
das de ropa de alta gama Fla-
nnels quiere superar el 50% 
del capital de Hugo Boss, que, 
a su vez, es un importante 
proveedor del grupo británi-
co. Frasers entró en el capital 
de Hugo Boss en 2020.

KKR prepara la 
venta de Flora Food
A.F. Madrid 
El fondo estadounidense 
KKR está preparando el pro-
ceso para lanzar la venta de 
Flora Food Group en las pró-
ximas semanas, en una opera-
ción que podría alcanzar un 
valor cercano a 7.000 millo-
nes de euros, según ha infor-
mado la cadena Sky. 

Flora Food, antiguo nego-
cio de margarinas y otros pro-
ductos de Unilever que ad-
quirió KKR por 6.800 millo-
nes, se marcó el objetivo de 
que todas sus enseñas tuvie-
ran origen vegetal para 2025, 
pero acabó desechando el 

plan y ahora busca nuevo 
dueño. Según la información 
de Sky, varias empresas de 
private equity planean formar 
alianzas para entrar en la puja 
por la empresa de alimenta-
ción. 

Ni KKR ni Flora Food hi-
cieron comentarios sobre la 
citada información. 

El pasado abril, el diario 
británico Financial Times se-
ñaló que KKR estudiaba ven-
der Flora Food en una opera-
ción que podría alcanzar un 
máximo de 10.000 millones 
de dólares (8.665 millones de 
euros).

Michael Murray, nuevo 
presidente de Hugo Boss.

AIRBUS El fabricante de avio-
nes anunció ayer, tras acordarlo 
con los interlocutores sociales, 
la convocatoria de un referén-
dum los próximos 24 y 25 de 
septiembre para la plantilla de 
todos los centros de trabajo en 
España con el fin de desblo-
quear el conflicto laboral.

Convoca consulta 
para el convenio 
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