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Solarig ya gestiona 1 GW de edlica gracias
a los primeros acuerdos en Latinoamerica

Consigue dos contratos en México y Chile que suman 668 MW de potencia renovable

Sergio Guinaldo MADRID.

Solarig ha superado 1 gigavatio (GW)
de activos edlicos bajo gestion en
operacion y mantenimiento (O&M)
tras adjudicarse nuevas carteras en
Espafia y cerrar sus primeros con-
tratos en Latinoamérica. El avance
llega apenas un afio después del
arranque de su actividad en el ne-
gocio edlico y refuerza la estrategia
de diversificacion con la que la com-
pania busca ampliar su presencia
mas alla del segmento solar hacia
nuevas tecnologias y servicios de
gestion de activos renovables.

El crecimiento de la cartera se apo-
ya, por un lado, en el refuerzo de su
actividad en el mercado espanol y,
por otro, en su entrada en Latinoa-
mérica, donde ha firmado sus pri-
meros contratos en México y Chile.
Con ello, Solarig da escala a una nue-
va linea de negocio con la que pre-
tende replicar en e6lica la experien-
cia acumulada en operacion y man-
tenimiento solar, una actividad que
se ha convertido en uno de los ejes
de ingresos recurrentes para mu-
chas plataformas renovables.

En Espafia, la compaiiia ya supe-
ra los 500 megavatios (MW) de ca-
pacidad edlica bajo servicios de ope-
racion y mantenimiento, repartidos
en parques de Albacete, Soria, Ca-
diz, Zaragoza y Huesca. Segtn la
empresa, este volumen supone du-
plicar la capacidad gestionada des-
de el inicio de sus operaciones en
2025 y sienta las bases para exten-
der el modelo a otros mercados eu-
ropeos como Italia y Portugal.

La expansion internacional se con-
centra por ahora en Latinoamérica.
En México, Solarig se ha adjudica-
do el mantenimiento preventivo y
correctivo de cinco parques eolicos
situados en el estado de Oaxaca, una
de las principales zonas edlicas del
pais. Este contrato incluye la ges-
tion de 234 aerogeneradores Sie-
mens Gamesa con una capacidad

Parque edlico gestionado por Solarig en Soria. cuiLLERMO PEREIRA

Estrategia de
diversificacion
tecnoldgica

La compaiiia enmarca este
crecimiento en una estrategia
mas amplia de diversifica-
cioén hacia la gestion integral
de renovables, que incluye
también almacenamiento
energético con baterias, Ii-
neas de alta tension y gases
renovables. El desarrollo del
negocio edlico, ademas, re-
fuerza un modelo orientado a
contratos recurrentes y con
mayor visibilidad de caja, en
un momento en el que el sec-
tor busca combinar desarro-
llo de proyectos con ingresos
de servicios mas estables.

instalada conjunta de 468 megava-
tios (MW). A esta cartera se suman
ademas otros 200 megavatios (MW)
recientemente acordados en el nor-
te de Chile.

La entrada en estos mercados afia-
de una nueva capa a la implanta-
cion regional de Solarig, que ya cuen-
ta con una posicion relevante en
operacién y mantenimiento solar
en Latinoamérica. La compania ase-
gura gestionar mas de 8 gigavatios
(GW) de activos fotovoltaicos en la
region y disponer de cerca de 800
profesionales sobre el terreno, una
base operativa que ahora aprove-
cha para extender sus servicios a la
tecnologia edlica.

Desde el punto de vista industrial,
la compaiiia destaca que presta ser-
vicio sobre equipos de fabricantes
como Vestas y Siemens Gamesa,
dos de las principales referencias
del mercado edlico. El salto por en-

cima del giga le permite ganar es-
cala en una actividad donde la es-
pecializacion técnica, la capilaridad
territorial y la capacidad de respues-
ta operativa son factores determi-
nantes para competir en contratos
de largo plazo.

“Cuando iniciamos nuestra apues-
ta por diversificarnos y expandir
nuestra experiencia y liderazgo en
O&M solar al ambito edlico, esta-
bamos convencidos de que seria-
mos uno de los actores mas relevan-
tes también en esta tecnologia. Al
alcanzar 1 GW ponemos unas ba-
ses solidas a esta nueva linea de ne-
gocio, que seguira creciendo de ma-
nera en los préximos afios y que se
apoya en los pilares de una compa-
fila robusta y experta, con mas de
15 GW en activos renovables bajo
gestion a lo largo de 10 paises”, se-
fala Irene Marchante, Global Com-
mercial Wind Director de Solarig.



