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En enero de 2026 se ha registrado 
un crecimiento sin precedentes en 
la llegada de gas natural licuado 
(GNL) desde Estados Unidos a Es-
paña, reforzando de manera desta-
cada la posición del país como uno 
de los principales puntos de entra-

El gas de EEUU destrona a Argelia como el primer suministrador 
El 44% del gas que llegó 
en enero provino del otro 
lado del Atlántico

da de combustible fósil estratégico 
en Europa. Según el Boletín Esta-
dístico del Gas elaborado por Ena-
gás, operador de la red de transpor-
te y de las infraestructuras gasistas 
españolas, el volumen de GNL im-
portado desde Estados Unidos al-
canzó 15.259 GWh en el primer mes 
del año, lo que supone un 44,4 % 
del total de gas importado en ese 
periodo, frente a los 10.454 GWh 
registrados en enero de 2025. 

Este crecimiento convierte a Es-
tados Unidos en el principal origen 

de suministro de gas para España 
en enero de 2026, superando a Ar-
gelia, que tradicionalmente lidera 
el ranking de proveedores y que en 
el mismo mes aportó el 29,4 % del 
volumen total. El aumento en las 
importaciones estadounidense se 
produce en un contexto de diversi-
ficación de suministros que ha ca-
racterizado al mercado gasista es-
pañol desde años recientes, con el 
país reforzando su papel como puer-
ta de entrada de GNL hacia la Unión 
Europea. 

El notable incremento de las lle-
gadas de gas estadounidense se 
acompaña de una caída de los vo-
lúmenes procedentes de Rusia, que 
en enero de 2026 representaron so-
lo el 12,7 % del total, frente a por-
centajes significativamente supe-
riores en años previos. Este despla-
zamiento en las fuentes de suminis-
tro responde tanto a dinámicas 
geopolíticas como a decisiones de 
mercado que han favorecido una 
menor dependencia del gas ruso en 
Europa. 

Analistas del sector señalan que 
esta tendencia es consecuencia del 
aumento de la capacidad de expor-
tación de GNL de Estados Unidos, 
los acuerdos comerciales para ase-
gurar suministros a largo plazo y la 
estrategia de aprovechar su amplia 
capacidad de regasificación para 
atraer cargas de gas desde diversas 
regiones del mundo. Esta estrate-
gia no solo garantiza la seguridad 
de suministro doméstico, sino que 
posiciona a España como un hub 
energético de gas.

raciones y cuellos de conexión, es-
pecialmente para demanda indus-
trial. Mientras distintas eléctricas y 
asociaciones vienen reclamando 
más rapidez y certidumbre, el ope-
rador del sistema responsabiliza a 
la velocidad con la que las adminis-
traciones conceden permisos de 
construcción para subestaciones y 
líneas, la infraestructura básica que 
permite convertir los “derechos” de 
acceso y conexión en proyectos co-
nectados de verdad. 

La tesis del directivo es que el pro-
blema no está en la capacidad de 
ejecución ni en la financiación, si-
no en el tiempo que lleva obtener 
autorizaciones. Según explicó, tra-
mitar una subestación “normal” pue-
de requerir entre tres y seis años, 
mientras que una línea de media o 
larga distancia puede demorarse “de 
seis a doce años”. En cambio, la obra 
física, afirmó, se completa en pla-
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Red Eléctrica cargó ayer contra la 
lentitud administrativa y la respon-
sabilizó como el principal freno pa-
ra acelerar la inversión en redes de 
transporte. Su consejero delegado, 
Roberto García Merino, aseguró que 
“no invierte más porque no tiene 
permisos para invertir más” y recla-
mó una agilización de los procedi-
mientos para ejecutar con mayor 
rapidez la planificación oficial de in-
fraestructuras eléctricas. 

En una jornada organizada por 
IESE y Deloitte, García Merino des-
cribió una situación que, a su juicio, 
evidencia la presión sobre el siste-
ma: “Ahora mismo hay permisos de 
acceso y conexión concedidos espe-
rando a que una instalación se co-
necte de 130 GW en generación y 
20 GW en demanda”. Con el mar-
co vigente, subrayó, esa cartera de 
solicitudes se apoya en la red exis-
tente y “a partir de ahí vendrá la nue-
va demanda” y la actualización de 
la planificación, a la que REE vin-
cula su plan inversor como opera-
dor del sistema y transportista. 

El consejero delegado defendió el 
compromiso inversor de REE y re-
cordó que el último ejercicio marcó 
un récord, “más de 1.500 millones” 
de inversión en un momento en que 
la modernización de redes se ha con-
vertido en una cuestión estratégica 
para absorber la nueva capacidad 
renovable, reforzar la seguridad de 
suministro y atender el crecimien-
to de la demanda. En ejercicios re-
cientes, Redeia ha comunicado in-
crementos de inversión en infraes-
tructuras eléctricas en España, con 
cifras récord en 2024 por encima de 
los 1.100 millones en la red de trans-
porte y la operación del sistema. 

La queja de REE llega, además, 
en un momento de fricciones públi-
cas dentro del sector, sobre si el rit-
mo inversor y la planificación están 
siendo suficientes para evitar satu-

Red Eléctrica dice que no invierte más 
porque no tiene permisos para hacerlo
García Merino indica que la compañía está en niveles récord con 1.500 millones

Roberto García Merino, consejero delegado de Redeia. EP

Responde a 
Macron por las 
interconexiones 
El consejero delegado de REE 
respondió también a las de-
claraciones del presidente 
francés, Emmanuel Macron, 
sobre las interconexiones 
con España y culpabilizó de 
los retrasos a la política.  
“El bloqueo a las intercone-
xiones con Francia no es téc-
nico, es pura geoestrategia”, 
indicó. El directivo además 
reclamó que se equiparase la 
retribución que recibe su 
compañía con la que percibe 
RTE en Francia por la interco-
nexión, un extremo que con-
sidera ilógico.

zos sensiblemente menores: alre-
dedor de un año en el caso de una 
subestación y unos dos años para 
una línea larga. “No hay ningún ti-
po de restricción financiera ni de 
cadena de suministros”, insistió, 
siempre que el proyecto tenga per-
miso de construcción. 

REE enmarca esta reclamación 
en un debate europeo cada vez más 
intenso sobre cómo acelerar redes, 
renovables y electrificación sin des-
bordar garantías ambientales y de 
participación. Bruselas viene seña-
lando que los proyectos de red se 
demoran demasiado y que una par-
te sustancial del calendario se con-
sume en procedimientos adminis-
trativos. Un informe reciente del 
Parlamento Europeo sitúa la dura-
ción media total de proyectos de re-
des de transporte en el entorno de 
una década, con más de la mitad del 
tiempo atribuible a permisos.

Exolum abre el 
acceso de sus 
oleoductos a 
Euroenergo
El operador no tiene 
obligación de garantizar 
una conexión directa
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La Comisión Nacional de Mer-
cados y Competencia ha obliga-
do a Exolum a negociar el acce-
so a su red de oleoductos con 
Euroenergo. 

Según explicó el operador de 
los oleoductos, de acuerdo a la 
Ley del Sector de Hidrocarburos, 
Exolum garantiza el acceso a su 
red de oleoductos en función a 
lo establecido en la norma. Por 
ello, y como ya se había ofrecido 
a Euroenergo en el pasado, la 
compañía ha recibido la confir-

mación de la CNMC relativa a 
que debe permitir el acceso in-
directo a sus oleoductos a Euroe-
nergo a través de Terquimsa.  

Esta fórmula, añaden, cumple 
con la normativa vigente, tal y 
como recoge la propia Comisión 
Nacional de Mercados y Compe-
tencia en su resolución, sin que 
sea obligatorio garantizar una co-
nexión directa al oleoducto, co-
mo había solicitado Euroenergo.  

En cumplimiento de esta re-
solución y dentro del plazo con-
cedido, Exolum ha remitido ya 
la correspondiente oferta a Eu-
roenergo para su negociación.  

La terminal de Tarragona tie-
ne como una de sus principales 
actividades la de dar servicio al 
complejo petroquímico de la zo-
na, convirtiéndose así en una in-
fraestructura vital para el funcio-
namiento del mismo.
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TANQUES 
Son los que tiene instalados 
Vopak Terquimsa en la planta 
que opera en Tarragona
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