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India y a nivel internacional. “Esta 
adquisición se alinea con la estrate-
gia de Bluspring de fortalecer sus ca-
pacidades en servicios complemen-
tarios de operación y mantenimien-
to, ingeniería, servicios digitales y téc-
nicos”, dijo la empresa compradora 
en un comunicado. Y es que STEAG 

Instalaciones de la alemana STEAG. CORDON

C. Reche MADRID.  

Asterion Industrial Partners, el ma-
yor fondo de infraestructuras espa-
ñol y uno de los pesos pesados de Eu-
ropa, vende parte de la eléctrica ale-
mana STEAG, su gran adquisición 
en 2023. La gestora capitaneada por 
Jesús Olmos, ex de KKR, ha llegado 
a un acuerdo con Bluspring para que 
se haga con la totalidad de su nego-
cio en India. La división de la que se 
desprenderá opera en otros países 
como Botsuana y Oriente Medio. 

 Bluspring, empresa cotizada en la 
bolsa del país y respaldada por el hol-
ding financiero Fairfax, incorporará 
con esta adquisición un negocio ren-
table con una facturación de 6.000 
millones de rupias en el ejercicio fis-
cal 2025 (66 millones de euros al 
cambio, aproximadamente). Su be-
neficio neto es de 27 millones de ru-
pias y su patrimonio neto de 201 mi-
llones de rupias.  

El cambio de manos mejora signi-
ficativamente las capacidades de Blus-
pring, grupo con una plantilla de más 
de 90.000 empleados y presente en 
28 estados, en los servicios energéti-
cos de exploración y producción. Tam-
bién acelerará su expansión en el mer-
cado de infraestructura energética en 

Asterion vende STEAG en India al grupo 
de infraestructuras local Bluspring
La entidad nacional se hace con parte del gigante alemán que fue adquirido en el 2023

India gestiona actualmente cerca de 
7 GW de activos de generación eléc-
trica, así como plantas “supercríti-
cas” y servicios para refinerías. 

La operación todavía necesita las 
autorizaciones de los organismos de 
competencia. Se prevé que este as-
pecto quede solventado entre los pró-

ximos 60 o 90 días, siempre que se 
cumplan las condiciones habituales 
de cierre. El despacho de abogados 
Trilegal y la firma de servicios finan-
cieros Singhi Advisors fueron los ase-
sores del comprador. Asterion no hi-
zo comentarios. 

Desinversión parcial 
La transacción supone la segunda 
gran operación corporativa de Aste-
rion en torno a STEAG desde que en 
2023 adquiriese la empresa energé-
tica alemana al consorcio KSBG fi-
jando una valoración de 2.600 mi-
llones de euros. Dado el tamaño de 
la adquisición, el fondo de infraes-
tructuras español se alió con Board 
of Regents of the University of Texas 
System, el fondo de inversión de las 
universidades públicas de Texas, e 
Industriens Pensionsforsikring, el 
plan de pensiones del sector indus-
trial danés.  

La primera gran decisión, no obs-
tante, se produjo el pasado año, 
cuando compró a Uniper su filial 
especializada en calefacción urba-
na. El objetivo de esta compra, que 
se articuló desde  su filial Iqony, fue 
consolidarse como uno de los ma-
yores proveedores de este sector en 
Alemania.

Ficosa presenta 
un ERE para 170 
trabajadores por 
la crisis del ‘auto’
elEconomista.es BARCELONA.  

El fabricante de retrovisores Fi-
cosa se suma a la crisis del auto-
móvil y prepara un expediente 
de regulación de empleo (ERE) 
para 170 personas en su fábrica 
de Viladecavalls (Barcelona), 
aproximadamente el 20% de to-
dos sus empleados en la instala-
ción. 

El ajuste, avanzado por El Pe-
riódico, ya está en fase de nego-
ciaciones con los sindicatos y vie-
ne motivado por la caída de la 
producción del centro catalán. 
Además, el ajuste de personal po-
dría extenderse a otras geogra-
fías del grupo, que tiene presen-
cia en el centro de Europa, Lati-
noamérica, Estados Unidos, Mé-
xico y China. 

Ficosa está actualmente en ple-
na reestructuración de su nego-
cio, que sufre por la debilidad en 
el Viejo Continente de la indus-
tria de la automoción. En este 
contexto, la familia Pujol ultima 
la recompra del 69% de la com-
pañía que hoy está en manos del 
gigante japonés Panasonic, en 
plena retirada del sector. 

La operación corporativa de-
bería culminarse en las próximas 
semanas, pues los términos ya 
están acordados.

SICON México cierra su primera edición 
consolidándose como plataforma estratégica 

elEconomista.es MADRID.  

La Semana Internacional de la Cons-
trucción México, SICON México, ha 
concluido su primera edición en Ex-
po Guadalajara cumpliendo los ob-
jetivos marcados y afianzándose co-
mo una plataforma estratégica de 
negocio, innovación y conocimien-
to para la industria de la construc-
ción en México y América Latina. 

Organizada por Ifema Madrid y 
Expo Guadalajara, con el respaldo 
institucional de la Cámara Mexica-
na de la Industria de la Construcción 
(CMIC) y la Cámara Nacional de la 
Industria de Desarrollo y Promoción 
de Vivienda (Canadevi), SICON Mé-
xico ha reunido durante tres días a 
más de 120 marcas expositoras, con-
firmando el interés del sector por 
contar con un nuevo punto de en-
cuentro especializado, orientado al 
intercambio comercial y a la genera-
ción de oportunidades. 

La feria ha registrado la asistencia 
de más de 5.500 visitantes, con un 

La feria ha reunido más de 120 marcas expositoras y más de 5.500 visitantes profesionales

Uno de los expositores de SICON México. EE

ambicioso programa de activida-
des, con más de 36 ponencias téc-
nicas, centradas en los principales 
retos de la industria: desarrollo de 
infraestructuras, sostenibilidad, in-
novación tecnológica, vivienda, di-
seño, urbanismo y nuevos mode-
los de negocio. 

Proyección internacional 
Con los resultados obtenidos en es-
ta primera edición, SICON México 
sienta las bases para consolidarse co-
mo una cita de referencia para la in-
dustria de la construcción en Méxi-
co y América Latina, alineada con la 
experiencia ferial y el posicionamien-

to internacional de Ifema Madrid. 
En este sentido, la segunda edi-

ción de la Semana Internacional de 
la Construcción México se celebra-
rá del 20 al 22 de abril de 2027, dan-
do continuidad a un proyecto ferial 
con clara vocación de crecimiento y 
proyección internacional.

perfil eminentemente profesional, 
de los cuales cerca del 85 % contaba 
con capacidad de decisión o influen-
cia directa en los procesos de com-
pra. En este contexto, se han cele-
brado más de 300 reuniones de ne-
gocio, reforzando el papel de SICON 
México como un entorno eficaz pa-

ra la captación de proyectos, el cie-
rre de acuerdos y el establecimiento 
de alianzas estratégicas. 

Toda la cadena de valor 
El certamen ha integrado a todos los 
eslabones de la cadena de valor de 
la construcción, desde fabricantes y 

proveedores de soluciones construc-
tivas hasta promotores, desarrolla-
dores inmobiliarios, estudios de ar-
quitectura, ingenierías e institucio-
nes públicas y privadas, favorecien-
do una visión transversal del sector. 

Junto a la zona expositiva, SI-
CON México ha desarrollado un 

Durante el evento 
se han celebrado 
más de 300 
reuniones  
de negocio
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