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nes de dólares en el segundo 
trimestre, con un beneficio 
por acción ajustado de 2,93 
dólares, cifras inferiores a los 
17.900 millones de dólares de 
ingresos y al beneficio por ac-
ción de 3,01 dólares que espe-
raban los analistas. Además, la 
tecnológica calcula que su 
margen bruto caerá casi un 
punto porcentual, hasta el 
14,4%. 

El z17 es un sistema main-
frame diseñado específica-
mente para integrar la IA en el 
procesamiento de datos em-
presariales a gran escala. La 
compañía esperaba mayores 
pedidos, pero el cambio de 
prioridad en el gasto de sus 
clientes ha desatado la tor-
menta perfecta.

BP La petrolera británica BP 
provisionará 1.000 millones de 
dólares (877 millones de euros) 
en las cuentas del segundo tri-
mestre por el deterioro de acti-
vos de “las operaciones en tran-
sición del segmento de gas y 
energía baja en carbono”, lo que 
afectará a sus resultados.

Provisión de  
877 millones

CECOTEC El grupo Cecotec, cuyo negocio principal es la venta de 
electrodomésticos de marca propia, cuenta con la división inmobi-
liaria CecoHomes que, además de la promoción y venta de vivien-
das, acaba de unirse a Casas InHaus, dedicada a la construcción in-
dustrializada, para levantar una factoría con una capacidad prevista 
de 6.000 viviendas anuales. La alianza conlleva la apertura, en un 
plazo de tres años, de una de las mayores plantas de construcción 
industrializada de Europa, que requerirá un desembolso de 100 mi-
llones de euros y prevé generar 4.000 empleos.

Levantan una planta de casa prefabricadas 
con Casas InHaus

EBRO MOTORS GROUP La 
empresa cotizada de automo-
ción suma dos nuevos merca-
dos exteriores. Tras penetrar en 
Portugal y Bulgaria, firma una 
alianza con el grupo local Auto 
Hrvastka para desembarcar en 
Croacia y, más adelante, en Es-
lovenia. 

Entra en Croacia  
y Eslovenia

BOEING El fabricante aeronáutico estadounidense entregó 314 
aviones comerciales durante la primera mitad de 2026, lo que supu-
so un aumento del 12% respecto al mismo período del año anterior 
y la mayor cantidad de envíos en un primer semestre desde 2018. 
Pese a la importante mejora, Boeing queda por detrás de su rival eu-
ropeo Airbus, que alcanzó las 351 entregas a 77 clientes en lo que va 
de año. Se prevé que las entregas de Boeing aumenten en el segun-
do semestre de 2026 por el incremento de la producción de su mo-
delo más vendido, el 737 MAX.

Entrega 314 aviones, un 12% más, en  
el mejor primer semestre desde 2018

Uber está en 
negociaciones 
avanzadas 
para comprar 
Delivery Hero
A.F. Madrid 
Tras meses de ofertas y varios 
intentos de asalto, Uber man-
tiene conversaciones avanza-
das para comprar Delivery 
Hero, dueña de la española 
Glovo, en una operación que 
podría anunciarse a corto pla-
zo, según Bloomberg. 

La cotización de Delivery 
Hero subió ayer un 5,8%, has-
ta 39,10 euros, con una capita-
lización cercana a  12.000 mi-
llones de euros. En lo que va 
de año, la acción del dueño de 
Glovo, que confirmó la nego-
ciación avanzada con Uber, se 
ha revalorizado más del 70% 
debido al aumento de la plata-
forma estadounidense en su 
capital y a su plan para hacer-
se con la compañía con el ob-
jetivo de reforzar su negocio 
en Europa. 

Las fuentes consultadas 
por Bloomberg señalan que la 
potencial adquisición se haría 
a un precio significativamen-
te superior a los 36 euros que 
marcaba Delivery Hero antes 
de la sesión de ayer, por lo que 
la operación podría superar 
los 12.000 millones. 

Principal accionista 
Uber controla el 25% del capi-
tal de Delivery Hero, propie-
taria también de Foodpanda y 
Talabat, y posee derivados 
que elevan su participación 
en la compañía germana has-
ta cerca del 36,8%. En mayo, 
Uber tanteó al grupo alemán 
con una opa de 33 euros por 
acción, pero fue rechazada 
por insuficiente. Ahora, las 
negociaciones han avanzado 
y en los próximos días se po-
dría anunciar un acuerdo que, 
de confirmarse, se enfrentaría 
al escrutinio de los regulado-
res porque sus negocios se so-
lapan en varios mercados de 
Europa y Oriente Próximo. 

El sector del delivery vive 
un proceso de consolidación, 
con recientes compras como 
la de Just Eat por parte de 
Prosus, el año pasado, por 
4.100 millones de euros.

A.F. Madrid 
El fabricante sueco de redes y 
equipos de telecomunicacio-
nes Ericsson obtuvo un bene-
ficio neto de 4.933 millones 
de coronas suecas (446 millo-
nes de euros) hasta junio, un 
43% menos, debido, sobre to-
do, al impacto de 395 millo-
nes de euros por costes de re-
estructuración, que incluye 
miles de despidos. 

Ericsson facturó 102.022 
millones de coronas suecas 
(9.235 millones de euros) en 
el semestre, un 8,2% menos, 
afectada por los tipos de cam-

bio y las menores ventas en 
mercados clave como Nor-
teamérica. A nivel orgánico, 
que excluye el cambio de di-
visa y la compraventa de acti-
vos, el grupo creció un 2% . 

Componentes y Bolsa 
En el segundo trimestre, ganó 
4.046 millones de coronas 
(366 millones de euros), un 
11,4% menos, y las ventas ba-
jaron un 6,1%, hasta 52.691 
millones de coronas (4.769 
millones de euros), por deba-
jo del consenso del mercado. 
El margen bruto cayó del 

47,5% al 45,8% por el aumen-
to del coste de los componen-
tes y los chips, un factor que 
espera se acentúe en los pró-
ximos trimestres, por lo que 
tomará medidas para miti-
garlo. 

Ericsson prevé una menor 
rentabilidad en su negocio de 
redes, donde el margen bruto 
ajustado caerá al entorno del 
49% en el tercer trimestre, 
frente al 50,4% del segundo. 
Su cotización se desplomó 
ayer un 12,6%. 
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Ericsson gana 446 millones 
hasta junio, un 43% menos

Se ve afectada  
por los costes de 
reestructuración, la 
divisa y las menores 
ventas en EEUU

IBM se hunde en Bolsa tras 
lanzar un ‘profit warning’
EN EL SEGUNDO TRIMESTRE/ La tecnológica decepciona en ventas y beneficio por 
acción por el cambio en el gasto de los clientes hacia otros equipos y chips para IA.

A. Fernández. Madrid 
IBM se desplomó ayer un 
25,21% tras anticipar unos 
malos resultados en el segun-
do trimestre porque los clien-
tes están desviando a la in-
fraestructura de IA y los chips 
de memoria de otros grupos 
las inversiones que IBM espe-
raba para su nuevo servidor 
de alto rendimiento (mainfra-
mes) y el software asociado. El 
consejero delegado de IBM, 
Arvind Krishna, indicó que 
los resultados, que detallará la 
próxima semana, son decep-
cionantes, lo que ha provoca-
do el mayor descenso en Bol-
sa desde 1968. 

La compañía lanzó en junio 
su nueva generación de orde-
nador central de alto rendi-
miento (mainframe) para em-
presas, el z17, y esperaba un 
buen desempeño, pero las 
ventas han estado por debajo 
de lo previsto por el grupo.  

“En las últimas semanas de 
junio, observamos que los 
clientes reorientaron su gasto 

La acción de la 
tecnológica se 
desplomó un 25%, el 
mayor descenso       
en 58 años

Arvind Krishna, consejero delegado de IBM.

B
lo

om
be

rg
 N

ew
s

hacia la compra de servido-
res, almacenamiento y me-
moria para asegurar la in-
fraestructura con un suminis-
tro limitado ante los aumen-
tos de precio previstos”, ex-
plicó el consejero delegado de 
la empresa. 

Los chips de memoria 

DRAM y NAND, esenciales 
para los centros de datos para 
IA, han disparado sus precios 
en los últimos trimestres por 
la fuerte demanda y la escasa 
oferta y muchos clientes han 
intentado anticipar compras. 

En este escenario, IBM 
prevé facturar 17.200 millo-

Siemens 
Energy, matriz 
de Gamesa,    
se llamará 
Omterra
Expansión. Madrid 
Siemens Energy, matriz de 
Gamesa, ha comenzado los 
preparativos para cambiar su 
denominación por la de 
Omterra y ha subrayado que 
la modificación no supondrá 
ninguna alteración en la es-
trategia de la compañía para 
clientes, socios y empleados. 

El proceso de cambio de 
marca está previsto que co-
mience a lo largo de este año y 
se implementará de forma 
progresiva. De este modo, las 
actuales Siemens Energy y 
Siemens Gamesa Renewable 
Energy se unirán bajo un úni-
co nombre y  marca. 

Con Omterra, Siemens 
Energy apuesta por una mar-
ca independiente con atracti-
vo global, que refleja su pre-
sencia internacional, su expe-
riencia tecnológica y su com-
promiso para contribuir a un 
suministro energético esta-
ble. “Desde nuestra escisión, 
estaba claro que podríamos 
utilizar la licencia de la marca 
Siemens Energy durante un 
periodo limitado”, señaló el 
CEO, Christian Bruch.

Per Narvinger, CEO de Ericsson.

Prevé una menor 
rentabilidad en la 
filial de redes en el 
tercer trimestre y 
cae en Bolsa un 12%
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