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Redeia acusa 
a la CNMC  
de “conflicto  
de interés”  
en el apagón
Miguel Á.Patiño. Madrid 
Red Eléctrica (REE), filial de 
Redeia responsable del trans-
porte y la operación del siste-
ma eléctrico en España, ha 
arremetido contra la Comi-
sión Nacional de los Merca-
dos y la Competencia 
(CNMC), acusando a este or-
ganismo de “conflicto de inte-
rés” y de una “falta de preci-
sión” extrema.  

La acusación, sin prece-
dentes a este nivel institucio-
nal, viene a colación de los ex-
pedientes sancionadores que 
está abriendo la CNMC por el 
apagón masivo ocurrido en 
España en abril de 2025, y 
otras oscilaciones de tensión 
eléctrica ocurridas en España 
hasta dos años antes de ese 
colapso. 

Hay que recordar que Re-
deia es un grupo semipúblico, 
participado en un 20% por el 
Estado, a través de la Sepi. Su 
filial Red Eléctrica es una de 
las empresas expedientadas 
por la CNMC, que ya ha 
abierto más de medio cente-
nar de procedimientos. Su fi-
lial ha presentado alegacio-
nes, en las que  “defiende y de-
muestra la plena adecuación 
de su actuación”. “Todo ello 
pese a la falta de la más míni-
ma precisión necesaria sobre 
los hechos en los que la 
CNMC fundamenta su impu-
tación”.  

Remata REE diciendo que 
todo esto “pone de manifiesto 
la situación de conflicto de in-
terés públicamente conocida 
de la CNMC”. En el sector se 
entiende que REE se está refi-
riendo a que la CNMC podría 
estar incurriendo en una si-
tuación en la que es juez y 
parte en la batalla del apagón. 
Ahora está abriendo expe-
dientes por fallos en el siste-
ma eléctrico. Pero hace tiem-
po tuvo la oportunidad, como 
regulador, de modernizar la 
normativa.

CAF logra 
pedidos                
en Suecia y 
Noruega por 
300 millones
M. F. Bilbao 
La filial sueca de CAF para 
mantenimiento, EuroMaint,  
se ha hecho con contratos en 
Suecia y Noruega por 300 mi-
llones de euros, que van a im-
pulsar la presencia del fabri-
cante de trenes en un merca-
do “estratégico y en creci-
miento”. 

Los pedidos corren a cargo 
de VR Sverige, Green Cargo y 
Bane NOR, y abarcan servi-
cios regionales de pasajeros, 
locomotoras de mercancías y 
vehículos de mantenimiento 
de infraestructuras, labores 
que la empresa desarrollará 
en su red de talleres locales. 
Con ellos, EuroMaint refuer-
za su papel como “socio cla-
ve” para los operadores ferro-
viarios de los países nórdicos, 
resaltan desde Beasáin (Gui-
púzcoa), sede de la compañía 
de material ferroviario. 

En Suecia, EuroMaint se va 
a encargar del mantenimien-
to durante 9 años de una flota 
de 99 trenes regionales en la 
provincia de Skâne, en virtud 
de su acuerdo con el operador 
VR Sverige, que ha resultado 
adjudicatario de la operación 
y el mantenimiento de los ser-
vicios ferroviarios regionales 
en esa zona a partir de 2027. 

En el segmento de mercan-
cías, el operador logístico 
Green Cargo ha confirmado a 
la filial sueca de CAF la reno-
vación de un contrato pluria-
nual para mantener su flota 
de locomotoras Rc/Rd. 

Y en Noruega, EuroMaint 
ha logrado un pedido de la 
empresa Bane NOR (la Adif 
noruega) para el manteni-
miento de vehículos ferrovia-
rios utilizados en trabajos y 
obras de infraestructura, por 
un mínimo de 4 años. 

Desde CAF resaltan la im-
portancia estratégica del mer-
cado escandinavo, un área de 
crecimiento en la que el grupo 
vasco se está consolidando.

el caso de ejecutar la green 
shoe de hasta 22,5 millones de 
euros). “La salida a Bolsa ha 
despertado un gran interés 
debido a diferentes factores 
como son nuestra experien-
cia y track record en áreas con 
gran potencial como la transi-

ción energética, la necesidad 
de modernización de las in-
fraestructuras y redes eléctri-
cas, la inversión en minerales 
críticos, la descarbonizacion 
de la industria así como la di-
gitalización de la economía”.  

La acogida de TSK fue un 
éxito, ya que hubo una sobre-
suscripción cuatro veces su-
perior a la oferta de algo más 
de 29 millones de acciones. 
Un 40% ya tenía firmados 
compromisos irrevocables de 
varios inversores ancla, entre 
los que se encuentran  Amun-
di, Amundsen, DNB Asset 
Management, Global Income 
y Janus Henderson. Además, 
la colocación atrajo a family 
office españoles. 

Los 150 millones captados  
se emplearán en financiar el 
plan de crecimiento de la 
compañía hasta 2028. “Nues-
tro plan de negocio y las pre-

visiones que hemos compar-
tido con los inversores esta-
blecen un crecimiento en 
ventas para este año de dígito 
simple alto (entre el 7% y el 
9%), a doble dígito bajo (entre 
el 13% y el 15%) en los siguien-
tes años y en lo que se refiere a 
los márgenes serán muy simi-
lares a los de 2025”. 

 Además de una cartera de  
1.300 millones, el grupo dis-
pone de proyectos preadjudi-
cados por valor de otros 3.700 
millones de euros. “Hemos 
definido dos regiones estraté-
gicas que son Norteamérica 
(México, EEUU y República 
Dominicana) y Europa, prin-
cipalmente España, Reino 
Unido y  Alemania. Las ten-
siones geopolíticas están ha-
ciendo que los países tomen 
conciencia de lo crítico que es  
conseguir la independencia 
energética e industrial”. 

“TSK crecerá a ritmos de 
más del 10% a partir de 2027”
ENTREVISTA JOAQUÍN GARCÍA RICO CEO de TSK/ La ingeniería asturiana comienza hoy  
a cotizar en Bolsa. “Llevamos tiempo adaptando los departamentos a esta etapa”. 

C.Morán. Madrid 
Toque de campana de TSK 
hoy en la Bolsa de Madrid. La 
ingeniería asturiana fundada 
por la familia García Vallina 
completa meses de trabajo  en 
una operación destinada a  
captar 150 millones mediante 
un oferta pública de suscrip-
ción (OPS) para financiar su 
crecimiento. “El objetivo de 
esta ampliación de capital, 
que ha sido muy bien recibida 
por los inversores, es apoyar 
nuestro plan de crecimiento 
fortaleciendo nuestro equity 
de forma que podamos des-
plegar todas nuestras capaci-
dades en los próximos años”, 
asegura el CEO de TSK, Joa-
quín  García Rico (Gijón, 
1973), en una entrevista con 
EXPANSIÓN. 

TSK debuta en Bolsa a 5,05 
euros por acción. La partici-
pación de la familia fundado-
ra, si se ejecuta la sobreadjudi-
cación de acciones (green 
shoe), será del 60,3%. “El ser 
una empresa familiar ha sido 
enormemente valorado por 
los inversores que han tenido 
en cuenta nuestro compromi-
so a largo plazo con la compa-
ñía. La empresa está cimenta-
da en el compromiso, el res-
peto, la excelencia, la ilusión y  
la pasión que hacen de TSK 
una firma única”, indica el 
primer ejecutivo del grupo, 
que, junto a su hermana Bea-
triz García Rico (CFO), se en-
cargará de la gestión diaria de 
la constructora industrial. Su 
padre, Sabino García, será  
consejero dominical y desem-
peñará el cargo de presidente 
de la empresa. 

El precio fijado en la OPS, el 
más alto del rango anunciado 
por la compañía, supone valo-
rar el 100% el grupo de inge-
niería asturiano en 583 millo-
nes de euros (605 millones en 

Joaquín García Rico, CEO de TSK.

Plantas de genera-
ción y almacena-
miento de energía 
renovable y gas, 
plantas de estabilidad 
de red, centros de 
datos e instalaciones 
para manejo de mine-
rales son algunas de 
las especialidades 
de TSK, con varios 
proyectos en España.

LLAVE EN MANO

PROTECCIÓN
 “Llevamos tiempo 
adaptando nuestros 
departamentos y hemos 
conformado un consejo  
con vocales de gran nivel  
y prestigio, el cual estará 
formado por ocho miembros, 
de los que cinco son 
independientes”. 
 
 “Nuestra diversificación 
tanto por tecnologías como 
por regiones nos protege de 
los ciclos y de las tensiones 
geopolíticas”. 
 
 “España, nuestra casa, 
incrementará su peso por  
los proyectos en los que  
ya estamos trabajando  
de amoníaco, fertilizantes  
o centros de datos”.

Avanzamos hacia

la descarbonización.

Gracias a proyectos innovadores, hoy podemos inyectar

226 GWh/año de gas renovable en nuestras redes.

El equivalente al consumo de 46.000 viviendas.

naturgy.com
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