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GSK se refuerza con la 
compra de 35Pharma
Ana Medina. Madrid 
La farmacéutica británica 
GSK pagará 950 millones de 
dólares en efectivo (806 mi-
llones de euros) por la biotec-
nológica canadiense 35Phar-
ma, especializada en terapias 
basadas en proteínas. La com-
pra refuerza la cartera de me-
dicamentos respiratorios de 
GSK y es la segunda opera-
ción importante de su CEO, 
Luke Miels, que sustituyó a 
Emma Walmsley en enero.  

La transacción incluye un 
medicamento en investiga-
ción de 35Pharma, HS235,  
para la hipertensión pulmo-

nar. Este fármaco, además, 
ofrece el potencial de benefi-
cios metabólicos, incluyendo 
la pérdida de peso selectiva. 

Novo se alía con Vivtex 
La danesa Novo Nordisk se 
ha aliado con la estadouni-
dense Vivtex para desarrollar 
fármacos orales de nueva ge-
neración para la obesidad y la 
diabetes, en un acuerdo de 
hasta 2.100 millones de dóla-
res. Vivtex licenciará parte de 
su tecnología de administra-
ción oral de fármacos a Novo, 
que se encargará del desarro-
llo y comercialización global.

Softonic deja atrás la 
crisis y crece un 14%
E. Galián. Barcelona 
Softonic, una de las primeras 
compañías surgidas en el eco-
sistema tecnológico español, 
presentó ayer sus resultados 
anuales de 2025, marcados 
por un crecimiento de doble 
dígito y una mejora de la ren-
tabilidad. La compañía incre-
mentó los ingresos un 14,2% 
respecto al año anterior, hasta 
32,4 millones, y alcanzó un 
ebitda de 5,1 millones de eu-
ros, un 21,4% superior al de 
2024. Fiona Garvey, CEO de 
Softonic, admite que el ejerci-
cio fue “complicado” por la 
caída de tráfico en el buscador 

de Google como consecuen-
cia de la irrupción del Modo 
IA y los cambios  en el algorit-
mo de la compañía. 

Softonic, que atravesó una 
profunda crisis hace una dé-
cada de la que le ha costado 
salir, gestiona una plataforma 
para buscar aplicaciones de 
software. La compañía incre-
mentó el tráfico un 11% y me-
joró los ingresos por visita 
–un 30% en el caso del móvil– 
con la inclusión de nuevos 
productos. En 2026, la em-
presa prevé aumentar un 
20% el ebitda e invertir en ta-
lento, IA y nuevo software. 

La CNMC arremete 
contra Apple y Amazon
Expansión. Madrid 
El consejo de la Comisión Na-
cional de los Mercados y la 
Competencia (CNMC) ha so-
licitado a la dirección del or-
ganismo iniciar un nuevo ex-
pediente sancionador contra 
Amazon y Apple por incum-
plir de nuevo cláusulas anti-
competitivas en los contratos 
que regulan las condiciones 
de Amazon como distribui-
dor de Apple. 

La CNMC explicó en un 
comunicado que ya multó en 
julio de 2023 a Apple y Ama-
zon con 194 millones de euros 
por incluir estas cláusulas an-

ticompetitivas en los contra-
tos, una medida con la que 
sancionó a la primera con 
143,64 millones y a la segunda 
con 50,51 millones. 

El organismo señaló que 
Apple y Amazon han incum-
plido “la orden de cesación de 
conductas” que les impuso la 
resolución sancionadora de 
2023. La multa se notificó por 
infringir los artículos 1 de la 
Ley de Defensa de la Compe-
tencia (LDC) y 101 del Trata-
do de Funcionamiento de la 
Unión Europea (TFUE). 

Amazon ha recurrido la re-
solución de la CNMC.

Zabalza 
(Ercros) dice 
que el precio 
de la opa es 
“baratísimo”
R.F. Barcelona 
El presidente y consejero de-
legado de Ercros, Antonio Za-
balza, aseguró ayer que el pre-
cio de la oferta pública de ad-
quisición (opa) lanzada por el 
grupo portugués Bondalti es 
“baratísimo para la estructura 
productiva y la localización 
de las plantas que tiene Ercros 
en España”. 

El primer ejecutivo de la 
química española dijo ayer en 
una entrevista con Europa 
Press que los 3,505 euros que 
ofrece la filial de José de Me-
llo es un valor “lanzado a pro-
pósito en el momento bajo del 
ciclo”, lo que la convierte en 
“oportunista”. “[Los accionis-
tas] tienen que tener cuidado 
porque aquí igual nos están 
dando bastante menos dinero 
que el que podríamos recla-
mar en condiciones normales 
de ciclo”, añadió. 

Evercore, el asesor finan-
ciero de Ercros en la opera-
ción, dijo en su informe que el 
precio planteado era “justo”. 
Zabalza relativizó su postura 
e indicó que es “un concepto 
teórico”, que no implica que 
se tenga que “vender obliga-
toriamente”. “A ese precio no 
queremos vender Ercros, ni 
mucho menos. Creemos que 
sería regalar Ercros”, insistió 
el directivo. 

Zabalza aseguró que confía 
en que la opa “no va a salir” y 
acusa al grupo luso de querer 
sacar de en medio a un com-
petidor fuerte. “La empresa 
pasaría a ser parte de un con-
glomerado muy alejado del 
centro de decisión, que estará 
en Lisboa”, concluyó.

Nordex impulsa los 
resultados de Acciona 
al ganar un 9% más
Expansión. Madrid 
Nordex aporta viento de cola 
a los resultados de Acciona, 
su principal accionista, que 
dará a conocer hoy sus cuen-
tas. El fabricante danés de ae-
rogeneradores obtuvo un be-
neficio neto de 274,3 millones 
de euros durante el año pasa-
do, lo que supone un incre-
mento del 8,8% respecto a 
2024, tras alcanzar una en-
trada de pedidos récord de 
9.300 millones de euros a lo 
largo del ejercicio. 

Los ingresos de Nordex as-
cendieron a 7.553 millones de 
euros, un 3,5% superiores a 
los de 2024, mientras que el 
resultado bruto de explota-
ción (ebitda) fue de 631 millo-
nes de euros, más del doble  
que el año anterior, según los 
resultados que presentó ayer 
la compañía danesa. 

Por segmentos, la construc-
ción de los aerogeneradores 
concentró una facturación de 
6.735 millones de euros, un 
2,9% más, y el mantenimiento 
y servicios de equipos aportó 
863 millones, un 2,9% más. 

Subidón en Bolsa 
Los buenos resultados de 
Nordex y la cartera de pedi-
dos récord dispararon ayer un 
8,3% la cotización de Acciona, 
su principal accionista. La 
compañía presidida  por José 
Manuel Entrecanales se ha 
revalorizado más del 90% en 
el último año y su capitaliza-
ción supera los 12.000 millo-
nes de euros. 

La acción de Nordex, por 
su parte, subió ayer un 17,3% 
y su capitalización se ha tri-
plicado con holgura en el úl-

timo año, hasta cerca de 
9.700 millones. 

Cuarto trimestre 
En el cuarto trimestre, Nor-
dex instaló 376 turbinas con 
una capacidad total de 2.083 
megavatios (MW) en 20 paí-
ses, principalmente en Euro-
pa, que concentró el 86% de la 
producción, seguida del 5% 
en Norteamérica, y el 9% en el 
conjunto del resto de países 
donde opera. La compañía 
cerró el año con una posición 
neta de caja de 1.625 millones 
de euros, casi el doble. 

Tras su positiva evolución, 
ha elevado la previsión de 
margen a medio plazo a un 
rango de entre el 10% y el 11%, 
frente al 8% anterior. 

La cotización  
de Acciona,  
que hoy presenta  
sus resultados, se 
disparó ayer un 8,3%

José Luis Blanco,  
CEO de Nordex.

Emma Antolín lidera 
el relevo familiar  
en el grupo Antolin
NUEVA PRESIDENTA/ Sustituye a su primo Ernesto, tras diez 
años como presidente, y lanzará un nuevo plan estratégico.

Carlos Drake. Madrid 
Cambio de etapa en la empre-
sa familiar Antolin. La familia 
fundadora ha decidido iniciar 
una nueva era bajo la presi-
dencia de Emma Antolín Gra-
net, que sustituye a su primo 
Ernesto. Ambos son hijos de 
los fundadores, Emma de Jo-
sé y Ernesto de Avelino. 

Se da continuidad así al 
proceso de sucesión que se 
inició hace dos años con la in-
corporación a la primera línea 
de Emma Antolín como vice-
presidenta, en sustitución de 
su hermana María Helena. 

Ernesto Antolín, que ha si-
do el primer ejecutivo de la 
compañía durante los últimos 
diez años, abandonará el con-
sejo de administración de la 
firma y asumirá un nuevo rol 
institucional y de representa-
ción tanto nacional como in-
ternacional. 

Los cambios familiares en 
Antolin no se quedan en la 
presidencia. También se in-
corpora a la gestión Ernesto 
Antolín Calzada –hijo del an-
terior presidente–, que es 
nuevo vicepresidente y se in-
corpora al consejo de admi-
nistración. 

El baile de sillas en Antolin 
se produce en un momento 
clave para la compañía, afec-
tada por la debilidad de la de-
manda de vehículos en Euro-
pa y por una transición al 

Emma Antolín, nueva presidenta de la empresa familiar Antolin.

 Emma Antolín es prima   
del hasta ahora presidente, 
Ernesto. Además, es hija de 
José, cofundador de Antolin,  
y hermana de María Helena.

 Ernesto Antolín Calzada, 
hijo del anterior presidente, 
asume la vicepresidencia del 
grupo familiar y entrará en el 
consejo de administración.

NUEVA GENERACIÓN

vehículo eléctrico más lenta 
de lo esperado, lo que le ha lle-
vado a desplegar un plan de 
transformación orientado a 
maximizar la eficiencia. 

Con este cambio de timón 
se inicia una nueva etapa en la 
que se impulsará la transfor-
mación de la compañía, para 
lo que la nueva presidenta se 
va a poner a trabajar en el des-

pliegue de un nuevo plan es-
tratégico, que será comple-
mentario al de transforma-
ción y eficiencia que ya se está 
llevando a cabo. 

El plan de Emma Antolín 
buscará apuntalar la solidez 
financiera y tratará a de au-
mentar la obtención de valor, 
los márgenes y la generación 
de caja.
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