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Moeve, la antigua Cepsa, ce-

rró el primer semestre de 

2026 con una mejora gene-

ralizada de sus cifras y lo 

aprovecha para acelerar en 

sus inversiones de transi-

ción energética. En plena es-

calada de tensión en Oriente 

Próximo, la empresa infor-

mó de un beneicio bruto de 

explotación (ebitda) ajus-

tado de 1.178 millones has-

ta junio, un 61% más de lo 

obtenido el año pasado. El 

beneicio neto ascendió a 

458 millones, un 41% mejor 

que en 2025. 

Todos estos datos, que 

son expuestos en formato 

CCS, fórmula que excluye 

el efecto de los extraordi-

narios y los inventarios en 

las cifras, aúpan el plan in-

versor de Moeve. Así, las in-

versiones ascendieron a 605 

millones durante el primer 

semestre, lo que supuso un 

aumento del 20% respecto al 

mismo periodo de 2025, con 

una cifra récord del 69% del 

esfuerzo destinado a pro-

yectos verdes. Con todo, el 

lujo de caja de operaciones 

PABLO MARTÍN SIMÓN
MADRID

La venta del 100% de Accio-

na Energía es “definitiva-

mente una posibilidad que 

se considerará dentro de las 

opciones”, dijo el viernes  el 

presidente del grupo, José 

Manuel Entrecanales, en la 

presentación ante analistas 

de los resultados del primer 

semestre. Esta semana, la 

matriz recibió muestras de 

interés por su ilial de ener-

gía, entre ellas propuestas de 

Brookield, KKR, EQT y GIP 

(propiedad de BlackRock), 

con Ardian y Qualitas Energy 

en la retaguardia, como pu-

blicó CincoDías el pasado 

martes. El mercado espera 

alianzas si la operación para 

comprar toda la compañía 

llega a materializarse. Tam-

bién existe la opción de que 

entre un socio o de una divi-

sión por países.

La revisión estratégica 

de Acciona sobre esta ilial 

continúa sin prisa, pero sin 

pausa. Citi y Goldman Sachs 

son los bancos encargados 

de pilotar la eventual opera-

ción, que puede quedarse en 

nada si los precios no alcan-

zan las expectativas, según 

explican fuentes inancieras. 

El pasado lunes concluyó el 

periodo para hacerles llegar 

las pujas, por el 100%, por un 

porcentaje minoritario o por 

activos. Entrecanales conir-

mó que “hay apetito, hay un 

buen conjunto de oportuni-

dades de diferentes tipos y 

diferentes alternativas”.

El directivo aseguró en ju-

nio, en la junta de accionistas 

alcanzó los 762 millones, 

“combinando disciplina i-

nanciera junto con la inver-

sión continuada en la estra-

tegia de transformación de 

la compañía, marcada por el 

inicio de la construcción del 

Valle Andaluz del Hidrógeno 

Verde”, destacaron.

En definitiva, Moeve 

contribuyó con 2.088 millo-

nes de euros en impuestos 

en España durante el pri-

mer semestre, de los cua-

les 1.269 millones fueron 

asumidos por la empresa 

y 819 millones recaudados 

por cuenta de Hacienda. 

Además, y “en respuesta a 

del grupo, que el escenario 

de la venta del 100% era “ex-

tremadamente improbable”, 

pero ahora eleva las posibili-

dades. Tras ser preguntado 

por los analistas si ese vere-

dicto continúa vigente, des-

pués de recibir las ofertas 

no vinculantes, abrió más 

la puerta: “Permítame decir 

que es improbable. Pero es 

deinitivamente una posi-

bilidad que se considerará 

dentro de las opciones”.

Respecto al escenario de 

que se tome una decisión en 

el tercer trimestre, advirtió 

de que aún no han empeza-

do las negociaciones, pero 

que “estarán en curso en los 

próximos meses”. “Me senti-

ría muy incómodo haciendo 

declaraciones sobre cuáles 

pueden ser las potenciales 

oportunidades”, señaló.

El precio, la clave
En todo caso, la clave será el 

precio. El mercado descuen-

ta que el precio mínimo para 

que los Entrecanales tomen 

en consideración la opción 

de deshacerse de este ne-

gocio ha de superar los 26,7 

euros por acción, el precio al 

que la compañía debutó en 

Bolsa hace cinco años. Hace 

cuatro años, en pleno bum 

Moeve ganó 1.178 millones en el 
semestre, un 61% más, y acelera la 
inversión en transición energética

Entrecanales considera 
vender el 100%  
de Acciona Energía

La antigua Cepsa 
avanza en su 
acuerdo de 
integración con la 
portuguesa Galp

La previsión es 
cerrar el pacto 
antes de que  
acabe 2026

los elevados precios de la 

energía, Moeve presentó 

esta semana una campaña 

comercial de descuentos 

en estaciones de servicio 

para los días de mayor trá-

ico de verano, que duplica 

sus ofertas habituales, tanto 

para clientes particulares 

como para profesionales”. 

Finalmente, aseguraron 

que las conversaciones con 

Galp “siguen avanzando de 

forma constructiva y todas 

las partes mantienen su in-

tención de seguir adelante 

con una operación que ge-

neraría un importante valor 

estratégico para reforzar el 

papel de la península Ibéri-

ca en la transición energé-

tica mediante la creación 

de dos plataformas con la 

resiliencia y capacidad de 

inversión necesarias para 

avanzar a buen ritmo en 

esta transformación”. El ob-

jetivo es cerrar el acuerdo 

antes de que termine el año.

de las renovables, el precio 

por acción llegó al entorno 

de los 44 euros, con una valo-

ración de más de 14.000 mi-

llones de euros. Ahora, vale 

aproximadamente la mitad. 

La familia Entrecanales, que 

controla el 56% de la matriz, 

tendrá la última palabra.

Acciona Energía aportó 

el año pasado un ebitda su-

perior a los 1.500 millones, 

casi la mitad del obtenido 

por todo el grupo. El precio 

de renunciar a esa notable 

porción del resultado debe 

ser necesariamente eleva-

do, según los analistas del 

sector. La contrapartida de 

centrarse en las infraestruc-

turas y en las concesiones, 

que conforman el ADN del 

grupo, está en una reducción 

inmediata de la inversión 

que requieren los negocios 

de renovables. Destinó a 

ellos más de 1.400 millones 

en 2025, lo que supone una 

cifra alta a pesar de haberla 

recortado cerca de un 7%.

La venta por partes tam-

bién está sobre la mesa, con 

la posibilidad de deshacerse 

de los negocios por países a 

través de una segmentación 

limpia y sencilla. A cierre de 

2025, Acciona Energía conta-

ba con unos 15.000 MW de 

potencia instalada, reparti-

dos en 16 países, si bien cua-

tro sumaban el 77%. España 

representaba el 32,7%; EE UU, 

el 20,5%; Australia, el 13,7%; 

y México, el 10,1%. Fuentes 

inancieras consultadas des-

tacan que estas ofertas por 

segmentos geográicos co-

rren a cargo de industriales.

Estación de servicio de Moeve. CEDIDA POR LA EMPRESA

La compañía 
destinó un récord 
del 69% de las 
inversiones a 
proyectos verdes

Juan Ignacio (vicepresidente) y José Manuel Entrecanales (presidente), en una junta de 
accionistas. PABLO MONGE

El presidente del grupo subraya que existe 
apetito por el activo y diferentes alternativas

La matriz ha 
recibido ya 
muestras de 
interés por su 
división de energía

R. MUÑOZ
MADRID

Telefónica ha alcanzado un 

acuerdo para la venta de su 

ilial de paquetería Zeleris al 

grupo OnTime Transporte 

y Logística por un importe 

próximo a los 100 millones 

de euros, según adelantó  El 

Economista y conirmó este 

diario con fuentes del merca-

do. La operación se gestaba 

desde inales del año pasado 

en un proceso competitivo 

que involucró inicialmente a 

cinco irmas del sector: IPC, 

Boyacá, Everwood, CTDI y 

OnTime. De todas ellas, úni-

camente las dos últimas pre-

sentaron ofertas vinculan-

tes, resolviéndose la puja a 

favor de la propuesta de On-

Time. El anuncio oicial de 

la transacción está previs-

to para la próxima semana.

Junto con el precio y las 

condiciones inancieras de la 

transacción, las partes nego-

ciaron el mantenimiento de 

los puestos de trabajo de los 

1.200 empleados de la sub-

sidiaria. El acuerdo contem-

pla asimismo la continuidad 

de los contratos de servicios 

entre Telefónica y el com-

prador, que respaldan una 

actividad superior a los dos 

millones de pedidos anuales.

Fuentes del sector esti-

man que aproximadamente 

el 50% del negocio de Zeleris 

proviene de contratos con el 

grupo Telefónica, concen-

trados principalmente en 

la división Movistar. La em-

presa está especializada en 

la logística de distribución 

de teléfonos inteligentes, ta-

bletas y otros dispositivos, 

además de ofrecer servicios 

de reparación y posventa.

Telefónica pacta la venta de su ilial Zeleris 
a OnTime por cerca de 100 millones
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