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La última ofensiva arancelaria de Do-

nald Trump, concretada en el anun-

cio de un arancel general del 15% a

todos los países después de que el

viernes el Tribunal Supremo de

EE.UU. declarara ilegales los arance-

les asimétricos que ha aplicado en el

último año, ha sumido en la incerti-

dumbre a las empresas exportado-

ras, pues amenaza con agravar unas

pérdidas económicas para España

que superan los 800 millones de eu-

ros en apenas cinco meses.

Esa es la diferencia entre lo que se

exportó desde nuestras fronteras a

EE.UU. entre agosto de 2025, cuando

entró en vigor el acuerdo comercial

firmado entre Trump y la UE, y di-

ciembre del mismo año, y lo que se

consiguió colocar en el país en el mis-

mo periodo del ejercicio anterior. En

esos cinco meses de 2025 las ventas

sumaron 6.414 millones cuando en

2024 habían sido de 7.231 millones,

un desplome del 11% que se explica

fundamentalmente por la guerra co-

mercial. En el mismo período las im-

portaciones desde EE.UU. se incre-

mentaron un 0,43%, lo que disparó el

déficit comercial bilateral hasta los

5.223 millones, un 20% más.

La situación amenaza con empeo-

rar. El arancel general del 15% perju-

dica, según los expertos consultados,

a los exportadores españoles, al de-

rogar el sistema de aranceles asimé-

tricos instaurado por Trump que per-

judicaba a países muy competitivos

como China, India o Brasil, que tie-

nen capacidad para vender produc-

tos con peso relevante en la exporta-

ción española, como los componen-

tes de automóviles, a precios más

competitivos por susmenores costes

regulatorios, las ayudas estatales que

reciben y sus mayores economías de

escala, según explica Marisa Ponce-

la, ex secretaria de Estado de Comer-

cio y consejera asesora de la consul-

tora LLYC.

Según los datos oficiales, los sec-

tores que más han acusado los aran-

celes han sido las empresas del sec-

tor de las semimanufacturas (meta-

les, químicos...) y la industria agro-

alimentaria, con una caída en ventas

del 16%. Dentro de este grupo, el ma-

yor golpe se lo ha llevado el sector de

las bebidas (especialmente, el vino),

con un desplome del 23%; las grasas

y aceites, con una caída del 30%; y las

frutas y hortalizas, con una contrac-

ción del 12%. En términos relativos

destaca también el retroceso en ven-

tas del sector del automóvil y los bie-

nes de consumo (electrodomésticos,

electrónica, etc.), con sendas caídas

del 26% y el 24%.

Incertidumbre

Entre los sectores afectados la pala-

bra clave es «incertidumbre». El di-

rector de la federación del vino (FEV),

José Luis Benítez; tiene claro que lo

urgente en estosmomentos es la «ne-

cesidad de unas reglas del juego cla-

ras» y admite que en el sector ha re-

cibido este último giro «con cierta

preocupación puesto que se trata de

una situación inédita». Lo que más

solivianta es que «tampoco conoce-

mos cuál es el arancel definitivo»,

aunque reconocen que para el sector

del vino «es un mercado fundamen-

tal, y no podemos renunciar».

Otro de los grandes sectores espa-

ñoles, el aceite, coincide con ese diag-

nóstico. El director general de Asoli-

va, Rafael Pico, explica que «todo pa-

rece indicar que esos aranceles se van

a devolver; los deben devolver –a las

empresas españolas que tuvieran ne-

gocio en EE.UU.– incluso con intere-

ses de demora». Marisa Poncela ad-

vierte, no obstante, de que no será un

proceso sencillo. «Litigar en Estados

Unidos no es barato y ese coste pue-

de disuadir a muchos de intentar re-

clamar», dice.

La incertidumbre para los expor-

tadores españoles es aúnmayor por-

que no saben si se va a conservar el

estatus de ‘nación más favorecida’

que la Comisión Europea había arran-

cado en su negociación con Trump.

«El panorama es distinto porque las

fichas del tablero se caen», dicen des-

de Asoliva, que recuerdan que en el

marco derribado por el Supremo de

Estados Unidos convivían aranceles

al 10% como Marruecos, o Túnez al

25%, y ahora todo se equipara. «No se

sabe cuánto va a durar, lo que crea

una incertidumbre enorme. Se cie-

rran operaciones todos los días, y se

necesita conocer las circunstancias

del mercado. Lo que hace el exporta-

dor español es retraerse y, tal vez, pa-

ralizar operaciones, o tal vez no».

Así lo subraya también Antonio

Llobet, presidente del Consejo Gene-

ral de Colegios de Agentes de Adua-

nas de España, el colectivo que se en-

carga de gestionar todos los trámites

aduaneros para las empresas. «Lo que

viene será mas volatilidad y muchos

incumplimientos de contratos por-

que las nuevas condiciones obliga-

rán a renegociar precios o cantida-

des con los importadores», asegura.

En los casos en que no se pueda a las

empresas no les quedará más reme-

dio que buscar otrosmercados, como

muchas ya empezaron a hacer con la

ESPAÑAPIERDE800MILLONES
PORLOSARANCELESDETRUMP

El último giro deWashington para esquivar
la sentencia del Tribunal Supremo que declaró
ilegal la ofensiva arancelaria de la Administración
estadounidense amenaza con agravar la factura de
la guerra comercial para la exportación española
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2021

2022

2023

2024

2025

Balanza comercial

con Estados Unidos

Período de agosto a diciembre

Enmillones de euros

11.587,71

11.993,13

12.887,83

8.523,24

6.409,87

Repercusión

de la pandemia

7.956,98

7.820,20

7.231,78

6.414,99

11.638,26

Exportaciones

Importaciones

La granmaniobra estratégica de

laAdministraciónTrumppara

reordenar las relaciones comer-

ciales de EE.UU. con el resto del

mundo castiga a los países que

venden en ese territorio con

aranceles que acabanpagando

los importadores locales, que

son los que, en todo caso,

podrían reclamar las tasas

pagadas. Porque, lógicamente,

no son los exportadores los que

pagan los aranceles de entrada a

productos foráneos sino los

importadores y, en última

instancia, los consumidores

estadounidenses. El perjuicio

para los países que venden es

indirecto. Cuantomayor es el

arancel,más caros son los

productos ymenos se venden.

Las empresas
importadorasde
EE.UU.pagan las tasas
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Enrique Serbeto

Corresponsal en Bruselas

LaComisióndeComercio Internacio-

nal del Parlamento Europeo ha deci-

didoparalizar la ratificacióndel acuer-

do conEE.UU., a la espera de queWa-

shingtonaclareenquésituaciónqueda

todo después de la sentencia del tri-

bunalSupremoquedesautorizaenge-

neral los aranceles impuestos por el

presidente Donald Trump. La Comi-

sión Europea había publicado la vís-

pera un comunicado en el que exigía

a Washington el cumplimiento del

acuerdo firmado y al mismo tiempo

claridad en relación a la situación ac-

tual. «Cuando tengamos un panora-

maclaro, tendremos la capacidadpara

dar nuestra opinión y emprender los

próximos pasos».

Bernd Lange, el eurodiputado so-

cialdemócrata alemán que preside la

comisióndeComercioExterior, hade-

jadoclaroquesegúnsucriterio «sene-

cesita claridadyseguridad jurídicaan-

tes de tomarnuevasmedidas», por lo

que lomás razonable sería suspender

el trabajo legislativo «hasta que ten-

gamos una evaluación jurídica ade-

cuada y compromisos claros por par-

te deEE.UU.». Lange consideraque la

base legal del acuerdo ha cambiado,

ya que según lo que se ha conocido

hasta ahorade las opcionesde laCasa

Blanca, elnuevoaranceldel 15%seaña-

diría a los que sepactaron enEscocia.

«No es una base, es un recargo lo que

significaquese tratadeelementosque

no están contemplados en el acuer-

do», ha añadido Lange. Esta incerti-

dumbre justifica no votar el acuerdo

mañanaencomisión, comoestabapre-

visto, aunque por ahora semantiene

en el orden del día el voto en pleno el

11 demarzo, por si cambian las cosas

antes del pleno delmes que viene.

Losacuerdosdecomercio soncom-

petencia exclusivade laComisiónEu-

ropeapor loquesu ratificacióncorres-

ponde al Parlamento Europeo, aun-

que en este caso –como en muchas

otras ocasiones– el tratado se había

diseñado para entrar en vigor antes

de su ratificación parlamentaria. El

Parlamento tenía previsto ratificar el

llamadoAcuerdoTurnberry estemar-

tes y el aplazamiento deja en el aire,

entre otras cosas, la cláusula que exi-

ge que laUEelimine los aranceles so-

bre una serie de importaciones agrí-

colas e industriales de productos es-

tadounidenses.

Devoluciones

La Comisión no ha querido entrar en

datos sobre las cantidades que la Ad-

ministración estadounidensedebería

eventualmente devolver puesto que

gran parte de los aranceles han sido

declarados ilegales, que por otro lado

es algo que correspondería a aquellos

que los han pagado, que son los im-

portadoresnorteamericanos.ParaBru-

selas los aranceles «son impuestos y

perjudican a los intercambios comer-

ciales». El acuerdo fue firmado entre

la presidenta Ursula von der Leyen y

el propio Trump en el club de golf de

la localidad escocesa de Turnberry,

propiedad del magnate norteameri-

cano. Entonces fue considerado como

unpacto «desigual» por un lado, pero

beneficioso almismo tiempo compa-

rado con las pretensiones iniciales de

Trump. Lange considera que los últi-

mos acontecimientos enEE.UU. «han

creadounauténtico caos comercial».

Con anterioridad ya sehabía apro-

bado un aplazamiento del trámite de

ratificación por las exigencias de

Trumpdeapoderarse deGroenlandia

y las amenazas de imponer aranceles

adicionales a los aliados europeosque

se oponían a este plan.Una vez que el

asuntodeGroenlandia sedejóde lado,

la comisiónparlamentaria estabadis-

puesta a ratificarlo, aunque entonces

sehablóde ciertas condiciones, como

una cláusula de caducidad de 18me-

ses ymedidas para responder a posi-

bles incrementos extraordinarios de

las importaciones estadounidenses.

primera arremetida arancelaria de

Donald Trump.

La directora de Internacional, In-

versión e Innovación de la industria

química Feique, María Eugenia Anta,

asegura a ABC que preocupa profun-

damente la incertidumbre jurídica y

comercial que vuelve a abrirse ahora.

«La falta de claridad sobre la base le-

gal efectiva de los aranceles, su posi-

ble modificación unilateral median-

te órdenes ejecutivas y la interpreta-

ción del límite arancelario del 15%

generan un riesgo real de que se pro-

duzcan incrementos arancelarios acu-

mulativos que superen lo negociado».

Porque la realidad es que a última

hora de la tarde de ayer lo único que

se sabía es que las autoridades adua-

neras estadounidenses iban a dejar

de aplicar el régimen de aranceles de-

rivado del Día de la Liberación, pero

no si estas respetarían el contenido

del acuerdo bilateral firmado con la

Comisión Europea en agosto o no.

«No cumplirlo podría desencadenar

una escalada de represalias judicia-

les y eso sí es preocupante», avisa el

presidente del Club de Exportadores,

Antonio Bonet.

LaEurocámaraaplaza la
ratificacióndel acuerdo
comercial conEE.UU.por el
caos tras el fallodel Supremo

Von der Leyen yTrump en la firma

del acuerdo comercial. Reuters
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