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Empresas & Finanzas

Solfy acude al preconcurso de acreedores
para ganar tiempo y encontrar un inversor

Los trabajadores ya no han cobrado la nomina correspondiente al mes de agosto

Rubén Esteller MADRID.

Solfy Renewables ha presentado es-
te pasado 1 de septiembre su soli-
citud de preconcurso de acreedores
para tratar de garantizar la viabili-
dad de la compania de instalacio-
nes de autoconsumo.

Segtin la comunicacion interna
remitida a la plantilla, a la que ha
tenido acceso este periodico, la
medida pretende facilitar la bus-
queda de alternativas que permi-
tan mantener la continuidad de la
actividad empresarial y preservar
el mayor ntimero posible de pues-
tos de trabajo. No obstante, los tra-
bajadores no han cobrado la n6-
mina correspondiente al mes de
agosto y confian en que la ndmi-
na la acabe pagando el Fondo de
Garantia Salarial (FOGASA). De
hecho, espera que el proximo lu-
nes se pueda comunicar un ERE
a la plantilla.

La compaiiia asegura a sus em-
pleados que durante este periodo
pretende mantener su actividad or-
dinaria. Solfy considera que pre-
servar la operativa y el valor del ne-
gocio sera determinante tanto pa-
ra alcanzar una solucién con sus
acreedores como para atraer, even-
tualmente, a nuevos inversores o
terceros interesados.

La referencia expresa a potencia-
les inversores abre asi la puerta a
que Solfy explore no sélo un acuer-
do financiero con sus acreedores,
sino también una posible entrada
de capital o una operacioén corpo-
rativa que permita recapitalizar el
negocio.

La comunicacién presentada por
Solfy se encuadra en el articulo 585
de la Ley Concursal. Este mecanis-
mo permite al deudor comunicar
al juzgado competente que esta ne-
gociando, o pretende comenzar in-
mediatamente a negociar, con sus
acreedores un plan de reestructu-
racion dirigido a superar su situa-
cion financiera.

La normativa establece que este
procedimiento puede utilizarse cuan-
do existe probabilidad de insolven-
cia —cuando sea objetivamente pre-
visible que, sin una reestructura-
cion, la empresa no podra atender

La empresa cuenta
con mas de 500
proyectos de
autoconsumo

en ejecucion

regularmente las obligaciones que
venzan en los dos aflos siguientes—,
asi como en situaciones de insol-
vencia inminente o actual.

En su comunicacion a la planti-
1la, Solfy no especifica cuél de estas
situaciones concretas ha motivado
la presentacion del preconcurso ni
ofrece datos sobre el volumen de
deuda afectado, los acreedores con
los que negociara o las necesidades
de financiacién que afronta.

La empresa si reconoce expresa-
mente la incertidumbre generada
entre sus empleados y anuncia la
creacion de una direccion especifi-

Una instalacion de autoconsumo. tc

ca de correo electrénico para ges-
tionar las consultas de la plantilla.
También pide a los trabajadores que
canalicen inicialmente sus dudas a
través de sus responsables, jefes de
equipo y representantes laborales.

De la expansion al preconcurso
La entrada en fase preconcursal lle-
ga después de un periodo de fuerte
crecimiento de Solfy en autoconsu-
mo y servicios energéticos.

La compania habia desarrollado
en los Gltimos ejercicios una estra-
tegia de expansion que combinaba
crecimiento organico, captacion de
financiacién y adquisiciones. Entre
otras operaciones, Solfy tom6 el con-
trol de Ecolium Energia y reforzo
su capacidad de instalacién median-
te la compra de DC Solutions.

En septiembre de 2025, apenas
un afo antes de la presentacién del
preconcurso, Solfy anuncié una ron-
da de financiacion de 4 millones de
euros, estructurada mediante deu-

Logr6 4 millones
para crecer el afo
pasado de Bonsai
Partners y Ona
Capital

day capital y con participacion de
inversores como Bonsai Partnersy
Ona Capital.

La operacion elevaba a cerca de 5,5
millones los recursos captados por la
empresa hasta aquel momentoy de-
bia servir para financiar su crecimien-
to y las adquisiciones realizadas.

Parte de los directivos de esta com-
paiia ya estuvieron también en So-
lar profit, otra de las empresas que
tuvieron problemas econémicos du-
rante los dltimos afios en el sector
del autoconsumo. La empresa cuen-
ta con mas de 500 proyectos abier-
tos en estos momentos.



