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Carles Huguet BARCELONA.  

Casi dos años después de su exclu-
sión de bolsa, Applus+ suma más 
de diez operaciones corporativas. 
Con la voluntad de crear un actor 
global, I Squared y TDR –los dos 
fondos accionistas– han encontra-
do en una agresiva política de ad-
quisiciones el mayor argumento pa-
ra el incremento de los volúmenes 
de la firma catalana. En este cami-
no, este mes de septiembre la com-
pañía ha adquirido la consultora 
australiana Resource Strategies, una 
operación que servirá para aumen-

Applus+ compra la firma australiana Resource Strategies
timo cerrado- la empresa logró un 
ebitda de 422 millones y unos in-
gresos de 2.300 millones de euros. 
Las cifras fueron superiores al re-
sultado operativo de 357 millones 
–crece un 18%- y a la facturación 
de 2.150 millones –crece el 6,9%- 
cosechadas entre julio de 2023 y ju-
nio de 2024. Al no coincidir los pe-
riodos temporales, pueden existir 
factores estacionales que impacten 
en la comparativa.  

La compañía celebró una expan-
sión de los márgenes desde el 16,6% 
hasta el 18,3%, que atribute a una 
mejora operativa y a las adquisicio-
nes acometidas desde su exclusión 
de bolsa en noviembre de 2024. La 
mayor ha sido la compra de la con-
sultora medioambiental británica 
Apem, con una plantilla de 850 per-
sonas, por 383 millones.  

Suma una decena de 
adquisiciones desde su 
exclusión de bolsa, en 
noviembre de 2024

tar el volumen de la división me-
dioambiental.  

La organización integrará la nue-
va participada en APEM, que enca-
beza las operaciones de sostenibili-
dad del grupo. Firmada hace tres 
semanas, está todavía pendiente de 
las autorizaciones regulatorias ha-
bituales.  

La compañía tiene sede en Bris-
bane y fue fundada hace 25 años. 
Además, sirve para reafirmar la 
apuesta de la empresa por el país, 
en el que ya adquirió en abril Teron 
Labs para integrarla en la división 
de ciberseguridad, que combina los 
servicios históricamente ofrecidos 
por Applus+ con los adquiridos a 
través de otras compras, como Ligh-
tship Security y jtsec.    

“La operación propuesta refleja 
nuestro compromiso de invertir en 

Australia y de seguir reforzando 
nuestras capacidades de asesora-
miento medioambiental en la re-
gión. Creemos que Resource Stra-
tegies sería una incorporación ex-
celente para Environmental Servi-
ces y que potenciaría aún más el 
valor que ofrecemos a nuestros clien-
tes en toda Australia”, sostiene Ri-
chard Bartlett, CEO de Applus+. 

El mercado espera que la compa-
ñía mantenga su política de adqui-

La división 
ambiental es una 
de las prioridades 
de Applus+ para el 
crecimiento

siciones. El presupuesto esperado 
ronda los 100 millones anuales, se-
gún un reciente informe de S&P. El 
grupo pone especialmente el foco 
en Estados Unidos, mercado seña-
lado para los planes de expansión 
de la organización. Al cierre de 2023, 
Norteamérica -incluyendo Canadá- 
representaba poco más del 10% de 
la facturación de la sociedad.  

Por ello, en lo que va de año se ha 
hecho con Teron Labs y las consul-
toras medioambientales CSA Ocean 
Sciences, empresa con sede en Flo-
rida (EEUU) Florida especializada 
en dar apoyo a proyectos energéti-
cos e infraestructuras marinas, y la 
italiana Ambiente.   

El crecimiento de Applus+ 
En el año fiscal entre octubre de 
2024 y septiembre de 2025 –el úl-

Solaria gana un 52% al calor de la 
energía solar y los ‘data centers’

Sergio Guinaldo MADRID.  

Solaria cerró el primer semestre de 
2026 con un beneficio neto de 124,9 
millones de euros, un 52% más que 
en el mismo periodo del año ante-
rior, impulsada por la entrada en 
operación de nueva capacidad re-
novable y, especialmente, por el cre-
cimiento de su negocio de infraes-
tructuras eléctricas para centros de 
datos. El resultado bruto de explo-
tación (ebitda) aumentó un 50%, 
hasta 210,1 millones de euros, con 
lo que la compañía ha alcanzado en 
apenas seis meses el 64% de su ob-
jetivo de 331 millones para el con-
junto del ejercicio. 

El importe neto de la cifra de ne-
gocios se duplicó con creces, al cre-
cer un 111%, hasta 167,2 millones 
de euros, mientras que los ingresos 
totales avanzaron un 44%, hasta 
223,3 millones. La evolución refle-
ja el cambio que está experimen-
tando el modelo de negocio de So-
laria, que está complementando su 
actividad tradicional de generación 
fotovoltaica con el desarrollo de in-
fraestructuras eléctricas para gran-
des consumidores. 

Precisamente, el negocio de in-
fraestructuras fue uno de los prin-
cipales motores del semestre. Sus 
ingresos se dispararon un 355%, 
desde 21,9 hasta 99,6 millones de 
euros, una cifra que supera en un 
34% la facturación registrada por 
esta actividad durante todo 2025. 

La mejora de los resultados se 
mantuvo entre abril y junio. En el 

La compañía aumentó su ebitda un 50%, hasta 210,1 millones de euros, 
logrando en seis meses el 64% de su objetivo para el conjunto del año

Principales magnitudes financieras de Solaria
Durante el primer semestre de 2026. En millones de euros

Fuente: Solaria.
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objetivo de ebitda para 2026. Ade-
más, hemos conseguido con más de 
dos años de adelanto nuestra meta 
de apalancamiento y hemos casi du-
plicado la capacidad contratada pa-
ra centros de datos”, señaló Arturo 
Díaz-Tejeiro, consejero delegado de 
Solaria. 

Pese a los buenos indicadores, la 
compañía no atravesó una buena 
jornada bursátil, perdiendo al cie-
rre de bolsa un 6,47%.

GENERACIÓN Y DEMANDA ELÉCTRICA

segundo trimestre, Solaria obtuvo 
un beneficio neto de 44,5 millones 
de euros, un 55% más, y un ebitda 
de 96,9 millones, con un crecimien-
to del 47%. Las ventas del periodo 
alcanzaron los 91,8 millones de eu-
ros, un 61% por encima de las re-
gistradas un año antes. 

“Hace menos de un año presen-
tamos al mercado una hoja de ruta 
exigente y hemos alcanzado en el 
primer semestre el 64% de nuestro 

R. E. M. MADRID.  

Cox continúa avanzando en su es-
trategia de crecimiento en Cen-
troamérica con el desarrollo del 
proyecto solar fotovoltaico Chiqui-
mulilla, una infraestructura que 
contribuirá al fortalecimiento de 
la matriz energética renovable de 
Guatemala y a la ampliación de la 
capacidad de generación limpia 
del país. El proyecto contempla 
una capacidad instalada de 75,2 
MWp, situándose entre los com-
plejos solares de mayor escala del 
mercado guatemalteco. 

Cox ha llegado a un acuerdo pa-
ra la financiación del proyecto con 
un pool de entidades liderado por 
CIFI, que actúa como estructura-
dor y agente líder de la sindica-
ción, participando con recursos 
propios, junto con el Fondo de 
Deuda de Infraestructura Soste-
nible (SIDF, por sus siglas en in-
glés), gestionado por CIFI Asset 
Management, BICSA y Banco Alia-
do como acreedores. Banco Alia-
do también participa como banco 
agente y administrativo de pagos 
de la facilidad.  

Ubicado en el municipio de Chi-
quimulilla, en el departamento de 
Santa Rosa, una de las áreas con 
mayor irradiación solar de Guate-
mala, el proyecto aprovecha las 
condiciones naturales de la región 
para impulsar una generación eléc-
trica más sostenible. 

El proyecto está estructurado en 
dos fases y cuenta con contratos 
de suministro de energía a 15 años 
suscritos con Empresa Eléctrica 
de Guatemala (EEGSA) y Distri-
buidora de Electricidad de Occi-
dente (DEOCSA), obtenidos pre-
viamente en la licitación PEG4, lo 
que aporta estabilidad financiera 
y favorece la incorporación de ener-
gía renovable al sistema eléctrico. 

El desarrollo de esta infraestruc-
tura representa un nuevo hito den-
tro de la estrategia de Cox en Amé-
rica Latina, una región que con-
centra importantes oportunida-
des de crecimiento en sectores clave 

para la transición energética. La 
compañía fortalece así su presen-
cia en mercados de alto potencial. 

“El proyecto Chiquimulilla re-
fleja nuestra capacidad para iden-
tificar, desarrollar y ejecutar in-
fraestructuras estratégicas que res-
ponden a las necesidades energé-
ticas de los mercados donde 
operamos. Guatemala cuenta con 
un elevado potencial para la gene-
ración renovable y este fotovoltai-
co contribuye a acelerar la transi-
ción energética del país, al tiem-
po que refuerza nuestra posición 
en Centroamérica”, señala Luis 
Manresa, director de Desarrollo 
de Negocios – Energía.

Cox desarrolla una de las 
mayores instalaciones 
fotovoltaicas de Guatemala
La planta de 
Chiquimulilla contará 
con una potencia  
de 75,2 MWp

15 

AÑOS 
Es la duración de los contratos 
de suministro de energía  
de esta instalación
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