
10% “ligeramente peor” y el 
30% “más o menos igual”, cal-
cula– y recordó que este es-
cenario es temporal.

Pese a la ligera reducción 
de las tarifas, la incertidum-
bre ha vuelto a dispararse 
entre las irmas más expues-
tas al mercado estadouni-
dense. El pasado viernes, 
la justicia norteamericana 
anuló los llamados arance-
les recíprocos que Washin-
gton lanzó en abril, un fallo 
al que Trump contestó con 
el anuncio de nuevos gravá-
menes, de un 10% general, 
que en principio solo podrán 
en estar vigor durante 150 
días. Una situación que deja 
en entredicho el acuerdo co-
mercial que EE UU irmó con 
la UE en julio del año pasa-
do, que establece un recargo 
único del 15% a los productos 
comunitarios exportados al 
otro lado del Atlántico.

La Comisión Europea, 
así como el Gobierno cen-
tral y el sector empresarial 
español, están pidiendo cla-
ridad en las reglas del juego 
y que se respeten los pactos. 
Ayer mismo, el servicio de 
estudios de la Cámara de 
Comercio de España pu-
blicó un análisis sobre la 
situación. En él, aconseja 
a las compañías españolas 
revisar los contratos con los 
clientes y distribuidores es-
tadounidenses para incluir 
en ellos cláusulas de revisión 
de precios y establecer me-

rídica que vuelve a dominar 
el horizonte. “La incertidum-
bre comercial sigue siendo 
el principal factor de riesgo 
para la actividad exporta-
dora, más que el nivel aran-
celario puntual”, resume, re-
cordando que “la sentencia 
[del Supremo de EE UU] no 
equivale automáticamente 
a una normalización del co-
mercio transatlántico, sino 
que abre una fase de tran-
sición con varios escenarios 
plausibles”.

El primero de ellos es 
la contención de la incerti-
dumbre, a la que se llega-
ría respetando el acuerdo 
EE UU-UE. El segundo esce-
nario que dibuja la Cámara 
de Comercio es aquel en el 
que prevalece el nuevo aran-
cel temporal anunciado por 
Washington, pero del 15%  
–el porcentaje al que lo 
quiere elevar Trump–, que 
supondría una “erosión 

Cuerpo asegura que la 
mayoría de los productos 
españoles pagan ahora 
menos aranceles

ese sentido gozaba de una 
posición más favorable en 
términos relativos. “Esa ven-
taja queda mitigada o elimi-
nada”, resume.

El último y peor desen-
lace, apunta el organismo, 
sería una “reescalada se-
lectiva”, en la cual la Casa 
Blanca desplace la presión 
a investigaciones sectoria-
les o por país. Es decir, que 
se activen aquellas cláusu-
las que contempla la ley de 
comercio estadounidense 
para aplicar aranceles más 
elevados del 15% a determi-
nados países y sectores por 
razones justiicadas, como 
es la seguridad nacional o 
en respuesta a prácticas co-
merciales desleales. Además 
de la subida tarifaria, este 
desenlace resultaría en una 
ulterior segmentación regu-
latoria, alerta Mínguez, que 
elevaría aun más la insegu-
ridad jurídica. 

Grúas y contenedores en el puerto de Valencia. MÒNICA TORRES

LAURA DELLE FEMMINE

MADRID

No todo es negro en el clima 
de incertidumbre al que ha 
regresado el comercio glo-
bal. El ministro de Economía, 
Carlos Cuerpo, insistió ayer 
en que los últimos giros en la 
política arancelaria estadou-
nidense han dejado buena 
parte de los productos es-
pañoles en una “situación 
ligeramente más favorable” 
comparada con la que tenían 
antes de que el Supremo de 
Estados Unidos tumbara la 
semana pasada el grueso de 
las tarifas de Donald Trump. 
“Con el acuerdo de Estados 
Unidos-Unión Europea, el 
arancel medio que teníamos 
estaba en torno al 14,4%. Hoy 
tenemos un arancel medio 
con Estados Unidos de en 
torno al 12,6%”, airmó en una 
entrevista en Onda Cero. Sin 
embargo, el titular de Econo-
mía matizó que la mejora no 
vale para todos los bienes 
exportados –un 60% esta-
rían “ligeramente mejor”, un 

La Cámara  
de Comercio  
de España  
aconseja examinar                       
los contratos

Sugiere incluir 
cláusulas de 
revisión de precios 
ante las dudas

El arancel medio 
es ahora del 12,6%, 
frente al 14,4% 
anterior, según            
el ministro

Calcula que un 
60% de los bienes 
están algo mejor; 
un 10%, algo peor, 
y un 30%, igual

canismos de renegociación 
por cambio normativo. Tam-
bién recomienda acelerar la 
búsqueda de mercados al-
ternativos y valorar ajustes 
en su presencia en Estados 
Unidos, así como analizar al 
detalle qué bienes podrían 
gozar de una exención ta-
rifaria.

Raúl Mínguez, director 
del servicio de estudios de 
la Cámara de Comercio, ex-
plica la importancia para 
los exportadores españo-
les de poder documentar el 
impacto comercial que les 
han causado los aranceles, 
por ejemplo en términos 
de pedidos cancelados y 
descuentos realizados de 
manera forzada ante el en-
carecimiento de sus ven-
tas. “Se abrirá algún tipo 
de canal para reclamar esos 
aranceles y se establecerá 
un sistema de compensa-
ción para los actores que 
puedan reclamarlo, que en 
principio son los importa-
dores [en EE UU]”, subraya 
por teléfono. “Los exporta-
dores [españoles] no tienen 
acceso a ese canal directo, 
pero a través del importa-
dor se podría llevar a cabo 
el reembolso. En todo caso, 
lo mejor ahora es esperar”, 
agrega en referencia a la ele-
vada incertidumbre.

En el documento, la cor-
poración que representa los 
intereses del comercio pone 
el foco en la inseguridad ju-

de la ventaja relativa de la 
UE”, puesto que se acaba-
ría aplicando a países ter-
ceros. Mínguez recuerda 
que varias jurisdicciones, 
como China, México, Cana-
dá, Brasil o la India, estaban 
soportando aranceles recí-
procos muy superiores a la 
tasa aplicada a la UE, que en 

EE UU y el caos de la devolución de los aranceles

GABRIEL RUBIN

E
n abril, las empresas 
de EE UU se vieron 
sorprendidas por 
una avalancha de 

aranceles sin precedentes. 
Ahora, la lucha por la polí-
tica comercial se ha trasla-
dado a su terreno natural: 
los tribunales. La disputa de 
175.000 millones de dólares 
sobre si se deben reembol-
sar los gravámenes ya es un 
caos. Incluso antes del fallo, 
más de mil empresas se ha-

bían alineado para presen-
tar demandas. Los hedge 

funds más avispados han 
comprado algunas de sus 
reclamaciones; los abogados 
están listos para actuar.

Ya se ha desatado una 
vorágine. Los bufetes de 
abogados, los agentes de 
aduanas y los lobbys están 
cobrando elevados hono-
rarios por sus servicios, al 
tiempo que se aseguran de 
que sus clientes estén pre-
parados para los aranceles 
sustitutivos. Algunas em-

presas han irmado contra-
tos negociados por irmas 
–entre ellas Jeferies– que 
pagaron unos céntimos por 
cada dólar para cambiar re-
clamaciones que antes eran 
inciertas por dinero en efec-
tivo inmediato. Antes de la 
sentencia, estos acuerdos 
solían valer entre el 20% y 
el 30% del valor de las posi-
bles devoluciones. Vender 
las reclamaciones ahora, 
mientras continúan las bata-
llas legales, puede suponer 
precios más altos.

En un mundo ideal, este 
mercado secundario no exis-
tiría, porque las reclamacio-
nes se pagarían deprisa y 
con un mínimo de trámites. 
El problema es que el Su-
premo dejó sin resolver la 
cuestión de los reembolsos. 
Las disputas se tramitarán 
ahora a través del estrecho 
embudo del Tribunal de 
Comercio Internacional del 
país, donde los abogados ad-
vierten de que la resolución 
incluso de las reclamacio-
nes más pequeñas podría 

llevar entre 12 y 18 meses. 
Los principales bufetes se 
han llenado de clientes que 
desean presentar reclama-
ciones aduaneras y obtener 
resoluciones rápidas.

Esto plantea una situa-
ción política difícil. Los 
demócratas del Congreso 
dicen que planean forzar 
votaciones para reembol-
sar, el dinero –incluido a 
los consumidores– en los 
próximos meses. Antes de 
las elecciones de mitad de 
mandato de noviembre, 

los republicanos afrontan 
la perspectiva de votar en 
contra de devolver el dine-
ro a sus electores, mientras 
los hedge funds siguen lu-
chando por su parte. En la 
práctica, es lo contrario de 
los “cheques de reembolso” 
que Trump propuso enviar 
a los contribuyentes con los 
ingresos de los aranceles. 
Puede que no ponga in de 
golpe al giro proteccionis-
ta del país, pero podría dar 
paso a políticos dispuestos a 
contraatacar con más fuerza.
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