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Cuerpo asegura que la
mayoria de los productos
espanoles pagan ahora

menos aranceles

La Camara

de Comercio

de Espana
aconseja examinar
los contratos

Sugiere incluir
clausulas de
revision de precios
ante las dudas

LAURA DELLE FEMMINE
MADRID

No todo esnegro en el clima
de incertidumbre al que ha
regresado el comercio glo-
bal. El ministro de Economia,
Carlos Cuerpo, insisti6é ayer
en que los Gltimos giros en la
politica arancelaria estadou-
nidense han dejado buena
parte de los productos es-
panoles en una “situacion
ligeramente mas favorable”
comparada con la que tenian
antes de que el Supremo de
Estados Unidos tumbara la
semana pasada el grueso de
las tarifas de Donald Trump.
“Con el acuerdo de Estados
Unidos-Unién Europea, el
arancel medio que teniamos
estaba en torno al 14,4%. Hoy
tenemos un arancel medio
con Estados Unidos de en
torno al 12,6%”, afirmé en una
entrevista en Onda Cero. Sin
embargo, el titular de Econo-
mia matizé que lamejorano
vale para todos los bienes
exportados —un 60% esta-
rian “ligeramente mejor”, un

10% “ligeramente peor” y el
30% “mas o menos igual”, cal-
cula- yrecordd que este es-
cenario es temporal.

Pese alaligerareduccion
de las tarifas, la incertidum-
bre ha vuelto a dispararse
entre las firmas mas expues-
tas al mercado estadouni-
dense. El pasado viernes,
la justicia norteamericana
anul6 los llamados arance-
les reciprocos que Washin-
gton lanzé en abril, un fallo
al que Trump contesté con
el anuncio de nuevos grava-
menes, de un 10% general,
que en principio solo podran
en estar vigor durante 150
dias. Una situacién que deja
en entredicho el acuerdo co-
mercial que EE UU firmé con
la UE en julio del afio pasa-
do, que establece unrecargo
Unico del 15% a los productos
comunitarios exportados al
otro lado del Atlantico.

La Comisién Europea,
asi como el Gobierno cen-
tral y el sector empresarial
espanol, estan pidiendo cla-
ridad enlas reglas del juego
y que serespeten los pactos.
Ayer mismo, el servicio de
estudios de la CaAmara de
Comercio de Espana pu-
blicé un andlisis sobre la
situaciéon. En él, aconseja
a las companias espanolas
revisar los contratos con los
clientes y distribuidores es-
tadounidenses para incluir
en ellos clausulas de revision
de precios y establecer me-

canismos de renegociacion
por cambio normativo. Tam-
bién recomienda acelerar la
busqueda de mercados al-
ternativos y valorar ajustes
en su presencia en Estados
Unidos, asi como analizar al
detalle qué bienes podrian
gozar de una exencién ta-
rifaria.

Raul Minguez, director
del servicio de estudios de
la Camara de Comercio, ex-
plica la importancia para
los exportadores espano-
les de poder documentar el
impacto comercial que les
han causado los aranceles,
por ejemplo en términos
de pedidos cancelados y
descuentos realizados de
manera forzada ante el en-
carecimiento de sus ven-
tas. “Se abrira algun tipo
de canal para reclamar esos
aranceles y se establecera
un sistema de compensa-
cién para los actores que
puedan reclamarlo, que en
principio son los importa-
dores [en EE UU]J”, subraya
por teléfono. “Los exporta-
dores [esparioles] no tienen
acceso a ese canal directo,
pero a través del importa-
dor se podria llevar a cabo
elreembolso. En todo caso,
lo mejor ahora es esperar”,
agrega enreferencia ala ele-
vada incertidumbre.

En el documento, la cor-
poracién que representa los
intereses del comercio pone
el foco en la inseguridad ju-
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ridica que vuelve a dominar
el horizonte. “La incertidum-
bre comercial sigue siendo
el principal factor de riesgo
para la actividad exporta-
dora, mas que el nivel aran-
celario puntual”, resume, re-
cordando que “la sentencia
[del Supremo de EE UU] no
equivale automaticamente
aunanormalizacién del co-
mercio transatlantico, sino
que abre una fase de tran-
sicién con varios escenarios
plausibles”.

El primero de ellos es
la contencién de la incerti-
dumbre, a la que se llega-
ria respetando el acuerdo
EE UU-UE. El segundo esce-
nario que dibuja la Camara
de Comercio es aquel en el
que prevalece el nuevo aran-
cel temporal anunciado por
Washington, pero del 15%
—el porcentaje al que lo
quiere elevar Trump-, que
supondria una “erosién
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de la ventaja relativa de la
UE”, puesto que se acaba-
ria aplicando a paises ter-
ceros. Minguez recuerda
que varias jurisdicciones,
como China, México, Cana-
da, Brasil o la India, estaban
soportando aranceles reci-
procos muy superiores a la
tasa aplicada ala UE, que en

El arancel medio
es ahora del 12,6%,
frente al 14,4%
anterior, segtin

el ministro

Calcula que un
60% de los bienes
estan algo mejor;
un 10%, algo peor,
y un 30%, igual

ese sentido gozaba de una
posicién mas favorable en
términos relativos. “Esa ven-
taja queda mitigada o elimi-
nada”, resume.

El ultimo y peor desen-
lace, apunta el organismo,
seria una “reescalada se-
lectiva”, en la cual la Casa
Blanca desplace la presiéon
a investigaciones sectoria-
les o por pais. Es decir, que
se activen aquellas clausu-
las que contempla la ley de
comercio estadounidense
para aplicar aranceles mas
elevados del 15% a determi-
nados paises y sectores por
razones justificadas, como
es la seguridad nacional o
enrespuesta a practicas co-
merciales desleales. Ademas
de la subida tarifaria, este
desenlace resultaria en una
ulterior segmentacién regu-
latoria, alerta Minguez, que
elevaria aun mas la insegu-
ridad juridica.




