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Corredor niega el colapso de la red, 
que “espera” la llegada de demanda

Sergio Guinaldo MADRID.  

Beatriz Corredor, presidenta de Re-
deia, salió al paso del abrumador 
relato que apunta al colapso de las 
redes eléctricas y negó que la red de 
transporte española esté saturada 
o que Red Eléctrica esté frenando 
nuevas conexiones. Durante su in-
tervención en Nueva Economía Fó-
rum, la directiva aseguró que “no 
tenemos a nadie esperando” en la 
red de transporte y defendió que la 
compañía está ejecutando de forma 
anticipada estudios, licitaciones y 
contrataciones para que la infraes-
tructura esté lista antes incluso de 
que lleguen los proyectos. 

Según explicó, “el 60% de las po-
siciones de conexión ejecutadas en 
la planificación vigente están espe-
rando a que los promotores termi-
nen su parte”, mientras que “un 30% 
de los nudos de la red de transpor-
te tiene capacidad disponible”. Con 
ambos datos, Corredor rechazó la 
idea de una red congestionada y sos-
tuvo que “no es coherente con la rea-
lidad trasladar a la opinión pública 
que no llegamos a tiempo o que la 
red está saturada”. 

Defensa del TSO 
Corredor reivindicó también el mo-
delo de operador del sistema y trans-
portista único, el esquema TSO, fren-
te a las críticas que vienen formu-
lando algunas compañías eléctricas.  

A su juicio, “el sistema TSO es el 
que se ha demostrado más eficiente 
en la gestión de las infraestructuras, 
el más seguro en la operación y el 
más barato para el consumidor”. 

Además, defendió que este mode-
lo impide la sobreinversión porque 
la compañía “solo puede hacer las 
infraestructuras previstas en la pla-
nificación de la red de transporte”, 
que tiene carácter vinculante. En ese 
contexto, respondió también a las 

La presidenta de Redeia asegura que un 30% de los nudos de la red de 
transporte dispone de capacidad para dar acceso a nuevos consumos

objeciones del sector y sacó pecho 
sobre el esfuerzo inversor de la em-
presa que preside. “Estamos desti-
nando el 82% de nuestros ingresos 
al desarrollo de infraestructuras en 

España”, destacó, para después aña-
dir que, en términos relativos, la com-
pañía invierte “más del doble que 
otras empresas que operan redes [de 
distribución] mucho más extensas”. 

En materia nuclear, Corredor con-
fesó que Red Eléctrica todavía no 
ha recibido el encargo para elabo-
rar el informe técnico que analice 
cómo afectaría el cierre de la cen-
tral de Almaraz al sistema español. 

Cabe señalar que el CSN tiene pre-
visto abordar este jueves el debate 
y la votación del dictamen sobre la 
prórroga de la central hasta 2030.

CONGESTIÓN EN EL SISTEMA

Beatriz Corredor, presidenta de Redeia, en Nueva Economía Fórum. EP

La presidenta pide 
al Gobierno agilidad 
en la aprobación  
de la nueva 
planificación

Nace la primera 
asociación del 
combustible en 
aeropuertos
Pretende ganar más 
representación ante  
los retos del sector

S. Guinaldo MADRID.  

Los principales operadores de al-
macenamiento y suministro de 
combustible en aeropuertos han 
impulsado la creación de la pri-
mera asociación sectorial de es-
te ámbito en España, en un mo-
vimiento con el que buscan ga-
nar interlocución ante los desa-
fíos regulatorios, tecnológicos y 
medioambientales que afronta 
la aviación. 

La nueva entidad, denomina-
da Asociación Española de Ope-
radores de Puesta a Bordo y Al-
macenamiento de Combustible 
en Instalaciones Aeroportuarias, 
nace promovida por Servicios Lo-
gísticos de Combustibles de Avia-
ción (SLCA), Exolum y Termina-

les Canarios, considerado uno de 
los territorios que más peso ten-
drá en esta nueva etapa. 

“Queremos contribuir al desa-
rrollo de un sector cada vez más 
seguro, eficiente y sostenible, pro-
moviendo las mejores prácticas 
operativas y acompañando los 
retos asociados a la transición 
energética de la aviación”, indi-
có Iván Saco Muiño, presidente 
de la asociación y vicepresiden-
te comercial de aeropuertos de 
Exolum. 

Según señalaron, el sector en-
cara una etapa de transición en 
la que deberá combinar seguri-
dad de suministro, eficiencia y 
adaptación a las nuevas norma-
tivas con la incorporación pro-
gresiva de SAF.

Repsol teje una 
alianza para 
defender su 
gasolina renovable
Toyota, BMW y Bosch 
participarán en un piloto 
con combustible Nexa 95

S. Guinaldo MADRID.  

Repsol ha puesto en marcha jun-
to a Toyota Motor Europe, BMW 
Group y Bosch un proyecto pilo-
to de seis meses en España con 
el que buscan demostrar, en con-
diciones reales, el potencial de 
los vehículos impulsados exclu-
sivamente con combustibles re-
novables. 

La iniciativa, que arrancó a co-
mienzos de julio, desplegará una 
flota de cerca de 20 vehículos To-
yota y BMW alimentados con la 
gasolina 100% renovable Nexa 
95 de Repsol y apoyados en la tec-
nología de trazabilidad digital de 
Bosch, en un intento por contri-
buir al debate europeo sobre la 
neutralidad tecnológica en la des-
carbonización del transporte y en 
el que la regulación comunitaria 
sigue concentrada principalmen-
te en la electrificación. 

Una vía alternativa 
El proyecto se apoya en la pro-
puesta de acelerar la reducción 
de emisiones sin esperar a un re-
emplazo del parque móvil ni exi-
gir nuevas infraestructuras. 

La prueba persigue tres obje-
tivos. Primero, impulsar la dis-
ponibilidad de gasolina renova-
ble en el mercado aprovechan-
do la red de Repsol, única com-
pañía que comercializa hoy este 
producto en estaciones de servi-
cio abiertas al público en Espa-
ña. Segundo, validar sistemas de 
trazabilidad y certificación digi-
tal mediante la herramienta Di-
gital Fuel Twin de Bosch, dise-
ñada para seguir el combustible 
a lo largo de toda la cadena de 
valor. Y tercero, demostrar el des-
pliegue operativo de flotas que 
funcionen exclusivamente con 
combustibles renovables.

Á. C. Á. VALENCIA.  

Var Group, la división de servicios 
digitales del grupo tecnológico ita-
liano Sesa, amplía su presencia en 
el mercado español, en el que de-
sembarcó en el año 2024. La com-
pañía ha cerrado un acuerdo para 
la compra de la compañía valencia-

na Solver Machine Learning, que 
está especializada en el desarrollo 
de la inteligencia artificial (IA) pa-
ra soluciones aplicadas a la optimi-
zación de procesos y la toma de de-
cisiones en las empresas. 

Solver nació en 2016 como una 
spin-off de la Universidad Politéc-
nica de Valencia y actualmente cuen-
ta con un equipo de 26 profesiona-
les especializados. Durante esta dé-
cada ha desarrollado proyectos de 
inteligencia artificial tanto con or-
ganizaciones públicas como priva-

das centrados en extraer el valor de 
sus datos y mejorar sus procesos a 
la hora de afrontar sus decisiones 
de gestión. 

Durante estos años, la empresa 
emergente también había logrado 
sumar el apoyo de destacados in-
versores valencianos que impulsan 
startups tecnológicas, como GoHub 
Ventures, la firma especializada de 
los socios de Global Omnium, o Zri-
ser, el grupo inversor de Pablo Se-
rratosa. Solver logró una factura-
ción de 1,5 millones de euros y un 

ebitda cercano a los 350.000 euros 
en su último ejercicio. 

El acuerdo incluye que la toma 
del control accionarial se materia-
lizará de forma progresiva. Así, se 
incluye la adquisición inicial de un 
19% de la empresa valenciana por 
parte de Var, que podrá incremen-
tar ese porcentaje hasta asumir el 
100% según las cláusulas pactadas.  

Var Group señala que la opera-
ción es el resultado de una colabo-
ración consolidada durante los úl-
timos años, en la que ambas com-

pañías han desarrollado proyectos 
conjuntos y han demostrado la com-
plementariedad de sus capacida-
des. También asegura que con la in-
corporación de Solver avanza hacia 
la creación de un centro europeo de 
excelencia en inteligencia artificial. 

Var Group facturó 875,7 millo-
nes de euros en su último ejercicio 
y cuenta con 4.243 profesionales en 
16 países. Su dueño, Grupo Sesa, 
que cotiza en Italia, registró unos 
ingresos consolidados de 3.356,8 
millones de euros.

La italiana Var Group compra la valenciana Solver para crecer en IA 
La firma nació como una 
‘spin-off’ de la Universidad 
Politécnica de Valencia

La entidad ha sido 
promovida por SLCA, 
Exolum y Terminales 
Canarios
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