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Empresas & Finanzas

Lidia Montes BRUSELAS.  

La Unión Europea trata de avan-
zar en la Unión de Ahorro e Inver-
siones pese a la falta de ambición 
que ha afeado la Comisión Euro-
pea. Los ministros de Economía y 
Finanzas de la UE llegaron a un 
acuerdo para conceder a la Autori-

dad Europea de Valores y Merca-
dos (ESMA) la supervisión de mer-
cados e infraestructuras financie-
ras comunitarias, entre ellos cen-
tros de negociación de valores y 
proveedores de criptoactivos. 

El acuerdo permite centralizar en 
manos de un organismo supervisor 
europeo ciertas competencias que, 
hasta ahora, eran responsabilidad 
de organismos nacionales como la 
CNMV en España. Sin embargo, el 
texto del acuerdo final logrado por 
la presidencia del Consejo de la UE, 

en manos de Irlanda este semestre 
del año, rebaja las ambiciones que 
tenía la Comisión Europea. De he-
cho, Bruselas ha afeado que el acuer-
do limite el alcance de la supervi-
sión del organismo europeo frente 
a las amplias competencias de los 
supervisores nacionales. La comi-
saria de Servicios Financieros, Ma-
ría Albuquerque miró al Parlamen-
to Europeo, siguiente institución en 
el proceso de negociación del texto 
legal, con la esperanza de elevar es-
ta ambición. 

El acuerdo deja en manos de la 
ESMA a centros de negociación de 
valores, las principales cámaras de 
compensación y depositarios de va-
lores, así como a los mayores pro-
veedores de servicios de criptoacti-
vos. El organismo se centrará en 
aquellas entidades de mayor dimen-
sión y con actividad en varios Esta-
dos miembro. 

En el caso del mercado español, 
Bolsas y Mercados Españoles 
(BME) no quedará sometida a la 
supervisión de la ESMA, si no que 

su vigilancia corresponde a la 
CNMV. El ministro de Economía, 
Carlos Cuerpo, señaló que aceptó 
el compromiso porque considera 
que supone un paso adelante, aun-
que echa de menos una mayor am-
bición en la propuesta. 

La reforma intenta avanzar en 
la Unión de Ahorro e Inversiones, 
que busca que las reglas financie-
ras comunes que comparten los 
Veintisiete se amparen bajo el pa-
raguas de un único supervisor a ni-
vel europeo. 

La UE rebaja el plan para centralizar la supervisión de los mercados 
El pacto deja fuera de la 
supervisión de la ESMA  
a la española BME

un 9% superior a lo que es actual-
mente. En concreto, la firma tie-
ne un ratio de capital especialmen-
te elevado, en el 24,33%, muy por 
encima de un sector que ya tiene 
una cifra muy elevada en el 13,22%.  

Resultados  
Estos objetivos se alinean con unos 
resultados donde ha conseguido 
disparar los beneficios hasta los 
194,5 millones (un 137% más) en 
el primer semestre, principalmen-
te por la aportación de 114 millo-
nes que ha realizado Corporación 
Alba Financiera. Se trata del bra-
zo inversor de la familia March 
presente en firmas como Naturgy, 
Acerinox o Viscofan. 

El aumento extraordinario de 
los ingresos por este vehículo vie-
ne especialmente gracias a, según 
Acea, “una revalorización de los 
activos”, remarcando que “no ha 
habido ninguna desinversión que 

A. Moreno / E. Contreras MADRID.  

Banca March cumple 100 años es-
te 2026 y lo hace estrenando plan 
estratégico. Su nueva hoja de ruta 
fija como objetivos crecer un 40% 
en clientes de banca privada, un 
30% en gestión de activos, un 20% 
en negocio de empresas y un 25% 
en ingresos por servicios. Además 
de alcanzar estas metas, la idea es 
acelerar su internacionalización, 
aunque centrándose en su filial en 
Luxemburgo, mientras que en Es-
paña seguirá impulsando la trans-
formación de su red hacia centros 
de empresas. 

De lograrse estos objetivos que 
ha puesto encima de la mesa y usan-
do como base los resultados de 
2025, esto implicaría un volumen 
de negocio gestionado en banca pri-
vada alcanzando los 49.400 millo-
nes de euros (14.120 millones más). 
Por su parte, el crecimiento del ne-
gocio de empresas proyectado per-
mitiría alcanzar los 9.380 millones 
al sumar más de 1.560 millones de 
euros. Los ingresos por servicios 
superarían los 309 millones de eu-
ros anuales. 

Sobre los planes de internacio-
nalización, uno de los grandes fo-
cos del plan estratégico, José Luis 
Acea, consejero delegado ha expli-
cado que, respecto a la posibilidad 
de abrir en otros mercados, “ire-
mos avanzando y no renunciamos 
a nada”, pero “creo que a corto pla-
zo Luxemburgo nos tiene absolu-
tamente implicados”. Banca March 
anunció en marzo que transforma-
ba su sucursal en el microestado 
europeo en una filial, en un proce-
so que avanzará durante los pró-
ximos meses y años para conver-
tirla en la plataforma desde la que 
comercializar productos y solucio-
nes de inversión en la UE con ma-
yor agilidad. 

Por su parte, también tiene en-
tre sus objetivos mantener un CET1 

Banca March quiere crecer un 40% en banca 
privada y acelerar la internacionalización
Eleva sus beneficios un 137% gracias al impulso de Corporación Financiera Alba

Banca March eleva los beneficios gracias a Corporación Financiera Alba

En millones de euros.

Fuente: elaboración propia.

El plan estratégico 
para 2026-2028
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Transformación 
de sus oficinas 

Otro de los puntos destaca-
dos del plan estratégico es 
el cambio de modelo en su 
red, transformando sus ofici-
nas en centros de negocio. 
En concreto Banca March ha 
puesto en marcha centros 
de Negocio en Pamplona, 
Murcia y Vigo, este último en 
2026. Por su parte, también 
han lanzado sus grandes 
centros multi-segmento en 
ubicaciones clave como Ma-
drid, Málaga o Barcelona. 
“Seguiremos transformando 
nuestra red en grandes cen-
tros muy bien ubicados”, co-
mentaba Acea.

explique el crecimiento”.  
 Quitando esta aportación y so-

lo con el negocio bancario, los be-
neficios han sido de 80,6 millones 
de euros, un 12,2% más que el pri-
mer semestre del 2025. 

Esto se ha producido gracias a 
un importante ascenso de los in-
gresos por servicios que han au-
mentado un 17,9%, compensan-
do con creces la caída del 2,5% de 
los márgenes de intereses.  

Esto ha venido principalmente 
por un crecimiento del número de 
clientes y volumen de la aporta-
ción de su banca privada (+14,6%), 
su banca personal (+15,5%) y su 
banca de empresas (+11,8%).  

Los activos bajo gestión han 
avanzado un 14,2% y los recur-
sos totales de clientes un 3,3%, 
hasta los 17.460 millones de eu-
ros. La inversión crediticia, por 
su parte, se ha elevado un 9,7%, 
alcanzando los 10.868 millones.

Grenergy logra en 
Chile su mayor 
financiación solar 
hasta la fecha
Cierra un préstamo 
sénior sin recurso de 
407 millones de euros

Sergio Guinaldo MADRID.  

Grenergy ha cerrado una finan-
ciación sénior sin recurso de 457 
millones de dólares (407,3 mi-
llones de euros al cambio actual) 
para una cartera en Chile que 
reúne 446 megavatios (MW) so-
lares y unos 1,8 gigavatios-hora 
(GWh) de almacenamiento. Se 
trata de la mayor operación de 
este tipo obtenida por la compa-
ñía hasta la fecha. 

La financiación comprende Al-
garrobal, la quinta fase de Oasis 
de Atacama, con 242 MW sola-
res y 1,5 GWh de almacenamien-

to, y el clúster Palmas, integra-
do por 21 proyectos solares que 
suman 204 MW. Estos últimos 
ya están operativos y seis incor-
porarán baterías con una capa-
cidad conjunta de 289 megava-
tios-hora (MWh) y cinco horas 
de almacenamiento. 

BNP Paribas ha coordinado y 
asegurado la operación, en la que 
participan BBVA, JP Morgan Cha-
se Bank, MUFG Bank, Santan-
der y The Bank of Nova Scotia. 

Con este cierre, Grenergy su-
pera los 2.400 millones de dóla-
res de financiación sin recurso 
obtenida en Chile. “Esta opera-
ción, sumada a las financiacio-
nes cerradas durante el último 
año, nos sitúa cerca del 40% del 
objetivo de deuda project finan-
ce fijado en nuestro plan estra-
tégico 2026-2028”, afirmó Da-
vid Ruiz de Andrés, consejero de-
legado de Grenergy.

La compañía acumula 
2.400 millones de 
dólares en financiación 
sin recurso en Chile
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