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Inveready fusiona dos tecnolégicas para crear
un lider de servicios energéticos en Europa
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La gestora integra
Sercomgas con
Easyner, dos firmas
que facturan cada
ano un 30% mas

JUAN CRUZ PENA

MADRID

Inveready ha fusionado su
dos empresas dedicadas a
dar servicios de alto valor
anadido en el sector ener-
gético. La gestora de inver-
sién espanola ha creado

Grupo Sercom de la integra-
cién de Sercomgas (gas) e
Easyner (electricidad), que
a su vez aportaran al nuevo
conglomerado sus platafor-
mas tecnolégicas Syneron
y Mercurio.

La fusién nace con la
ambicién de ser el lider en
su nicho de mercado para
empresas de electricidad
y gas en Europa gracias a
las soluciones aportadas.
Hasta ahora, el mercado
esta respaldando el valor

aportado con crecimientos
de la facturacién del 30%
ano a ano e Inveready quie-
re ser el socio financiero del
proyecto a medio y largo
plazo, con capital disponi-
ble para crecer “organica e
inorganicamente” por todo
el continente, senala Car-
los Conti, responsable de
private equity en la gestora
liderada por Josep Maria
Echarri.

Javier Galindo, CEO de
Sercom, explica que su

empresa proporciona tec-
nologia e informacién de
precisién (centralizacién
de datos, automatizaciéon
de procesos, control del ne-
gocio en tiempo real, etc.)
para que tanto grandes tra-
ders internacionales con-
solidados como comercia-
lizadoras locales entrantes
puedan dejar en sus manos
todos los pasos necesarios
desde que se capta un clien-
te hasta que se le factura
por la energia suministrada.

Sercom ofrece
tecnologia

e informacion
de precision

La cuestién no es menor,
sobre todo en un mercado
como el energético cada
vez mas complejo y vola-
til. Acertar con las decisio-
nes de compra y venta en
los mercados mayoristas,
hacer los reportes regula-
torios de forma correctay
tener toda la operativa a
punto son tareas para las
que muchas companias no
cuentan con el know how
necesario y menos aun si
entran en terceros paises.




