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El secretario de Transporte 
de Estados Unidos, Sean P. 
Dufy, ha advertido a Ford 
sobre su adopción de tecno­
logía y manufactura chinas 
en algunas de sus plantas, 
como en la alianza entre la 
empresa del óvalo y Geely 
irmada en julio para la fábri­
ca de Almussafes (Valencia), 
debido a preocupaciones de 
“seguridad nacional”.

En una carta dirigida al 
presidente y consejero dele­
gado de Ford, Jim Farley, el 
secretario Dufy aboga por 
los trabajadores estadou­
nidenses caliicados que se 
ven perjudicados mientras 
Ford continúa fabricando ve­
hículos con empresas chinas 
en el extranjero en lugar de 
producirlos en EE UU.

“Cuando una empresa 
decide deliberadamente 
aumentar su dependencia 
operativa de competidores 
estratégicos, deja de ser el 
socio coniable que el públi­
co estadounidense y el De­
partamento de Transporte 
(DOT) requieren”, maniiesta 
el secretario de Transporte 
de EE UU en la carta.

La carta destaca varias 
acciones recientes de Ford 
que aumentan su depen­
dencia de China, que calii­
ca como “adversario extran­
jero” de EE UU. Entre ellas, 
apunta a que Ford sigue uti­
lizando tecnología con licen­
cia del fabricante chino de 

baterías CATL en su planta 
en Marshall (Míchigan).

Además, apunta que Ford 
y la empresa automovilística 
china Geely Auto, propieta­
rio también de marcas como 
Volvo o Smart, han irmado 
una nueva alianza para fabri­
car conjuntamente vehículos 
de bajas y cero emisiones en 
la fábrica de Ford en Almus­
safes. El acuerdo garantiza el 
futuro de la planta.

“Se espera que empresas 
estadounidenses emblemá­
ticas, como Ford, superen a 
sus competidores en innova­
ción. Para ello, necesitan tra­
zar caminos claros hacia la 
autosuiciencia tecnológica”, 
ha insistido el Gobierno, en 
línea con su rechazo a estas 

aprobaciones regulatorias. 
La joint venture, junto a las 
instalaciones y el personal, 
serán propiedad en un 66% 
de Ford y en un 34% de Ge­
ely.

Ford ha contestado con 
dureza a través de un co­
municado. La irma sostie­
ne que las críticas de Dufy 
contienen “errores de he­
cho” y presentan de forma 
equivocada sus actividades. 

“Si el secretario Dufy se 
hubiera puesto en contacto 
con nosotros antes de en­
viar su carta a la prensa, 
habríamos estado encanta­
dos de proporcionarle más 
detalles sobre el compro­
miso de Ford con Estados 
Unidos”, señala.

SANTIAGO MILLÁN
MADRID

HeyDiga, compañía espa­
ñola que ha desarrollado 
un sistema operativo basa­
do en inteligencia artificial 
(IA) para gestionar las con­
versaciones entre empre­
sas y clientes, ha cerrado 
una ronda seed de 5,5 mi­
llones de euros. La opera­
ción está liderada por 6DC y 
cuenta con la participación 
de Kfund, Italian Founders 
Fund y Decelera, además 
del respaldo de inversores 
anteriores, entre ellos los 
cofundadores de Joband­
talent y un grupo de busi-

ness angels.
La start-up explica que 

destinará los nuevos recur­
sos a acelerar su estrategia 
comercial y de go-to-mar-

ket, que ya le ha permitido 
superar los 200 clientes en 
sectores como automoción, 
salud y belleza. El objetivo 
es duplicar la profundidad 
de cada vertical: un produc­
to construido a medida de 
cómo funciona realmente 
cada industria, integrado 
con las herramientas sobre 
las que ya opera.

A finales del pasado año, 
HeyDiga cerró una ronda 
de un millón de euros con 
KFund y los cofundadores 
de JobandTalent.

Fundada en Madrid en 
julio de 2025 por David Za­
fra y Sergio Espeja, HeyDiga 
está construyendo lo que 
define como un sistema 

operativo de inteligencia 
artificial para las conver­
saciones de los negocios. 
La firma indica que su tec­
nología permite desplegar 
agentes capaces de atender 
de forma autónoma las in­
teracciones con clientes a 
través de teléfono, Whats­
App y chat, las 24 horas del 
día y manteniendo la voz y 
forma de comunicarse de 
cada marca.

La propuesta de HeyDiga 
va más allá de desarrollar 
agentes capaces de mante­
ner una conversación. La 
compañía construye casos 
de uso específicos para 
cada industria e integra sus 
agentes directamente con 
las herramientas sobre las 
que funcionan los negocios, 
desde sistemas de reservas 
y CRM hasta software de 
gestión de concesionarios, 
clínicas o restaurantes. De 
esta forma, los agentes no 
solo responden preguntas, 
sino que pueden ejecutar 
acciones y resolver las ne­
cesidades del cliente de 
principio a fin.

Actualmente, la plata­
forma opera en cinco verti­
cales a través de DigaLook, 
para belleza; DigaMotor, 
para automoción; DigaCli­
nic, para salud; DigaFood, 
para restauración; y Diga­
Living, para el sector inmo­
biliario. La empresa señala 
que la restauración es uno 
de los focos claros de esta 
nueva etapa.

HeyDiga cierra una ronda 
de 5,5 millones para su 
IA de atención al cliente

La compañía superó los 200 clientes             
en su primer año de actividad

El presidente del Gobierno, Pedro Sánchez (segunda fila), junto con dirigentes de Ford y 
Gely, y trabajadores de la factoría de Almussafes, el pasado 23 de julio. MÓNICA TORRES

JUAN CRUZ PEÑA
MADRID 

Inveready ha fusionado su 
dos empresas dedicadas a 
dar servicios de alto valor 
añadido en el sector ener­
gético. La gestora de inver­
sión española ha creado 

Grupo Sercom de la integra­
ción de Sercomgas (gas) e 
Easyner (electricidad), que 
a su vez aportarán al nuevo 
conglomerado sus platafor­
mas tecnológicas Syneron 
y Mercurio.

La fusión nace con la 
ambición de ser el líder en 
su nicho de mercado para 
empresas de electricidad 
y gas en Europa gracias a 
las soluciones aportadas. 
Hasta ahora, el mercado 
está respaldando el valor 

aportado con crecimientos 
de la facturación del 30% 
año a año e Inveready quie­
re ser el socio inanciero del 
proyecto a medio y largo 
plazo, con capital disponi­
ble para crecer “orgánica e 
inorgánicamente” por todo 
el continente, señala Car­
los Conti, responsable de 
pri vate equity en la gestora 
liderada por Josep Maria 
Echarri.

Javier Galindo, CEO de 
Sercom, explica que su 

empresa proporciona tec­
nología e información de 
precisión (centralización 
de datos, automatización 
de procesos, control del ne­
gocio en tiempo real, etc.) 
para que tanto grandes tra-

ders internacionales con­
solidados como comercia­
lizadoras locales entrantes 
puedan dejar en sus manos 
todos los pasos necesarios 
desde que se capta un clien­
te hasta que se le factura 
por la energía suministrada.

La cuestión no es menor, 
sobre todo en un mercado 
como el energético cada 
vez más complejo y volá­
til. Acertar con las decisio­
nes de compra y venta en 
los mercados mayoristas, 
hacer los reportes regula­
torios de forma correcta y 
tener toda la operativa a 
punto son tareas para las 
que muchas compañías no 
cuentan con el know how 
necesario y menos aún si 
entran en terceros países. 

Inveready fusiona dos tecnológicas para crear 
un líder de servicios energéticos en Europa

EE UU advierte a Ford sobre 
su alianza con Gely en Valencia

El secretario de Transporte alerta de posibles riesgos de “seguridad nacional”, un 
mes y medio después del anuncio en Almussafes de la nueva empresa conjunta

alianzas con competidores 
chinos.

Ford anunció el pasado 
23 de julio un acuerdo con 
la empresa china Geely para 
crear una joint venture con 
la que fabricarán un total de 
cinco vehículos en la fábrica 
de Almussafes (Valencia) a 
partir de 2028, dirigidos al 
mercado europeo y con los 
que se quiere llevar la plan­
ta a su “máxima capacidad”.

Como resultado de esta 
“alianza estratégica”, la fá­
brica valenciana y su plan­
tilla pasarán a pertenecer a 
esta empresa conjunta una 
vez empiece sus operacio­
nes, lo que está previsto 
para la primera mitad de 
2027, dependiendo de las 

La gestora integra 
Sercomgas con 
Easyner, dos irmas 
que facturan cada 
año un 30% más

Sercom ofrece 
tecnología                        
e información             
de precisión
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