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Almirall cuadruplica sus ganancias 
y eleva los ingresos a doble dígito

Carles Huguet BARCELONA.  

El negocio en Europa impulsa un 
crecimiento a doble dígito para Al-
mirall. La farmacéutica controlada 
por la familia Gallardo cerró la cam-
paña 2025 con la velocidad que ya 
había tomado durante la campaña: 
una subida del 12% de los ingresos, 
del 20% del ebitda y unos benefi-
cios que se más que cuadruplican 
al saltar hasta los 46,2 millones. 

La cotizada catalana presentó es-
te lunes sus resultados del pasado 
ejercicio, en el que los beneficios se 
elevaron un 357% frente a los 10,1 
millones de 2024. Buena parte de 
la escalada se debe eso sí a ajustes 
financieros, pues el ebitda crece un 
20,9% desde los 192,6 millones has-
ta los 232,9 millones de euros. 

La “revaluación del Equity Swap 
vinculada al reciente aumento del 
precio de la acción” ha sido el mo-
tor principal de la mejora del resul-
tado neto. Y es que a lo largo del pa-
sado año, los títulos de Almirall es-
calaron por encima del 55% y pa-
saron de los 8,26 euros hasta los 
12,9 euros. 

La compañía celebró la subida de 
la rentabilidad por “el crecimiento 
de los ingresos y un mejor apalan-
camiento operativo”. Almirall logró 
en 2025 una facturación de 1.114,5 
millones de euros, el 12,5% más que 
los 990,6 millones del periodo com-
parable. Lo logró esencialmente gra-
cias a la mejora del negocio derma-
tológico en Europa, que ascendió 
un 25,6% hasta los 608 millones. 

Más allá de esta alza, liderada por 
sus dos superventas -Ilumetri y Eb-
glyss-, la empresa elevó solamente 
un 1,7% los ingresos de la división 
de medicina general, que registró 
unas ventas de 397,9 millones de 
euros. Otra nota negativa fue el des-
plome de la actividad en Estados 
Unidos, que descendió el 18,4% has-

La farmacéutica logra un resultado de 46,2 millones y supera los 1.000 
millones de ingresos gracias a la buena marcha del negocio en Europa

ta los 45,2 millones. El mercado nor-
teamericano ha sido tradicional-
mente complicado para la empresa 
que lidera Carlos Gallardo. 

Expectativas 
Con todo, Almirall cumple con las 
expectativas comunicadas al mer-
cado al arranque de año, cuando se-
ñaló que en 2025 lograría una su-
bida de ventas de entre el 10% y el 
13% y un ebitda de entre 220 mi-
llones y 240 millones de euros. Pa-
ra este 2026, la organización espe-
ra un incremento de la facturación 
de entre el 9% y el 12% y un ebitda 

de entre 270 millones y 290 millo-
nes de euros. 

A nivel patrimonial, la farmacéu-
tica redujo la deuda neta desde los 
347,4 millones hasta los 283,7 mi-
llones de euros. La empresa presu-
me de una posición de caja y equi-
valentes de 337,8 millones. 

En su informe anual, la farma-
céutica señala que el 20 de febrero 
aprobó en consejo de administra-
ción el reparto de un dividendo con 
cargo a reservas de 0,19 euros por 
acción, la misma cantidad con la 
que remuneró a sus accionistas el 
año pasado.

POR LA MEJORA DE LA ACCIÓN

Carlos Gallardo, CEO de Almirall. ALBERTO PAREDES
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Idilia Foods, el productor de Co-
laCao y Nocilla, sufre el impacto 
de los precios récord del cacao en 
la primera mitad de 2025 y recor-
ta su rentabilidad a la mitad. La 
compañía catalana logró el pasa-
do ejercicio un resultado de explo-
tación de 20 millones de euros, 
menos del 50% que los 41,6 mi-
llones obtenidos en la campaña 
2024. El grupo encogió sus már-
genes en un contexto de ralenti-
zación de las ventas, que escala-
ron solo el 4%. 

La empresa propiedad de la fa-
milia Ferrero explicó en un comu-
nicado que el año pasado registró 
unas ventas superiores a los 220 
millones de euros y un resultado 
de explotación ordinario de 20 mi-
llones. “La cifra se sitúa modera-
damente por debajo de los ejerci-
cios comparables recientes en un 
entorno inflacionario en materias 
primas que ha presionado los már-
genes en todo el sector”, justifica 
la organización que dirige Xavi 
Pons. 

Tras un 2024, en el que se al-
canzaron los 41,6 millones de be-
neficio de explotación, los datos 
de 2025 se asemejan más a los 21,9 
millones de 2023. La razón, la pre-
sión de los precios especialmente 
del cacao en los márgenes de la or-
ganización. 

El freno se da además en un año 
en el que ya puede anotarse com-
pletamente la aportación del 50% 
de Cacaolat que posee desde me-
diados de 2024 -el 50% restante 
está en manos de la cervecera 
Damm-. La compañía de batidos 
ha tenido dificultades históricas a 
la hora de ser rentable y ha cam-
biado de manos en varias ocasio-

nes en los últimos años. 
Más allá de la firma de batidos 

catalana, Idilia Foods adquirió el 
año pasado la marca británica Sha-
ken Udder -líder en el segmento 
de batidos premium en Reino Uni-
do-, con unos ingresos de alrede-
dor de 40 millones de euros. Por 
el otro, pretende incrementar el 
peso de su negocio internacional, 
que prevé que alcance aproxima-
damente el 20% de su facturación 
total en 2la campaña 026. 

Los precios del cacao 
Idilia Foods debió hacer frente du-
rante el arranque del ejercicio a 
un cacao a precios récord, por en-
cima de los 10.000 dólares por to-
neladas durante varias semanas -
una situación que se produjo tam-
bién en 2024-. El problema nacía 
de las malas cosechas en Ghana y 

Costa de Marfil -los dos grandes 
productores del planeta- por con-
diciones climatológicas y una epi-
demia en sus plantaciones. 

No obstante, los precios se nor-
malizaron a medida que avanza-
ba el año, con descensos superio-
res al 50% en el último trimestre 
desde los máximos de arranque 
de ejercicio. La contención se man-
tiene desde entonces. Este lunes, 
el cacao cotizaba a 3.183 dólares 
la tonelada. Sería de esperar, pues, 
que la rebaja se notara ya en los 
márgenes de la empresa de 2026. 

Según datos de Bloomberg, a la 
mejora de las cosechas en el con-
tinente africano se suma el incre-
mento de la producción en países 
como Ecuador, Perú, Colombia y 
Venezuela. 

El productor de ColaCao y 
Nocilla reduce beneficios el 
50% por la crisis del cacao
La firma registra unas 
ganancias operativas de 
20 millones y eleva ventas 
el 4% hasta 220 millones

220 

MILLONES DE EUROS 
Es la facturación registrada por 
Idilia Foods durante el año 2025, 
un 4% más que en 2024
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Engel Energy logra escapar de la 
quiebra a pesar del rechazo de la 
banca a su nueva hoja de ruta. La 
firma de autoconsumo, impactada 
por los mismos problemas que ya 
sacudieron a Solarprofit y Holaluz, 
ha sacado adelante su plan de res-

tructuración en el Juzgado de lo 
Mercantil número 1 de Girona con 
solo 2,6 millones a favor de una re-
organización que afectaba a 27,6 
millones de euros.  

Según el auto al que ha tenido ac-
ceso elEconomista.es, con fecha del 
pasado 22 de diciembre, la magis-
trada Isabel Prat homologa el plan 
de restructuración de la energética 
catalana con el apoyo de dos de las 
tres clases en las que se dividió la 
deuda: pymes –esencialmente acree-
dores comerciales- y otros -présta-

mos de distinto tipo y otras empre-
sas del mismo grupo-. La juez da 
así una nueva vida a la empresa que, 
eso sí, deberá hacer un importante 
tijeretazo a su capacidad y equipo.  

Engel Energy saca adelante la res-
tructuración pero con el compro-
miso de recortar más de 160 pues-
tos de trabajo entre despidos indi-
viduales y un expediente de regu-
lación de empleo. La compañía se 
quedará en poco más de 60 emplea-
dos tras el cierre de sus delegacio-
nes en Canarias, Málaga y Galicia y 

de las unidades de aerotermia, new 
business y televenta. Además, la em-
presa frenará su inversión en nue-
vas tecnologías y productos de alto 
coste, así como reducirá sus esfuer-
zos publicitarios y comerciales.  

La firma queda así con un mús-
culo reducido y con una proyección 
de ingresas entre 11 millones y 12 
millones de euros anuales hasta 
2031. En 2023, la organización mul-
tiplicó por cuatro estas cifras y ce-
rró el año con una facturación de 
44,6 millones de euros. Además, el 

plan de negocio elaborado por Gua-
rro Forensics sostiene que el grupo 
comenzará a dar ebitda positivo en 
2026 y generará en siete años has-
ta 2,7 millones de euros de tesore-
ría para pagar sus deudas.  

La compañía deberá destinar el 
75% de su cash flow a devolver el 
dinero prestado a sus acreedores. 
En el caso de los acreedores co-
merciales, la quita supera el 50%, 
por lo que un 70% de estos apro-
bó el plan de restructuración (2,2 
millones). 

Engel Energy saca adelante su plan de restructuración sin la banca
Solo 2,6 millones de los 
27,6 millones de pasivo 
aprueban la propuesta
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