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Grifols separa EEUU del 
resto del área de Biopharma
ANTESALA A WALL STREET/  El grupo divide el negocio estadounidense de plasma de 
su operativa global y nombra a Felipe Palacios como vicepresidente de la división.

R. Font. Barcelona 
Grifols reorganiza la estructu-
ra de la división de Biophar-
ma, que engloba toda la cade-
na de la fabricación y venta de 
hemoderivados. La farma-
céutica ha separado su divi-
sión de plasma de EEUU y la 
del resto del mundo, en un pa-
so previo a la potencial salida 
a Wall Street del negocio bio-
farmacéutico estadouniden-
se, su joya de la corona. 

Según comunicó ayer la 
compañía, este movimiento 
tiene como objetivo dotar de 
“autonomía y visibilidad” las 
distintas áreas de plasma del 
grupo para que operen de for-
ma autosuficiente. “Estas ini-
ciativas incluyen el desarrollo 
de capacidades de reporte fi-
nanciero, la mejora de los 
marcos de control interno y el 
cumplimiento normativo”, 
añadió la empresa. 

Como parte de la reorgani-
zación, Grifols ha nombrado a 
Felipe Palacios vicepresiden-
te senior de Biopharma en 
EEUU, para que lidere las 
operaciones comerciales en el 
país, mientras que Thierry 
Heinrich ocupará la misma 
responsabilidad en el resto de 
geografías. 

“Al reequilibrar estructu-
ralmente nuestra red de ob-
tención de plasma y alinear el 
suministro con la economía 
de los mercados locales, esta-
mos construyendo un modelo 
operativo más eficiente, resi-
liente y rentable”, explica 
Anne Berner, presidenta de 
Grifols, que añade que la ma-
yor autonomía de sus plata-

La farmacéutica 
estudia sacar a Bolsa 
una participación 
minoritaria de 
Biopharma en EEUU

C.Morán/J,Brines. 
Madrid/Valencia 
Nealis (antiguo Grupo Gime-
no) completó 2025 con ré-
cord de facturación y de ren-
tabilidad, y tiene el objetivo 
de mantener la misma veloci-
dad en los próximos años, 
hasta convertirse en una em-
presa de 1.000 millones de ci-
fra de negocio en 2030. “Dis-
frutamos de una cartera de 
2.000 millones de euros y  
cada año la empresa crece en 
1.000 empleados”, destaca en 
declaraciones a EXPAN-
SIÓN el director general de 
Nealis, José Luis Villar, para 
ilustrar la marcha de un gru-

po cuyo germen es Facsa, uno 
de los grandes tecnólogos es-
pañoles en agua. Hoy la com-
pañía sigue siendo referencia 
en este mercado , pero ha am-
pliado su perímetro hacia 
otro tipo de construcción de 
infraestructuras, vivienda, 
hospitality y servicios a em-
presas tecnológicas y de ener-
gía (utilities), entre otros.  

La compañía castellonense 
controlada por la familia Gi-
meno cerró el año pasado (el 
primero después del rebran-
ding) por encima de los obje-
tivos fijados en el plan estra-
tégico hace siete años. Logró 
ingresos de 706 millones de 
euros, un 22% más, con un 
beneficio neto un 58% supe-
rior, hasta 36,3 millones de 
euros. El beneficio bruto de 
explotación (ebitda) creció 
un 41%, hasta 85,2 millones 
de euros, lo que eleva el mar-
gen sobre ingresos en dos 
puntos, hasta el 12%. 

La compañía invirtió 75,5 
millones de euros en 2025, un 

36% más que en el ejercicio 
anterior y prevé destinar a 
crecer otros 300 millones 
hasta 2030. En términos de 
empleo, la fuerza laboral de 
Nealis está formada por unas 
7.000 personas con el objeti-
vo de alcanzar los 10.000 tra-
bajadores al final del plan es-
tratégico. 

En el capítulo financiero, 

Nealis disfruta de un apalan-
camiento inferior a 1,5 veces 
su ebitda, lo que le permite 
acceder a financiación banca-
ria para sus proyectos más in-
tensivos en capital. Destaca 
su presencia en renovables a 
través de biogas y biometano 
de la mano del fondo Suma 
Capital. Nealis también tiene 
encima de la mesa plantas de 
tratamiento industrial y un 
plan de seis hoteles de cuatro 
y cinco estrellas en España 
con su marca Intelier. Aun-
que no está entre los objetivos 
del plan estratégico, Villar no 
cierra la puerta a la Bolsa. “Es 
una opción”, afirma.

Nealis lanza un plan para crecer hasta 1.000 millones en 2030

El complejo industrial de Grifols en Carolina del Norte.

formas “respaldará un creci-
miento sostenible a largo pla-
zo, mejorando la resiliencia y 
favoreciendo la expansión de 
márgenes”.  

La farmacéutica cotizada 
separa así un negocio maduro 
y totalmente autosuficiente 
como es el estadounidense 
del resto de su operativa. Gri-

fols es el mayor operador de 
plasma de EEUU, con más de 
300 centros de donación dis-
tribuidos en 30 estados y dis-
pone de complejos industria-
les en Carolina del Norte y 
California. 

La empresa considera que 
este negocio está infravalora-
do, por lo que tantea sacar a 

Bolsa en EEUU una partici-
pación minoritaria de la divi-
sión. La separación de las dis-
tintas unidades geográficas es 
un paso previo a la operación, 
que no se materializará, pre-
visiblemente, antes de finales 
de 2026 o principios de 2027. 
La transacción también per-
mitiría a Grifols reducir su en-
deudamiento. 

Dependencia 
Con la separación de nego-
cios, otro objetivo de la mul-
tinacional catalana es que el 
plasma estadounidense se 
quede en el país. Los costes 
de producción son más ele-
vados en EEUU y los precios 
de los hemoderivados en 
mercados internacionales 
son más bajos, por lo que tra-
baja en reducir su dependen-
cia del plasma estadouniden-
se para su operativa interna-
cional. 

La compañía que dirige 
Nacho Abia está potenciando 
sus plataformas en otras geo-
grafías. En Egipto, ha inverti-
do unos 460 millones de eu-
ros junto al Gobierno local 
para crear toda la cadena vin-
culada a la recolección de 
plasma y fabricación de he-
moderivados. Grifols tam-
bién ha impulsado un pro-
yecto público-privado simi-
lar en Canadá y trabaja en re-
forzar su estructura en Euro-
pa, donde tiene casi 100 cen-
tros de donación en 
Alemania, Hungría, Repúbli-
ca Checa y Austria. 
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Indra sufre un 
ciberataque con “un 
impacto mínimo”
Javier Roibás. Madrid 
Indra ha “garantizado la se-
guridad y la continuidad de 
sus servicios” tras sufrir un ci-
berataque en una de sus filia-
les esta semana.  

La empresa informó de 
que, tras detectar la presen-
cia de un ransomware, su 
Equipo de Respuesta de In-
cidentes de Seguridad Infor-
mática (CSIRT) activó de 
“forma inmediata” los proto-
colos establecidos para el 
análisis, verificación y revi-
sión de seguridad sobre los 
entornos potencialmente 
afectados, informa EP. 

“Como resultado de las ac-
tuaciones realizadas, se ha 
descartado la propagación del 
riesgo al resto de sociedades 
del grupo”, apuntó la compa-
ñía, que también confirmó 
que la actividad y la presta-
ción de sus servicios se han 
mantenido “en todo momen-
to con normalidad”. 

Tras comprobar que el in-
cidente había sido “mínimo y 
limitado a un entorno no críti-
co”, el CSIRT desplegó las 
medidas de contención, erra-
dicación y recuperación ne-
cesarias. El equipo procedió, 
asimismo, a fortalecer los 
controles de seguridad con el 
fin de garantizar la protección 
de los sistemas y la continui-
dad del servicio. 

La compañía española de 
tecnología y Defensa señaló 
también que está llevando a 
cabo una investigación “ex-
haustiva” para determinar el 
origen del ciberataque, al 
tiempo que sigue “revisando y 
fortaleciendo sus controles y 
procedimientos de cibersegu-
ridad con el objetivo de ro-
bustecer la seguridad de la in-

Sede de Indra.

formación y la continuidad 
del servicio a sus clientes”.  

The Gentlemen 
La firma de ciberseguridad 
HackManac indicó a través 
de su perfil en la red social X 
que el grupo de hackers The 
Gentlemen ha reivindicado la 
autoría del ciberataque a la 
compañía. 

“El grupo de hackers The 
Gentlemen afirma haber vul-
nerado Indra Group. El tem-
porizador de la demanda de 
rescate está programado para 
expirar en aproximadamente 
236 horas”, publicó la compa-
ñía el martes. De momento, se 
desconoce el tipo de datos 
que se han visto expuestos. 

The Gentlemen es un gru-
po de hackers de habla rusa  
que está especializado en per-
petrar ataques ransomware, 
un tipo de software malicioso 
que secuestra los datos o el 
dispositivo de una víctima ba-
jo la amenaza de mantenerlos 
bloqueados, destruirlos o fil-
trarlos a menos que se pague 
un rescate.

La empresa trabaja 
en reducir la 
dependencia de 
EEUU de su negocio 
internacional

José Luis Villar, director general 
de Nealis.

La compañía se 
lanza al negocio 
hotelero, energías 
renovables y plantas 
de tratamiento

“Salir a Bolsa es  
una de las opciones. 
Somos un grupo que 
crece a ritmos del 
15% anual”
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