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l Gobierno continúa empeñado en solucionar la crisis del 
alquiler interviniendo los contratos privados que regulan 
los arrendamientos particulares. PSOE y Sumar van a re-

vivir la congelación de los alquileres que ya fracasó en abril des-
pués de que la mayoría del Congreso de los Diputados (PP, Vox 
y Junts) votase en contra. Para tratar de convencer al grupo del 
fugado Carles Puigdemont para que esta vez sí lo apoye, los par-
tidos de la coalición gubernamental incorporarán al real decreto 
que restituya esta polémica medida, que aprobará el Consejo de 
Ministros del próximo martes, bonificaciones para los propieta-
rios que pongan sus pisos en alquiler, que podrían extenderse a 
la vivienda habitual retomando la deducción en el IRPF deroga-
da en el año 2013, tal como ha exigido de forma reiterada el PNV. 
Ambos extremos deberán concretarse a lo largo de la negocia-
ción con los socios de investidura de Pedro Sánchez, pero mues-
tran la determinación del Ejecutivo para sacar adelante la pró-
rroga de los alquileres, que afectaría en principio a los contratos 
que venzan hasta el 30 de junio de 2028. Es decir, que se exten-
dería más allá de la duración de 
la legislatura, que salvo adelanto 
electoral –opción descartada en 
varias ocasiones por el presi-
dente Sánchez–, expirará a me-
diados del próximo año. Lo cual, 
según los expertos, agravará to-
davía más, si es posible, los pro-
blemas de asequibilidad que su-
fren miles de familias. La inseguridad jurídica provocada por el 
terco intervencionismo del Gobierno en materia de vivienda es 
la causa principal del histórico hundimiento de la oferta de pisos 
en alquiler, que ha derivado en un encarecimiento inédito por la 
escasez de inmuebles disponibles inducida por el poder político. 
Alargar esa incertidumbre congelando artificialmente todos los 
contratos de alquiler en España durante dos años en un contex-
to de crecientes tensiones inflacionistas a nivel global por el re-
crudecimiento de la crisis bélica en Oriente Próximo ahuyenta-
rá a más propietarios, por mucho que se ofrezcan incentivos fis-
cales para quienes se alineen con el dirigismo de PSOE y Sumar, 
además de frenar la inversión inmobiliaria. La nefasta experien-
cia de los últimos años así lo demuestra, pese a lo cual el Ejecuti-
vo insiste en elevar su órdago intervencionista en espera de que, 
por arte de birlibirloque, esta vez sí surta los resultados desea-
dos. Un ilusionismo irresponsable teniendo en cuenta la litigio-
sidad que generó el decreto rechazado en abril. 

P
or si faltaban elementos incendiarios en el cóctel geopolí-
tico de Oriente Próximo, Donald Trump ha negociado un 
acuerdo con Arabia Saudí para tolerar al país liderado por 

el príncipe Mohammed bin Salman el desarrollo de infraestruc-
turas nucleares de uso civil. Lo cual se suma al reinicio de los ata-
ques entre Estados Unidos e Irán, que ha vuelto a bloquear el es-
trecho de Ormuz, y a la amenaza de los rebeldes hutíes que con-
trolan el oeste de Yemen de impedir el paso hacia Suez de bar-
cos que tengan como destino un puerto saudí. El mar Rojo se ha 
convertido en una ruta alternativa para mantener prácticamen-
te inalteradas las exportaciones de Arabia Saudí que antes tran-
sitaban a través de Ormuz, por lo que de ser efectivo este nuevo 
cerco, estaría en peligro el suministro del 3% de la oferta global 
de petróleo que aporta Riad. De ahí que la cotización del crudo 
Brent, la referencia en Europa, volviese a repuntar ayer con 
fuerza, hasta superar los 94 dólares por barril, diez dólares más 
que a finales de la semana pasada. El anuncio de este acuerdo 
nuclear con Arabia Saudí en pleno conflicto con Irán precisa-
mente por el desarrollo ilegal de un programa atómico es un cla-
ro desafío al régimen de los ayatolás, que reivindica su derecho a 
enriquecer uranio con fines presuntamente civiles, y la peligrosa 
constatación de que el presidente norteamericano pretende uti-
lizar también la política nuclear como parte de su diplomacia 
mercantilista, de la que ya forman parte tanto los aranceles co-
mo las amenazas de ataques militares, con los que trata de forzar 
acuerdos beneficiosos para sus intereses. 

PSOE y Sumar 
rescatan la prórroga 
de los contratos y la 
alargan más allá del 
final de la legislatura

Naturgy se abre  
a crecer con compras
Naturgy ha abierto una nueva eta-
pa corporativa tras la salida del 
capital de los fondos GIP y CVC, 
un movimiento que ha elevado el 
capital flotante hasta el 46% y eli-
minado uno de los principales 
factores que limitaban el atractivo 
bursátil de la compañía. La nueva 
estructura, con CriteriaCaixa e 
IFM como accionistas de referen-
cia, simplifica el gobierno corpo-
rativo, alinea el accionariado en 
torno a una estrategia común y 
dota al grupo de mayor agilidad 
para ejecutar operaciones corpo-
rativas. En este contexto, la com-
pañía ha presentado unos buenos 
resultados semestrales y ha mejo-
rado sus previsiones para el año, 
elevando el objetivo de ebitda y  
de beneficio neto por encima de 
5.500 y 2.100 millones, respecti-
vamente. Tradicionalmente cen-
trada en el crecimiento orgánico  
y en una estricta disciplina finan-
ciera, Naturgy dispone ahora de 
un balance sólido para destinar 
entre 10.000 y 12.000 millones a 
compras selectivas, lo que repre-
sentaría probablemente el cam-
bio estratégico más relevante del 

grupo en muchos años. En fun-
ción de la ejecución de esta estra-
tegia, la compañía podría acelerar 
significativamente su crecimien-
to, ampliar su presencia interna-
cional y aumentar el beneficio por 
acción sin renunciar a su fortaleza 
financiera. La respuesta a los re-
sultados ha sido positiva, con un 
repunte de la cotización del 4%, 
que eleva la capitalización bursá-
til hasta situarla cerca de los 
28.900 millones de euros.

La energética española Iberdrola 
–mayor eléctrica europea por capi-
talización, y la segunda en el mun-
do– ha obtenido un beneficio neto 
de 4.340 millones en el primer se-
mestre del año, lo que supone un 
22% más que en idéntico periodo de 
2025. El fuerte impulso se produce 
en gran parte por las plusvalías obte-
nidas con la materialización de la 
venta de activos en México al grupo 
Cox. La salida de este país, y los 
enormes recursos obtenidos por 
ello, configuran un círculo virtuoso. 
Con los extraordinarios, Iberdrola 
puede impulsar la histórica apuesta 
que está haciendo por el negocio de 
redes eléctricas. Este negocio, a su 
vez, es lo que está catapultando las 
cuentas, consiguiendo récord tras 
récord financiero y operativo. Una 
vez conocidos los datos semestrales, 
Iberdrola se reafirma en sus pers-
pectivas para el conjunto de 2026.  
Si nada se tuerce, el grupo crecerá en 
más de un 8% en su beneficio neto 
ajustado. Iberdrola enfila así el cami-
no para situar sus ganancias en el en-
torno de los 7.000 millones de euros 
o más, un hito histórico. Ese aumen-
to es simultáneo al crecimiento en el 
negocio de redes. La empresa acaba 
de anunciar la compra de Caruna, la 
primera distribuidora eléctrica de 
Finlandia en una operación de 5.000 
millones. Es otro salto en una carre-
ra hacia las redes que ya viene reali-
zando durante meses. Las inversio-

nes de todo el grupo han aumentado 
un 25%, hasta los 7.000 millones de 
euros, con más de un 70% destinado 
a Reino Unido, Estados Unidos y 
Brasil. De esa cifra, las inversiones en 
redes crecen un 42%, hasta cerca de 
4.400 millones y suponen dos ter-
cios de la inversión total. Los activos 
de redes (RAB) crecen un 11% hasta 
cerca de 55.000 millones, principal-
mente en Reino Unido, EEUU y Bra-
sil. Este despliegue internacional, y 
la apuesta ahora, por primera vez, 
por Finlandia, es la clara demostra-
ción de que Iberdrola busca merca-
dos estables y rentables. Aunque le 
gustaría invertir más en España, la 
rentabilidad final por las redes en  
este país es inferior a la de otros. 

Salto atrae a las 
fortunas vascas 
Los inversores vascos siguen com-
prando participaciones en el tejido 
empresarial de la región, dando sali-
da a los fondos extranjeros que con-
trolan muchas compañías en el terri-
torio, con el objetivo de evitar su des-
localización y enraizarlas en la mis-
ma. El último ejemplo de esta ten-
dencia ha sido la entrada de varios 
miembros de la burguesía del País 
Vasco, como las familias Urrutia 
(CVNE) y Galíndez (Solarpack) o el 
empresario José Eulalio Poza (Iber-

com-MásMóvil), en Salto Systems. 
Estos inversores acompañan a la 
gestora británica de private equity 
Inflexion en la adquisición de un 
33% en la empresa líder mundial en 
cerradura electrónica y sistemas in-
teligentes de control de acceso. En la 
operación, que valora Salto en más 
de 1.500 millones de euros, también 
participa Kutxabank a través de In-
dar, vehículo de inversión constitui-
do el año pasado para promover el 
arraigo de las empresas vascas en la 
región. A finales de año, Indar y Ste-
llum Capital (Fundación Artizarra), 
así como Inveready (gestora con una 
importante presencia vasca en su 
base inversora), también tomaron 
posiciones destacadas en Uvesco, la 
principal cadena de supermercados 
del País Vasco. La propia Indar y la 
fundación BBK, además, adquirie-
ron Ayesa Digital –que integra la an-
tigua Ibermática–. Estos movimien-
tos responden a una petición del Go-
bierno vasco a empresarios y finan-
cieros para que le acompañe en su 
estrategia de arraigar en Euskadi a 
las empresas tractoras de la región.

Samsung y Mistral 
tantean una alianza 
La entrada de Samsung en el capital 
de Mistral sería una operación estra-
tégica muy relevante en el mundo de 
la IA, dado que apuntaría al fortale-
cimiento de un tercer polo tecnoló-
gico frente al liderazgo de EEUU y 
China. Europa busca construir un 
ecosistema propio basado en in-
fraestructuras, modelos abiertos y 
autonomía tecnológica, y la francesa 
Mistral emerge como el principal 
candidato para liderar esa ambición. 
Samsung aportaría no sólo capital, 
unos 1.000 millones de euros sobre 
una valoración de Mistral de 20.000 
millones, sino también una posición 
privilegiada dentro de la cadena  
mundial de suministro de chips. El 
grupo es ya una potencia global en 
memorias, segmento esencial para 
entrenar y ejecutar modelos de IA 
cada vez más complejos, y su colabo-
ración con Mistral permitiría estre-
char la integración entre el desarro-
llo de modelos y la infraestructura fí-
sica que los hace posibles. También 
destaca el respaldo accionarial de la 
neerlandesa ASML, que ya lideró 
una ronda anterior y utiliza los mo-
delos de Mistral para optimizar la fa-
bricación de sus equipos de litogra-
fía avanzada. Samsung ya había res-
paldado a Mistral con su brazo de 
capital riesgo, pero esta operación 
enviaría la poderosa señal de que 
Europa todavía puede aspirar a de-
sempeñar un papel en la IA si logra 
combinar excelencia científica, fi-
nanciación y socios industriales de 
primer nivel. El fondo Scaleup Euro-
pe, gestionado por EQT, también 
negocia su participación en la ronda.

EN BOLSA
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Iberdrola, de récord en récord por las redes
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