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Empresas & Finanzas

C. R. MADRID.  

Soltec Power Holdings, la empre-
sa de seguidores solares que es pro-
piedad en su inmensa mayoría del 
fondo DVC Partners, avanza en su 
plan de venta de activos tras haber 
sellado su reestructuración el pa-
sado año y haber logrado nueva li-
quidez y avales bancarios. La com-
pañía encara la siguiente fase de 
su hoja de ruta para sanearse con 
la venta de activos solares clasifi-
cados como disponibles para la ven-
ta y valorados en 110,6 millones 
de euros. 

Soltec (DVC) avanza en la venta de activos solares en Brasil
de su actividad comercial. Es por eso 
que los ingresos todavía muestran 
un lento avance, con 9,7 millones de 
euros en el primer semestre, un 85% 
menos frente a las ventas del mismo 
periodo del año anterior. 

La compañía murciana explicó 
que la mayoría de sus pérdidas has-
ta junio corresponden a deterioros 
contables del perímetro de energía, 
sin salida de caja, asociados a pro-
yectos en desarrollo y a participa-
ciones en sociedades vehículo vin-
culadas a dichos proyectos. También 
aseguró que espera reactivar las fir-
mas de nuevos contratos de sumi-
nistro de seguidores solares duran-
te el segundo semestre del año. 

El mercado tomó nota de los re-
sultados y la cotización de la empre-
sa cayó un 7 % en bolsa en la última 
sesión del viernes.

Identifica 110,6 millones 
de euros en plantas 
disponibles para 
desinvertir

De acuerdo con la última infor-
mación depositada en la Comisión 
Nacional del Mercado de Valores 
(CNMV), Soltec continúa con los pla-
nes para deshacerse de dicha carte-
ra, conformada principalmente por 
proyectos en Brasil, Pedranópolis y 
Araxá. 

El proceso se encuentra en fase de 
recepción y análisis de ofertas no 
vinculantes (NBO, por sus siglas en 
inglés), con formalización prevista 
para el segundo semestre de este 
año. Los fondos obtenidos se desti-
narán a amortizar el préstamo con 
Pino Investments, vehículo propie-
dad del fondo de deuda privada In-
cus, uno de los principales acreedo-
res de la compañía y de los grandes 
financiadores alternativos en la Pe-
nínsula Ibérica para el mundo de las 
renovables. 

“Pese a las dificultades actuales 
del mercado fotovoltaico brasileño, 
mercado en el que se encuentran 
los principales activos fotovoltai-
cos del grupo, la dirección está tra-
bajando para conseguir que el pre-
cio de venta de estos activos esté lo 
más cerca posible del valor conta-
ble de los mismos”, explica la em-
presa que dirige Mariano Berges en 
la documentación consultada. 

Soltec ha emprendido un nuevo 

La firma se está 
concentrando en su 
negocio principal,  
el suministro de 
seguidores solares

rumbo desde que el fondo de capi-
tal privado tomara el control de la 
compañía. La prioridad pasa ahora 
por concentrarse en la actividad prin-
cipal, el suministro de seguidores 
solares, al tiempo que repliega sus 
operaciones en las divisiones de EPC 
(servicios de construcción) y AM (As-
set Management). 

 
Resultados semestrales 
Los avances de Soltec figuran en los 
resultados semestrales de la compa-
ñía, presentados esta semana y mar-
cados todavía por las pérdidas. Los 
números rojos de la compañía fue-
ron de 28,2 millones de euros hasta 
junio, un 29 % más que hace un año. 
El resultado bruto de explotación 
también fue negativo (-18,5 millo-
nes de euros), ya que la firma aún se 
encuentra en fase de recuperación 

solo tres operaciones (el 15,8% del 
total trimestral). Estas tres transac-
ciones las protagonizaron H.I.G. Ca-
pital con la compra de Avanta, GPF 
Partners con la adquisición de Glo-
bal Digital Solutions (Bee Digital) y 
Waterland con Minsait Business 

C. Reche MADRID.  

El mercado español de deuda sufre 
un cambio brusco ante la falta de 
operaciones por parte de los priva-
te equity a través de compras apa-
lancadas. Así lo muestra el Euro-
pean Debt Market Monitor de DC 
Advisory en su último informe, que 
recoge la actividad en el segundo tri-
mestre del año, en el que se han ce-
rrado un 40% menos de este tipo de 
operaciones en comparación con el 
mismo periodo del año anterior tras 
las turbulencias generadas por las 
tensiones geopolíticas entre Estados 
Unidos e Irán. 

La escalada de las tensiones geo-
políticas entre Estados Unidos e Irán 
y el consiguiente shock energético 
congelaron los procesos de M&A en 
toda Europa, provocando una para-
lización casi total del dinero nuevo 
en el país, desplazando masivamen-
te el foco del mercado hacia opera-
ciones defensivas de refinanciación, 
recapitalización y Amend & Extend 
(A&E), que pasaron a acaparar el 
84,2% del volumen (16 transaccio-
nes). 

Pedro Afán de Ribera, Managing 
Director de DC Advisory, explica en 
conversación con este periódico que 
esta contracción se debe a “una com-
binación de mayor incertidumbre 
macro, un coste de financiación to-
davía elevado y un mercado que es-
tá priorizando preservar liquidez y 
extender vencimientos frente a asu-
mir nuevo apalancamiento”. 

Esto explica que las financiacio-
nes para nuevas adquisiciones apa-
lancadas (LBOs) hayan caído a tan 

Oficinas de DC Advisory en España. DC ADVISORY

Los fondos activan refinanciaciones en 
masa ante el freno en seco de operaciones
Las operaciones de deuda con dinero nuevo retroceden y representan solo el 15,8%

Consulting. La primera fue la de ma-
yor envergadura, al tratarse de una 
compañía con un EBITDA de más 
de 25 millones de euros. Los lenders 
más activos volvieron a ser los ban-
cos frente a los fondos de deuda. En 
concreto, la banca tradicional finan-

ció el 63% de los acuerdos —priori-
zando las estructuras en club deal 
para las grandes refinanciaciones—
, con Santander, CaixaBank y BBVA 
a la cabeza de las tablas de clasifica-
ción. El 37% restante correspondió 
a fondos de crédito privado como 
Tresmares, Muzinich y Oquendo. 

Afán de Ribera también se pro-
nuncia sobre cómo la subida de ti-
pos presiona a las empresas espa-
ñolas. “La presión ya es visible, aun-
que moderada de momento. El eu-
ríbor ha pasado de rondar el 2,2% a 
principios de 2026 a superar el 3,3% 
en septiembre, tras la subida del 
BCE, lo que encarece directamente 
cualquier tramo de deuda a tipo va-
riable”, explica el ejecutivo. 

Con todo, la concursalidad aún no 
es generalizada, pero ha crecido cer-
ca de un 20% en el segundo trimes-
tre comparado con el mismo perio-
do del año anterior. “El riesgo real 
no es tanto el nivel de tipos en sí, si-

no las estructuras de deuda que se 
diseñaron hace 18-24 meses con 
mucho componente amortizable o 
con amortización creciente, que aho-
ra se enfrentan a una carga finan-
ciera difícil de servir”, concluye el 
socio de DC Advisory.

HIG y Waterland 
son de los poco que 
han movido el 
mercado de deuda 
con sus compras

CCOO llama a la 
“cautela” ante la 
venta de Resonac 
en Galicia
El sindicato se pronuncia 
tras conocerse el plan de 
desinversión 

elEconomista.es MADRID.  

CCOO, sindicato mayoritario en 
la factoría de Resonac en A Co-
ruña, ha hecho un llamamiento 
a la “cautela” tras conocerse que 
la multinacional japonesa, anti-
gua Showa Denko, sondea la ven-
ta de su filial en España, según 
recoge Cadena SER. El sindica-
to asegura que no dispone de nin-
guna información oficial sobre 
la operación y que está solicitan-
do detalles por las vías oficiales. 

La reacción llega después de 
que este periódico avanzara que 
Resonac habría contratado al 
banco de inversión estadouni-
dense Greenhill para analizar la 
posible desinversión de su filial 
española, que cuenta con una fá-
brica en el polígono de A Grela 
dedicada a la producción de elec-
trodos de grafito y emplea a cer-
ca de 200 trabajadores directos. 

Desde la representación de los 
trabajadores subrayan que, si la 
venta llega a confirmarse, el fu-
turo de la planta dependerá del 
tipo de empresa que la adquiera 
y de sus planes para las instala-
ciones. El comité asegura que se 
mantendrá vigilante y que recla-
mará en todo momento el man-
tenimiento del empleo industrial 
en A Coruña. 

CCOO recuerda además que 
la factoría ha cambiado de ma-
nos en varias ocasiones desde su 
fundación en 1957 como Grafi-
tos Eléctricos del Noroeste. 
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