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Prosegur aspira  
a facturar un 30%  
más en cuatro años
PLAN ESTRATÉGICO 2029/ Supondría ingresar 6.400 millones de 
euros. La empresa se centrará en bajar deuda y generar caja.

Javier Roibás. Madrid 
Prosegur reunió esta semana 
en el municipio madrileño de 
El Escorial a su cúpula direc-
tiva mundial, un encuentro en 
el que la empresa presentó 
ante 400 directivos proce-
dentes de 36 países la nueva 
estrategia del grupo para el 
periodo 2026-2029, que pasa, 
según ha podido saber EX-
PANSIÓN, por alcanzar una 
facturación de 6.400 millones 
para el final del periodo. 

La cifra supondría casi un 
30% más que los 4.930 millo-
nes de euros que ingresó el 
grupo en 2025 y, según expli-
ca la directora financiera de 
Prosegur, Maite Fernández, 
representa una tasa anual de 
crecimiento compuesto 
(CAGR) del 6,8%. 

La nueva hoja de ruta de la 
compañía también pasa por 
crecer a doble dígito en los 
principales países en los que 
opera, como por ejemplo en 
Estados Unidos. 

Fernández también explica 
que otro de los focos principa-
les del nuevo plan estratégico 
tiene que ver con reducir la 
deuda de la empresa, que a 31 
de diciembre de 2025 ascen-
día a 1.356 millones de euros, 
un 0,8% menos en términos 
interanuales. 

A ello se suma la intención 
de la compañía de incremen-
tar de forma considerable su 
flujo de caja libre. A cierre del 
pasado ejercicio la cifra as-
cendía a 122 millones de eu-
ros, un 8,3% menos en com-
paración con la de 2024. 

En cuanto a la posibilidad 
de realizar fusiones y adquisi-
ciones en el marco del nuevo 
plan estratégico, la directiva 
subraya que solo se conside-
rarán operaciones de M&A 
que sean “muy, muy claras” y 
que supongan oportunidades 
irrechazables. 

En esa línea, abunda en que 
la compañía está creciendo de 
forma rentable y orgánica tras 
un periodo de alta actividad 
en M&A, por lo que este tipo 
de operaciones no forman 
parte del plan estratégico. 
“Además, las operaciones 
inorgánicas consumen mu-
cha caja”, añade. 

El grupo también resalta 
que los planes estratégicos 
anteriores estuvieron muy 

centrados en la transforma-
ción, por lo que se invirtió 
“mucho” en tecnología, lo que 
ha redundado, a su vez, en 
que en estos momentos su 
crecimiento orgánico sea más 
rentable que el inorgánico.   

Inversión en I+D 
A pesar de los esfuerzos pre-
vios, la nueva estrategia de 
Prosegur servirá para refor-
zar la inversión en I+D, im-
pulsar el desarrollo de capaci-
dades tecnológicas avanzadas 
y acelerar la transformación 
de todas las líneas de negocio. 

En estos momentos, alre-
dedor del 30% de la factura-
ción de Prosegur está impul-
sada por la innovación tecno-
lógica, “un indicador del peso 
creciente de los modelos de 
seguridad híbrida y de alto va-
lor añadido en el modelo de 
negocio”, argumenta la em-
presa. 

El nuevo plan aspira a ser el 
catalizador de la evolución de 
las líneas de negocio de la 
compañía, con un enfoque en 

la tecnología, la integración 
de capacidades y la creación 
de propuestas “más avanza-
das”.  

En este contexto, Prosegur 
Security será uno de los vec-
tores de transformación tras 
la integración de la división de 
ciberseguridad (Prosegur 
Cybersecurity), lo que le per-
mitirá reforzar su modelo de 
seguridad híbrida, su escala 
operativa y acelerar el des-
pliegue de soluciones basadas 
en inteligencia artificial, ana-
lítica avanzada y servicios re-
motos. 

Además, Prosegur Cash 
continuará evolucionando 
hacia un negocio “más diver-
sificado” e impulsado por el 
crecimiento orgánico de los 
productos de transformación.  

Por su parte, Prosegur 
Alarms y Avos Tech seguirán 
aumentando su peso dentro 
del grupo. 

El encuentro de directivos 
estuvo liderado por los conse-
jeros delegados de las cuatro 
divisiones del grupo.

J.B. Valencia 
Cecotec, grupo fabricante de 
electrodomésticos, cerró el 
ejercicio 2025 con una cifra 
de negocio de 528 millones de 
euros, lo que supone un in-
cremento del 3,5% respecto a 
los 510 millones de euros que 
dio a conocer el año  pasado. 

La compañía, con sede en 
Valencia, fue fundada por los 
hermanos César y José Orts 
hace más de diez años y des-
pegó a partir del lanzamiento 
de su primer robot aspirador 
Conga en 2016. 

Actualmente, distribuye 

más de 7.000 referencias re-
partidas en las categorías de 
aspiración, cocina, fitness, te-
levisión, gama blanca, movili-
dad eléctrica, descanso, cli-
matización, cuidado perso-
nal, jardín, mascotas, plan-
chado y bricolaje. 

En los últimos años, ha 
abierto filiales y almacenes en 
Francia, Italia y Alemania y 
sus artículos se venden en 
más de 50 países a través del 
canal online y offline. En to-
tal, cuenta con una plantilla 
de casi 1.000 trabajadores. 

Por otra parte, el grupo ha 

anunciado que CecoHomes, 
su promotora inmobiliaria, 
acaba de sacar a la venta su 
cuarto edificio con 36 vivien-
das en Xàbia (Alicante). El 
grupo ya ha promovido otros 
inmuebles de viviendas en 
Dénia y Torrente. 

Los inmuebles son una de 
sus áreas de diversificación. 
Hace tres años lanzó una di-
visión de inversiones, Ceco-
capital, que no realizó opera-
ciones y se liquidó en enero 
pasado, aunque no se descar-
ta crear otro vehículo inver-
sor más adelante.

Cecotec factura un 3,5% más 
y alcanza los 528 millones

Miguel Á. Patiño. Madrid 
Enrique Riquelme, presiden-
te de Cox y aspirante a presi-
dir el Real Madrid, va a espe-
rar a que pase la junta de ac-
cionistas de la compañía, que 
se celebra hoy, para activar su 
asalto al club blanco.  

Riquelme no quería que el 
proceso para presenta su can-
didatura a presidir el Real 
Madrid interfiriera con el 
normal desarrollo de la junta 
de Cox, la compañía que le ha 
catapultado como empresa-
rio. Y en cierto modo lo ha 
conseguido. Riquelme se li-
mitó ayer a notificar a la junta 
electoral del Real Madrid su 
intención de presentar su 
candidatura, desafiando así a 
la actual  junta directiva, lide-
rada por Florentino Pérez.  

Riquelme se ajusta así a los  
estrechos plazos que ha dado 
la actual presidencia para de-
sarrollar comicios en el Real 
Madrid. Pero Riquelme espe-
rará a la conclusión de la junta 
de Cox para armar el resto de 
trámites, que incluyen la pre-
sentación de avales y la lista 
completa de la junta alternati-
va con la que quiere presen-
tarse.   

Una junta de respaldo 
La junta de Cox no deja de ser 
una asamblea de trámite des-
de el punto de vista legal. Pero 
no por ello Riquelme le resta 
importancia, de ahí que quiera 
cuidar las formas hasta el ex-
tremo. En la práctica, la junta 
supondrá el respaldo a un año 
de gestión en Cox que ha sido 

transformador para el grupo.  
A los largo de los últimos 

meses, Cox ha completado la 
compra de los activos de 
Iberdrola en México, una 
operación de 4.000 millones  
(casi cinco veces lo que cotiza 
Cox en Bolsa) y que supone la 
total metamorfosis del grupo 
en una empresa internacional 
de energías renovables y tra-
tamiento de agua. 

Abengoa ya es pasado 
La junta se celebrará en el do-
micilio social del grupo, ac-
tualmente en el Campus Pal-
mas Altas, de Sevilla, a las 
11:00 horas. Es donde estaba 

la sede de Abengoa, de la que 
Cox se quedó con algunos de 
sus activos.  

La junta tiene previsto 
aprobar las cuentas anuales y 
la reelección del auditor PwC 
por un año. También tiene 
previsto aprobar el cambio de 
denominación social, pasan-
do de Cox ABG (en recuerdo 
de Abengoa) a Cox Infras-
tructure Group.  

Nueva sede en Sevilla 
Esta será la última junta que 
Cox celebre en el antiguo in-
mueble de Abengoa. La em-
presa llevará su sede al nuevo 
Distrito Portuario de Sevilla, 
junto al río Guadalquivir, 
dentro de un nuevo desarro-
llo urbanístico que transfor-
mará las viejas naves de la 
Avenida de las Razas.   
 
Página 44/ Riquelme recoge el guan-

te y desafía Florentino Pérez

La junta de Cox marca 
el salto de Riquelme al 
Real Madrid desde hoy

Enrique Riquelme es presidente de Cox. 
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Tras la junta de Cox, 
Riquelme se lanzará 
de lleno a por  
la presidencia  
del Real Madrid

Convención de Prosegur 2026, celebrada en El Escorial.

La compañía  
solo acometerá 
operaciones de 
‘M&A’ en caso de que 
sean irrechazables

Argumenta que su 
crecimiento orgánico 
en estos momentos 
es más rentable  
que el inorgánico
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