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Bruselas prevé vetar a Huawei 
y desata la cólera de las ‘telecos’
‘CIBERSECURITY ACT’/ Sustituir los equipos chinos de las redes europeas costaría 
hasta 21.500 millones de euros en cinco años, según los cálculos de la Comisión.

Ignacio del Castillo. Madrid 
Bombazo en el sector de las 
telecomunicaciones. La pro-
puesta de la nueva Cibersecu-
rity Act (CSA, Ley de Ciberse-
guridad), presentada por la 
Comisión Europea (CE), esta-
blece un escenario mucho 
más estricto y radical para la 
presencia de la tecnología 
china en las redes de telecos 
europeas. 

La propuesta, que tardará 
todavía un año en ser aproba-
da, establece un plazo de 36 
meses (3 años) tras la aproba-
ción de la norma, en el que las 
operadoras de telecomunica-
ciones móviles deberán reti-
rar el equipamiento de fabri-
cantes chinos en sus redes. 
Eso significa que, para princi-
pios de 2030, las redes móvi-
les europeas deberían estar li-
bres de equipamiento de 
“proveedores de alto riesgo”, 
que es como se denomina a 
los fabricantes chinos, sobre 
todo Huawei y ZTE.  

La norma propuesta es de 
mucha mayor magnitud e in-
tensidad que lo que existía 
hasta ahora, ya que la anterior 
norma de ciberseguridad, 
concretada en una Tool Box, 
establecía sólo una recomen-
dación y sólo para las redes 
móviles de 5G. 

Este endurecimiento sin 
precedentes del uso de fabri-
cantes chinos, ha desatado el 
enfado de los operadores eu-
ropeos, como Telefónica, 
Orange o Vodafone, que, si la 
norma se aprueba sin cam-

bios, deberán sustituir los 
equipos de los fabricantes 
asiáticos con un alto coste. 

La norma ahora propuesta 
ya no es una recomendación, 
sino una obligación. No se li-
mita sólo al 5G sino a todas las 
redes móviles. Y, además, 
también afecta a las redes fijas 
y de satélites.  

En el caso de las redes fijas, 
el reglamento no establece un 
plazo fijo inmediato, sino que 
faculta a la CE a que fije el pe-
riodo de transición, que se de-
finirá más adelante. 

Además, se amplía el con-
cepto de activos clave ya que 
además del núcleo central 

(core network), se incluyen la 
red de acceso de radio (RAN), 
sistemas de gestión de red y 
funciones de transporte y 
transmisión, es decir las gran-
des redes troncales y regiona-
les de fibra. 

Hasta 21.500 millones 
La propia Comisión Europea 
señala que el coste para las te-
lecos podría elevarse a una 
banda entre 3.400 y 4.300 mi-
llones de euros al año durante 
cinco años, lo que supone un 
coste para el conjunto de las 
telecos europeas de entre 
17.000 y 21.500 millones.  

Fuentes del sector en Espa-

Destinia 
irrumpe en      
el mercado 
británico con 
compras
R.A. Madrid 
La agencia de viajes online 
Destina irrumpe con fuerza 
en el mercado británico con la 
adquisición al Grupo Emira-
tes de las marcas comerciales 
Travel Republic y Netflights. 
La operación constituye un 
nuevo paso en la estrategia de 
expansión global de Destinia, 
consolidando su presencia en 
uno de los mercados turísti-
cos más competitivos del 
mundo. 

Desde Destinia explican 
que Travel Republic y Ne-
flights destacan por contar 
con la mejor reputación se-
gún Trustpilot dentro del ám-
bito de las agencias de viajes 
en Reino Unido.  

Con esta adquisición, Des-
tinia gestionará unas de las 
marcas más consolidadas del 
mercado británico, un merca-
do históricamente complejo 
de abordar desde el exterior 
debido a su madurez, estruc-
tura competitiva y exigencia 
en materia de calidad de ser-
vicio.  

La operación permitirá al 
grupo español ampliar su ca-
pacidad para ofrecer produc-
tos y servicios adaptados a las 
necesidades del viajero del 
Reino Unido, así como impul-
sar sinergias operativas que 
favorezcan el crecimiento de 
ambas marcas. La incorpora-
ción de estas marcas ofrece a 
Destinia un acceso “inmedia-
to y sólido” al consumidor bri-
tánico, reforzando su apuesta 
por un modelo turístico “cen-
trado en la competitividad, la 
tecnología y la orientación al 
cliente”, indica. 

Antenas de telefonía móvil en Madrid.
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La propuesta no 
recomienda, sino que 
prohíbe y extiende  
el veto a redes fijas  
y de transmisión

Laura Casserres. Barcelona 
El presidente y CEO de Ten-
dam, Jaume Miquel, sacó pe-
cho ayer de la evolución del 
grupo textil y auguró un futu-
ro “positivo”. En un encuen-
tro que tuvo lugar en el cam-
pus barcelonés de la escuela 
de negocios Esade, Miquel 
avanzó que en 2025 las ventas 
de la compañía propietaria de 
Women’Secret, Springfield, 
Cortefiel o Pedro del Hierro 
crecieron entre un 6% y un 
7%. En 2024, el grupo facturó 
1.375 millones. 

A la espera de que se hagan 

públicos los datos definitivos, 
Miquel destacó que la com-
pañía incrementó su cuota de 
mercado en España y redujo 
deuda. En este contexto, afir-
mó la voluntad de crecer a 
doble dígito, para lo que Ten-
dam realizará adquisiciones, 
que podrían ser tanto de fir-
mas españolas como extran-
jeras. Tendam “compañías 
buenas, que tengan una bue-
na situación financiera y ca-
pacidad de crecimiento”, se-
ñaló el directivo. 

El CEO del grupo textil 
también argumentó que su 

capacidad de crecimiento es-
tá “por encima del mercado”, 
debido al lanzamiento de sie-
te marcas en los últimos cinco 
años. “Cada una tiene una 
facturación de entre 10 y 20 
millones de euros, y el poten-
cial está entre los 50 y los 150 
millones”, aseguró. En para-
lelo, pasará de 200 marcas de 
terceros a entre “350 y 400”. 

Sobre la digitalización, 
Jaume Miquel destacó que el 
28% de las ventas a través de 
estos canales se realiza desde 
los 1.200 establecimientos 
que tiene el grupo.

Tendam planea adquisiciones 
para crecer a doble dígito

E. Galián. Barcelona 
Adam Foods ha alcanzado un 
acuerdo con el grupo marro-
quí Holmarcom para com-
prar los activos de su división 
galletera Biscoland, según 
confirmó ayer la compañía 
propietaria de Cuétara y Ar-
tiach, entre otras marcas. La 
operación, todavía pendiente 
de su autorización por parte 
de las autoridades de Compe-
tencia marroquíes, refuerza 
la presencia de Adam Foods 
en el norte de África y su es-
trategia de internacionaliza-
ción. En 2023, la firma llevó a 

cabo su primera adquisición 
fuera de España al hacerse 
con la empresa galletera pola-
ca Dr Gerard. 

La compraventa de los ac-
tivos de Biscoland incluye su 
fábrica en Douar Lagouas-
sem, cerca de Casablanca. Se 
trata de una fábrica construi-
da hace tres años que, sin em-
bargo, no está operativa.  

Las instalaciones, con tres 
líneas de producción, ocupan 
13.000 metros cuadrados de 
superficie, dentro de una par-
cela de 36.000 metros cua-
drados. La idea de Adam 

Foods es reactivar la produc-
ción durante este año. 

“La adquisición de Bisco-
land representa un paso fir-
me en nuestra estrategia de 
crecimiento internacional”, 
explica José Manuel Faría, 
director general de la división 
de galletas de Adam Foods.  

“Marruecos y el norte de 
África son mercados con gran 
potencial y esta operación 
nos permite ampliar horizon-
tes, generar sinergias y seguir 
construyendo una compañía 
más global y competitiva”, 
añade el ejecutivo. 

Adam Foods cierra la compra 
de los activos de Biscoland

Las ‘telecos’ tendrían 
hasta 2030 para 
eliminar los equipos 
chinos de sus  
redes móviles 

ña consideran que el coste pa-
ra las tres grandes telecos es-
pañolas podría alcanzar los 
4.000 millones si a las redes 
móviles de 5G se le añaden los 
costes de sustitución de los 
equipos en las redes fijas, co-
mo adelantó EXPANSIÓN el 
18 de noviembre. 

Indignación en las ‘telecos’ 
La propuesta de la CE generó 
ayer enfado en las telecos eu-
ropeas, que ven como tienen 
que afrontar inversiones mul-
timillonarias adicionales en 
plazos muy cortos. 

Connect, la patronal de las 
telecos europeas, en la que 
participan Telefónica, Oran-
ge, Vodafone, Deutsche Te-
lekom o Telecom Italia, seña-
ló “que la adopción del actual 
borrador de la CSA agravará 
la carga impuesta al sector, 
con costes regulatorios adi-
cionales multimillonarios que 
probablemente se subesti-
men. Sus obligaciones en la 
cadena de suministro TIC (es 
decir, el veto a los proveedo-
res chinos) corren el riesgo de 
imponer importantes restric-
ciones adicionales a los opera-
dores. Si estas obligaciones no 
se basan en evaluaciones de 
riesgos sólidas y basadas en la 
evidencia, ni se respaldan con 
medidas de mitigación como 
mecanismos de reembolso de 
costes (subvenciones públi-
cas), afectarán negativamente 
al despliegue de la red, la con-
tinuidad operativa y la planifi-
cación de la inversión”. 

SolarProfit 
baja un 10%  
en Bolsa tras 
decaer su plan 
de salvación
E. Galián. Barcelona 
SolarProfit, la compañía dedi-
cada a la instalación de placas 
fotovoltaicas, bajó ayer un 
9,72% en el BME Growth 
después de que la Audiencia 
Provincial de Barcelona haya 
revocado íntegramente el au-
to de homologación judicial 
de su plan de reestructura-
ción, presentado en octubre 
de 2024.  

La empresa cerró a 0,26 eu-
ros por acción y una capitali-
zación de 5,1 millones. En los 
últimos 12 meses, ha perdido 
un 70% de su valor. 

La Audiencia Provincial de 
Barcelona  ha estimado la im-
pugnación que realizaron la 
mayoría de entidades acree-
doras.  

Según fuentes de KPMG, 
que ha asesorado a Caixa-
Bank, el plan de reestructura-
ción fue aprobado gracias al 
voto favorable de una clase de 
acreedores que representaba 
solo al 0,021% del pasivo afec-
tado, que supera los 200 mi-
llones de euros.  

El tribunal ha revocado el 
auto de homologación al 
“apreciar defectos formales 
en la conformación de las cla-
ses de acreedores”, según ex-
plica SolarProfit.  

KPMG alega que “la clase 
que aprobó el plan fue creada 
de manera instrumental, con 
el único objetivo de contar 
con una clase in the money 
que votase a favor”.  

Tras este varapalo, Solar-
Profit prevé abrir negociacio-
nes con sus principales acree-
dores para buscar una solu-
ción consensuada.   
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