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Fever da entrada a EQT en su 
capital en una ronda de 217 millones
FINANCIACIÓN/ La plataforma de planes de ocio ha alcanzado una valoración de 4.500 millones de euros 
tras la venta por 227 millones a Vitruvian Partners de la participación del 5% que poseía Atresmedia.   

Mª José G.Serranillos. Madrid 
Fever, la plataforma tecnoló-
gica de planes de cultura, ocio 
y entretenimiento, cierra  250 
millones de dólares (217 mi-
llones de euros) en una am-
pliación de capital liderada 
por el fondo sueco EQT, que 
aterriza en el accionariado, y 
con la participación de otros 
inversores como Point72 Pri-
vate Investments, Baillie 
Gifford  e inversores actuales 
en la compañía.  

La megarronda conseguida 
por Fever llega tres días des-
pués del anuncio de la venta 
de la participación del 5% que 
tenía Atresmedia en la com-
pañía a la gestora de capital 
riesgo Vitruvian Partners por 
227 millones de euros. Con 
esta transacción, la valoración 
de Fever ha alcanzado los 
4.500 millones de euros.  

Atresmedia, que entró en 
Fever en 2015, se ha anotado 
plusvalías por 205 millones 
con la venta de la participa-
ción que mantenía en la firma.  

Este importe, unido a las 
desinversiones parciales que 
protagonizó el grupo que diri-
ge Javier Bardají en Fever en 
2023 y 2024, suma plusvalías 
por importe de 264 millones. 

Tras esta operación, se pre-
vé que el grupo dueño de las 
cadenas Antena 3 y La Sexta 
proponga el reparto de un di-
videndo extraordinario entre 
sus accionistas, entre los que 
destacan Planeta de Agostini 
(42%) y el grupo audiovisual 
alemán RTL (15%), según 

A la operación de 
capital han acudido 
Point72 Private 
Investments  
y Baillie Gifford

C.Morán. Madrid 
TSK negocia con varios gru-
pos de construcción con base 
operativa en EEUU para una 
potencial alianza estratégica 
con el objetivo de aprovechar 
la amplia cartera de oportuni-
dades que ofrece el país en  
transición energética y desa-
rrollo de centros de datos. 
Entre esos socios potenciales 
figura la israelí Shikun&Bi-
nui, con la que ya mantiene 
una alianza estratégica en Is-
rael y Oriente  Próximo y po-
dría ampliar a EEUU. 

Shikun&Binui figura entre 

los grandes contratistas y 
promotores de infraestructu-
ras en EEUU con una cartera 
aproximada de 1.500 millo-
nes de dólares y una lista de 
oportunidades donde figura, 
por ejemplo, la autopista I-77 
de Carolina del Norte, una li-
citación donde la israelí va de 
la mano de ACS. Con TSK 

podría estar negociando una 
joint venture para otro ciclo 
combinado en EEUU de 540 
MW y 1.000 millones de dó-
lares de inversión. 

Más contratos 
Entre los mayores proyectos 
de TSK con la cotizada israelí 
destaca un ciclo combinado 
de 800 megavatios (MW) en 
Tel Aviv para la energética 
Kenon. El otro gran proyecto 
juntos es un gran sistema de 
transporte de sal en  las orillas 
del Mar Muerto. El presu-
puesto de inversión de esta 

instalación ronda los 600 mi-
llones de euros que, además, 
lleva asociado un contrato de 
operación y mantenimiento 
donde TSK y Shikun&Binui 
también serán socios.   

Este contrato se encuentra  
aún en negociación y no for-
ma parte de la cartera de TSK 
al igual que otros proyectos 
en EEUU y Latinoamérica 
que, si se firman, contribuirán 
a cumplir el objetivo de al-
canzar una cartera a final de 
año de unos 1.900 millones de 
euros, 600 millones de euros 
más que la reportada hasta 

junio de este año. La contra-
tación bajo negociación de 
TSK ronda ahora los 1.300 
millones de euros. 

Entre los contratos en fase 
de negociación destaca la 

construcción de un centro de 
datos en Iguazú (Paraguay) 
de 100 MW y unos 1.000 mi-
llones de inversión que está 
promovido por la energética 
británica Hive.

TSK negocia con la israelí Shikun&Binui 
para hacer grandes plantas en EEUU

La ingeniería 
española confía  
en llegar a 1.900 
millones de cartera  
a final de año

Joaquín García, CEO de TSK.

De izquierda a derecha, 
Francisco Hein, Ignacio Bachiller 
y Alexandre Pérez, cofundado-
res de Fever.

fuentes consultadas por EX-
PANSIÓN. 

Crecimiento sostenido 
Fever ha asegurado que  es la 
“mayor ronda jamás realizada 
por una empresa tecnológica 
dedicada a la cultura y el en-
tretenimiento”, y llega en un 
momento de crecimiento sos-
tenido para la compañía, que 
en los últimos tres años ha 
multiplicado por más de tres 
sus ingresos, manteniendo un 
ebitda positivo. 

Los nuevos fondos logra-
dos por Fever irán destinados  
a ampliar la presencia de la 
compañía en nuevos merca-

dos, a seguir mejorando la 
plataforma y a la inversión en 
tecnología con nuevas herra-
mientas para su red de socios, 
como promotores, recintos, 
equipos deportivos, museos e 
instituciones culturales. 

Entre los acuerdos firma-
dos por Fever destaca la alian-
za alcanzada hace unos meses 
con el campeonato automovi-
lístico de Fórmula 1. Como 
parte de este acuerdo de cinco 
años, la plataforma ofrece la 
venta de entradas para los afi-
cionados para la admisión ge-
neral oficial, hospitalidad lo-
cal y entradas para el espacio 
Paddock Club. 

Otro de los socios relevan-
tes de Fever es el Atlético de 
Madrid. El acuerdo entre la 
compañía y el club rojiblanco 
permite el acceso y la comer-
cialización de experiencias y 
actividades vinculadas al esta-
dio Riyadh Air Metropolita-
no, que incluye encuentros 
deportivos, visitas, el museo y 
los conciertos, que se han 
convertido en una creciente 
fuente de ingresos para el re-
cinto deportivo. 

Más allá del ámbito del de-
porte, la oferta de propuestas 
de la plataforma es variada y 
se extiende por los más de 55 
países en los que opera la 

compañía. Abarca desde ex-
posiciones inmersivas hasta 
festivales como el Primavera 
Sound, pasando por la venta 
de entrada para Kew Gar-
dens, el jardín botánico de 
Londres –declarado Patrimo-
nio de la Humanidad–, el Mu-
seo de la Marina Real Británi-
ca o el Museo Frida Kahlo de 
México DF.  

Empresa ‘unicornio’ 
El proyecto de Fever nació en  
el año 2011 en Barcelona de la 
mano de los emprendedores 
Francisco Hein, Ignacio Ba-
chiller y Alexandre Pérez, 
quienes tuvieron la idea de 

EQT es uno de los 
fondos más activos 
en Europa, con inver-
siones en España en 
compañías como 
Idealista, Solarpack y 
Parques Reunidos. 

FOCO ESPAÑOL

montar una gran plataforma 
para acercar  planes de ocio y 
de cultura a los usuarios. 

A lo largo de este tiempo, la 
compañía ha abierto su capi-
tal a diferentes inversores en 
varias rondas de financiación 
que han permitido acelerar el 
crecimiento del negocio, la 
entrada en nuevos mercados  
internacionales y la llegada a 
más socios y usuarios.  

La operación cerrada en 
2018 por 20 millones de dóla-
res (17 millones de euros) su-
puso la entrada de Atresme-
dia en el proyecto liderando la 
ronda. Con los fondos, Fever 
pudo iniciar su actividad en  
Europa y América del Norte.  

En 2022, llegó uno de los 
grandes hitos para la compa-
ñía, cuando se convirtió en 
unicornio, con una valoración 
de más de 1.000  millones de 
euros gracias a los 200 millo-
nes de euros cerrados en una 
ronda de financiación prota-
gonizada por Goldman Sachs, 
que lideró la operación. Se 
unieron otros inversores co-
mo Goodwater Capital, uno 
de los mayores fondos de tec-
nología de Silicon Valley. 

Goldman Sachs volvió a li-
derar la ronda firmada por 
Fever en 2023 por 101 millo-
nes de euros, a la que siguió la 
operación de 2025 (87 millo-
nes de euros), liderada por L-
Catterton, gestora vinculada a 
LVMH, y Point72 Private In-
vestments. 
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En 2022, la firma  
se convirtió en 
‘unicornio’, con una 
valoración de más de 
mil millones de euros 

Goldman Sachs es 
uno de los inversores 
de Fever, junto  
a otros como  
Goodwater Capital
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