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La Comisión Nacional de los 
Mercados y la Competencia 
(CNMC) aprobó las circulares de 
metodología de retribución y 
para las tasas de retribución fi-
nanciera (TRF) para el sector 
gasista para el periodo regula-
torio 2027-2032, manteniendo 
su propuesta inicial del 6,46% 
para las actividades de regasifi-
cación, transporte y gestión téc-
nica del sistema gasista, mien-
tras que mejora al 6,87% la co-
rrespondiente a la distribución 
de gas de alquiler de contadores. 

Estas circulares entrarán en 
vigor el próximo 1 de octubre, 
con el inicio del año gas, y han 
recibido su aprobación tras se-
guir un procedimiento «garan-
tista y participativo», con con-
sultas previas y trámites de au-
diencia pública, así como tras 
recibir los informes previos del 
Ministerio para la Transición 
Ecológica y el Reto Demográfico 
y recabar los dictámenes del 
Consejo de Estado, indicó el re-
gulador. 

Inferior al de electricidad 

En el caso de las actividades de 
regasificación, transporte y 
gestión técnica del sistema 
–realizadas por Enagás, Rede-
xis y Naturgy, principalmente– 
se fija una tasa de retribución fi-
nanciera del 6,46%. Esta tasa es 
12 puntos básicos inferior al de 
transporte y distribución de 
electricidad, que se situó a fina-
les del año pasado en el 6,58% 
para el periodo 2026-2031. 

El organismo presidido por 
Juan José Ganuza señaló que es-
ta diferencia en el resultado se 
debe al decalaje de un año en el 
periodo de cálculo, así como a 
los diferentes valores de ciertos 
coeficientes empleados en la ta-
sa «que reflejan la distinta si-
tuación entre las actividades re-
guladas del sector eléctrico y del 
sector del gas, con menor nece-
sidad de inversión y un inmovi-
lizado decreciente en el sector 
del gas natural». 

Estas tasas mejoran las del 
periodo 2021-2026, que para la 
regasificación y transporte de 
gas natural es del 5,44% y para 
la distribución, del 5,83%. n
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El vicepresidente primero y mi-
nistro de Economía, Comercio y 
Empresa, Carlos Cuerpo, de-
fendió reforzar las relaciones 
económicas y estratégicas entre 
la Unión Europea y Canadá y 
confió en que España desem-
peñe un papel relevante en la 
futura configuración del Banco 
Central Europeo (BCE). 

En una entrevista con 
Bloomberg, Cuerpo consideró 
que el mensaje que están tras-
ladando la UE y Canadá es 
«contundente» y positivo, al 
demostrar que, «si hay volun-
tad política, las cosas pueden 
hacerse realidad», aunque re-
conoció que todavía será nece-
sario concretar el alcance de es-
ta nueva relación. 

El ministro apostó por pro-
fundizar la cooperación en co-
mercio, seguridad, inteligencia 
artificial, inversiones y mate-
rias primas críticas. Respecto a 
China, defendió mantener con-
versaciones «francas» con las 
autoridades para reequilibrar la 
relación comercial y facilitar un 
mayor acceso de las empresas 
europeas al mercado chino. 

España en el BCE 

En lo referente a la renovación 
de la cúpula del BCE, Cuerpo 
señaló que las conversaciones 
deberían ganar impulso tras el 
verano ante las vacantes que se 
producirán de cara a 2027. A su 
juicio, las negociaciones debe-
rían plantearse como un «pa-
quete global» y no limitarse 
únicamente a la futura presi-
dencia del BCE. En este contex-
to, el ministro aseguró que Es-
paña buscará desempeñar «un 
papel importante» en la nueva 
configuración de la institución 
monetaria. 

En cuanto a la actual presi-
denta del BCE, Christine Lagar-
de, Cuerpo señaló que corres-
ponde a ella decidir si completa 
o no su mandato y aseguró que 
contará con el respaldo del Go-
bierno en cualquier caso. El mi-
nistro destacó además el «fuer-
te consenso» existente sobre el 
papel desempeñado por Lagar-
de al frente de la autoridad mo-
netaria europea.
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La Generalitat de Catalunya abrirá 
antes de finalizar el año una dele-
gación comercial en Nueva Delhi 
(India) para ayudar a elevar las ex-
portaciones de empresas catalanas 
hasta los 1.300 millones de euros 
durante el próximo lustro. La Ad-
ministración catalana anticipa que 
el flujo de intercambios con la India 
se disparará una vez entre en vigor 
el nuevo acuerdo comercial entre la 
Unión Europa y el país asiático y 
quiere tener una pica puesta allí pa-
ra acelerar el desembarco catalán. 
El conseller de Empresa i Treball, 
Miquel Sàmper, se desplazó hasta 
la capital india y anunció la apertu-
ra en la cámara de comercio local. 
Durante esta semana mantendrá 
una agenda de contactos con em-
presas, entre las que destacan la 
multinacional HCL y la productora 
de paneles solares Waare Group. 

Europa entera quiere abrirse al 
gigantesco mercado indio, una po-
tencia demográfica –es el país más 
poblado del mundo– y en vertigi-
noso crecimiento –su economía 
crece a un ritmo superior al 6%, el 
doble que la media mundial–. Y Ca-
talunya quiere ser de las primeras 
en ganar su cuota. Un total de 794 
empresas catalanas están registra-
das oficialmente como exportado-
ras regulares a la India. Entre las 
mismas destacan la productora de 
sanitaros Roca, la fabricante de 
electrodomésticos Taurus, la far-
macéutica Werfen y los proveedo-

res de componentes para automó-
viles Ficosa y Gestamp. 

El año pasado, las corporaciones 
catalanas vendieron productos a 
corporaciones indias por valor de 
652 millones de euros. No es hoy 
por hoy un gran mercado; para po-
nerlo en contexto, a Francia, el pri-
mer destino exportador de las 
compañías catalanas, el año pasa-
do se vendieron productos por va-
lor de 15.856 millones de euros. Ca-
talunya vende prácticamente lo 
mismo a Andorra (681,8 millones 
de euros) que a la India, que ocupa 
el puesto 27º en el ránking exporta-
dor. «Hay mucho margen de mejo-
ra, especialmente cuando entre en 
vigor el último acuerdo comercial 
de la UE. La India es un mercado es-
tratégico para nuestra internacio-
nalización», según explica Sàmper. 

Duplicar ventas en cinco años 

Las previsiones de la agencia de 
promoción internacional de la Ge-
neralitat, Acció, es que en los próxi-
mos cinco años la cifra de exporta-
ciones se doblará, hasta alrededor 
de los 1.300 millones, y la idea de la 
nueva delegación comercial es agi-
lizar ese flujo comercial, reforzan-
do la oficina que ya dispone en 
Bombay. La idea que trasladan des-
de la conselleria es que la nueva de-
legación, que estará operativa an-
tes de finalizar el año y arrancará 
con dos empleados, priorizará abrir 
mercado para las compañías cata-
lanas. Es decir, que estas vendan 
más a la India, no tanto sondear el 
mercado para que empresas indias 
inviertan en Catalunya. 

La balanza comercial con la In-
dia es claramente negativa para 
Catalunya. Las empresas catalanas 
importan 2.135 millones de euros 
anuales de la India y venden 652 
millones. El objetivo, una vez entre 
en vigor el nuevo acuerdo orques-
trado por la UE y que busca reducir 
aranceles entre ambos territorios, 
es corregir ese déficit. Y es que la In-
dia, más allá del tópico de los cen-
tros de atención telefónica para 
mercados anglosajones y fábricas 
textiles de ropa de bajo coste, se ha 
erigido como una potencia tecno-
lógica y un proveedor mundial de 
componentes para la industria. 

Catalunya vende productos quí-
micos, maquinaria, aluminio y 
plásticos; mientras que importa 
también productos químicos, com-
bustibles, ropa y hierro y acero. Con 
el nuevo acuerdo comercial, dismi-
nuirán los aranceles al 90% de pro-
ductos europeos y las empresas ca-
talanas tendrán más incentivos pa-
ra mirar hacia Asia. Especialmente 
teniendo en cuenta lo que sucede en 
el otro extremo del globo, con un 
Donald Trump cada vez más pro-
teccionista. 

Unas nuevas condiciones que 
presumiblemente incrementarán 
el caudal comercial de los equipos 
eléctricos, alta tecnología para au-
tomoción, farmacológicos, quími-
cos y maquinaria y bienes de equi-
po, según los análisis prospectivos 
de la Administración catalana. Otro 
sector que se verá beneficiado, se-
gún la conselleria, es el primario, 
especialmente los fabricantes de 
aceite de oliva, vino y cava. n

> Sàmper viaja a la India para acelerar el desembarco de empresas 
catalanas y aumentar las exportaciones hasta los 1.300 millones

Relaciones comerciales  
El conseller de Empresa i Treball, Miquel Sàmper (izquierda), y el consejero delegado de Acció, Jaume Baró.
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