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El FMI apuesta por hacer estructural 
el impuesto ‘extra’ a las energéticas
HERRAMIENTA FISCAL ESTABLE/ El organismo entiende que se quieran gravar los beneficios caídos del cielo, 
pero considera que debe darse previsibilidad y no activar impuestos de forma arbitraria en las crisis.

Andrés Stumpf. Bruselas 
El Fondo Monetario Interna-
cional (FMI) sigue con aten-
ción las medidas con las que 
Europa trata de contener el 
impacto del nuevo shock 
energético derivado de la gue-
rra de Irán. En un contexto 
que empeora por momentos,  
el organismo global se mete 
de lleno en uno de los debates 
más candentes entre los Esta-
dos miembros: la necesidad o 
no de recuperar un impuesto 
a las ganancias extraordina-
rias que están percibiendo las 
empresas energéticas ante el 
alza de los precios. 

“Lo vemos potencialmente 
como una medida estructural, 
no como algo que se introdu-
ce cada pocos años en res-
puesta a un choque para fi-
nanciar un gasto específico”, 
expresaron ayer Helge Ber-
ger y Oya Celasun, subdirec-
tores del departamento euro-
peo del FMI. 

Los expertos del FMI su-
gieren que los impuestos a los 
llamados “beneficios caídos 
del cielo” deberían formar 
parte de la estructura fiscal de 
los países para convertirlos en 
un elemento predecible que 
las empresas conozcan de an-
temano. Esta herramienta fis-
cal se activaría automática-
mente cuando se producen 
estos beneficios extraordina-
rios, con un peso definido y 
sea en el sector que sea, en lu-
gar de lanzarlos de imprevisto 
con la intención de financiar 
gastos específicos. 

“La aplicación repetida o 
impredecible de estos im-
puestos puede generar un im-
pacto distorsionador en las 
decisiones de inversión de las 
compañías”, aseguran Berger 
y Celasun. 

La Comisión Europea si-
gue estudiando la convenien-
cia de este impuesto a las em-
presas energéticas, aunque 
Valdis Dombrovskis, comisa-
rio de Economía, indicó el lu-
nes que se trata de una cues-
tión de soberanía fiscal nacio-
nal y que los países pueden 
decidir libremente. Bruselas 
no se plantea en estos mo-
mentos emitir una recomen-
dación para su adopción co-
ordinada y general en la UE, 
tal y como había planteado 
España para financiar par-
cialmente las medidas para 
acolchar el impacto del shock 
energético en las familias. 

Pese a que el FMI avala que 

El FMI analiza las medidas con las que la Unión Europea trata de contener el impacto de un nuevo shock energético.
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Andrés Stumpf. Bruselas 
El Fondo Monetario Inter-
nacional duda de los efectos 
que puede causar la relaja-
ción de las reglas de fusio-
nes en las que trabaja la Co-
misión Europea.  Junto con 
la tradicional revisión de los 
efectos sobre los precios y la 
competencia, el Ejecutivo 
comunitario quiere poner 
en la balanza la mejora en 
las perspectivas de innova-
ción y la inversión de una 
compañía que quiere ganar 
escala con operaciones cor-

porativas, lo que podría dar 
lugar a una nueva etapa de 
consolidación que ansían 
sobre todo en el sector de las 
telecomunicaciones. 

Pero el organismo inter-
nacional señala los proble-
mas de concentración en los 
mercados nacionales que es-
to podría causar. En su últi-
mo informe presentado ayer 
en Bruselas, los expertos del 
FMI recuerdan que los tres 
grandes operadores de ser-
vicios de telecomunicacio-
nes controlan el 93%, el 84% 

y el 77% de todo el mercado 
en Alemania, Italia y España, 
respectivamente. A su juicio, 
“a simple flexibilización de 
las normas sobre fusiones 
puede resultar contrapro-
ducente si persisten las ba-
rreras comerciales y de 
competencia en toda Euro-
pa, y puede simplemente au-
mentar el poder de mercado 
de las empresas dominantes 
en mercados nacionales aún 
segmentados”. 

Para el FMI, es necesario 
derribar antes las barreras 

que impiden a las empresas 
prestar sus servicios libre-
mente en los diferentes Es-
tados miembros y que, se-
gún los cálculos manejados, 
suponen el equivalente a 
aranceles del 110% en el ca-
so de los servicios. Las du-
das sobre los efectos de la 
mayor consolidación desa-
parecerían si a las grandes 
operadoras de telecomuni-
caciones se les abriese todo 
el mercado europeo en el 
que competir con el resto de 
gigantes del sector.

Sin margen para fusiones en ‘telecos’ 
salvo que se abra el mercado interior

los países puedan recurrir a 
este tipo de impuestos sobre 
los beneficios caídos del cielo, 
sus expertos aseguran que 
“existen formas más fiscal-
mente prudentes de abordar 
estas preocupaciones, princi-
palmente a través de la focali-
zar las ayudas hacia los gru-
pos más vulnerables”, algo 
que reduciría de forma nota-
ble el coste de esta red de se-
guridad. 

Tirón de orejas 
Precisamente, en este campo 
es donde el FMI ha criticado 
con mayor dureza la postura 
de los países de la Unión Eu-

ropea. Los expertos del orga-
nismo internacional han des-
tacado que “la gran mayoría 
de las ayudas son generaliza-
das en lugar de dirigirse ex-
clusivamente a los hogares 
más vulnerables”. Según los 
cálculos realizados, solo el 
30% de las medidas desplega-
das para acolchar el impacto 
de la crisis está focalizada en 
los colectivos vulnerables que 

realmente las necesitan. Se 
trata de una cifra muy similar 
a la alcanzada en la crisis 
energética derivada de la gue-
rra de Rusia en Ucrania hace 
dos años, lo que implica que 
los Estados están repitiendo 
los mismos errores. 

Esta situación se extiende 
al conjunto de la Unión Eu-
ropea, pues más del 90% de 
los países de la Unión Euro-
pea ha tomado al menos una 
medida que distorsiona los 
precios, como la reducción 
de impuestos especiales, lo 
que termina desincentivan-
do el ahorro energético en 
un momento en el que los 

costes son muy elevados. 
En esa misma línea, el FMI 

señala que los países están 
gastando aproximadamente 
un 0,2% del PIB europeo en 
medidas que podrían costar 
tan sólo un 0,03% si estuvie-
ran dirigidas exclusivamente 
a los colectivos más vulnera-
bles. Con un espacio fiscal re-
ducido, el organismo interna-
cional entiende que la UE de-
be mejorar esta situación para 
ser capaces de mantener las 
ayudas durante un periodo de 
tiempo mayor si fuera necesa-
rio porque la situación del 
conflicto se demorara más de 
lo previsto.

Solo el 30% de las 
ayudas desplegadas 
por la crisis se 
dirigen a colectivos 
vulnerables

Las pymes 
son reticentes 
a crecer por 
regulación y 
obligaciones
Diego S. Adelantado. Madrid 
En un marco donde la brecha 
de tamaño entre las empresas 
españolas y las europeas su-
pone un lastre productivo pa-
ra el tejido nacional, las cada 
vez mayores cargas burocrá-
ticas, administrativas y labo-
rales, así como las obligacio-
nes contables, provocan el re-
chazo de las pymes a crecer. 

Así lo pone de manifiesto 
un estudio titulado Creci-
miento empresarial y buenas 
prácticas regulatorias para la 
mejora del entorno de las 
pymes españolas, publicado 
ayer por la Cámara de Espa-
ña, que señala que las obliga-
ciones regulatorias “disuaden 
a las pymes de aumentar sus 
plantillas y provocan retrasos 
en sus inversiones” para evi-
tar cargas adicionales relacio-
nadas con su tamaño. 

Según el documento, en Es-
paña hay un 21% menos de 
empresas de lo previsto en el 
segmento de 1 a 7 empleados; 
un 16,6% menos de entre 10 y 
20; un 18,6% menos de entre 
20 y 50 trabajadores; y un 
24% menos de 50 empleados.  

Exceso de normas 
Entre los principales motivos 
por los que los pequeños em-
presarios rechazan el creci-
miento, se encuentran las 
normas sobre el despido co-
lectivo, la obligación de crear 
comités de empresa o la exis-
tencia de exigencias conta-
bles más estrictas según el nú-
mero de empleados, entre 
otros.  

Por sectores, las pequeñas y 
medianas empresas de la in-
dustria y la construcción son 
las más reticentes a alcanzar 
los 50 empleados. Se trata de 
un dato llamativo, teniendo 
en cuenta que ambas ramas 
de actividad se han posiciona-
do este año como dos de las 
más importantes para la eco-
nomía española, en pleno im-
pulso de la industria europea 
–especialmente la de Defen-
sa– y ante la creciente crisis 
de oferta en el mercado resi-
dencial. 

Ante esta situación, el pre-
sidente de la Cámara de Espa-
ña, José Luis Bonet, reclama 
“políticas que puedan crear 
un entorno regulatorio favo-
rable a la empresa y su creci-
miento. España arrastra des-
de hace años este mal endé-
mico que limita la competiti-
vidad, la innovación, la inter-
nacionalización y, en definiti-
va, la productividad del país”, 
añade.
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