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ACS recompra el 50% de Thiess tras 
pagar 910 millones al fondo Elliott
SECTOR MINERO/  La constructora española completa el acuerdo de compra del 40% del capital  
del grupo australiano para reforzar su presencia en el creciente negocio de los minerales críticos.

C. Morán. Madrid 
ACS ató ayer uno de los flecos 
pendientes en su estrategia de 
crecimiento en el negocio de 
la explotación minera, sobre 
todo en los yacimientos ricos 
en minerales críticos para la 
industria digital y la movili-
dad eléctrica, entre otros mer-
cados. La constructora espa-
ñola acordó en 2024 con el 
fondo Elliott la recompra por 
partes del 50% de la australia-
na Thiess, uno de los mayores 
proveedores de servicios para 
la industria minera.  

En 2024,  ACS recompró el 
10% de  Thiess por 320 millo-
nes de dólares australianos 
(unos 194 millones de euros), 
lo que le permitió consolidar 
globalmente su participada al 
superar el umbral del 50%. 

Ayer, la multinacional es-
pañola anunció que ha ejecu-
tado la segunda fase de la re-
compra. Ha pagado por el 
40% restante 1.191 millones 
de dólares australianos (unos 
720 millones de euros). ACS 
ha destinado así más de 900 
millones de euros a completar 
el acuerdo con el fondo 
Elliott. 

“Thiess es una empresa de 
alto rendimiento con contra-
tos a largo plazo, una sólida 
generación de flujo de caja y 
una estrategia clara alineada 
con las necesidades cambian-
tes del sector de los recursos. 
Recuperar la propiedad total 
de Thiess respalda los objeti-
vos a largo plazo de la cartera 

vanadio, uranio y zinc.  
“Estamos aprovechando la 

creciente demanda impulsa-
da por la transición energéti-
ca, la infraestructura digital y 
la defensa, y hemos consoli-
dado una posición global en el 
procesamiento de minerales y 
servicios mineros a través de 
Sedgman y Thiess. Un pilar 
fundamental de nuestra es-
trategia es la alianza con Vul-
can Energy para el proyecto 
de litio Lionheart en Alema-
nia, donde hemos adquirido 
una participación del 15 % 
(169 millones) y nos hemos 
asegurado la función de con-
tratista integrador con con-
tratos valorados en unos 700 
millones. Además, hemos fir-
mado un acuerdo de 700 mi-
llones de dólares australianos 
para el proyecto de cobre Eva 
en Australia, así como contra-
tos en India para apoyar el de-
sarrollo de infraestructura 
para el procesamiento de 
zinc”, detalló Santamaría ha-
ce unas semanas, sobre los 
nuevos proyectos del grupo 
en el sector minero. 

El corazón del negocio mi-
nero de ACS se encuentra en 
Australia, aunque la empresa 
también ha tomado posicio-
nes en otras latitudes como 
India, Europa, Canadá y 
EEUU. En Australia, la cabe-
cera Cimic obtiene del nego-
cio minero el 37% de la carte-
ra de producción, que suma 
algo más de 38.000 millones 
de dólares australianos.

Enerside 
prorroga las 
negociaciones 
con Andbank 
e Inveready
E. Galián. Barcelona 
Enerside ha solicitado de for-
ma voluntaria la vía judicial 
para acordar la reestructura-
ción de su deuda. El proceso 
se inició en el mes de marzo, 
cuando la energética informó 
al juez de la apertura de nego-
ciaciones con sus acreedores, 
principalmente Andbank e 
Inveready, lo que antes se co-
nocía como preconcurso. 

Tras estos meses, la firma 
ha obtenido el respaldo de 
más del 50% de los acreedo-
res para solicitar una prórro-
ga de tres meses de cara a se-
guir negociando, según infor-
mó ayer la empresa dirigida 
por Joatham Grange. El obje-
tivo es pactar un plan de rees-
tructuración que permita re-
forzar la estructura financiera 
de la compañía y proceder a 
su homologación judicial. 

La totalidad del pasivo de 
Enerside asciende a 60 millo-
nes de euros, con Andbank e 
Inveready como principales 
acreedores. También mantie-
ne deudas con entidades co-
mo CaixaBank y Banco San-
tander, según fuentes consul-
tadas por este diario.   

Enerside se ha visto aboca-
da a esta situación como con-
secuencia de la crisis sufrida 
por las renovables en los últi-
mos años y, especialmente, 
por su apuesta por el negocio 
de construcción de parques 
solares para terceros, que ya 
ha abandonado. Este negocio 
le hizo incrementar sustan-
cialmente la deuda.  

Ahora, la empresa quiere 
centrarse en la construcción 
de parques destinados a su 
propia cartera de rotación de 
activos y en el negocio de pro-
ducción de energía. Enerside 
cuenta con una cartera diver-
sificada de 4,7 GW de proyec-
tos solares y 13 GWh de alma-
cenamiento con baterías.  

En 2025, la energética re-
dujo un 40% las pérdidas, 
hasta 13,8 millones de euros 
negativos.   

Los principales accionistas 
de Enerside se han mostrado 
a favor del plan de reestructu-
ración y se habrían compro-
metido a inyectar ocho millo-
nes de euros en la empresa 
para respaldar el desarrollo 
de su plan de negocio.      

Enerside anunció, en para-
lelo, que está trabajando en 
una “operación corporativa” 
para dar entrada a nuevos so-
cios que aporten recursos fi-
nancieros a la empresa y otras 
medidas destinadas a reforzar 
su estructura de capital.  

Elmera da esquinazo a la opa de Audax  
y opta por la del gigante noruego Fortum
Miguel Á. Patiño. Madrid 
Audax mantiene que la oferta 
pública de adquisición (opa) 
voluntaria que ha planteado 
sobre el grupo nórdico Elme-
ra es mejor que la que ha plan-
teado el gigante noruego For-
tum. El consejo de adminis-
tración de Elmera, que es 
competidor de Fortum, sin 
embargo, ha recomendado 
aceptar la de este grupo.  

Tras el desaire de Elmera, 
la compañía española, funda-
da y presidida por José Elías 
Navarro, ha advertido de que 
su oferta no estará abierta in-
definidamente. Ofrece 41,20 
coronas noruegas (unos 3,7 

euros) por acción en efectivo, 
frente a las 47 coronas norue-
gas (4,16 euros) ofrecidas por 
Fortum. Es decir, el precio de  
Audax es menor. No obstante, 
la empresa española abrió la 
puerta la semana pasada a 
mejorar el precio ofrecido por 
el 100% de Elmera si podía 
llevar a cabo un proceso de 
análisis financiero exhaustivo 
(due diligence). Audax ha ad-

vertido de que la suma de 
Emera y Fortum podría to-
parse con problemas de las 
autoridades de competencia. 

“La combinación de dos de 
los principales operadores de 
comercialización de electrici-
dad en el mercado noruego 
puede generar preocupacio-
nes en materia de competen-
cia debido al riesgo de con-
centración y la reducción de 
la competencia que, en última 
instancia, podría afectar a los 
consumidores y a la probabili-
dad de cierre de la opera-
ción”, subraya Audax en una 
comunicación a la Comisión 
Nacional del Mercado de Va-

lores (CNMV). El pasado jue-
ves, Audax anunció su inten-
ción de presentar una opa so-
bre Elmera, que cotiza en la 
Bolsa de Oslo, por cerca de 
404 millones de euros.  

“Muy atractiva” 
“Audax toma conocimiento 
de la decisión del consejo de 
Elmera de proceder con la 
propuesta alternativa anun-
ciada a principios de esta se-
mana”, señala la empresa es-
pañola, que asegura que du-
rante los últimos dos meses, 
ha presentado tres propues-
tas al consejo de Elmera. La 
empresa de José Elías sigue 

de Cimic y proporciona una 
mayor flexibilidad estratégi-
ca”, señaló ayer el CEO de 
ACS, Juan Santamaría, uno 
de los artífices del acuerdo de 
recompra con su ex socio fi-
nanciero. 

La relación entre ACS y 
Elliott se fraguó en 2020, 
cuando completaron el tras-
paso del 50% de la minera  
por un importe máximo de 
1.900 millones de dólares aus-
tralianos (unos 1.150 millones 
de euros). Para ACS y su filial 
Cimic, que aún cotizaba en 
Bolsa, fue un bálsamo finan-
ciero. La transacción activó 

plusvalías valoradas en 1.400 
millones de dólares (850 mi-
llones de euros). Indirecta-
mente, la venta de Thiess 
(ACS la controla a través de 
Hochtief)  generó a la españo-
la unos 315 millones de euros 
en plusvalías. 

Desde aquella operación, la 
estrategia de ACS ha variado 

sensiblemente, sobre todo, 
desde la salida de Marcelino 
Férnandez Vedes y la llegada 
al frente del grupo de Juan 
Santamaría, con una apuesta 
muy ambiciosa por el negocio 
minero a través de la adquisi-
ción de ingenierías especiali-
zadas y compra de empresas 
con cartera en el sector. 

Destacan las compras de 
Maca, FSI Engineering and 
Design, Prudentia Enginee-
ring, MinSol, Pybar y Min-
trex, todas con el objetivo de 
crecer en minerales críticos y 
preciosos, entre ellos, litio, 
cobre, tierras raras, níquel, 

José Elías Navarro es fundador 
y presidente de Audax. 
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Imagen de una de las minas de Thiess en Australia.

ACS prevé obtener  
unos ingresos 
anuales del sector 
minero de 2.000 
millones en 2030

Fortum ofrece  
47 coronas suecas 
por acción, frente  
a las 41,2 coronas  
de Audax

considerando a Elmera como 
una compañía “altamente 
atractiva” y cree que la combi-
nación de ambas presentaría 
“méritos industriales y estra-
tégicos convincentes”.
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