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C.D. Madrid 
Las empresas de rénting de 
vehículos continúan al alza 
ante la fuerte demanda expe-
rimentada en el mercado es-
pañol, que les ha llevado a ce-
rrar 2025 con récord de ma-
triculaciones, inversión y 
también de facturación. 

Según datos de la Asocia-
ción Española de Rénting de 
Vehículos (AER), el negocio 
de rénting de vehículos en 
España facturó 9.512 millo-
nes de euros en 2025, lo que 
representa un récord y una 
subida del 8,4% frente a 2024. 

Todo apunta a que en este 
año se supere la barrera histó-
rica de los 10.000 millones si 
se mantiene la evolución de 
los últimos años en este canal. 

El buen momento del sec-
tor ha motivado que la cifra 
de negocio de sus empresas, 
entre las que se encuentran 
Arval, Ayvens, Alphabet o 
Northgate, entre otras, se ha-
ya más que duplicado en diez 
años, pasando de 4.342 millo-
nes a cierre de 2016 a más de 
9.500 millones en 2025. 

El crecimiento de los ingre-
sos estuvo acompañado de 

más vehículos por parte de 
las compañías, que adquirie-
ron 351.287 vehículos en Es-
paña en 2025 (+4,5%), lo que 
permitió cerrar el año con 
una cuota sobre el conjunto 
del mercado del 25,7%, frente 
al 27,6% de 2024. La inver-
sión en la compra de estos 
vehículos también fue histó-
rica, de 8.178 millones de eu-
ros, un 7,3% de incremento. 

El parque español de vehí-
culos de rénting superó por 
primera vez la barrera del mi-
llón de unidades, casi 66.000 
unidades más (+6,95%).

El rénting de coches apunta  
a los 10.000 millones en 2026

Carlos Drake. Madrid 
El grupo automovilístico 
francés Renault, dueño de las 
marcas Renault, Dacia y Alpi-
ne, es uno de los fabricantes 
europeos que mejor desem-
peño experimentó durante el 
año pasado, gracias a su agre-
siva ofensiva de producto y a 
la apuesta por la hibridación, 
los todocaminos y los coches 
con propulsión eléctrica. 

La empresa comercializó 
2,33 millones de vehículos en 
todos los mercados en los que 
está presente durante el año 
pasado, lo que representa una 
subida del 3,2%, en compara-
ción con el 1,6% de aumento 
del conjunto del mercado. 

Este avance comercial del 
grupo Renault estuvo impul-
sado por su buena evolución 
en España, su tercer mercado 
mundial, donde aumentó un 
30% las entregas de la marca 
Renault, un 20% las de Dacia 
y un 550% las de Alpine. En 
España, el grupo copa un 13% 
de cuota, la mayor cifra de sus 
grandes mercados, tras el 
27% registrado en Francia. 

Las ventas mundiales de la 
marca Renault subieron un 
3,2%, hasta 1,62 millones de 
unidades, mientras que Dacia 
creció un 3,1%, hasta 697.408 
unidades. Alpine, por su par-
te, rozó las 11.000 ventas glo-
bales, un 139% más.  

Previsiones 
La previsión de la multinacio-
nal gala, liderada por François 
Provost, es continuar con esta 
senda de crecimiento –arras-

tra tres años consecutivos de 
mejora de matriculaciones–. 
Para ello, la multinacional 
quiere acelerar su progresión 
internacional. 

De esta forma, el grupo in-
troducirá el nuevo Renault 
Boreal, junto con un nuevo 
pick up, en Latinoamérica y 
Turquía, así como el  Renault 
Duster en India y el Renault 
Filante en Corea del Sur y 

otros mercados globales. 
Además, el grupo continua-

rá en 2026 con su agresiva es-
trategia de lanzamiento de 
nuevos modelos, tanto con 
motores de combustión, co-
mo híbridos y también eléc-
tricos. Entre las novedades, 
destacan los nuevos Renault 
Twingo y Clio, los nuevos Da-
cia eléctrico, híbrido y térmi-
co y el Alpine A390. 

Dacia en España 
Por otro lado, el director ge-
neral de Dacia en España, 
Laurent Sengenes, destacó 
ayer en la presentación de los 
resultados comerciales de la 
firma en el país que Dacia ma-
triculó en 2025 casi 66.000 
unidades, que representan la 
mitad del crecimiento de la 
marca en todo el mundo. 

La firma rumana sustentó 
este avance en 2025, “el mejor 
año de la historia de la marca 
en España”, en una subida en 
todos los canales de mercado 
(particular, empresas y alqui-
ladoras), con una cuota de 
mercado del 5,7%, tres déci-
mas más que un año antes. 
Todo ello, con un peso del 
80% en el canal de clientes 
particulares, el más rentable. 

“Dacia sigue apostando por 
una movilidad accesible y ca-
da día más sostenible”, afirmó 
Sengenes, que prevé seguir 
creciendo en cuota de merca-
do en 2026 gracias al empuje 
del modelo Bigster y de sus 
híbridos y eléctricos, todo ello 
pese a la fuerte competencia 
de las marcas chinas.

Renault vende un 3% 
más en 2025 impulsada 
por el mercado español

ACS se une al plan de 
reactores nucleares 
de Rolls-Royce  
SOCIO DE AMENTUM/ Apoyará al fabricante británico, a través 
de Hochtief, para construir minicentrales de 470 MW.

C. Morán. Madrid 
ACS da otro paso para aden-
trarse en el negocio de la 
energía nuclear al asociarse 
con la ingeniería especiali-
zada Amentum para dar ser-
vicio al fabricante Rolls-Ro-
yce, que ha creado una divi-
sión para comercializar mi-
nicentrales nucleares en 
Reino Unido de 470 MW de 
potencia y, posteriormente, 
exportarlas a otros países. 

A través de Hochtief, la 
multinacional española apo-
yará la gestión de la cons-
trucción de proyectos de 
Rolls-Royce SMR en el Rei-
no Unido y la Unión Euro-
pea. Las primeras implanta-
ciones se realizarán en el 
Reino Unido y la República 
Checa. “El programa nu-
clear de Rolls-Royce marca 
un hito en la transición ener-
gética global y un momento 
decisivo para ACS. Nuestra 
amplia experiencia en ener-
gía nuclear, combinada con 
nuestro liderazgo en cons-
trucción modular y ejecu-
ción de proyectos importan-
tes, nos posiciona para ace-
lerar el despliegue de mini-
centrales en todo el mundo. 
Colaborar estrechamente 
con los gobiernos y las co-
munidades para crear em-
pleo local y generar benefi-
cios duraderos es funda-
mental para este programa”, 
asegura Juan Santamaría, 
CEO de ACS. 

El directivo quiere que el 
grupo se posicione como 
contratista preferente de es-
ta fuente de energía inagota-
ble con mucha resistencia en 
varias partes del planeta, in-
cluido el Gobierno español, 
opuesto a la energía nuclear. 

Rolls-Royce alcanzó un 
acuerdo en junio del año pa-
sado con el Gobierno británi-
co para desarrollar tres unida-
des. Cada una de estas mini-
centrales nucleares (SMR, en 
sus siglas en inglés) tiene un 
presupuesto de inversión de 
unos 3.000 millones de euros. 

Rolls-Royce también al-

canzó un acuerdo con el Go-
bierno de la República Checa 
para instalar 3.000 MW nu-
cleares. La multinacional fi-
gura como finalista en Suecia 
para suministrar a la energéti-
ca local Vattenfall. 

Según el fabricantes de 
motores, cada una de sus mi-
nicentrales producirá “sufi-
ciente energía estable, ase-
quible y con bajas emisiones 
de carbono para abastecer a 
un millón de hogares durante 

al menos 60 años”. Cada 
planta equivale a la genera-
ción de 1.358 MW/th, unas 
45.000 calderas domésticas. 

También en Reino Unido, 
ACS fue seleccionada el año 
pasado por las autoridades 
locales para participar en los 
trabajos de reconstrucción 
de la planta nuclear de Sella-
field. A través de Hochtief, 
forma parte de un contrato 
valorado en unos 3.300 millo-
nes de euros.

Juan Santamaría, CEO de ACS.

El grupo matriculó 
2,33 millones de 
vehículos en 2025  
y busca crecer  
fuera de Europa

François Provost, consejero 
delegado del grupo Renault.

C. M. Madrid 
Cimic, la filial australiana 
de ACS, ha cerrado la ven-
ta al grupo japonés Sojitz 
del 50% del negocio de 
transporte en manos de su 
filial UGL, lo que le permi-
tirá a Cimic obtener unos 
ingresos en efectivo de 
unos 500 millones de dó-
lares australianos (287 mi-
llones de euros). 

Ambas partes han con-
cluido la transacción tras 
recibir las aprobaciones 
regulatorias necesarias y 

cumplir con las condicio-
nes previas acordadas en-
tre Cimic y Sojitz. UGL 
Transport prevé ingresar 
este año 1.100 millones de 
dólares  australianos. 

La transacción valora el 
100% de la firma en 800 
millones de dólares aus-
tralianos (460 millones de 
euros)  y supondrá la crea-
ción de una alianza al 50% 
para gestionar la empresa 
especializada en fabricar y 
mantener sistemas de 
transporte.

Venta del 50%  
de UGL Transport

Cada una de las 
minicentrales tiene 
un presupuesto  
de inversión de 
3.000 millones
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