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Rubén Esteller MADRID.

Moeve y Naturgy plantan cara a Rep-
sol en su batalla por incrementar el
numero de clientes multienergia.
Ambas compafiias han lanzado una
oferta que busca convencer a mas
clientes de las ventajas de su Plan
Multienergy. De este modo, hasta
el proximo 1 de marzo, ambas em-
presas regalaran 40 euros de saldo
gow a cada nuevo usuario del Plan
que combine el registro con una nue-
va contratacion de luz o gas.

A través del registro en la web ofi-
cial del Plan Multienergy (planmul-
tienergy.es), el conductor se conver-
tira automaticamente en usuario de
Moeve gow y, después, Naturgy se
pondra en contacto con él para la
contratacion de al menos una de sus
tarifas de luz o gas. Unos 30 dias
maés tarde, los 40 euros de saldo apa-
receran en su nueva cuenta de Mo-
eve gow.

La nueva campana busca seguir
impulsando el Plan Multienergy,
una alianza que ya ha superado los
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Moeve y Naturgy recrudecen la batalla
con Repsol por los clientes multienergia
Ofrecen 40 euros en saldo Gow para hacer frente a los 50 euros de la petrolera
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100.000 clientes en poco més de seis
meses. A través del Plan, los clien-
tes pueden combinar servicios de
luz y gas con hasta 30 céntimos por
litro de ahorro en repostajes y de 15
céntimos por kilovatio-hora (kWh)
en recargas eléctricas.

Los 40 euros adquiridos, al igual
que ocurre con el saldo que se ge-
nera a través del Plan, pueden can-
jearse tanto en los servicios contra-
tados de luz y gas con Naturgy co-
mo en futuros repostajes y recargas
eléctricas en la red de mas de 1.300
estaciones de servicio de Moeve en
Espaia, combinando el ahorro en
la movilidad y en el hogar.

Ademas del Plan Multienergy,
Moeve también ofrece la tarjeta Mas-
tercard Moeve gow, junto a Bankin-
ter, con la que se pueden conseguir
diez céntimos mas de ahorro en ca-
da repostaje, hasta los 40 céntimos
por litro.

Una estacion de servicio de Moeve. tt

El plan de Moeve y Naturgy res-
ponde a la campaifia lanzada por
Repsol este pasado mes de enero
para incrementar su base de clien-
tes, aunque en este caso la compa-
fiia ofrece 50 euros en saldo por pa-

sar a la tarifa Tranquilisima.

En este caso, Repsol ofrece a sus
clientes una tarifa en la que pagas
por lo que consumes. Suba o no la
luz, el precio por kWh sera siempre
el mismo durante 5 anos y se com-

Acuerdo con GreenYellow para
descarbonizar los clientes industriales

Moeve incorpora a GreenYellow como socio estratégico para refor-
zar su oferta de soluciones energéticas integrales y seguir impul-
sando la descarbonizacion de los clientes industriales. La energéti-
ca, que ya avanza en la descarbonizacion de sus propios Energy
Parks y plantas quimicas, complementa de esta manera su oferta
consolidada para el sector industrial, al que provee desde hace
afos diferentes soluciones y servicios en el ambito del gas natural

y la electricidad.

promete a que si recibes una oferta
mejor, te la mejoran a través de su
llamado Compromiso Ahorro. Y en
caso de que no pudieran bajar el pre-
cio, aseguran que lo indicaran de for-
ma clara.

Toda esta oleada de ofertas se pro-
duce ademas a las puertas de la apro-
bacion de un nuevo reglamento co-
mercial sobre el que estan protes-
tando las pequenas comercializa-
doras de energia por la falta de plazo
para su adaptacion. La Asociacion
de Comerecializadores Independien-
tes de Energia ha solicitado al Go-
bierno que el nuevo Real Decreto
por el que se aprueba el Reglamen-
to General de Suministro y Contra-
tacion de la comercializacion de
energia eléctrica incorpore un pe-
riodo transitorio de adaptacion.




